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LECCION 1

1.Pensando como un economista

En esta leccion aprenderéis ...
e Qué significa pensar como un economista
e Eltipo de cuestiones que la Economia puede explicar

e Porqué es importante que todos entendamos Economia Basica.

Pensando como un economista

ste libro es un manual para una nueva forma de ver el mundo. Tras

dominar las lecciones contenidas en estas paginas, estaréis preparados

para captar los acontecimientos desde perspectivas que ignoran
quienes carecen de esta formacion. La habilidad de pensar como economistas es
un componente crucial de vuestra educacién. Solo podréis entender como
funciona el mundo cuando sepais pensar como economistas. Para poder tomar
decisiones responsables, tanto en lo concerniente a las grandes ideas politicas
como en los aspectos mas mundanos de vuestro trabajo y finanzas domésticas,
tenéis primero que aprender Economia basica.

A lo largo de la Historia humana, ha habido pensadores agudos y originales
qgue han desarrollado distintas disciplinas para comprender como funciona el
mundo. Cada disciplina ofrece su propia perspectiva para explicar como ha
evolucionado la Historia. Para tener una formacion integral, el estudiante debe
familiarizarse con algunos de los mas importantes avances de cada campo del
saber. La Economia ha demostrado ser universalmente merecedora de estudio.
Todo alumno que aspire a tener una buena educacién no solo ha de haber
estudiado algebra, Dante y la fotosintesis, sino que también tiene que ser capaz
de explicar porqué suben los precios.
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Cada materia que estudiéis contendra un conjunto de conocimientos que se
consideran importantes en si mismos asi como aplicaciones practicas que
pueden ser Utiles en vuestra vida diaria. Por ejemplo, cada estudiante debe
tener una comprensién basica de Astronomia, puesto que da idea de la
amplitud del universo; pero la Astronomia basica también puede ser util para
guiar a un navegante extraviado que ha perdido de vista la linea de costa.
Considerad a las Matematicas como otro ejemplo. El estudio del Calculo
Avanzado premia con la pureza de su elegancia (aunque algunos estudiantes
podrian estimar que la recompensa es insuficiente en vista del esfuerzo
requerido). Pero todos necesitamos saber Aritmética basica para poder
desenvolvernos en sociedad.

La Economia trata de ...

La Economia trata de las acciones que realiza gente de carne y hueso.
Sus leyes no se refieren ni a hombres ideales ni a hombres perfectos,
ni al fantasma de un fabuloso hombre econdémico (homo
oeconomicus) ni a la nocién estadistica del hombre promedio ... El
hombre, con todas sus debilidades y limitaciones, cada hombre
segun vive y actua, es el objeto de estudio de la Economia.

- Ludwig Von Mises "La Accion Humana" pags. 646-47
(Ludwig Von Mises Institute, 1998; Auburn, Alabama,)

Veremos que las mismas pautas son de aplicacién al campo de la Economia.
En una palabra, sencillamente es fascinante descubrir que tanto en la antigua
Roma, como en la Unién Soviética o en una feria del condado en Boise, lllinois,
existen "leyes" o principios subyacentes que explican coémo opera una
economia. Pero la Economia también tiene mucho que ofreceros en la forma
de conduciros en la practica, en vuestra vida diaria. El conocimiento de la
Economia, por si solo, no os hara ricos, pero podéis estar seguros de que
ignorar las lecciones de este libro os mantendra en la pobreza.

Los economistas miran al mundo de una forma unica. Imaginaros una cola
de gente esperando para subirse a una montafia rusa de un popular parque
de atracciones. Un biélogo que vea la escena podria darse cuenta de que la
gente empieza a sudar conforme se acerca su turno para subir. Un fisico
podria percatarse de que la primera montafia va a ser la mas alta. Un
socidlogo podria advertir que el primero y el Ultimo coche tienen colas mucho
mas largas que las otras, probablemente porque a la gente no le gusta esperar
pero también porque prefiere ir o en la cabecera o al final del convoy.
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La perspectiva econémica no es util siempre, en todas las situaciones. En el
campo de futbol o en la fiesta de promocion, las lecciones de este libro no
seran tan importantes. Pero en vuestra vida os encontraréis con muchas
situaciones de importancia critica en las que vuestras decisiones tendran que
estar inspiradas en firmes fundamentos econémicos. No es necesario que 0s
hagais todos economistas. Es importante que aprendais todos a pensar como
economistas.

¢ Es la Economia una Ciencia ?

En este libro consideramos que la Economia constituye una ciencia
independiente, con la misma seguridad que la Quimica y la Biologia son
campos de estudio separados. Conforme vayamos avanzando por las
lecciones de este libro, lo haremos de una forma cientifica, lo que quiere decir
que utilizaremos un conjunto objetivo de herramientas para nuestro analisis,
que no descansa sobre consideraciones de indole cultural o ética. Los
principios o leyes de la Economia son las mismas, tanto si el economista es
republicano como si es comunista y ya viva en Nueva Zelanda o en Somalia.

iCuidado! Cuando decimos que la Economia es una ciencia, no queremos
decir que realizamos experimentos para verificar las leyes econdmicas, de la
forma en que un fisico nuclear estudia los resultados de las colisiones de
atomos en un acelerador de particulas. Hay importantes diferencias entre las
Ciencias Sociales, como la Economia, y las Ciencias Naturales como la Fisica.
Explicaremos esto con mas detalle en la leccién 2, por ahora tan solo
gueremos sefalar que los principios basicos de la Economia se pueden
descubrir a través del razonamiento mental. No tendria sentido querer
realizar pruebas de las leyes de la Economia, del mismo modo que carece de
sentido emplear una regla para comprobar las distintas demostraciones que
podriais aprender en una clase de Geometria. El resultado de todo esto es que
las lecciones de este libro resistiran la prueba del tiempo —no hay peligro de
gue nuevos experimentos las desvirtien mafiana—. En la practica, los
economistas profesionales hacen todo tipo de conjeturas, muchas de las
cuales acaban siendo erréneas. Pero el nucleo del cuerpo de Teoria
Econémica —el tipo de leyes y conceptos contenidos en este libro— no es
susceptible de "comprobacion experimental”; es tan solo una forma de ver el
mundo.

A pesar de la posible confusion entre la Ciencia Econdmica y las Ciencias
Naturales, seguimos empleando el término Ciencia porque es importante
recalcar que existen leyes objetivas de la Economia. Cuando los politicos
ignoran las ensefianzas de la Economia, sus programas acaban en desastre —
ilmaginad el caos que provocaria que la NASA ignorase las leyes de la Fisical—.
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El alcance y los limites de la ciencia econdmica.

Es un error bastante comun considerar que "La Economia es el estudio del
dinero". Si, la Economia, obviamente, tiene mucho que decir acerca del dinero,
y, de hecho, uno de los propoésitos basicos de la Economia es explicar los
distintos precios —que se expresan en unidades monetarias— de los
diferentes productos y servicios que se venden en el mercado.

Pero el campo de la Economia es mucho mas amplio que el sustentado por
esa popular creencia. En su sentido mas amplio, la Economia puede ser
definida como el estudio de los intercambios. Esto incluiria a todos los
intercambios que tienen lugar en un entorno normal de mercado
determinado, en el que el vendedor entrega un objeto fisico o presta un
servicio y a cambio de ello el comprador le entrega una cantidad determinada
de dinero. Pero la Economia, también estudia los casos de trueque, en los que
los comerciantes intercambian directamente bienes y servicios unos con otros,
sin utilizar el dinero en absoluto.

Llevado este argumento al extremo, la Economia tiene mucho que decir
incluso en los casos en los que una persona aislada realiza acciones para
mejorar su situacion. Esto con frecuencia se llama "Economia de Robinson
Crusoe", por referencia al personaje de ficcién que naufragd y termind en una
isla (aparentemente) desierta. Estudiaremos la Economia de Robinson Crusée
en la leccion 4. Quedara claro que incluso una persona aislada se comporta
"econdmicamente" porque toma lo que la naturaleza le ha dado y cambia el
statu quo para conseguir un entorno que él espera que le sera mas favorable.

La cuestidon transversal a todos estos ejemplos de intercambio es el
concepto de escasez. La escasez se puede explicar sucintamente por la
observacion de que los recursos son limitados y los deseos ilimitados. Incluso
Bill Gates ha de hacer frente a disyuntivas; no puede hacer literalmente lo que
quiera. Si lleva a su esposa a un restaurante elegante, ha reducido sus
opciones (aunque solo sea levemente) y ha reducido sus posibilidades de
comprar otras cosas en el futuro. Podemos describir la situacion diciendo que
"Bill Gates tiene que economizar sus recursos porque son finitos".

Es el hecho universal de la escasez lo que ha dado lugar a lo que la gente ha
denominado el "problema econémico": Como sociedad ;Como hemos de
decidir qué bienes y servicios producir, con los limitados recursos de que
disponemos? En la leccién 5 veremos como la institucion de la propiedad
privada resuelve este problema. Pero, en primera instancia, es la escasez la
que plantea el problema.

iCuidado! La Economia no estudia a un hipotético "hombre econémico" al
que solo le preocupa adquirir posesiones materiales o ganar dinero. Esta es
otra mala interpretacién que es muy comun acerca del objeto del que trata la
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Economia. Desgraciadamente hay cierta verdad en este estereotipo porque
muchos economistas si que construyen modelos de la Economia que estan
repletos de imagenes de personas que son muy egoistas y que solo actian de
forma altruista si se les fuerza a ello. Pero en este libro, no aprenderéis
ninguna teoria de este tipo. Por el contrario, las lecciones de este libro no
dependen de que la gente sea tacafa; las leyes que desarrollaremos en estas
paginas se aplican tanto a Madre Teresa de Calcutta como a Donald Trump.

La ciencia econ6mica, tal como se ensefia en este libro, no dice a los
trabajadores que deben optar por el empleo que les proporcione mas dinero,
ni les dice a los duefios de las empresas que deben tener en cuenta solo
cuestiones financieras cuando dirigen sus operaciones. Estos puntos
guedaran aclarados durante la exposicion de estas lecciones, pero debemos
insistir desde el principio en que en las paginas que siguen no hay un "hombre
econdémico"; siempre estamos tratando de los principios que explican las
elecciones de gente real enfrentada al fendmeno de la escasez. Los principios
parten del hecho de que la gente tiene deseos y que esta enfrentada a
recursos limitados para atenderlos, pero los principios son lo bastante
amplios para abarcar cualesquiera deseos que la gente pueda llegar a tener.

Los estudios de Economia tratan de explicar como realiza intercambios la
gente. Un marino naufrago quiere "intercambiar" algunos palos y dos piedras
por un fuego que chisporrotea, mientras que un misionero quiere cambiar su
tiempo libre por un penoso viaje a una jungla remota cuyos habitantes nunca
han visto una Biblia. Una Teoria completa de los intercambios tiene también
que abarcar esos casos, no solo el mas familiar ejemplo de un agente de
cambio y bolsa que vende 100 acciones por 2.000 délares.

;Porqué estudiar Economia?

Una de las razones por las que merece la pena estudiar Economia es
simplemente porque es interesante. Cuando os parais a pensar en todo lo que
sucede a diario en una economia moderna, os tiene que quitar la respiracion.
Considerad el ajetreo de una metrépolis como Manhattan: millones de
personas trabajan en esa pequefia isla que tiene menos de 23 millas
cuadradas de superficie. Obviamente no se produce suficiente comida en esa
isla como para alimentar a semejante horda. A primera vista, algunos lectores
pueden no comprender esta observacion —jAlgunos de los mejores
restaurantes del mundo estdn en Manhattan!—. Pero esos exquisitos
restaurantes son aprovisionados por proveedores que les proporcionan las
materias primas para producir sus carisimos platos. Si unos invasores de
Marte colocaran una burbuja impenetrable de plastico alrededor de
Manhattan (provista de pequefios orificios de ventilacion), en dos meses,
cientos de miles de Neoyorquinos habrian muerto de inanicion.
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Sin embargo en el mundo real —donde no existen burbujas marcianas que
obstaculicen el comercio—, la produccion de las granjas, de las refinerias de
gasolina y de otros productos se envia a diario a Manhattan, lo que no solo
permite sobrevivir a sus habitantes sino que en realidad les hace prosperar.
Los trabajadores de la pequefia isla de Manhattan transforman los materiales
de que disponen en algunos de los bienes y servicios mas preciados del
planeta —pensad en la carisima joyeria, ropa, servicios financieros, servicios
juridicos y representaciones teatrales de Broadway que son "producidos" en
Manhattan—. Considerando la increible complejidad de esos procesos, es
maravilloso que su funcionamiento sea tan perfecto que los demos por hecho.
Las lecciones de este libro arrojaran algo de luz sobre como logra la economia
de mercado realizar esas proezas, dia siy dia también.

Otra razén para estudiar Economia es que os ayudara a tomar decisiones en
vuestra vida personal y profesional. Por supuesto, solo con el estudio de las
lecciones de este libro no os haréis ricos. Mas bien os proporcionaran una
estructura para ayudaros a analizar vuestros planes de forma que sea mas
probable que consigais vuestros objetivos. Por buscar una analogia, el estudio
de la Geometria por si solo no permitira que os convirtdis en ingenieros
profesionales y que seais capaces de disefiar puentes de cuatro carriles. Pero
nadie querria circular sobre un puente disefiado por alguien que no supiera
Geometria.

Mas alla de su intrinseca belleza y de sus aplicaciones practicas en vuestra
propia vida, la Economia es una disciplina esencial porque vivimos en una
sociedad que sufre la plaga de tener un Estado intervencionista. A diferencia
de otras disciplinas cientificas, las verdades basicas de la Economia deben
enseflarse a un numero suficiente de personas porque va en ello la
supervivencia de la sociedad misma. En realidad, no importa si el hombre de
la calle piensa que la Fisica Cuantica es una broma pesada; los fisicos pueden
continuar sus investigaciones sin necesitar de la aprobacién de la gente
corriente. Pero si la mayoria de la gente cree que las leyes de salario minimo
ayudan a los pobres o que los bajos tipos de interés curan una recesion,
entonces, los economistas no pueden hacer nada para evitar los dafios que
esas politicas causaran a la sociedad.

Por esta razon, aprender Economia basica es una obligacién de todo joven
adulto. Las lecciones de este libro os ayudaran a conseguirlo.
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Recapitulacion de la leccion...

* Este libro os ensefiara a pensar como economistas. Las distintas
materias o disciplinas (la Quimica, la Biologia, etc ..) ofrecen
diferentes perspectivas del mundo. En determinadas circunstancias
o situaciones, algunas perspectivas son mas utiles que otras. La
Economia es un campo diferenciado, una Ciencia, y proporciona
importantes puntos de vista respecto de cdmo funciona el mundo
social.

* La Economia consiste en el estudio de los intercambios. En una
economia moderna, los intercambios mas habituales implican el
empleo del dinero, pero los principios econdmicos son aplicables a
cualquier tipo de intercambio.

+ Cada ciudadano debe entender Economia basica por lo peligrosas
y destructivas que pueden llegar a ser las politicas de los Estados
cuando ignoran las lecciones de este libro.
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NUEVOS TERMINOS

Trueque: Situacién que se da cuando la gente intercambia directamente
bienes y servicios sin utilizar dinero en una transaccién intermedia.

Escasez: Condicion que tiene lugar cuando los deseos exceden los recursos
disponibles para satisfacerlos. La escasez es un hecho universal que obliga a la
gente a realizar intercambios.

Trade—offs: Lo que se ha de sacrificar a cambio o en compensacion (trade—
off) de algo. El hecho desafortunado (causado por la escasez) de que una
eleccion implica renunciar a todas las demas opciones posibles, las demas
posibles elecciones dejan de estar disponibles.
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1. ¢Estudiar Economia puede hacerte rico?

2. ¢Esla Economia una ciencia? ;Porqué?

3. ¢Afecta la escasez a todo el mundo?

4. ;Las leyes de la Economia siguen siendo aplicables en una prision de
maxima seguridad?

5. * Considerando que gran parte de las investigaciones que se llevan a cabo
en el campo de la Fisica de particulas son financiadas por el Estado ¢No

seria igual de importante que la gente entendiese de Fisica de particulas
que de Economia?

* Material dificil.

** Material mas complicado todavia.






LECCION 2

2.Como desarrollamos principios econdmicos

En esta leccion aprenderéis ...

e La diferencia entre una accién deliberada frente a un comportamiento
irreflexivo.

e Ladiferencia entre las ciencias sociales y las ciencias naturales.

e Porqué los métodos utilizados para desarrollar la Economia basica son
diferentes de los utilizados por la Fisica o la Quimica.

Accién deliberada frente a comportamiento irreflexivo

uando miramos el mundo e intentamos encontrarle algun sentido, una
de las distinciones mas basicas y fundamentales que todos hacemos —
generalmente sin ni siquiera darnos cuenta— es la diferencia entre
accion deliberada, o dirigida a lograr un propésito, y comportamiento irreflexivo.

Cuando describimos la trayectoria de una pelota de baseball, podemos
mencionar cosas como la masa, la velocidad y la friccion del aire. No decimos
que la pelota "quiere moverse en una parabola" o "que la pelota se aburre de ir por
el aire y decide aterrizar". Esta seria hoy una forma de hablar carente de sentido y
nos haria pasar por muy poco cientificos. Pero suponed que en vez de una
pelota de baseball, estamos describiendo los movimientos de un aviéon a
reaccion. En ese caso, no tendriamos inconveniente en decir que "el piloto quiere
evitar la turbulencia" o que "le queda poco combustible y decide aterrizar".

Esta diferencia en cédmo describimos esos dos eventos refleja una decision
fundamental que hacemos cuando interpretamos el mundo que tenemos a
nuestro alrededor. Cuando observamos los acontecimientos que suceden,
podemos atribuirlos a fendmenos naturales o explicarlos (al menos
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parcialmente) por referencia a las intenciones de un ser consciente. En
resumen, podemos optar por creer que existe otra voluntad, que hay otra
mente y que esta actuando.

Estamos tocando cuestiones filoséficas muy profundas y obviamente no voy
a decir la "Ultima palabra" en esta corta lecciéon. Pero para que la Teoria
Econdémica tenga sentido, para darle un fundamento sélido, tenemos que ser
conscientes de la distincién entre accion deliberada y comportamiento
irreflexivo. Las leyes econdmicas son aplicables a la primera no a este Ultimo.
Como veremos en la leccién 3, la Economia siempre presupone que, por lo
menos, existe un ser que esta actuando, es decir una inteligencia que tiene
objetivos conscientes y que intentard influir sobre el mundo material para
conseguirlos.

La diferencia entre accion deliberada y comportamiento irreflexivo es no
solamente lo que diferencia a los seres humanos de la materia "inanimada".
Varios movimientos del cuerpo fisico de un ser humano pueden ser ejemplo
de un comportamiento irreflexivo. Por ejemplo, cuando digo: "Te daré 20
délares si levantas la pierna derecha", entonces interpretaremos tu
comportamiento posterior como una respuesta intencionada, en la que tu
moviste tu pierna intencionalmente porque querias el dinero. Pero si tu
meédico golpea tu pierna derecha con un martillo para comprobar tus reflejos,
el movimiento resultante de tu pierna no seria un ejemplo de accién
intencional. Aunque tu sistema nervioso y tu cerebro participaron, en realidad
no diriamos que tu mente intervino (Observad que cerebro y mente son dos
cosas muy distintas, y esa diferencia es esencial para esta leccion).

Las lecciones de este libro son aplicables a las acciones deliberadas de gente
consciente que tiene objetivos en mente. A veces la linea fronteriza entre lo
que es "accidon consciente" y "comportamiento reflejo" puede ser tenue, pero
eso no invalida los principios de este libro. Es verdad, un jugador de baseball
del equipo contrario podria no ser plenamente consciente de las operaciones
mentales que realiza cuando lanza la bola a la segunda base. Pero esta
indudablemente intentando expulsar del juego al que corre, porque quiere
que su equipo gane la partida.

Incluso si "falla" (el lanzamiento) y rebasa la base, todas las lecciones de este
libro siguen siendo aplicables a su accion intencionada, porque es un ser
consciente que intenta cambiar una situacion por otra que considera mas
deseable.

Los principios econdmicos de este libro no van dirigidos a "gente que sea
perfectamente racional". Las lecciones de estas paginas son aplicables a la
gente de verdad que todos los dias utiliza su cerebro para realizar cambios en
el mundo real.
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Las ciencias sociales frente a las ciencias naturales.

La Economia es una "ciencia social", lo que quiere decir que estudia a la
gente y ciertos aspectos de la vida social. Otras ciencias sociales incluyen a la
Psicologia, a la Sociologia y a la Antropologia. Las ciencias naturales, en
cambio, estudian aspectos del mundo natural. Las ciencias naturales incluyen
a la Fisica, la Quimica, la Biologia, la Astronomia y la Meteorologia.

Debido a su distinto objeto, las ciencias sociales estudian la accion
deliberada, tal como se describi6é en la seccion precedente, mientras que las
ciencias naturales estudian el comportamiento irreflexivo. Aunque el cientifico
social no sea consciente de ello, sus explicaciones y teorias, aunque sea
implicitamente, descansan sobre la hipdtesis de que intervienen otras mentes
que influencian los acontecimientos. En acusado contraste con ello, con la
notable excepciéon de la Biologia, los cientificos naturales no se refieren
tipicamente a una inteligencia consciente cuando explican los fenémenos del
campo en el que son expertos.

La percepcién de que hay otras mentes, de que intervienen otros seres
humanos dotados de raciocinio y que tienen sus propias motivaciones forma
parte integrante de las ciencias sociales. Y esa idea tampoco sirve solo para
construir teorias que expliquen la realidad: incluso los mas simples
"elementos facticos" de las ciencias sociales son ellos mismos constructos
mentales y no solo hechos o fendmenos naturales o fisicos. Por ejemplo, un
socidlogo podria aportar una teoria que relacionara un aumento de la
criminalidad con un incremento en el nimero de divorcios. Pero para que el
socidlogo pudiera obtener datos para verificar esa teoria, "deberia penetrar en
las mentes de otras personas" para poder saber qué acontecimientos se
tendrian que clasificar como crimenes y cuales como divorcio; €sos no son
simples hechos naturales.
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Incluso los "hechos" de las ciencias sociales se
relacionan con la mente.

Considerad cosas como las herramientas, los alimentos, las
medicinas, las armas, las sentencias, las comunicaciones y los actos
de produccion ... Creo que son buenos ejemplos del tipo de objetos
de la actividad humana que se presentan constantemente en las
ciencias sociales. Se aprecia facilmente que todos esos conceptos ...
no se refieren a algunas propiedades objetivas que esas cosas
tienen o que el observador pueda descubrir en ellas, sino a
perspectivas que alguna otra persona tiene respecto de ellas. Esos
objetos no pueden ni siquiera ser definidos en términos fisicos,
porgue no existe una Unica propiedad fisica que cualquier miembro
de una clase (de objetos) deba tener .... Tan solo pueden definirse
expresando relaciones entre tres conceptos: un proposito, alguien
que tiene ese propdsito y un objeto que esa persona considera que
es un medio apropiado a ese propdsito.

Friedrich A. Hayek, “Individualismo y Orden Economico”
(University of Chicago Press, 1948), pags. 59-60

Por ejemplo, si Sally atropella a Joe y éste muere, esto podria o no ser
constitutivo de un homicidio. Si Sally hubiera sufrido un ataque al corazén
cinco segundos antes del accidente, probablemente no seria un crimen, sino
solo un accidente. Por otro lado, si la policia llega al lugar del accidente y oye a
Sally gritar: "iEsta es la Ultima vez que me engafias!" habria llegado el momento
de leerle a Sally sus derechos. Apréciese como en ultima instancia es la mente
de Sally la que marca la diferencia; el socidélogo necesita construir una
hipotesis acerca de lo que Sally intenté conscientemente hacer para saber si
cometié o no un crimen. No hay ninguna descripcion fisica que permita por si
misma resolver la cuestion, excepto en la medida en que la descripcién arroje
luz sobre lo que Sally estaba pensando cuando el coche alcanz6 a Joe. La
intencién que tenia en mente tiene el poder de transformar un coche en un
arma mortifera. Para enfatizar este punto una vez mas: no hay nada fisico que
cambie en la composicidén del coche durante esta transformacion; el quimicoy
el fisico no observaran ningun cambio en las moléculas que conforman el
auto. Por el contrario, cuando decimos que Sally "convirtié el coche en un arma
mortal", estamos haciendo un juicio respecto de algo intangible, el estado
directamente no observable de la mente de Sally. Los movimientos fisicos de



2.C6mo desarrollamos principios econémicos 31

las manos y los pies de Sally cuando manejaba el auto no son la cuestion
crucial; es su intencién consciente la que determina si hemos de afiadir un
homicidio mas al total de la lista.

Como muestra el ejemplo del coche de Sally que atropella a Joe, incluso los
"simples datos facticos" de las ciencias sociales estan tefiidos por nuestra
interpretacion de las mentes ajenas. En contraste con ello, en las ciencias
naturales, ni los fendmenos ni las teorias desarrolladas para explicarlos,
descansan sobre una interpretacion de las intenciones de otros seres
pensantes. El naturalista o cientifico de la naturaleza puede analizar el mundo
fisico e intentar dar una explicacién a su "irreflexivo" comportamiento.

El éxito de las ciencias naturales frente a las ciencias
sociales.

Hay una gran diferencia entre ciencias como la Fisica, la Quimica y la
Biologia y otras como la Psicologia, la Sociologia y la Antropologia. La gente se
refiere a las primeras como las ciencias "puras" o duras y a las segundas como
las ciencias blandas y —jEspecialmente entre los cientificos "puros"! — hay un
sentimiento general de que las asi llamadas ciencias "puras" son mas
rigurosas y "cientificas" que las denominadas ciencias blandas. Generalmente
hablando, los cientificos mas inteligentes y mas célebres del mundo se
encuentran en las ciencias puras; ademas del obvio icono que fue Einstein, los
fisicos Richard Feynman y Stephen Hawking también han capturado la
imaginacién popular. En contraste, ganar premios de Psicologia no es ni de
lejos tan prestigioso, y poca gente puede siquiera nombrar a uno de los
destacados socidlogos del siglo pasado. Aunque cierta gente condene a la
Fisica porque permitié crear la bomba atémica, una mayoria abrumadora la
defiende. Pero en agudo contraste, mucha gente muestra escepticismo,
cuando no abierta hostilidad, frente a algunas de las ciencias sociales,
particularmente ante la Economiay la Psiquiatria.

¢Qué esta pasando aqui? Si no supiésemos ya la respuesta podriamos haber
esperado que las cosas fueran a la inversa y que la opinién publica
reverenciara a los cientificos que estudian a la gente y no a particulas
inanimadas.

Una posible respuesta es que las ciencias sociales han contribuido a
justificar algunas cosas bastante horribles, como la aplicacién de la terapia de
electrochoque a los encarcelados contra su voluntad y el sacrificio de millones
de cerdos durante la gran depresion mientras los norteamericanos morian de
hambre. Asi que quizas este tipo de episodios son la razon por la que mucha
gente desconfia de los psiquiatras y de los economistas. ;Pero, porqué no
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condena la gente a los fisicos por Hiroshima y a los quimicos por haber
inventado la polvora?

Entendemos que la razdén se encuentra en que los conocimientos fisicos y
quimicos que hicieron posible la fabricacion de poderosas armas eran
correctos. Los fisicos dijeron a los militares, "si Ustedes lanzan este objeto desde
un avion, producird una reaccion de fision que liberard una increible cantidad de
calor". Y los fisicos estaban siendo perfectamente precisos en sus
predicciones. En abierto contraste, los psiquiatras dijeron a los jueces, "Dad—
nos autoridad para encarcelar a quienes consideremos enfermos mentales y
permitid—nos que les administremos medicacion y experimentemos con ellos. Les
pondremos bien y os daremos una sociedad cuyos miembros no mostrardn
conductas aberrantes y comportamientos antisociales". Muchos de los
economistas supuestamente mas brillantes de los siglos XX y XXI también
dijeron a los politicos: "Dad—nos el control sobre la creacion de dinero y le
ahorraremos al mundo las depresiones destructivas y la rampante inflacion de
precios". Obviamente los resultados obtenidos por los psiquiatras y los
economistas mas influyentes no son ni de lejos comparables a los de los
cientificos del campo de las ciencias naturales o experimentales.

Por alguna razén, parece que incluso los genios mas destacados de las
ciencias sociales pueden llevar a sus respectivas disciplinas a un callejon sin
salida y a que cada vez mas expertos (y el publico en general) empiecen a
considerar que los "logros obtenidos" fueron inutiles, una pérdida de tiempo.
Mucha gente estaria de acuerdo en que "la Psiquiatria estaba cobijando
buenos resultados ... hasta (que llegd) Sigmund Freud" o que "la Economia
tomé una ruta completamente errénea al aparecer en escena John Maynard
Keynes". Mientras que practicamente nadie diria que "lsaac Newton hizo un
gran trabajo en Fisica, hasta que el aguafiestas de Einstein aparecié y arruiné
su obra".

Una razén importante para que exista esta enorme diferencia de éxito y
prestigio entre las ciencias experimentales, de un lado, y los mediocres
resultados y el descrédito de las ciencias sociales, de otro, es que los objetos
de estudio de las ciencias naturales son bastante simples y su
comportamiento parece estar gobernado por un conjunto de reglas precisas.
Por eso las "ciencias puras" pueden (tipicamente) apoyarse en experimentos
controlados para evaluar sus teorias. Es por ello que es mucho mas
improbable que la Fisica acabe en un callejon sin salida como mucha gente
cree que le ocurri6 a la Psicologia Freudiana o a la Economia Keynesiana. Las
teorias de la Fisica hacen predicciones acerca de objetos del mundo material.
En una ciencia pura (como la Fisica) seria muy dificil que una teoria mas
moderna, que fuera de inferior calidad, acabara arrastrando a la profesion,
porque su inferioridad seria repetidamente demostrada con experimentos. Asi
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es sabido que Einstein se opuso a algunas de las implicaciones de la Teoria de
la Fisica Cuantica pero ningun fisico, él mismo incluido, se atrevi6 a discutir la
exactitud de las predicciones resultantes de mediciones experimentales
hechas con subparticulas atomicas.

Dado que las subparticulas atémicas (hasta donde sabemos) no tienen
mente, para comprender su comportamiento —para "explicar" a las
subparticulas atdbmicas— no se le puede pedir a una teoria del campo de la
Fisica mas que: que permita predecir, con la mayor exactitud y precision, que
haran esas particulas bajo distintas circunstancias. Ahora bien, hemos de
destacar que en la practica, en la Fisica de todos los dias, las cosas no son tan
simples. Una teoria puede conducir a mejores predicciones con ciertos
experimentos mientras que otra teoria puede ser mas simple y mas elegante.
Algunos fisicos pueden tener fe en la teoria mas elegante y buscar posibles
fallos en los experimentos para poner en duda las teorias favoritas. Incluso
asi, en ciencias puras, a la larga, una teoria que, sistematica y claramente,
logre mejores predicciones, terminard eventualmente desplazando a las
teorias rivales.

La mayor parte de los profesionales de las ciencias sociales piensa que el
mismo método —el "método cientifico"— debe utilizarse en su campo
también. Sin embargo, el problema es que sus respectivos objetos de estudio
tienen, lo que literalmente, podria calificarse de: vida propia. Se ha puesto de
manifiesto que es endiabladamente dificil obtener un conciso conjunto de
leyes que permita predecir con precision el comportamiento de la gente bajo
variadas circunstancias. En las ciencias sociales, especialmente en Economia,
las cosas son mucho mas complicadas, hasta el punto que en muchos casos
es simplemente imposible realizar un experimento auténticamente
controlado.

Para ilustrar esta importante diferencia entre las ciencias naturales y la
ciencia econdmica, supongamos primero que dos grupos de fisicos estan
discutiendo acerca de la potencia de la carga eléctrica de una determinada
particula. Después de llevar a cabo un experimento empleando una nueva
técnica revolucionaria, un grupo en Australia anuncia que las estimaciones
previas deben ser revisadas. Sin embargo, el grupo rival de fisicos argumenta
gue el experimento australiano tiene un fallo, porque la proximidad al polo
sur del laboratorio alterdé sus mediciones. Resuelven la disputa realizando el
mismo experimento en varias diferentes latitudes, para ver si los resultados
de las mediciones se aproximan o no a las estimaciones previas segun el
laboratorio se vaya acercando al ecuador. Las premisas fundamentales de
todas estas investigaciones son que las leyes subyacentes que gobiernan las
particulas son las mismas y que los experimentadores pueden mantener
constantes todos los demas factores (relevantes) cuando aislan los efectos del
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campo magnético que emana de los polos terrestres. La historia que
acabamos de contar da una idea de porqué la Fisica parece "funcionar" tan
bien; hay realmente buenas razones para suponer que con los afios los fisicos
desarrollaran teorias que seran cada vez mas acertadas a la hora de predecir
como funciona el mundo fisico.

Las cosas no son ni de lejos tan claras cuando dos grupos de economistas
discuten sobre teorias rivales. Por ejemplo, un grupo de economistas —los
Keynesianos— creen que la gran depresion fue causada por un colapso de la
"demanda agregada" y que el Presidente Herbert Hoover y después Franklin D.
Roosevelt (FDR) tenian que haber impulsado déficits masivos —gastando
dinero prestado— para contrarrestar la caida. Un distinto grupo de
economistas —Ilos Austriacos— estan en completo desacuerdo, y creen en
cambio que el crash inicial de 1929 fue causado por un previo "boom"
diseflado y puesto en practica por la Reserva Federal, que es el Banco Central
norteamericano establecido por el Estado. Segun estos ultimos, Hoover y
Roosevelt alargaron la depresion durante mas de una década con sus
erraticas politicas intervencionistas. Los Austriacos niegan la teoria keynesiana
del déficit, sefialando que Hoover y FDR aprobaron durante sus respectivas
administraciones lo que, para la época, fueron unos excesivos déficits
presupuestarios (en tiempo de paz) que coincidieron en el tiempo con la
recuperacion mas lenta y agonica de la historia econémica de los Estados
Unidos Los keynesianos responden que, por grandes que fueron los déficits,
los Estados "obviamente", no se endeudaron y gastaron bastante, como
evidencia el persistente desempleo.

En este capitulo inicial del libro, aun no dominamos los conceptos
suficientes para seguir con la exposicion de esta disputa (en las proximas
lecciones, aprenderéis a utilizar las herramientas necesarias para valorar con
mas fundamento las dos posiciones enfrentadas). De momento, la cuestién es
gue esa disputa sigue sin haber sido resuelta y ello a pesar de que la profesién
lleva mas de setenta afios estudiando las causas de la Gran Depresion. La
controversia no terminara, porque las exactas condiciones de la economia
mundial en los afios veinte fueron Unicas. Los economistas no pueden
comprobar la teoria keynesiana manteniendo, por ejemplo, todas las variables
constantes y duplicando el déficit presupuestario federal de 1932 para
observar sus efectos sobre la tasa de desempleo.
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Déficits presupuestarios federales versus Desempleo, 1930 — 1939.

1930 1931 1932 1933 1934 1935 1936 1937 1938 1939

Déficit | —0,8% | 0,6 | 4,0 | 45 59 4,0 5,5 2,5 0,1 3,2
Ppstario. | (superavit)
(% PNB)

Tasa de 8,9 15,9 | 23,6 | 24,9 | 21,7 | 20,1 | 17,0 | 143 | 19,0 | 17,2
desempleo

Los economistas no pueden ponerse de acuerdo
sobre la mejor medicina

"El mandato de un gobierno en una depresion es el de reducir el
gasto presupuestario y no intervenir en la economia". (Escuela
Austriaca de Economia, Murray Rothbard).

"Como fue el ahorro lo que nos llevé a la depresion, tenemos que
gastar para salir de ella". (Virgil Jordan, economista de la revista
Business Week, escrito de 1932).

Citas contenidas en la obra de Robert P. Murphy titulada "The
Politically Incorrect Guide to the Great Depression and the New Deal"
(Washington, D.C.: Regnery, 2009), pags. 52, 57

Fuente: The American Presidency Project
(http://www.presidency.ucsb.edu/data/budget.php) y el Bureau of Labor Statistics.

Es indudablemente cierto que los economistas que, por razones morales o
politicas, favorecen un mayor gasto publico tenderdn a suscribir los
argumentos Keynesianos respecto de las causas de la Gran Depresion.
También es cierto que quienes se oponen a la existencia de un Estado grande
tenderan a verse atraidos por las doctrinas econdmicas que enfatizan los
beneficios de una baja fiscalidad y presupuestos estatales reducidos.

Pero es esta incapacidad para realizar experimentos controlados la que
hace posible que persistan teorias econdmicas tan diametralmente opuestas,
en la que ambos campos estan firmemente convencidos de que ellos son
quienes tienen la razén y que son sus oponentes quienes son deshonestos o
faltos de rigor. Estas pasiones se encuentran mucho mas contenidas en las
ciencias naturales puras, porque en esas disciplinas los hechos "hablan por si
mismos" en mucha mayor medida que en las ciencias sociales.


http://www.presidency.ucsb.edu/data/budget.php
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Afortunadamente no todo esta perdido. Aunque los métodos de las ciencias
naturales son de uso limitado en Economia, existen otras formas de descubrir
los principios o leyes econémicas que se apoyan en técnicas que no estan al
alcance del fisico o del quimico. Conforme vayais dominando las lecciones de
este libro, desarrollaréis gradualmente una nueva herramienta para
interpretar el mundo. Cosas que parecian antes incoherentes tendran para
vosotros pleno sentido. Y como veréis, las lecciones de este libro no recurriran
a resultados experimentales o incluso de tipo histérico para probar su validez.
Una vez hayais captado los puntos esenciales de cada leccion, seran vuestros
para siempre. Podréis decidir hasta qué punto los conceptos son mas o
menos importantes para vosotros pero nunca habréis de temer que nuevas
investigaciones econdmicas recién publicadas los invalide ;Cémo es esto
posible? Lo estudiaremos en el apartado siguiente.

Coémo se desarrolla la Economia basica.

Tal y como expusimos mas arriba, los tedricos de la Economia se tienen que
enfrentar a dos grandes problemas: los objetos de su estudio tienen mente
propia y es mucho mas dificil realizar un experimento controlado en Economia
gue en ciencias naturales como es el caso de la Quimica. Esas diferencias
explican parcialmente porqué las asi llamadas ciencias "puras", por su
objetividad y por sus éxitos, disfrutan de una mucho mejor reputacién que las
blandas, entre las que se incluye a la Economia.

Sin embargo, el economista cuenta con una gran ventaja sobre el cientifico
experimental: el tedrico de la Economia es él mismo un ser pensante que
tiene objetivos conscientes. Como tiene una experiencia de primera mano
porque él mismo es un ser que actua en el mundo econdmico, el economista
puede entender mas facilmente las motivaciones y las restricciones a las que
se enfrentan los demas actores que intervienen en la vida econémica. En
contraste, el fisico de particulas no tiene ni idea "de lo que es ser un quarck", y
de esta forma el fisico debe apoyarse exclusivamente en las técnicas empiricas
que le son familiares para comprender el comportamiento de los quarcks.

Anteriormente, en esta leccidén, nos centramos en la importante distinciéon
que existe entre accion deliberada y comportamiento irreflexivo, porque esa
diferencia es clave para desarrollar principios econdmicos Utiles. Los
principios econdmicos que vamos a desarrollar en este libro son todos
implicaciones logicas del hecho de que hay otras personas dotadas de una
mente racional que intentan lograr sus propios fines. En otras palabras, si
nosotros, como cientificos sociales, decidimos adherirnos a la "teoria" de que
hay otras mentes que operan en el mundo —del mismo modo en que cada
uno de nosotros puede experimentar directamente su propia racionalidad—
entonces esa "teoria" empieza a producir otros elementos de conocimiento
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que son consecuencia de ella. Probablemente os sorprendais cuando
expliguemos en la leccion 3 cuanta Economia hay en la simple observacion de
que "John Doe esta actuando intencionadamente". De momento no
expondremos ninguno de esos resultados, porque primero debéis entender
exactamente qué es lo que hariais y que estudiaremos en esa leccion.

En vez de buscar una guia sobre como desarrollar buenos principios
econdmicos en la Fisica o en la Quimica, un mucho mejor modelo lo ofreceria
la Geometria. En Geometria Euclidiana, comenzamos con algunas definiciones
basicas y con asunciones que parecen lo bastante razonables. Por ejemplo,
definimos los conceptos de punto y de linea, explicamos lo que significa un
angulo formado por la interseccion de dos lineas y asi sucesivamente.

Una vez disponemos de las definiciones iniciales y contamos con los
presupuestos necesarios, podemos utilizarlos para empezar a construir
"teoremas" que es un término para designar la deduccién légica de las
consecuencias de nuestras definiciones originales y asunciones previas. Un
libro de Geometria comenzara con los teoremas mas basicos y utilizara cada
nuevo resultado para deducir algo aun mas complicado. Por ejemplo, un
teorema podria rezar como sigue: "Si empezamos con cuatro lineas que forman
un rectdngulo, entonces podemos dibujar una nueva quinta linea que lo divida en
dos tridngulos idénticos". Una vez ese muy sencillo teorema ha sido
demostrado, puede afiadirse a la caja de herramientas y sucesivos y mas
dificiles teoremas pueden invocar este previo teorema para construir uno de
SUS pasos.

El procedimiento o método de la Geometria es bastante similar a lo que
haremos en este libro para construir unos principios econémicos basicos. En
la préxima leccidn definiremos algunos conceptos (como el de beneficios y
costes) y mostraremos su relacion con nuestra asuncion fundamental de que
los eventos del mundo social son dirigidos por acciones que persiguen
propésitos. Segun vayamos exponiendo las lecciones, seguiremos afiadiendo
nuevas ideas, construyendo sobre las lecciones previas e introduciendo
nuevos escenarios sobre los que podremos aplicar nuestros resultados
previos.

Llegados a este punto, hay dos importantes observaciones que hemos de
hacer respecto del ejemplo de la Geometria. Primero, daros cuenta de que no
tiene sentido pedirle a un matematico que realice pruebas para demostrar la
correccion de los teoremas de un libro de Geometria. Por ejemplo, considerad
el teorema de Pitagoras, que es probablemente el mas famoso de todos los
producidos en Geometria. El teorema de Pitdgoras dice que si tienes un
triangulo con un angulo de 90 grados, y asignas una letra a cada lado,
entonces la siguiente ecuacién sera:
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llustracion 1: Teorema de Pitagoras
a
aZ =+ b2 = cZ

Una vez hayadis visto una prueba real del teorema de Pitagoras,
comprenderéis que tiene que ser cierto. Para divertiros podéis coger una regla
y un compas (utilizado para medir angulos) y "comprobar" el teorema a partir
de triangulos dibujados en una hoja de papel. Sin embargo, veréis que en la
practica el teorema no parecera que se cumple exactamente; podriais
descubrir que el lado izquierdo de la ecuacion suma 10.2 pulgadas mientras
que el lado derecho arroja un total de 10.1 pulgadas. Pero si calcularais esos
"errores" del teorema y se las presentarais a un matematico, os explicaria que
el triangulo que medisteis en realidad no tenia un angulo de exactamente 90
grados (quizas tenia 89,9 grados) y que la regla que utilizasteis para medir las
lineas era una herramienta imprecisa, ya que solo cuenta con n muescas y en
la practica estabais hasta cierto punto midiendo cada linea "a ojo".

La cuestion relevante es que el matematico sabe que el teorema de
Pitdgoras se cumple, porque lo puede demostrar utilizando indiscutibles
deducciones loégicas que se obtienen paso a paso a partir de las asunciones
iniciales.

Esta es una buena analogia acerca de cdmo obtenemos principios o leyes
econdmicas. Empezamos con algunas definiciones y asumimos que existe un
agente dotado de una mente que esta funcionando y a partir de ahi
empezamos a deducir légicamente ulteriores resultados. Una vez hemos
probado una determinada ley o principio econdmico, podemos guardarnoslo
en el bolsillo trasero y utilizarlo en el futuro para que nos ayude a demostrar
un resultado aun mas complicado. Y si alguien nos preguntase si los datos
"confirmaban o rechazaban" nuestro principio econdmico, podriamos
contestar que la pregunta carecia de sentido. Una aparente "falsificacion" de la
ley econdmica tan solo significaria que los presupuestos iniciales no se vieron
satisfechos. Por ejemplo, aprenderemos en la lecciéon 11 la Ley de la Demanda
que establece que "a igualdad de condiciones, un aumento en el precio de un
producto o servicio llevard a una reduccion en la cantidad que se demande de
dicho producto o servicio". Si intentamos ahora "demostrar" la Ley de la
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Demanda, podremos sin duda encontrar episodios histéricos en los que a
pesar de que la gente compraba menos cantidades de cierto bien o producto,
su precio aumento. Ese hecho no invalida la Ley de la Demanda; el economista
simplemente concluira que "seguramente fue porque, algunas otras cosas, no se
mantuvieron invariables”.

Pasemos ahora a examinar la segunda observacién importante que se debe
extraer de nuestra discusion sobre Geometria: el hecho de que se pueda
llegar a conclusiones mediante la l6gica deductiva a partir de definiciones y
presupuestos previos (a veces denominados axiomas) no es 6bice para que las
proposiciones resultantes puedan proporcionar informaciones importantes y
utiles acerca del mundo real. Enfatizamos este punto porque mucha gente
piensa que un campo de estudio solo puede ser 'cientifico" y aportar
"informacién respecto del mundo real" si sus proposiciones pueden, al menos
en principio, ser refutadas mediante experimentos o mediciones. Este
requerimiento no se cumple obviamente en el caso de la Geometria, y, sin
embargo, todo el mundo esta de acuerdo en que es util estudiar Geometria.
Un ingeniero que se proponga construir un puente podra hacerlo mucho
mejor si ha estudiado previamente las comprobaciones l6gico—deductivas en
una clase de Geometria, aun cuando (en cierto sentido) todos los teoremas de
su libro de texto sean "meras" transformaciones de la informacién ya
contenida en las premisas iniciales.

Lo mismo ocurre (jO al menos eso esperamos!) con los principios y leyes
econdmicas contenidos en este libro. No necesitaréis salir ahi afuera a hacer
'‘pruebas' para ver si vuestras proposiciones son ciertas, porque cualquier
aparente falsedad solo significara que las particulares asunciones utilizadas en
la prueba no se cumplian en el momento de efectuar la "comprobaciéon”. Pero
os daréis cuenta de que conseguir ese conocimiento “calentandose la cabeza"
mediante una cuidada introspeccion y razonamiento l6gico, 0s permitira
captar el mundo real en toda su complejidad. Navegaréis mejor por las aguas
de la Economia una vez consigais dominar la logica (la metodologia) que se
expone en las lecciones de este libro (aln cuando no sea susceptible de
pruebas o comprobaciones).



40

LECCIONES PARA EL JOVEN ECONOMISTA

Recapitulacion de la leccion ...

* Una accion deliberada es realizada por un ser consciente dotado
de una mente que intenta lograr un objetivo. El comportamiento
irreflexivo se refiere a los movimientos del mundo fisico que son el
mero resultado de la naturaleza y no de las intenciones de otro ser
pensante.

 Entre las ciencias naturales, se incluye la Fisica, la Quimica y la
Meteorologia. Estudian el mundo natural e intentan deducir las
"leyes de la naturaleza". Las ciencias sociales incluyen a la
Sociologia, la Psicologia y la Economia. Estudian distintos aspectos
del comportamiento humano, incluyendo nuestras interacciones en
sociedad.

* Las ciencias naturales desarrollan teorias que intentan predecir
con cada vez mayor precision el comportamiento de objetos que
carecen de una mente. Tienen éxito porque esos objetos parece que
obedecen a un conjunto inmutable de reglas bastante simples y
porque en muchos casos se puede realizar experimentos
controlados con ellos. En las ciencias sociales, incluida la Economia,
los objetos de estudio estan provistos de una mente propia y es
mucho mas dificil llevar a cabo experimentos controlados. Para
desarrollar principios econdmicos, el economista se basa en su
propia experiencia respecto de lo que son acciones deliberadas y
deduce de ello las implicaciones légicas. En este sentido, la
Economia se halla mas proxima a la Geometria que a la Fisica.
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NUEVOS TERMINOS

Accion deliberada: una actividad realizada por una razdon consciente;
comportamiento dirigido a obtener un fin.

Economia Keynesiana: una escuela de pensamiento (inspirada en John
Maynard Keynes) que prescribe el déficit presupuestario del Estado como una
forma de levantar la economia para sacarla de una recesién y poder asi
conseguir el pleno empleo.

Déficit Presupuestario: el dinero que el Estado debe tomar prestado cuando
gasta mas de lo que ingresa con los impuestos y demas fuentes de ingresos.

Economia Austriaca: una escuela de pensamiento (inspirada por Carl
Menger y otros de nacionalidad austriaca) que sustenta que las recesiones son
resultado de la intervencion de los Estados en la economia y recomienda
recortes en los impuestos y en el gasto para ayudar a una economia en
recesion.

Deduccion légica: una forma de razonamiento que parte de uno o mas
axiomas y avanza paso a paso hasta lograr una conclusion.

Axiomas: las asunciones iniciales o fundamentos de un sistema légico—
deductivo. Por ejemplo, el método utilizado para construir una linea recta
entre dos puntos podria ser un axioma de un libro de texto de Geometria. Los
axiomas no se tienen que demostrar, pero se asumen como ciertos para
poder demostrar otras conclusiones menos obvias.
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EGUNTAS DE ESTUDIO

1. ¢Sialguien estornudase cuando se le echara pimienta a la cara, estariamos
ante una accién deliberada?

¢Una "accion deliberada" incluye a los producidos por error o no?

* Son el cerebro y la mente términos intercambiables o sinénimos?
¢Podemos realizar experimentos para probar teorias econdémicas?

** ;Clasificarias a la Teoria del Disefio Inteligente como una ciencia natural
0 COMoO una ciencia social?

vihwn

* Material dificil.

** Material mas complicado todavia.



LECCION 3

3.Los conceptos econdmicos implicados en la accion

En esta leccion aprenderéis ...
e Por qué son los individuos y no los colectivos quienes realizan elecciones.

e Cbomo los economistas utilizan las preferencias para explicar las elecciones
individuales.

e Laforma correcta de pensar acerca de las preferencias.

Introduccion

n la leccién precedente insistimos en la distincion que existe entre la

accion deliberada y el comportamiento irreflexivo. La Economia estudia

a las primeras; todo en Economia esta en ultima instancia conectado al
hecho de que nosotros, como analistas externos, estamos imputando motivos
conscientes a los eventos que tratamos de describir. Ni siquiera podemos
calificar a un objeto fisico como "dinero" —y menos aun dar una explicacién
respecto de su poder adquisitivo— sin "penetrar en la mente" de la persona que
esta transfiriendo ciertas unidades monetarias a otra (jAl fin y al cabo, la gente
también se transmite gérmenes de una a otra, pero no los consideramos
dinero!).

La Economia consiste en el estudio metddico o cientifico de los intercambios.
Un intercambio —en el sentido que le damos en este libro— es, en definitiva.
una accion que persigue un proposito. En esta leccidn vamos a extraer algunas
de las consecuencias logicas que se derivan del estudio de los intercambios.
Reiterando el mensaje de la leccién anterior: no vamos a construir nuestra
"teoria" de los intercambios conscientes para hacer unas cuantas previsionesy, a

43
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continuacién, comprobar mediante observaciones si esas predicciones se han
cumplido o no en la realidad.

No. Veréis que todo lo que en la practica estamos haciendo en esta leccion
es extraer todo el contenido ya comprendido en el concepto mismo de "accién
deliberada". Si aceptamos la idea de que es correcto describir a las personas
como seres que tienen un comportamiento orientado a lograr propdsitos,
entonces comprenderéis con toda naturalidad las elaboraciones que vamos a
desarrollar en la presente leccion a partir de esa idea. Por otra parte, careceria
de sentido intentar aplicar los conceptos que se exponen en esta leccion a un
proceso puramente mecanico, como es la caida de una piedra por un
precipicio —sencillamente porque explicar el comportamiento de una piedra
como producto de una accion deliberada no parece aportar nada, no es util—.

Solo los individuos actuan

Si nosotros, como economistas, vamos a explicar un evento por referencia a
una accion deliberada, esto obviamente implica que existe algun sujeto que
ejecuta la accion, un agente. Después de todo, decir que una inteligencia
consciente ha influido sobre lo que ha pasado, implica que debe haber algin
ser inteligente que posee esa conciencia.

Pero no necesitamos en realidad conocer la precisa identidad del agente
para concluir que un individuo ha realizado una accion deliberada. Un
detective puede examinar una cocina ensangrentada y decir: "Alguien matoé a
esta pobre mujer" —Ese cuchillo de cocina no la maté por un extrafio accidente
—". El detective puede por tanto explicar el estado fisico de la cocina
suponiendo que otro ser inteligente decidié conscientemente actuar para
matar a la victima. Esta seria una hipétesis perfectamente valida, aunque el
detective no supiese (hasta entonces) nada mas acerca del auténtico asesino.
Pero si que sabe que el asesino tenia un objetivo en mente —no importa lo
enrevesadas que puedan ser las circunstancias concurrentes, nadie va a
creerle cuando diga: "Estaba sujetando el cuchillo cuando sucedio, pero créanme
fue un accidente"—.

Tan solo para que entendais realmente el concepto hacemos notar que el
"agente" de la accibn no necesariamente ha de ser humano. Muchos
sostienen que su mejor explicacion para lo que les pasé es que fueron
abducidos por alienigenas y sometidos a toda clase de desagradables
experiencias sensoriales. De nuevo nuestra regla nos dice que: esas personas
no estan atribuyendo lo que ocurrié a fendmenos naturales, por el contrario,
nos estan diciendo que seres inteligentes influyeron sobre los
acontecimientos. Por la razén que fuera los alienigenas tuvieron el propdsito
de poner a prueba a Billy Bob cuando condujo su camioneta a casa una noche
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y son los alienigenas quienes hicieron que tuviera esa idea. Otro ejemplo seria
el de una persona religiosa que interpretase que la repentina desaparicion del
cancer que padecia se debi6 a la intervencion divina. En este caso también
estaria explicando los acontecimientos del mundo fisico por referencia a la
accion deliberada de un ser inteligente -solo que se trata de un ser carente de
un cuerpo fisico—.

Cuando decidimos interpretar un evento como accion deliberada, estamos
necesariamente suponiendo que debe haber un ser inteligente que lleva a
cabo la accion (No puede haber una accion sin un actor). De modo que la
conexién entre una accion y un actor es una conexion légica, que emana del
concepto mismo de "accién deliberada". En la practica, nuestro intento de
vincular una accién especifica con un determinado actor se basa en algo mas
que la simple légica. Por ejemplo, cuando el detective decide que "esto es un
homicidio"”, estd logicamente implicando que debe haber intervenido un
asesino (por lo menos uno). Pero puede utilizar pruebas de ADN erréneas
para acabar arrestando a un inocente. Asi que vemos que hay que emplear
algo mas que deduccion logica si queremos arrestar al verdadero asesino.
Pero la cuestion importante a nuestros efectos es si la decision del detective
de considerar una cocina ensangrentada como escena de un crimen
necesariamente implica que debe haber un asesino (o asesinos). Pero para
pasar de esta conclusion légica a la siguiente e identificar a determinada
persona como asesina se precisa de algo mas que solo logica.

Para entender las sutiles interconexiones que existen entre los
razonamientos logico y empirico podemos considerar un ejemplo mas
elaborado. Supongamos que un psiquiatra ve una pluma en la mano izquierda
de una de sus pacientes con la que esta escribiendo algo sobre lo que parece
ser un cheque. El psiquiatra califica esto como una accién intencionada y
l6gicamente debe también entender que existe alguna conciencia individual
gue esta ejecutando esa accion. Sin embargo, el psiquiatra podria pensar,
"Esta es mi dulce paciente Sally que me estd pagando mis servicios de esta
semana, mediante los que intento ayudarla con su sindrome de doble
personalidad" cuando en realidad es el “alter ego" de Sally, Snippy, que no esta
para nada extendiendo un cheque sino que estd escribiendo "ES USTED
DEMASIADO CURIOSQO" sobre una hoja de papel antes de entregarsela a su
psiquiatra. En este ejemplo, de nuevo hemos de tener en cuenta los limites de
la légica deductiva. Una vez que el psiquiatra decide interpretar los
movimientos de la mano sobre le papel como una accién deliberada —en
contraposicién a un mero reflejo— entonces debe l6gicamente concluir que
hay un ser inteligente provisto de una intenciéon que esta moviendo la pluma
para lograr un objetivo. Pero si el psiquiatra concluye que el ser inteligente es
la persona que identifica como Sally y que esta utilizando la pluma para
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pagarle sus servicios entonces esta rebasando los limites que impone la logica
deductiva y podria estar equivocado.

Como demuestran esos ejemplos, en la vida cotidiana hacemos mucho mas
que basarnos solo en meras deducciones logicas cuando decidimos
interpretar un evento como accién intencionada. Utilizamos toda clase de
evidencias empiricas para refinar nuestra comprensién de lo que observamos.
Pero la teoria econdmica se centra en el conocimiento que podemos deducir
simplemente de la accién intencionada misma, sin que en el caso concreto
dispongamos del resto de evidencias empiricas, que puedan o no llevarnos a
una explicacién mas completa.

Prescindiendo de casos extrafios, como los de personalidades multiples o el
control hipnético, si hablamos en general, asociamos cada cuerpo humano a
una mente (y viceversa). De modo que cuando vemos el cuerpo fisico asociado
a "Bill" bebiéndose una lata de coca—cola, describimos esto con toda
naturalidad como que "Bill estaba sediento y decidié beber algo". Aunque no
nos paramos generalmente a pensarlo, cuando hablamos asi estamos
refiriéndonos a algo inmaterial, a una voluntad consciente llamada "Bill" que
intenta lograr sus fines influyendo sobre un amasijo de células que
etiguetamos como "cuerpo de Bill".

Estamos una vez mas tocando profundas cuestiones filosoficas, que van
mucho mas alla el alcance de un libro sobre principios econémicos. En esta
seccion solo tenemos que mencionar una cosa mMas: COMO una accion
intencionada esta asociada a un individuo determinado (a saber, el actor o
agente), significa que cuando un economista intenta explicar un evento por
referencia a acciones intencionadas, debe en Ultima instancia desmenuzarlo
para descubrir las motivaciones u objetivos de los individuos involucrados.
Esta afirmacidén suena a obvia, pero sorprende ver con qué ligereza la gente
ignora esa regla —incluso respetados cientificos sociales lo hacen—.

Por ejemplo, un historiador podria escribir: "En 1941 Japdn atac6 a Estados
Unidos". Hablando con rigor esto es un sin sentido: "Japon" no es una persona
y, por consiguiente, no puede ejecutar acciones intencionadas (como la de
bombardear Pearl Harbor). Unos aviones pilotados por japoneses atacaron
barcos pertenecientes a la Marina de los Estados Unidos. La frase "Stalin
ocup6 Alemania del Este" tiene por lo menos sentido porque Stalin fue una
persona, pero es con todo incorrecta si se interpreta literalmente. Lo que
sucedié realmente es que Joseph Stalin dio 6rdenes a sus subordinados, que a
su vez las transmitieron a sus propios subordinados y asi sucesivamente, de
forma que muchisimos soldados optaron por obedecerlas y llevaron a cabo
acciones deliberadas conducentes a una nueva y temible situacién politica
para la gente que vivia en Alemania del Este.
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En muchos casos este descuidado uso del lenguaje es suficiente; no hay
peligro de confusion cuando un fanatico deportivo grita desde su silla en la
oficina: "jChicago acaba de lograr un 'touch down'y empata el partido!". Todo el
mundo sabe lo que quiere decir con esa frase. Nadie entendera que de alguna
manera un emplazamiento geografico inanimado se las arreglase para frenar
lo bastante a unos hombres corpulentos en sus intentos por impedir que otro
rebasara una raya pintada en el suelo con un trozo de cuero de cerdo entre las
manos.

Solo los individuos actuan

La primera verdad que se ha de descubrir acerca de la accién
humana es que solo la pueden realizar actores individuales. Solo los
individuos tienen fines y pueden actuar para lograrlos. No existen
cosas como fines o acciones de "grupos", "colectivos" o "Estados",
que no sean obra de varios individuos concretos. Las "sociedades" o
"grupos" no tienen existencia independiente y separada de las
acciones de sus miembros individuales. Por ende, decir que los
"gobiernos" actian es meramente una metafora; en realidad, ciertos
individuos, se encuentran en ciertas relaciones con otros y actuan
de una forma que tanto ellos como los demas individuos reconocen
como "modos gubernamentales de actuacion”.

Murray Rothbard, "Man, Economy and State" (Auburn, Alabama:
Ludwig Von Mises Institute, 2004), pags. 2-3.

Sin embargo, en muchos casos este uso descuidado del lenguaje es muy
peligroso y lleva a que la gente llegue a conclusiones erréneas sobre el
mundo. Por ejemplo, muchas personas avalan la siguiente declaracién: "jQué
incompetente y estupido es el Estado! Por un lado paga a los agricultores para que
cultiven tabaco, mientras que por otro paga anuncios de las agencias de
publicidad para que lleven a cabo campafias contra el tabaco jAclaraos!"

En realidad, el Estado no esta dotado de una mente propia que pueda
realizar acciones con un propoésito. Por el contrario, lo que existe son
individuos —politicos, jueces, burdcratas, etc... — que pertenecen al Estado y
gue gozan de privilegios especiales por su condicion. Diferentes grupos
formados por algunos de esos individuos toman decisiones conscientes para
destinar dinero de los impuestos a los cultivadores de tabaco y a las
campafas contra el tabaco. El enfoque simplista de ver estos programas como
acciones tomadas por "el Estado" no sélo es técnicamente incorrecto, sino que
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es en realidad peligrosamente engafioso. Después de leer las lecciones de
este libro, os daréis cuenta de que las acciones de los agentes del Estado son
perfectamente razonables. Sus acciones a menudo no tienen ningun sentido
si se comparan con las justificaciones oficiales, pero hay una explicacién
sencilla para eso también: los gobernantes mienten de forma rutinaria (notad
gue la mentira es en si una accion intencionada).

Los individuos tienen preferencias

Ademas de la obvia cuestion de que una accién requiere de un actor,
podemos extraer nuevas deducciones. Cuando decimos que un individuo
realiza una accién intencionada, queremos decir que tiene un propdsito o un
objetivo en mente. Recordad, no decimos que la pelota de béisbol "quiera
volver a caer al suelo". Pero si que diriamos: "el piloto aterrizé el helicéptero
porque queria ir al aseo".

Asi vemos que cuando tratamos de las acciones intencionadas decididas por
los demas, estamos implicitamente diciendo que tienen opiniones o deseos
sobre cdmo debe funcionar el mundo. En Economia, utilizamos la palabra
preferencias para describir estos sentimientos; las personas actuan de la
manera que lo hacen porque prefieren que el mundo se desarrolle de una
manera, en lugar de de otra. Por ejemplo, cuando decimos, "Bill bebio el
refresco porque tenia sed", automaticamente también estamos diciendo
(incluso si no empleamos esas palabras) que "Bill prefiere no tener sed".
Después de todo, no tendria mucho sentido decir: "Bill bebio el refresco porque
2 mds 2 son 4". La razén de que tenga sentido decir: "Bill bebié el refresco
porque tenia sed" es que podemos leer entre lineas, por asi decirlo, y adivinar
el reclamo no expresado por Bill, que estd de mal humor porque tiene sed.

Como ya habréis notado, hay otra verdad tacita, que esta implicita en
nuestra sencilla afirmacion, del ansia que tiene Bill por tomarse un refresco.
Cuando decidimos clasificar su comportamiento como una accién
intencionada, también estamos decidiendo que el propio Bill debe creer que
beber refrescos puede aliviar su sed. Después de todo una caja de refrescos
podria caer de un avién e ir a parar a un pueblo primitivo y podria suceder
que quienes la descubrieran no supieran que podrian aliviar su desagradable
sensacion de sed abriendo una lata y vertiendo el oscuro liquido en su boca (y
tampoco sabrian lo mucho que esa bebida podria estropearles los dientes).
Por el contrario, esa tribu podria considerar a las latas de refresco como algo
sagrado (ya que cayeron de un objeto volador gigante que nunca habian visto
antes) o sus musicos podrian incorporarlas a otras formas de accién
intencionada, que no tuvieran nada que ver con la sed.
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Es importante darse cuenta de que una persona puede estar equivocada en
Sus creencias y aun asi motivar una accion intencionada. Por ejemplo, si nos
pudiéramos remontar atras en el tiempo y observasemos a un médico en la
década de 1800 colocando sanguijuelas a sus pacientes, diriamos "que lo esta
haciendo a propdsito, porque prefiere que los pacientes estén sanos en lugar de
que estén enfermos y porque cree que el derramamiento de sangre es un
tratamiento efectivo" (Por otro lado, alguien provisto de un conocimiento
medico mas preciso podria colocar sanguijuelas sobre su enemigo porque lo
prefiere débil y sabe que lo debilitard desangrandolo).’

Vamos a desarrollar la cuestion con mas detalle en la siguiente leccién, por
ahora baste sefalar que la gente utiliza los elementos que el mundo le ofrece
para conseguir sus metas. Los filésofos lo describen diciendo que la gente
utiliza medios para lograr sus fines. Los economistas lo describen diciendo
que la gente utiliza bienes y servicios para satisfacer sus preferencias.

Las preferencias son subjetivas.

Como las preferencias son particulares a cada individuo, decimos que son
subjetivas. En términos generales, la diferencia entre una afirmacién subjetiva
frente a una declaracién objetiva, es similar a la diferencia entre una opinion
frente a un hecho. Tiene sentido decir: "Maria prefiere el helado de vainilla al de
chocolate pero Juan prefiere el helado de chocolate al de vainilla". Estas dos
declaraciones son perfectamente compatibles porque las preferencias (en
este caso, las preferencias por helados de distintos sabores) son subjetivas y
pueden variar de persona a persona.

Por el contrario, no tiene sentido decir: "el helado tiene 300 calorias para
Maria pero 280 calorias para Juan". El nimero de calorias en una racion de
helado es un hecho objetivo; no puede variar de persona a persona. Maria y
Juan podrian estar en desacuerdo acerca de cuantas calorias tiene el helado,
pero en ese caso, al menos uno de ellos simplemente estaria equivocado. Sin
embargo, seria correcto que Maria dijera: "El de Vainilla tiene mejor sabor que el
de chocolate". Y que Juan dijera lo contrario. Una vez mas, Maria y Juan pueden
estar en desacuerdo sobre qué helado sabe mejor —sin que ninguno de los
dos esté equivocado— porque las preferencias son subjetivas. A diferencia de
lo que sucede cuando se pregunta cuantas calorias hay en una racion de
helado (que es algo definitivo y objetivamente demostrable) no hay una
“respuesta concluyente" a la pregunta de qué helado sabe mejor.

iCuidado! Muchos criticos de la Economia —tanto de la progresiva "ala
izquierda" como de la religiosa "ala derecha"— malinterpretan por completo

1

Hay casos aparentemente extrafios en los que incluso los médicos modernos recomendarian
la sangria como un tratamiento efectivo, pero es evidente que la practica anterior no era, en
general, buena para el paciente.
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lo que los economistas quieren decir cuando afirman que las preferencias son
subjetivas. Estos criticos piensan que los economistas estan apoyando de
alguna manera el relativismo moral o que estan diciendo que nadie puede
juzgar las acciones de otro. Pero estas quejas son infundadas, porque los
economistas para nada dicen eso.

Recordad: estamos simplemente examinando las implicaciones légicas de
nuestra decision de clasificar el comportamiento observado como una accion
intencionada. Si vemos a Maria ir hasta el mostrador y elegir el helado de
vainilla mientras vemos a Juan acercarse al mostrador y pedir el de chocolate,
solo podemos concluir que Maria y Juan tienen gustos diferentes cuando se
trata de elegir sabores de helados. Como veremos mas claramente en la
Leccion 6, la Unica forma satisfactoria de explicar los precios de mercado es
reconocer primero que las preferencias son subjetivas. Este reconocimiento
de ninguna manera justifica las preferencias de los individuos particulares.

Por ejemplo, un economista no puede explicar el precio del tabaco sin
reconocer que algunas personas prefieren gastar su dinero en cigarrillos mas
que en otros productos. Una vez que el economista ha llegado a esta
conclusion factica, puede, con toda coherencia castigar sin salir a su hijo
adolescente cuando le pilla fumando en el garaje con los gamberros de sus
amigos. Si aun no habéis visto la distincion que existe entre analisis
profesional y creencias personales, olvidaros de la Economia y considerad un
puesto como investigador del FBI para descubrir a asesinos en serie. Para
atrapar a un asesino en serie, el detective necesita "pensar como el asesino"y
tratar de entender qué moviles llevaron al asesino actuar de la manera que lo
hizo. Obviamente este analisis no significa que el detective sea neutral con
respecto a las acciones que el asesino toma o que el asesinato "sea una
eleccién personal”.

Resumiendo: Cuando las personas se involucran en acciones con un
propésito, estdan motivadas por deseos que no son necesariamente idénticos
de una persona a otra. Con el fin de explicar los intercambios, los economistas
deben reconocer que las preferencias son subjetivas.

Las preferencias son una clasificacion, no una medicion.

Como las preferencias estan unidas a los intercambios que realizan las
personas suponen una clasificacion de objetivos. Cuando Maria elige helado
de vainilla en vez de helado de chocolate, esta accion intencionada sélo indica
qgue prefiere el de vainilla. No podemos determinar "cuanto" prefiere Maria el
de vainilla al de chocolate; de hecho, esa declaracién no significa exactamente
esto en términos de l6gica econdmica estricta.
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En la conversacién cotidiana, todos sabemos lo que significa decir que
"Maria realmente prefiere la vainilla al chocolate, pero a su hermana Juana le
gusta un poco mas la vainilla que el chocolate". Pero es importante que veais
qgue esta forma de hablar no tiene sentido desde la perspectiva del concepto
de preferencias que utilizamos en el razonamiento econémico.?

Después de todo, ;Qué es lo que realmente significa decir —desde el punto
de vista de la l6gica econdmica pura— que Maria tiene una preferencia por la
vainilla frente al chocolate? Lo Unico que significa es que, ante una eleccion
entre los dos sabores, Maria escogeria vainilla. Pero eso es lo mismo que
podemos decir de su hermana Juana, cuyos amigos aseveraran que tiene solo
una "ligera" preferencia por la vainilla. Cuando Juana se enfrente a una
eleccion, ella también escogeria la vainilla en vez del chocolate. Por lo que, en
cuestion de deducciones légicas que podamos extraer de las acciones
intencionadas de wuna persona, lo Unico que podemos decir como
economistas, es que ambas nifias muestran una preferencia por la vainilla
frente al chocolate.

Vamos a profundizar en esta linea de pensamiento hasta el final de la
leccién. Aunque Juana diga: "iLa vainilla solo me gusta un poquito mads que el
chocolate!" eso no daria a un economista la capacidad de concluir que su
preferencia por la vainilla es "menos intensa" que la de Maria. No. No haria
mas que llevarle a pensar que Juana prefiere pronunciar esa frase en vez de
otra o en vez de callarse. Recordad, estamos utilizando la nocion de
preferencias subjetivas de una persona para explicar las acciones concretas
que la persona realiza. Vale que alguien pronuncie una declaracion que
informe a los economistas sobre cuales son sus preferencias, pero sélo en la
medida en que el hecho mismo de hacerla ya suponga en si mismo, por si
solo, una accién intencionada.’

Para ayudaros a recordar los puntos de esta leccion, considerad la analogia
de la amistad. Por ejemplo, Sally podria tener tres amigos, por lo que
podriamos decir que mentalmente experimenta sentimientos de amistad para
cada uno de ellos. Podemos ir mas alld y pedirle a Sally que clasifique a sus
amigos. Podria decir que Bill es su mejor amigo, que Maria es su segunda
mejor amiga y que Joe es su tercer mejor amigo. Esa conversacion tiene pleno
sentido.

No estamos diciendo que la gente esta utilizando el lenguaje de una manera negligente en la
conversacion diaria, estamos simplemente sefialando que el término preferencias tiene un
significado muy preciso en Economia. Por analogia, en Fisica la palabra trabajo tiene un
significado muy preciso, cientifico también, y no se confunde con el uso cotidiano del vocablo
trabajo en las conversaciones.

A estas alturas del libro, estos ejemplos pueden parecer tediosos, pero son importantes para
que podais comprender el asunto antes de que expliqguemos cédmo se forman los precios en
lecciones posteriores.
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Pero (Y si luego preguntamos a Sally cuan mejor amigo es Bill mas que
Maria? Ahora las cosas empiezan a sonar un poco raro. Y si le preguntamos:
"¢Es Bill al menos un 30 % mas amigo tuyo que Joe?" habriamos entrado en el
terreno de lo absurdo. La moraleja de esta historia es que tiene sentido
clasificar a los amigos, pero aun asi, en el fondo, no disponemos de algo
objetivo que constituya una “unidad de medida de la amistad"” con la que
clasificar.

Lo mismo ocurre con las preferencias en general, al menos tal y como las
utilizamos en Economia. Como aprenderéis en las proximas lecciones, para
comprender y describir los intercambios, tenemos que asumir que la gente
tiene una clasificacion de metas o fines. La gente realiza acciones para
satisfacer su preferencias mas importantes o para alcanzar sus metas mas
altas. No tenemos que decir que la gente tiene una "funcion de utilidad"
matematica que busca maximizar, a pesar de que esa forma de hablar sea
comun en otros textos de Economia. Este enfoque alternativo es sélo util para
obtener respuestas concretas a artificiosos problemas numéricos; en realidad
no ayuda a comprender el proceso de intercambio. De hecho, el uso de las
funciones de utilidad matematica es muy perjudicial para el aprendizaje de los
principios basicos de Economia, ya que, en primer término, a menudo hace
que el estudiante olvide de donde proviene la nocion de preferencia.
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Un enfoque diferente

Incluso los economistas profesionales no siempre tienen claro el
principio de que las preferencias suponen una clasificacion, no una
medicién. Por ejemplo, los economistas suelen utilizar el término
utilidad para describir la cantidad de placer o satisfaccion que una
persona recibe de una situacion particular. Por lo que podrian
describir nuestro escenario diciendo: "Maria escogié helado de
vainilla, ya que le proporcioné una utilidad mayor que la que habria
obtenido del helado de chocolate".

Hasta ahi estamos de acuerdo. Pero después muchos libros de
Economia van mas lejos y comienzan a asignar cifras para medir el
grado de utilidad, de modo que (por ejemplo) Maria obtiene "55
utilidades" de vainilla pero sélo "34 utilidades" de chocolate y asi
sucesivamente. Con el fin de "maximizar la utilidad" ella obviamente
elige la vainilla. Si estas asistiendo a una clase de Doctorado, el
manual de la asignatura te dira que las "utilidades" no existen
realmente, que no pueden equipararse a los "kilogramos", que son
una unidad objetiva de peso, ni a los "metros", que son una unidad
objetiva para medir la altura. En cambio, el manual del curso de
doctorado explicara que los economistas pueden utilizar funciones
matematicas de utilidad como un recurso conveniente para
describir la clasificacion de las preferencias. Asi que cuando la
funcién asigna "55 utilidades" a una copa de helado de vainilla, pero
solo "34 utilidades" a la de chocolate, lo Unico que en realidad
significa es que Maria preferiria la primera a la segunda. La funcién
de utilidad podria muy bien haber asignado "18,7 utilidades" a la
vainilla y "2,3 utilidades" al chocolate; lo importante es que Maria
actia "como si" estuviera maximizando esta arbitraria funcién
matematica.

En este libro, no vamos a utilizar la terminologia confusa de
"utilidades" y no vamos a realizar calculos con "funciones de
utilidad" como hacen otros manuales de Economia. Estas practicas,
aunque comunes, son peligrosas porque pueden inducir al error de
pensar que estamos midiendo el grado de satisfaccién psiquica que
un individuo obtiene de sus acciones particulares.
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Pudiera ser que un neuro-investigador descubriese un dia una
forma objetiva de medir el grado de felicidad y que pudiera afirmar
coherentemente que a Maria le hacia "el triple de contenta" que a
Bill. Pero incluso si algo asi fuese posible, la cuestion seguiria siendo
la misma: en el campo de la Economia, esa conversacién no tiene
sentido. En Economia, utilizamos términos como "preferencias"
como una forma de explicar o describir las acciones individuales
que se dirigen a lograr un propésito. Cuando alguien elige una cosa
en vez de otra, lo Unico que podemos concluir es que la persona
prefiere el elemento elegido al elemento descartado. Los psicologos
0 neurologos (o incluso el sentido comun) podrian arrojar mas luz
sobre el caso, pero la légica econdmica por si sola no puede ir mas
alla. El economista no puede pretender tener todas las respuestas;
iNi mucho menos! Cuando en un caso como éste, el economista
reconoce los limites de lo que el razonamiento econémico puede
explicar respecto de un determinado suceso, esta siendo muy
humilde. En la leccién 6, veremos como las clasificaciones de
preferencias subjetivas interactuan unas con otras hasta producir
precios objetivos de mercado. En ese momento, entenderéis mejor
por qué hacemos hincapié en esta leccién sobre estos puntos.

Las preferencias de los distintos individuos no pueden
acumularse.

Si las preferencias son subjetivas para cada individuo y ni siquiera pueden
ser medidas o cuantificadas individualmente, entonces, es evidente que no
tendria ningun sentido que intentaramos combinar, acumular o agregar
preferencias individuales para formar preferencias "sociales". Por desgracia,
incluso los economistas profesionales se enzarzan a menudo en este tipo de
razonamiento. Muchas personas intentan justificar la imposicién progresiva
sobre la renta, por ejemplo, afirmando que "un ddlar significa mds para una
persona pobre que para una rica". La idea es que si Bill Gates pagase un millén
de ddlares la utilidad que obtiene no se veria mermada, mientras que la
entrega de 1.000 délares a un millar de personas sin hogar aumentaria en
gran medida la utilidad de cada uno de los perceptores. Por consiguiente,
segun el tipico argumento, la redistribucién de una parte de la riqueza de
Gates ha aumentado la utilidad total o “social".
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En la leccibn 18 examinaremos las consecuencias de los impuestos
progresivos sobre la renta. Por ahora nos limitaremos a sefialar que la tipica
justificacién que de ellos se hace es absurda. No se puede sumar diferentes
cantidades de utilidad de varias personas. De hecho, si utilizamos el término
alternativo preferencias se hara mas evidente por qué la combinacién de las
utilidades de diferentes personas es una tarea imposible. Tiene sentido
preguntar: ";Cual es el peso total de la poblacion?" o "¢Cual es el promedio de
edad de la poblacion?" pero no lo tiene preguntar ";Cudles son las
preferencias totales de la poblacion?" o "¢Cual es la cantidad promedio de
utilidad por persona?"

Para estar seguros de que entendéis lo absurdo que es el intento de realizar
operaciones aritméticas con las clasificaciones de preferencias de diferentes
personas, una vez mas, vamos a recurrir a la analogia de la amistad.
Supongamos que Sally y Larry tienen las siguientes clasificaciones de
"amistad":

Puntuaciones de Amistad

Sally Larry
Primero (mejor amigo): Bill | Primero (mejor amigo): Joe
Segundo: Maria Segundo: Bill
Tercero: Joe Tercero: (nadie)
Cuarto: Tom Cuarto: (nadie)
Quinto: Adrian Quinto: (nadie)

Antes de continuar, aseguraos de que entendéis la tabla: Sally tiene un total
de cinco amigos. Su mejor amigo es Bill, su segunda mejor amigo es Maria y
asi sucesivamente. Larry, por el contrario, s6lo tiene dos amigos. Su mejor
amigo es Joe y Bill es su segundo mejor amigo. Observad como incluso entre
sus amigos compartidos, Sally y Larry no tienen el mismo orden de
clasificacién. Sally piensa que Bill es mejor amigo que Joe, mientras que Larry
piensa que Joe es mejor amigo que Bill. No hay nada extrafio en esto, porque
las preferencias son subjetivas.*

Para explicar la diferencia en las puntuaciones de amistad, ni siquiera tenemos que asumir
que Joe y Bill actien de manera distinta en funcién de si estan con Sally o con Larry. Incluso si
Joe y Bill se comportan siempre igual y fueran siempre "la misma persona" cuando salen con
Larry o con Sally, seguiria siendo perfectamente razonable que fuesen clasificados de forma
distinta porque —como habréis adivinado— las preferencias son subjetivas. Quizas Joe
siempre esté haciendo ruidos groseros con la axila y Sally piense que es repugnante, mientras
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Ahora supongamos que un entrometido director de escuela se presentara y
dijera: "jEsto es terrible! El pobre Larry no tiene tantos amigos como la popular
Sally! Tengo una gran idea para conseguir que las cosas sean mds justas. Voy a
escribir una nota imitando la letra de Sally que diga: jHueles mall". Y la pondré en
la bolsa del almuerzo de Adridn. Eso provocard una grave discusion entre Adrian y
Sally y él dejard de ser amigo suyo. A continuacion, me las arreglaré para que
Adridn se siente cerca de Larry en el autobus escolar. Eventualmente se hardn
amigos. No puedo predecir si Adrian se convertird en el primero, segundo o tercer
mejor amigo de Larry pero sea como fuere, como amigo estard mejor valorado por
Larry de lo que lo era Sally. Con mi benévola intervencion, habré aumentado la
cantidad total de amistad entre los nifios"

Obviamente la historia anterior es bastante boba, pero hemos utilizado una
historia simple para demostrar la estupidez de tratar de sumar las
preferencias individuales subjetivas Esperemos que ahora podais ver que el
intento de aumentar la "utilidad social" quitando dinero a un hombre rico para
darselo a un pobre es algo que simplemente absurdo. Quizas los defensores
de los impuestos progresivos puedan justificarlo por otros motivos, pero no lo
consiguen apelando al concepto econémico de preferencias (o utilidad).

gue a Larry le haga gracia.
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Recapitulacion de la Leccion ...

* Una vez que decidamos clasificar a ciertos eventos como acciones
con un proposito, podremos hacer ulteriores deducciones ldgicas.
Por ejemplo, por cada accion tiene que haber un actor, una persona
inteligente que realice la accién. Aunque las personas puedan
actuar en combinacidn con otras, cualquier particular acciéon, se
lleva a cabo por una sola persona.

* Interpretamos la accion de alguien diciendo que él o ella tiene
preferencias. Son los objetivos que una persona trata de lograr a
través de sus acciones.

* Los economistas dicen que las preferencias son subjetivas, lo que
significa que son Unicas para cada persona. Al decir que las
preferencias son subjetivas ni las criticamos ni las alentamos, solo
reconocemos que las personas tienen gustos diferentes.
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NUEVOS TERMINOS

Preferencias: objetivos o deseos de un individuo. Los economistas
interpretan las acciones de una persona como intentos de satisfacer sus
preferencias.

Bienes: elementos fisicos escasos que un individuo valora porque pueden
ayudarle a satisfacer sus preferencias.

Servicio: la ejecucién de una tarea por una persona que otra persona valora
porque le ayuda a satisfacer sus preferencias. Los servicios son los "bienes"
que la gente crea a traves del esfuerzo de su trabajo.

Subijetivo: Unico para cada individuo; "segun el parecer del sujeto".

Utilidad: es un término comun en los manuales de economia para describir
la cantidad de valor o grado de satisfaccién que una persona obtiene de un
bien o servicio.

Impuesto sobre la renta progresivo: un impuesto que grava a las personas
naturales o juridicas a tipos mas altos cuanto mayores sean sus ingresos.
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EGUNTAS DE ESTUDIO

1. ¢Por qué es cuestionable decir, "Alemania atacé a Francia"?

2. ¢Por qué las declaraciones acerca de las acciones de un hombre también
involucran (implicitamente) sus creencias?

3. (Puede una accién intencionada basarse en una creencia errénea?
Proporcionad algunos ejemplos.

4. ¢Qué significa cuando los economistas dicen que las preferencias son
subjetivas?

5. * ;Desde un punto de vista econdmico, tiene sentido dar dinero para
obras de caridad?

* Material dificil.

** Material mas complicado todavia.






LECCION 4

4.La Economia de "Robinson Crusoe"

En esta leccion aprenderéis...

e Que para dar ejemplos de categorias y conceptos econdmicos basta una
economia en la que exista un unico hombre.

e La importancia del ahorro y de la inversion.

e COomo explican los economistas las elecciones individuales.

Introduccidon

n las tres primeras lecciones aprendisteis que la Economia consiste en el

estudio de los intercambios y que la —en apariencia— sencilla decision

de considerar el comportamiento humano como una "accion decidida"
lleva a muchas ideas que nos ayudaran a explicar cdmo operan las economias de
mercado modernas. En la Parte Il de este libro, iniciaremos un analisis en toda
regla de lo que es una economia de mercado en la que hay compradores y
vendedores que utilizan dinero en sus transacciones. Esto es lo que la mayoria
de la gente probablemente piensa que un libro sobre Economia se supone que
debe hacer.

Sin embargo, antes de sumergirnos en la parte mas profunda, en la presente
leccion —la ultima de nuestra seccién de "Fundamentos"— vamos a esbozar
algunas de las verdades econdmicas basicas que se aplican incluso al caso muy
simple de una sola persona abandonada en una isla remota. Hay un
sorprendente numero de conclusiones que podemos sacar, incluso de un
supuesto tan extremadamente limitado.
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Alo largo de los afios, muchos criticos han ridiculizado la llamada Economia
de "Robinson Crusée", en honor del naufrago de la famosa novela de Daniel
Defoe.” Obviamente, no estamos diciendo que una persona aislada constituya
una descripcion exacta de una economia moderna. Mas bien, lo que decimos
es que antes de analizar una economia integradapor miles de millones de
personas que interaccionan entre si, debemos comenzar con una sola
personay asegurarnos de que entendemos qué es lo que la impulsa.

Como podréis ver, en esta leccion estamos desarrollando principios
generales respecto de las acciones de los individuos en un entorno de escasez:
esos principios generales seguiran siendo validos aun después de que Crusoe
sea rescatado y haya regresado a la civilizacién. Pero para evitar abrumar a los
estudiantes nada mas empezar, comenzaremos examinando el caso mas
simple: el de Crusoe solo y abandonado a su suerte y que tiene que hacer algo
Si quiere mejorar su situacion.

CrusoOe crea bienes utilizando su intelecto.

Solo por completo en su isla tropical, Crusde se da rapidamente cuenta de
que no le gusta la forma en que las cosas se estan desarrollando. Su
estdmago esta empezando quejarse, tiene la garganta seca, siente comezon
en los labios y no ve ningun refugio natural que le cobije de las terribles
tormentas que de vez en cuando asolan la isla. En vez de resignarse a su
suerte, decide tomar medidas para alterar el curso de la historia, para que los
acontecimientos discurran de forma mas a su gusto.

Antes de que pueda tomar una decision sensata sobre como proceder,
Crusde primero tiene que ver con qué cuenta. Se sube a la cima de una colina
y observa la isla. Ve que hay un montdon de cocoteros asi como algunos
arroyos a lo lejos. Hay piedras de distintos tamafios y unas lianas robustas. Su
cabeza le empieza a zumbar mientras decide qué hacer primero

Llegados a este punto, podemos detenernos y describir la situacion en
términos de conceptos econdmicos. Probablemente os distéis cuenta, al igual
que lo hizo Crusde, de porqué los concretos elementos mencionados en el
parrafo anterior son pertinentes a su situacién y serian los datos a los que
prestariais atencion si os hallarais en su situacion. En la jerga econdmica, hizo
un inventario de los bienes a su disposicidn. Es decir, evalu6 cuales eran los
escasos bienes o elementos fisicos de que podria disponer y en qué
cantidades.

Después de todo Crusde podria haberse dicho con razén: "Hum, esta isla
esta sujeta a la atraccion gravitacional de la tierra, lo que significa que no voy a la

1

Los lectores mas jovenes podrian identificarse mejor con el personaje protagonizado por Tom
Hanks en la pelicula del afio 2000 titulada “Cast Away".



4.La Economia de "Robinson Crusoe" 63

deriva hacia el espacio exterior y a la muerte por congelacion. Hay un suministro
abundante de oxigeno aqui, lo que significa que no voy a asfixiarme y la presencia
de una atmdsfera es muy conveniente para facilitar la transmision de las ondas
sonoras y que yo pueda oir cuando una tormenta se acerca". Estos atributos de la
isla también son muy utiles para él y contribuyen al logro de sus fines, pero
no los consideraria al formular sus planes, porque no son escasos. Esas
condiciones generales del entorno no le llevan a tener que economizar como
debe hacerlo cuando se trata de cocos, lianas y demas.

La marca distintiva de la escasez es que implica ventajas e inconvenientes.
Hasta que encuentre otra fuente de alimentos (como el pescado después de
que consiga fabricar algunas herramientas), Crusde tiene que asegurarse de
que no se come sus cocos demasiado deprisa (Tampoco puede permitirse
guemar cocoteros para divertirse). Si decide utilizar algunas piedras para
construir un refugio, no podra emplearlas para hacer una hoguera. E incluso si
el suministro de lianas es abundante, tendra que ser cuidadoso cuando las
corte para fabricar una red con la que pescar, ya que ha de dedicar tiempo a
caminar en lo profundo de la selva para encontrar nuevas lianas.

Como todos estos ejemplos demuestran, CrusOe tiene que pensar en las
consecuencias de sus actos cada vez que sus planes incluyan el empleo de
piedras, cocos, lianas, etc... Debido a que estos articulos son escasos, podria
mas tarde lamentar haberlos gastado ya que eso podria reducir su capacidad
para satisfacer objetivos futuros. Los articulos o elementos que pueden
ayudar a una persona a lograr sus metas y que podrian ayudarla a lograr aun
mas metas si hubiera mas de esos elementos disponibles, se llaman bienes.
Por el contrario, los presupuestos de fondo como la gravedad y el oxigeno no
son (normalmente) bienes en el sentido econdmico, porque ninguna de sus
acciones hard que sean menos utiles para el logro de sus metas. El no tiene
gue preocuparse por correr demasiado rapido y con ello "consumir todo el
oxigeno" y no tendra que renunciar y entregar algo a cambio cuando
descuelgue cocos con una percha.” Ademds, no hay ningin objetivo que
pudiese lograr, si tuviese "mas oxigeno" o hubiese "una gravedad mayor". Asi
que aunque el oxigeno y la fuerza de gravedad son necesarios para poder
vivir, no tiene que economizar al utilizarlos y por lo tanto no se pueden
concebir como bienes econémicos.

Es importante que os déis cuenta de que un objeto se convierte en un bien
cuando una persona lo incorpora a sus planes. Un coco en una isla tropical no
es un bien por sus caracteristicas fisicas, por si mismo, sino mas bien porque:
(a) puede servir para aliviar el hambre, (b) Crusde preferiria no pasar hambre y

2 SiCrusoe utiliza el palo que emplea como percha para hacer lefia y lo quema para encender
su hoguera, entonces no podra desprender cocos. Pero la fuerza de gravedad seguira
teniendo los mismos efectos con independencia de las acciones que él lleve a cabo.
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(c) Crusoe es consciente del punto (a). Si Crusoe ignorase el hecho de que los
cocos son comestibles, entonces podria no considerarlos como bienes. Por
dar un ejemplo diferente, ciertas plantas de la isla podrian tener propiedades
medicinales, pero si él no lo sabe, entonces esas plantas no tendran la
condicion de bienes econémicos.

Bienes de consumo frente a bienes de produccion.

Ahora que sabemos lo que constituye un bien en general, podemos
empezar a hacer algunas distinciones. Por un lado, Crusée reconoce que hay
elementos escasos que pueden ayudarle a lograr directamente sus objetivos,
por ejemplo, el agua del arroyo puede saciar su sed inmediatamente y los
cocos pueden saciar directamente su hambre. Los economistas llaman a este
tipo de bienes: bienes de consumo.

Por otro lado, hay elementos que son ciertamente Utiles y que le permitirian
lograr sus metas en mayor medida cuantos mas elementos de ese tipo tuviera
—de ahi que sean bienes para él— pero no le son directamente Utiles sino que
lo son sélo indirectamente porque le permitiran obtener mas bienes de
consumo. Por ejemplo, un palo largo, de por si, no sirve para nada, y, si fuera
el Unico objeto en la isla, Crusde no lo consideraria ni siquiera un bien; pero
como hay cocos colgando de las palmeras y algunos estan fuera de su alcance,
de repente, el palo adquiere indirectamente valor. Crusde ahora considera al
palo como un bien a pesar de que no sacie directamente su hambre porque
indirectamente le ayudara a alcanzar sus metas. Los economistas llaman a
elementos como el palo que hemos imaginado: bienes, factores o medios de
produccion.

Al igual que ocurre con los bienes en general, la distincidon entre bienes de
consumo y bienes de produccién depende de la intencion de la persona que
actua. Por ejemplo, si el Increible Hulk, hallandose en la isla de Crusde,
quisiera darse una ducha, podria considerar la pértiga como un artilugio ideal
para poder llegar hasta ese dificil punto entre sus anchos omédplatos. Para
Hulk el palo seria un bien o articulo de consumo.
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Tierra, Trabajo y Bienes de Capital

Incluso dentro de la clase o categoria de los bienes de produccion, podemos
hacer mas distinciones.

Los bienes de produccién que son un regalo directo de la naturaleza como
ocurre tipicamente con la tierra o con los recursos naturales y entre los que se
incluyen tanto elementos mas o menos permanentes, como un arroyo por el
que fluye agua o una palmera que producira indefinidamente un flujo de
COCOS COMO recursos no renovables como un pequefio depdsito o yacimiento
de estafo que Crusoe puede utilizar para hacer ollas de cocina y anzuelos.

El bien de produccion mas importante y versatil es el propio trabajo de
Crusoe, que es el flujo de servicios productivos que obtiene haciendo uso de
su cuerpo. En términos de ldégica y de principios econdmicos, seria
perfectamente razonable agrupar el trabajo con otros recursos naturales que
proporcionan un flujo indefinido de servicios (con un mantenimiento
adecuado). Sin embargo, los economistas han otorgado histéricamente un
tratamiento especial al trabajo, porque el trabajo es el factor primario de la
produccion que cada individuo posee y también porque el trabajo es el factor
de produccidon que se requiere en todo proceso productivo. Cuando Crusote
dedica sus esfuerzos fisicos a la satisfaccién indirecta de sus metas, esta
trabajando. Por otro lado, si consigue satisfacer directamente sus metas
mediante el control de sus manos, de su cerebro, etc... entonces a eso los
economistas lo llaman ocio. Crusde repartira su energia corporal entre
actividades laborales y de ocio, con el fin de satisfacer los objetivos que
considera mas importantes. Histéricamente, los economistas se han referido a
la des—utilidad del trabajo para subrayar el hecho de que los seres humanos
disfrutan del ocio directamente, le dedican tiempo y energia porque para ellos
es un fin en si mismo pero so6lo los aplican al trabajo cuando con ello
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consiguen satisfacer (indirectamente) fines mas importantes que el ocio que
sacrificaron a cambio.’

Por ultimo, los bienes de capital son factores de produccion creados por los
seres humanos.* Cada bien de capital se produce combinando trabajo con
recursos naturales (al menos con uno de ellos). La mayoria de los bienes de
capital también se producen con la ayuda de otros bienes de capital (pre—
existentes).” Para CrusOe en su isla, ejemplos de bienes de capital serian una
red para pescar, fabricada con lianas y con su esfuerzo, o un refugio que
construyese con piedras, barro, ramas y hojas y con su trabajo.

Renta, ahorro e inversion.

Ahora sabemos que Crusoe puede clasificar los escasos objetos con los que
cuenta en su mundo agrupandolos en las siguientes clases o categorias:
recursos naturales, trabajo, bienes de capital y bienes de consumo (entre los
que se incluye el ocio). En conexion con todos ellos se encuentra el paso del
tiempo y el hecho de que Crusde sea consciente de que sus acciones actuales
pueden alterar su felicidad futura. En concreto, Crusde puede optar por
ahorrar e invertir hoy con el fin de elevar su ingresos futuros.

Por ingresos se refiere al flujo de nuevos bienes (y servicios) de consumo
que un individuo tiene el potencial de adquirir durante un periodo de tiempo.
® El ahorro se produce cuando alguien consume menos de lo que ingresa; si
"vive por debajo de sus posibilidades". La inversién tiene lugar cuando lo
producido se destina a generar ingresos futuros en vez de a consumo
inmediato.

En la leccion 10 trataremos con mucho mayor detalle la relacion entre
ingreso, ahorro e inversidon en una economia de mercado moderna en la que

Daros cuenta de que el ocio no implica necesariamente descansar en la playa y el trabajo no
implica necesariamente un esfuerzo fisico. A Crusde podria gustar nadar en el mar lo que le

permitiria realizar una muy buena sesion de ejercicios y podria incluso dejarle los musculos
doloridos al dia siguiente, pero antes de que pueda disfrutar de esta actividad, primero debe
dedicarse a la tarea, fisicamente poco exigente pero extremadamente aburrida, de recoger
ramitas para encender el fuego de la noche.

Ambos componentes de esta definicion son importantes. Si Crusde creara bienes que no
fuesen factores de produccién, no serian bienes de capital sino de consumo. Y si Crusde
tuviera bienes que fuesen factores de produccién, pero que él no hubiese creado, entonces
no serian bienes de capital sino que serian recursos naturales.

Légicamente, el primer bien de capital producido en la historia humana, debié obtenerse
cuando alguien transformé con su trabajo los primarios dones de la naturaleza en un factor
de produccion.

Técnicamente, el ingreso bruto se refiere a la cantidad maxima de consumo durante un
intervalo de tiempo especificado, mientras que el ingreso neto es la cantidad maxima de
consumo posible, después de haber hecho una inversion suficiente para mantener los
ingresos brutos al mismo nivel en el periodo siguiente.
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la mayoria de los intercambios implican el uso de dinero. Por ahora nos
limitaremos a dar ejemplos de estos conceptos avanzados en la sencilla
economia de Crusoe.

Es mas facil explicarlo con un ejemplo numérico. Obviamente hemos
elegido los siguientes ejemplos numéricos por su sencillez y sélo sirven para
que el escenario que describimos sea lo suficientemente concreto como para
que podais realmente apreciar los compromisos a los que Crusoe se enfrenta.
Desde esa perspectiva, supongamos que Crusde puede encontrar una
palmera apropiada a la que subirse y que con sus manos puede derribar un
coco por hora. Si dedica 10 horas al dia a trabajar, dejando el resto del dia
para el ocio (que incluye el suefio), eso significa que puede conseguir 10 cocos
por dia con los recursos naturales de que dispone en la isla. Afortunadamente,
10 cocos al dia le proporcionan suficiente alimento para mantenerse en un
estado de salud bastante decente. Pero trabajar 10 horas por dia, sin fines de
semana, dificilmente es un estilo de vida ideal. Ademas de lo agotador de
semejante régimen de vida, Crusde sabe que si alguna vez se pusiera enfermo
o se lesionara, podria morir facilmente por la vulnerabilidad a la que se
expone al tener que procurarse diariamente el alimento para subsistir.

Existe una solucion. Como es un hombre disciplinado y con muchas
habilidades, se da cuenta de que su capacidad de ahorrar e invertir puede
mejorar en gran medida su nivel de vida. Poco después de evaluar su situacion
en la isla, empieza a ahorrar un 20 % de sus ingresos todos los dias. En otras
palabras, sigue trabajando 10 horas al dia, dia tras dia, y obtiene una cosecha
diaria o ingreso de 10 cocos. Pero s6lo se come (consume) 8 cocos cada diay
aparta 2 cocos (ahorra o guarda) de su cosecha diaria.

Después de vivir por debajo de sus posibilidades de esta manera durante 25
dias, ha acumulado una reserva de 50 cocos. A partir de ese momento, de
nuevo se come 10 cocos por dia -——Yy consume completamente su renta diaria
cada dia—. La principal razén por la que dejé de acumular cocos adicionales
es que descubri6é que su sabor comenzaba a empeorar cinco dias después de
haberlos desprendido de la palmera. Por lo tanto, Crusde ha establecido una
comoda rutina: cada dia recoge un nuevo lote de 10 cocos y los amontona en
un extremo de su almacén. Durante el dia, se come los 10 cocos mas antiguos
situados en el otro extremo de su almacén. Con esta rotacion, aun disfruta
diariamente de un total de 10 cocos (que aun tienen un sabor bastante
pasable) pero también tiene un fondo de reserva (un ahorro) de 50 cocos del
que hacer uso en caso de emergencia. Por ejemplo, si contrajera una
enfermedad tropical que le incapacitara para trabajar, habria ahorrado lo
suficiente para comer medias raciones durante diez dias.” Gracias a su

7 Podemos asumir que los cocos no saben tan bien pero aun se pueden comer transcurridos
diez dias desde que cayeron del cocotero.
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decision de trabajar duro y conservar (literalmente) sus frutos, Crusde ha
mejorado en gran medida su posicion material en comparacién con su
situacion original. En vez de vivir al borde de la inanicidn, tiene ahora reservas
para diez dias.

El simple hecho de ahorrar y acumular bienes de consumo es muy util, pero
se da cuenta de que puede hacer mucho mas. Después de inspeccionar los
materiales a su disposicion, Crusde se dispone a invertir sus ahorros en una
empresa de largo alcance, que espera que aumente de forma permanente su
futuro flujo de ingresos diarios. Confiando en su remanente de 50 cocos
decide dejar de trepar a los arboles para derribar nuevos cocos para su
despensa y se toma dos dias de descanso.

iPero no es porque nuestro héroe vaya a disfrutar de unas merecidas
vacaciones! Por el contrario, pasa el primer dia —las 10 horas— vagando por
la isla, recogiendo ramas de la longitud y grosor adecuados. El proceso es
lento porque cuando Crusée divisa un buen ejemplar, tiene que usar una
piedra afilada para cortarla y desprenderla del arbol sin dafiarlo.® Durante el
primer dia se come 10 cocos, reduciendo sus existencias a 40 cocos. A pesar
de que ha trabajado todo el dia, no ha conseguido nuevos cocos con su
esfuerzo. En cambio, sé6lo tiene un montdn de sdélidas y largas ramas, que ha
transformado a partir de su forma y emplazamiento originales.

Durante el segundo dia, emplea otras 5 horas en preparar las ramas
utilizando unas piedras afiladas y luego se pasa 2 horas cortando lianas y
traiéndolas de vuelta al campamento. Por ultimo, en el resto de las 3 horas de
la segunda jornada de trabajo, pone las ramas en el suelo, uniéndolas por sus
extremos, pero formando un haz con varias de ellas utilizando lianas para
atarlas perfectamente unas con otras. Al final del segundo dia, sus existencias
han disminuido a 30 cocos. Pero ademas de esta reduccidn de sus existencias
de ahorro, Crusbe tiene un nuevo bien de capital: una percha larga vy
resistente.

Al dia siguiente se va a dar una vuelta con su nuevo bien de capital.
Descubre con gran satisfaccion que en una sola hora de trabajo con la ayuda
de su nueva herramienta, elemento de capital, su rendimiento es de 5 cocos.
Esto supone una ventaja tan tremenda para su productividad que Crusoe
ahora cree que ha estado trabajando demasiado. En lugar de trabajar 10
horas al dia recolectando alimentos, ahora pasara sélo 4 horas por dia
derribando cocos. Eso le proporcionara un flujo diario de 20 cocos, el doble de
los que "obtenia" con sus manos. Dispuesto a reponer su reserva de cocos
hasta el limite maximo que aun le permita disfrutar de cocos sabrosos,
guarda parte de su nueva cosecha durante unas semanas, hasta que su

8

Daros cuenta de que la piedra afilada es un recurso natural que Crusde utiliza junto con su
trabajo para producir un bien de capital, la rama aserrada.
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reserva ha aumentado a 100 cocos.’ Vuelve a tener el equivalente a raciones
completas para cinco dias, solo que ahora una "racién completa" equivale a 20
cocos por dia. En el nuevo equilibrio, Cruste emplea 4 horas al dia en derribar
20 nuevos cocos que afiade a su reserva. Durante ese mismo dia, se come los
20 cocos mas antiguos (mas maduros) de su reserva.

Las cosas estan obviamente yendo bien para el Sefior Crusoe. Antes, tenia
que dedicar 10 horas por dia a un trabajo bastante intenso; es dificil trepar a
los arboles todo el dia. A cambio de todo lo que trabajé, disfruté de 10 cocos
cada dia, pero después de su sabia inversion en la fabricacion de un bien de
capital, descubre que sélo tiene que pasar 4 horas al dia derribando cocos con
la percha —una tarea mucho mas facil que subir a un arbol y cogerlos con sus
propias manos—. Ademas puede ahora disfrutar del doble de cocos por dia
de los que obtenia antes, lo cual es francamente el limite maximo de la
cantidad de cocos que podria comerse.

Hay un importante detalle adicional. Si Crusbe quiere mantener
permanentemente el alto nivel de vida de que disfruta ahora, no puede
permitirse 20 horas de ocio al dia. No, ademas de pasar 4 horas por dia
trabajando en la recogida de nuevos cocos, también debe dedicar parte de su
escaso tiempo a mantener su percha en buenas condiciones de uso. Por
ejemplo, supongamos que después de usar el palo durante una semana
completa, los nudos de las ramas que la componen empiezan a aflojarse y a
soltarse y los extremos de la percha estan bastante estropeados. Eso significa
que tras utilizar su nuevo bien de capital durante siete dias, Crusde tendra que
dedicar cierto tiempo a sustituir las ramas de las dos puntas, asi como a
enrollar toda la percha con nuevas lianas.

Si ahora sélo trabaja el minimo de 4 horas al dia recogiendo cocos, sélo
puede aflojar la marcha durante siete dias. En la mafiana del octavo dia, se
encontraria con una percha inservible, y tendra que dedicar (pongamos que) 7
horas de ese dia trabajando en recoger nuevas lianas y dos nuevas ramasy en
recomponer el palo o pértiga. Por otra parte, ademas de trabajar tantas horas,
mientras tanto, tendria que sustentarse con los cocos que tuviera guardados
ya que no podria recoger nuevos cocos ese dia.

En vez de optar por ese horario de trabajo —de siete dias de trabajo ligero
que rinde muchos cocos y un octavo dia de trabajo intenso y sin cocos—,
Crusde puede suavizar las cosas. En un tipico dia, conforme a su nuevo
arreglo, puede pasar 4 horas derribando 20 nuevos cocos a afiadir a su
almacén (mientras que, por supuesto, se comera los 20 mas maduros de su

9 A partir de su primer dia de uso del palo, Crusde tiene 30 cocos acopiados. Si s6lo consume
15 de los 20 que recolecta a diario, le llevara dos semanas enteras acumular una reserva de
100 cocos. Llegado a ese punto —es decir, a los quince dias después de haber construido la
percha— Crusde puede comenzar a consumir la totalidad de los 20 cocos que recoge al dia.
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reserva de 100). Pero también dedicara una quinta hora de trabajo cada dia a
la conservacion de su bien de capital. De esta manera, después que hayan
pasado siete dias de una semana tipica, habra realizado las siete horas de
trabajo necesarias para restaurar la pértiga después de que se haya
desgastado tras una semana de uso.™

En la jerga Econdmica, podemos dar un paso atras y describir lo que ha
hecho Crusoée. Al consumir menos de lo que ingresa a diario y vivir por debajo
de sus posibilidades pudo acumular cocos con el fin de constituir un fondo
para protegerse contra interrupciones subitas en sus ingresos futuros.
Ademas, después invirtid6 sus recursos en crear un bien de capital que
aumento en gran medida su productividad laboral. Luego, una vez terminada
la percha, Crusde sélo consumid sus ingresos netos diarios puesto que invirtid
una parte de sus ingresos brutos en reponer la depreciacion sufrida por su
bien de capital.

Los bienes se valoran uno a uno.

Uno de los avances mas importantes de la Teoria Econdmica se dio cuando
se constaté que las personas valoran las mercancias considerandolas
individualmente, una a una, en vez de comparar categorias o clases enteras de
bienes. En su jerga, los economistas dicen que la gente valora los bienes en
funcién de su utilidad marginal.

El ejemplo cldsico de esta nueva manera de pensar es la denominada
"paradoja diamante—agua". A primera vista, parece extrafio que el precio del
agua deba ser tan bajo —los restaurantes la sirven gratis—. Y que, en cambio,
el precio de los diamantes sea tan alto (prueba a pedirle al camarero que te
traiga una copa llena de diamantes). Si los economistas piensan que el valor

10

Para hacer que el ejemplo de nuestra historia tenga sentido, técnicamente Crusde tendria
que usar la quinta hora de trabajo del séptimo dia, al igual que la primera hora de trabajo del
primer dia (de la siguiente semana), con el fin de cambiar las dos ramas estropeadas de los
extremos de la percha y sujetar las ramas que la forman envolviéndolas de nuevo con lianas.
Esta complicacion viene del hecho de que a pesar de que Crusde dedica 7 horas a reparar la
percha estropeada, no puede distribuir uniformemente el trabajo de forma que la Ultima
hora de cada dia durante el transcurso de una semana le baste, ya que las Ultimas tareas —
las que consisten en cambiar las ramas de los extremos y atarlas todas juntas— llevan mas
de una hora, segun la descripcion que dimos antes. Si eres un purista y realmente deseas
trazar exactamente lo que Cruso®e haria con su tiempo durante cada dia del ciclo, tendrias en
cuenta que CrusOe tiene la opcion de dedicar mas de 4 horas de un dia determinado a
recoger cocos (sin dejar de consumir 20 ese dia), de manera que la reserva exceda
temporalmente de los 100 cocos. A continuacion, un dia mas tarde, cuando Crusoée tiene que
dedicar mas de la quinta hora al mantenimiento del palo, podria sustentarse con cargo a sus
reservas. Con una planificacion adecuada, todos los nUmeros salen: las reservas nunca caen
por debajo de 100 unidades y Crusde nunca necesita comer un coco guardado por mas dee
cinco dias.
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de los bienes esta, en ultima instancia, relacionado con las metas subjetivas
que los seres humanos tratan de satisfacer ;Cémo es posible que los
diamantes puedan ser mas valiosos que el agua? Al fin y al cabo, si te mueres
de sed no vas a conseguir cumplir ninguna de tus metas.

En la década de 1870, tres economistas diferentes elaboraron de forma
independiente la solucion a este problema: si, es cierto que la forma de
explicar el valor de un objeto, es penetrando en la cabeza de la persona que lo
valora para entender cuales son sus objetivos. Pero cuando esta persona
toma decisiones reales en el mundo real, nunca se enfrenta a la disyuntiva de
elegir entre "toda el agua" frente a "todos los diamantes". Si ésa fuese
realmente la eleccion, entonces la persona lo mas probable es que optara por
el agua; pero en la vida normal, es tanta el agua disponible que un litro
cualquiera de ella tiene un valor muy bajo. Por el contrario, no hay diamantes
suficientes para satisfacer todos los usos que las personas tienen para ellos.
Por eso un diamante concreto cualquiera es bastante valioso. Los economistas
dirian que los diamantes son mas escasos que el agua

Este principio de valoracion de los bienes por las unidades individuales se
aplica también en el mundo de Robinson Crusée. Por ejemplo, supongamos
que una noche se despista y se queda dormido mientras que de su fogata se
desprenden algunas brasas que se lleva el viento y que una de ellas va
justamente a caer sobre su humilde choza (construida con lianas, ramas y
hojas). Cuando se despierta, su cabafia esta envuelta en llamas.

Se da cuenta de que tiene que darse prisa en salir antes de que el refugio se
derrumbe sobre él pero aun le da tiempo de coger una sola cosa y rescatarla
del infierno. Los Unicos objetos que tiene en su morada son un coco fresco y
el reloj que llevaba cuando naufragd ;Qué objeto debe coger antes de salir
corriendo y escapar del fuego?

Una conjetura superficial seria que "Crusée deberia llevarse el coco al asumir
que el objetivo de escapar al hambre es mds importante para él que mantener un
recuerdo inatil de la civilizacion".

Pero esa respuesta es errénea. En especial, porque ese concreto coco no
supone la diferencia entre morir de hambre o tener alimento. En efecto, aun
cuenta con una reserva de 99 cocos mas que no estan al alcance del fuego. En
el peor de los casos, lo mas que podria sacrificarse seria teniendo que
conformarse con comer un dia solamente 19 cocos (ni siquiera tendria que
privarse al dia siguiente) en vez de sus 20 habituales. De hecho, puede
simplemente decidir trabajar durante 12 minutos mas en algiin momento™
para derribar 21 cocos y reemplazar el que perdi6 en el incendio.

11 Recordad que con su cafia, Cruste puede reunir 5 cocos por hora, lo que significa que redne
1 coco cada 12 minutos.
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El principio general es que Crusoe evalla los bienes uno a uno. Cuando esta
decidiendo lo valioso que es cierto coco en comparacion con un objeto
concreto —como por ejemplo un reloj— considera en qué medida se veran o
no afectadas sus metas por esos articulos en particular. Para Crusde es
completamente irrelevante que 100 cocos sean mas valiosos para él que 100
relojes; ésa no es la decisién a la que se enfrenta al tener que salir corriendo
de la choza incendiada. No, lo que tiene que decidir es si un coco es mas
valioso que un reloj. Y como hemos visto, la pérdida de un coco en particular
no es algo irreparable en absoluto. Solo supone que tendra que comer un
poco menos en algun momento o que tendra que trabajar un poco mas. Los
economistas dirian que, marginalmente, la pérdida de un coco es bastante
insignificante. Es por eso que es perfectamente razonable que Crusde coja
antes el reloj, que él considera valioso por razones sentimentales.

Dandole a todo sentido: ;Qué debe Crusée hacer con su
vida?

Por fin estamos en condiciones de explicar cdmo se comporta Crusde en
realidad.

Por decirlo simplemente, Crusde toma decisiones con el fin de alcanzar sus
metas mas importantes. En el lenguaje de la Economia, decimos que actua
para conseguir realizar, de entre todas sus preferencias, aquéllas a las que
concede mayor prioridad, las que son mas importantes para él. Algunos
economistas dirian que intenta "maximizar su utilidad".

Sin embargo, hay que hacer una salvedad importante. Cuando Crusée elige,
no puede solamente considerar los beneficios, tal como él los percibe
subjetivamente. También debe tener en cuenta los costos. El costo de una
decision particular es el valor que Crusde da a la meta u objetivo de mayor
importancia que no va a ser capaz de conseguir, al que ha de renunciar o que
debe sacrificar como consecuencia de su decisién. Los economistas a menudo
expresan esta idea utilizando la expresion costo de oportunidad que definen
como el valor subjetivo puesto en la siguiente mejor alternativa que debe ser
sacrificada como consecuencia de una eleccion.

Hasta ahora en esta leccién, hemos explicado la naturaleza de las
compensaciones o compromisos a los que Crusde ha de enfrentarse al tomar
decisiones a diario. Si no percibimos las relaciones que existen entre sus
distintas opciones, no seriamos capaces de dar mucho sentido a las
decisiones que toma en la practica. Por ejemplo, reconsideremos las acciones
de Crusoe cuando salié corriendo de la choza que se quemaba. Dijimos que se
enfrentd a una eleccién, entre conservar un coco o un reloj. Pero en realidad,
hicimos un poco trampa. Nos adelantamos porque consideramos
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anticipadamente cual era la verdadera disyuntiva a la que se enfrentaba. En
realidad Crusde tenia todo tipo de opciones a su disposicion. En lugar de
coger el coco o el reloj, podria haber decidido utilizar sus manos para darse de
bofetadas. O podria haber elegido Ilevarse el coco, pero para luego tirarlo
sobre el techo en llamas. De hecho, dimos por sentado que lo primero que
haria es abandonar la cabafia en llamas. Ciertamente tenia la opcion de
comerse con calma su Ultimo coco antes de desmayarse por inhalacion de
humo.

Cuando examinamos sus acciones luego de que dejara tontamente que su
choza se incendiara, no nos molestamos en considerar todas las insensateces
gue acabamos de mencionar. Sabiamos que, ante todo y por encima de todo,
optaria por salvar su vida y por salir corriendo de la choza, porque (asumimos)
que atribuyé a su propia conservacion un valor muy alto en su lista de
resultados preferidos (Era mucho mucho mayor que, por ejemplo, "conseguir
unos minutos mds de suefio"). Y en ese contexto, sabiamos que se enfrentaba a
la decisién posterior de coger y llevarse un solo objeto antes de salir. No nos
molestamos en comparar los beneficios de salvar el reloj, frente al costo
inherente a no poder darse de bofetadas con ambas manos. Esa no habria
sido una descripcion precisa del verdadero costo de su accion, ya que "la
alegria de darse de tortas" no es probablemente muy prioritaria en la lista de
preferencias de Crusde (ni de nadie).

En cambio, cuando se trata de entender la decision a la que Crusoe
realmente se enfrentd, nos fijamos en la que era la siguiente mejor opcion, lo
que tendria que renunciar o sacrificar a cambio de su decision de llevarse el
reloj. En nuestra historia, hemos supuesto que la proxima mejor alternativa de
Crusde era llevarse el coco.”” Un economista explicaria su accion de la
siguiente manera: decidié que los beneficios de tener el reloj superaban al
costo de tener un coco menos. Esto equivale simplemente a utilizar diferentes
palabras para decir que los objetivos que Crusde podria conseguir con un reloj
y 99 cocos eran mas importantes para él que los que podria alcanzar sin un
reloj pero con 100 cocos.

Las otras decisiones que Crusbe toma son mas complicadas, pero el
principio basico es el mismo: él siempre elige la opcion en la que los beneficios
superan a los costos. Por ejemplo, cuando decide un dia trabajar una quinta
hora mas con el fin de reunir mas lianas, es porque cree que los beneficios
que obtendra con ello superan a los costos que se le ocasionan. En este caso
concreto, el beneficio seria (en ultima instancia) el placer adicional que
obtendra de consumir mas cocos en el futuro (recordad que necesita
mantener su percha en buenas condiciones para que sea apta para derribar

12 En otras palabras, si el reloj ya habia estado fuera de la cabafia, Crusde habria elegido salvar
el coco.
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cocos y para lograrlo necesita lianas con las que atar las ramas que la forman).
El costo es el valor que asigna a la meta mas importante que ahora no va a
poder lograr. Por ejemplo, supongamos que, hallandose en camino para ir a
cortar lianas, se encuentra con un montén de lianas perfectamente cortadas,
tiradas en el suelo y que han caido alli a causa de una tormenta eléctrica. En
ese caso, podria decidir disfrutar de una hora mas de ocio. Lo cual significa
gue para él, el costo de su decision original (pasar una hora cortando lianas)
equivale al valor que confiere al hecho de disfrutar ese dia de 20 horas de ocio
en vez de 19." El Ultimo punto de esta leccion es que todas las acciones de
Crusée se guian por sus expectativas, lo cual es tanto como decir de sus
predicciones acerca del futuro. Cuando Crusde toma una decisién particular,
estd realmente eligiendo el resultado que espera que le proporcione mas
beneficios que costos. Bien podria estar equivocado. Por ejemplo, Crusoe
podria pasar varias semanas recogiendo ramas y otros materiales con el fin de
construir una balsa. Pensad que podria utilizarla para llegar a alta mar, donde
esperaria que alguien le rescatase. Los beneficios de esta pequefia
oportunidad de escapar son mas importantes para €l que el ocio al que esta
renunciando mientras construye la balsa.

Sin embargo, después de muchos intentos, se da cuenta de que el océano
no le permitira escapar de la isla en su balsa ya que, por desgracia, no puede
encontrar nada en la isla que le sirva para fabricar una gran vela. Se da cuenta
con gran pesar, que los esfuerzos dedicados a la balsa fueron una completa,
pérdida de tiempo. O mas exactamente, una completa pérdida de tiempo
libre, de ocio.

A pesar del error de Crusde, como economistas todavia explicamos sus
opciones originales diciendo que considera los beneficios de salir a la mar
como mayores que el costo de sacrificar muchas horas de ocio. A pesar de
gue ésta no era la verdadera solucion de compromiso, él creia que lo era, y
son, en Ultima instancia, sus creencias (y sus preferencias) las que guian sus
decisiones.

13

Recordad que Crusde dedica las primeras cuatro horas del dia a recoger cocos. En ese
momento del dia, le quedan 20 horas en el dia. Si trabaja una quinta hora recogiendo lianas,
s6lo le quedan 19 horas para el ocio —y eso incluye dormir—.
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Recapitulacion de la leccion ...

* Podemos aprender muchos conceptos Yy principios econémicos
basicos mediante el estudio de una "economia" imaginaria formada
por una sola persona. Después de dominar las herramientas en un
entorno simplificado, podemos aplicarlas a situaciones mas
complicadas (y realistas) que involucran a muchas personas.

* Una de las decisiones mas importantes que una persona ha de
hacer es si va a dedicar tiempo y otros recursos al presente o al
futuro y en qué medida. A través del ahorro y de la inversion, las
personas renuncian a disfrutar en el momento presente, para poder
disfrutar mucho mas en el futuro.

* Los economistas dicen que un individuo dedicara mas y mas
"unidades" a una actividad, siempre y cuando los beneficios
subjetivos que de ello espere obtener superen a los costos.
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NUEVOS TERMINOS

Economizar: el acto de tratar un recurso con cuidado porque es escaso y
so6lo puede satisfacer un numero limitado de necesidades o preferencias.

Bienes y servicios de consumo: articulos fisicos o servicios, que siendo
escasos, satisfacen directamente las preferencias de una persona.

Bienes de Produccién, factores o medios de produccion: articulos fisicos o
servicios escasos que satisfacen indirectamente preferencias, ya que pueden
ser utilizados para producir bienes y servicios de consumo.

Recursos naturales/tierras: factores de produccion que son dones de la
naturaleza.

Trabajo: la contribucion a la produccién que emana del cuerpo de una
persona.

Ocio: un tipo especial de bien de consumo que resulta de usar el cuerpo de
uno (y su tiempo) para satisfacer directamente sus preferencias, en oposicion
a cuando trabaja.

Des—utilidad del trabajo: término que emplean los economistas para
describir el hecho de que las personas prefieran el ocio al trabajo. La gente
solo participa en el trabajo por sus beneficios indirectos.

Bienes de capital: los bienes de produccién que son generados por los seres
humanos; no son regalos directos o dones de la naturaleza.

Ingresos: el flujo de bienes y servicios de consumo que una persona tiene el
potencial de disfrutar durante un periodo especifico de tiempo.

Ahorro: consumir menos de lo que a uno le permitirian los ingresos que
tiene; vivir por debajo de las posibilidades de uno.

Inversién: el desvio de recursos en proyectos que se espera que aumenten
los ingresos futuros.

Productividad: la cantidad de producto generada por un factor de
produccién en un periodo de tiempo, se utiliza a menudo en referencia a la
mano de obra.

Equilibrio: una situacion estable después de que todas las alteraciones o
cambios hayan concluido.

Depreciacion: el desgaste o "agotamiento" que sufren los bienes de capital
durante el curso de la produccién.

La utilidad marginal: es un término técnico que se refiere a las ventajas
subjetivas de una unidad adicional de un bien o servicio.
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Beneficios: las ventajas subjetivas que resultan de una serie de acciones.
Costo de oportunidad: los beneficios de la siguiente mejor alternativa a una
accion determinada.

Expectativas: las previsiones de un individuo respecto del futuro, que
implican su comprensién de "cobmo funciona el mundo" y por lo tanto guian
sus acciones actuales.



78 LECCIONES PARA EL JOVEN ECONOMISTA

EGUNTAS DE ESTUDIO

1. ¢Supone la Economia que las personas actuan de forma aislada del resto

de la sociedad?

¢Qué significa decir que Crusoe crea bienes con sus "facultades mentales"?

¢Puede el ocio ser fisicamente mas exigente que el trabajo?

4. ;Porqué tiene Crusde que preocuparse por la depreciacién de sus bienes
de capital?

5. ¢Coémo afectan sus expectativas a las decisiones de los demas?

wN

* Material dificil.

** Material mas complicado todavia.
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ECONOMIA DE MERCADO.







LECCION 5

5.La institucion de la propiedad privada.

En esta leccion aprenderéis ...

e Las razones por las que la sociedad requiere de instituciones para hacer frente a
la escasez.

e Los tres principales ambitos institucionales a los que este libro aplicara el analisis
econémico.

e Las caracteristicas esenciales de un sistema capitalista, también conocido como
economia de mercado.

La sociedad requiere de reglas

asta ahora, en este libro, hemos explicado que los intercambios son el

objeto de los estudios de Economia y que la Economia basica

simplemente se desarrolla a partir de las implicaciones ldgicas de
acciones que persiguen un proposito. En la Leccion 4 definimos algunos de los
conceptos basicos de la Economia y los aplicamos a un hipotético hombre
aislado en una isla tropical. Las leyes o principios que hemos desarrollado para
nuestro Robinson CrusoOe tienen validez en todos los demas casos y son tan
aplicables en una bulliciosa metrépolis como a la isla de Crusde. Pero en esos
entornos mas complicados, la economia nos mostrara patrones de conducta que
no podriamos haber observado en el simple escenario de Crusde.

No obstante, una vez que se pasa de una persona aislada a un mundo con dos
0 Mas personas, se pone de manifiesto que nuestro analisis es insuficiente: ;Qué
sucede cuando dos personas quieren usar la misma unidad de un bien en
formas incompatibles? En el caso de Crusde, podriamos decir que, en cierto
sentido, estaba "intercambiando con" la naturaleza misma. Por ejemplo, Cruste

83



84

LECCIONES PARA EL JOVEN ECONOMISTA

renunciaria a cinco horas de su tiempo libre cada dia y, a cambio, la naturaleza
le aseguraria un flujo diario de 20 cocos. Dadas las realidades fisicas de la isla,
€sos eran los "términos de uso" que se le ofrecian.

En un nivel abstracto, la situacion es la misma cuando Crusde es rescatado y
regresa a la civilizacion. Examina su entorno, descubre los distintos
intercambios que tiene disponibles y toma las decisiones que le dan el mayor
beneficio con el minimo costo. Sin embargo, al mismo tiempo, la Economia
nos dice que todos los demas agentes estan haciendo lo mismo.
Completamente solo en su isla, Crusde era el Unico ser inteligente, por lo que
solo él estaba evaluando el valor de varias unidades de cocos, piedras, lianas,
etc...

En una ciudad grande, todos los elementos fisicos que pueden satisfacer
metas humanas estan siendo evaluados por millones de mentes diferentes. Si
un hombre ve un coco, la cuestion que se le plantea ya no es la de valorar si
meece o no la pena el esfuerzo de ir a recogerlo. Porque si ese coco ya forma
parte de las existencias que alguien ha ahorrado, los objetivos de ambas
personas no puede cumplirse simultaneamente.

En la sociedad, el problema econdmico de la escasez conduce al conflicto.
No hay suficientes unidades de bienes para satisfacer las metas o las
preferencias de todos. Ademas de las ventajas y desventajas y las limitaciones
impuestas por la naturaleza, en la sociedad existen restricciones adicionales
impuestas por todos y cada uno de los miembros de la misma sobre los
demas.

Capitalismo: 'esto es propiedad privada'.

En este libro nos centraremos en tres instituciones diferentes que los seres
humanos han utilizado histéricamente para tratar con el conflicto social
causado por la escasez econdmica. En esta Il parte del libro, vamos a aplicar
los conocimientos de la Economia en el ambito del capitalismo, o lo que se
llama una economia de mercado. En la Parte lll, exploraremos brevemente el
intento socialista de hacer frente a la escasez, un sistema en el que el Estado
es duefio de todos los bienes o al menos todos los bienes de produccion, vy,
por ultimo, en la parte IV, utilizaremos a la Economia para analizar lo que
sucede en la llamada economia mixta, en la que el Estado interfiere
activamente con una subyacente economia de mercado, a fin de corregir sus
supuestas deficiencias.

El término capitalismo fue originalmente una expresion despectiva utilizada
por Karl Marx, que queria transmitir la idea de que se trataba de un sistema al
servicio de los intereses egoistas de los capitalistas. Sin embargo, como
veremos en lecciones posteriores, el sistema capitalista enriquece a todos sus
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miembros, mientras que el sistema socialista concentra un increible poder en
manos de las élites privilegiadas.

Un sistema capitalista se basa en la propiedad privada. Con este arreglo
institucional, los bienes y servicios son propiedad de ciudadanos particulares,
individualmente considerados, o de grupos de ciudadanos. En un sistema
capitalista puro, no solo cada casay el coche, sino cada tractor, las parcelas de
tierras de cultivo y las lineas de montaje son todos ellos propiedad de
ciudadanos privados, a veces organizados en grupos. El propietario de un bien
es la persona dotada de la autoridad juridica para decidir como se utilizara. De
modo que en un sistema capitalista, cuando un hombre ve un coco, no le esta
(legalmente) permitido consumirlo, a menos que sea su propietario 0 a menos
que tenga permiso de su duefio.’

En la practica, no hay ejemplos en el mundo real de un sistema capitalista
puro. Ademas del sector privado, todas las principales economias de hoy
tienen un sector publico (del gobierno o del Estado ). Al mismo tiempo, desde
la caida de la Unidon Soviética, no hay grandes economias hoy que puedan
siquiera pretender que operan bajo un sistema de socialismo puro. En su
lugar hay un espectro de sistemas en los que Estado y sector privado tienen
distinto alcance relativo.

Al menos en los Estados Unidos, el término "propiedad privada" significa a veces: "iNo te
acerques!". Por ejemplo, si tu y tus amigos os paseadis por el bosque y atravesais una cerca de
alambre de puas con un letrero que diga: "iNo pasar! Propiedad privada",es probable que no
querais meteros con el tipo que ha escrito el signo. Pero en términos del capitalismo frente al
socialismo, incluso el estacionamiento de un centro comercial es "propiedad privada". El (o
los) propietario(s) del centro comercial esta(n) simplemente dando un permiso en general a
todos los clientes potenciales para que utilicen su propiedad cuando vayan a comprar. Por
supuesto, si tl y tus amigos estais ensuciando el estacionamiento y acosais a los clientes que
en él aparcan, los propietarios del centro comercial tendran legalmente derecho a expulsaros
de su propiedad.

La palabra inglesa “government" (gobierno) salvo cuando se emplea en sentido técnico y se
restringe al ejecutivo o al gobierno federal de los Estados Unidos es equiparable a Estado y se
ha traducido como Estado (N. del T.).
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La Propiedad es Fundamental.

“La propiedad no existe porque haya leyes, sino que las leyes
existen porque existe la propiedad"

(Frédéric Bastiat, "Propiedad y Derecho" (1848).
http://bastiat.org/en/property law.html

Pero no porque yo lo diga.

"No robaras".

(El Sefior Dios, citado en el Exodo 20:15).

Los tedricos de la Politica y los economistas han argumentado
extensamente acerca de cual seria para ellos la posicién ideal dentro de este
espectro, incluyendo sus dos extremos de capitalismo puro frente a socialismo
puro. Como este libro es solo una introduccién a los conceptos basicos de
Economia, en lugar de un Tratado de Filosofia Politica, expondremos tres
posiciones: las de los dos extremos y la intermedia.

La economia de mercado y la libre empresa

En esta seccién del libro (Parte Il), vamos a esbozar el funcionamiento de un
sistema capitalista puro en el que todos los bienes y servicios son de
propiedad privada y se intercambian en el mercado. Simplemente
supondremos que quienes participan en el mercado respetan los limites que
impone el respeto al derecho de propiedad. Otros libros pueden proporcionar
un analisis econdmico para ayudar a formar una opinion sobre la funcion
propia del Estado en cuanto a la prestacion de servicios judiciales, policiales y
de defensa que podrian ser necesarios para hacer observar un respeto
estricto de la propiedad privada.

Los economistas a menudo se refieren al "mercado" como si fuera un ente
dotado de una mente independiente. Por ejemplo, los economistas que
desconfian de la injerencia politica podrian decir: "jLos burdcratas deben
ocuparse de sus asuntos y dejar estas decisiones al mercado!"

Sin embargo, el término mercado o economia de mercado se refiere
simplemente a toda la red de intercambios que las personas hacen con sus
propiedades. Cuando los economistas dicen cosas como: "el mercado
suministré mds profesores a la ciudad cuando su poblacién en edad escolar
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aumentd", esto es sélo una forma abreviada de decir que los incentivos en una
sociedad basada en la propiedad privada llevaron a que ciertos individuos,
que eran profesores, eligieran trasladarse a esa ciudad en particular. En
lecciones posteriores aprenderéis cdmo operan estos incentivos en la
economia de mercado, pero por ahora so6lo deberiais tener claro que "el
mercado" no es una persona o incluso un lugar, sino que se refiere a las
interacciones entre los titulares de propiedades particulares.

Las personas a menudo describen un sistema capitalista como aquél en el
gue existe libertad de empresa, esto significa que los individuos (o grupos de
individuos) son libres de entrar en cualquier ocupacién si asi lo deciden. En la
época medieval, la entrada a las diferentes profesiones se reguld
estrictamente por los gremios. Por ejemplo, nadie podia anunciar sin mas que
él era mejor sastre o carpintero que los demas profesionales de la ciudad y
competir con ellos. Pero en una economia de mercado, cualquier persona que
quiera entrar en una determinada profesién puede hacerlo. Por supuesto,
tiene que respetar los derechos de propiedad privada de los demas: si alguien
quiere operar en una tienda, tendra que alquilar el espacio o comprarlo y si
quiere ser un sastre de éxito, tendra que convencer a sus clientes potenciales
para que intercambien voluntariamente su dinero por sus productos y
servicios. El elemento fundamental de la libre empresa es que no hay ningun
obstaculo adicional que el aspirante a sastre tenga que sortear; todo lo que
tiene que hacer es convencer a otros propietarios privados de que se pueden
mutuamente beneficiar si hacen tratos con él en su condicion de sastre.

Por ultimo observamos que la propiedad mas importante que todos
tenemos es nuestro propio cuerpo. Tanto si se trata de Crusde en su isla o del
neurocirujano de una ciudad importante, los servicios prestados por los seres
humanos, son algunos de los elementos mas valiosos de la economia. En un
sistema capitalista, éstos también se tienen que asignar a los propietarios
privados. La esclavitud se da alli donde algunos individuos tienen un derecho
legal sobre los cuerpos y los servicios que prestan otros individuos. Tanto por
razones morales como por razones practicas, la esclavitud no forma parte de
un sistema capitalista puro. En una economia de mercado, los trabajadores
tienen libertad para elegir a sus empleadores —o para convertirse en
empresarios—, lo que es una consecuencia natural que deriva del hecho de
que son duefios de sus propios cuerpos.



88

LECCIONES PARA EL JOVEN ECONOMISTA

Recapitulacion de la Leccidn...

* La sociedad exige a las instituciones que establezcan normas vy
procedimientos para que las personas puedan interactuar entre si
en pazy evitar conflictos por los escasos recursos.

* Este libro va a estudiar tres ambitos institucionales: el capitalismo,
el socialismo y la economia mixta.

+ Un sistema capitalista, también conocido como una economia de
mercado, cuenta con la propiedad privada de los recursos. Las
personas son libres de elegir sus propias ocupaciones e iniciar
cualquier empresa que quieran, pero cualquier recurso que las
empresas utilicen los han de comprar o alquilar a sus propietarios.
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NUEVOS TERMINOS

Instituciones: relaciones y practicas sociales que permiten a las personas
interaccionar unas con otras. Las instituciones proporcionan un marco de
previsibilidad a la vida en sociedad.

Capitalismo: un sistema econdmico que depende de la propiedad privada y
la libre empresa. Ni una sola persona o grupo controla el sistema en su
conjunto

Socialismo: un sistema econdmico en el que los funcionarios del Estado
deciden como se utilizaran los recursos de la sociedad para producir ciertos
bienes y servicios.

Economia mixta: un sistema que permite que los ciudadanos particulares
sean legalmente duefios de los recursos, pero en el que los funcionarios del
Estado establecen normas que limitan las opciones en cuanto a lo que los
propietarios legales pueden hacer con sus bienes.

Los capitalistas: personas que en una sociedad capitalista controlan
(grandes cantidades de) la riqueza financiera. Los capitalistas muy ricos
ejercen un alto grado de control sobre las empresas.

Propiedad privada: un sistema en el que los recursos son propiedad de
personas ajenas al Estado.

Propietario: la persona que tiene la autoridad legal para decidir cobmo se
utilizard una unidad particular de un bien o recurso. El propietario por lo
general puede transferir la propiedad a otra persona.

Sector privado: la porcidbn de una economia que estd controlada por
personas ajenas al Estado (por ejemplo, una tienda de comestibles pertenece
al sector privado).

Sector publico: la porcién de una economia que esta controlada por el
Estado (por ejemplo, la estaciéon de policia local se encuentra en el sector
publico)

Economia de mercado/El mercado: puede ser un sinénimo de capitalismo.
También se refiere al conjunto de intercambios voluntarios que se producen
en un sistema capitalista.

Libre empresa: un sistema en el que los individuos pueden elegir sus
propias ocupaciones y son libres de iniciar cualquier negocio que desean. No
necesitan un permiso especial de cualquier persona para entrar en una
industria.
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Gremios: la organizacion de las ocupaciones en el periodo medieval, antes
de la era capitalista. Una persona que queria ser herrero o carpintero tenia
primero que ser aceptado por otros miembros del gremio.

Esclavitud: un sistema en el que algunos seres humanos son legalmente
considerados propiedad de otros.
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EGUNTAS DE ESTUDIO

1. ¢Necesita Crusde de la institucion de la propiedad privada?

2. ¢(Por qué la escasez econdmica conduce a un posible conflicto en la
sociedad?

3. ¢Cuales son los tres principales ambitos institucionales que estudiaremos
en este curso?

4. ¢Es el esbozo de una economia de mercado pura una representacion
realista de los Estados Unidos?

5. ¢Qué significa que un economista diga: "Debemos dejar que el mercado
decida"?

* Material dificil.

** Material mas complicado todavia.






LECCION 6

6.Intercambio directo y precios de trueque

En esta leccion aprenderéis ...
« Porqué intercambia la gente
* Las definiciones de intercambio directo y trueque.

* Como se forman los precios en el trueque.

Porqué intercambia la gente.

n la leccién 4 aprendimos mucho de Economia tan solo estudiando los

"intercambios" que Robinson Crusée hacia con la naturaleza. Sin

embargo, el meollo de la Economia se encuentra en el estudio de los
intercambios que afectan a mas de una persona. Para entender una economia
de mercado, tenemos primero que entender los concretos intercambios que se
producen entre dos personas, porque esos concretos intercambios son los
bloques de construccion de la economia de mercado en su conjunto.

Cada "intercambio" que Robinson Crusée hacia con la naturaleza estaba
pensado para que le resultase de provecho. El solo elegia aquellas alternativas
en las que juzgaba que los beneficios excedian a los costos.

Lo mismo sucede cuando una persona intercambia, no con la naturaleza, sino
con otra persona. Dado que (en la parte Il de este libro) asumimos que existe
una economia de mercado en la que se respetan los derechos de propiedad,
sabemos que en un intercambio voluntario ambas partes esperan que los
beneficios del negocio superen a los costos. En otras palabras, ambas partes
esperan obtener ventajas del negocio, salir de él en mejor situacion que la que
tenian antes de acordarlo.

93
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¢Como puede ser esto posible? Algunos criticos del capitalismo piensan que
Si una persona gana en un negocio, debe ser a expensas de otra; creen que los
beneficios de un hombre se traducen en pérdidas para otro jPero esas criticas
son erroneas! Recordad que las preferencias son subjetivas. Supongamos que
Tina viene al colegio con una naranja para el almuerzo y Samuel viene con una
manzana. No resultaria extrafio que Tina prefiriese la manzana en vez de su
naranja, mientras que, al mismo tiempo, Samuel prefiriese la naranja a su
manzana. Si Samuel y Tina llegasen a conocer las preferencias de cada uno,
podrian intercambiarlas y estar asi mas contentos.

A menudo, la gente comete errores en sus previsiones respecto de lo que la
hara feliz. Por ejemplo, puede que Samuel tenga acidez y comer naranjas le dé
una sensaciéon de quemazén, de forma que acabe tirandola después de
comerse dos gajos. En ese caso, Samuel se arrepentira de haberla cambiado
con Tina. Pero aun asi, el punto importante hasta ahora es que en el momento
de realizar el intercambio, ambas partes de una transaccion voluntaria
(esperan) beneficiarse de ella. Mientras los intercambios sean voluntarios y
honestos, en otras palabras, mientras los intercambios no sean forzados o
estén basados en el engafio, la gente puede conseguir satisfacer mas y mejor
sus objetivos si tiene la posibilidad de intercambiar sus propiedades con las de
los demas.

El Intercambio directo o trueque.

En dltima instancia queremos explicar los intercambios que implican el uso
de dinero. Para la mayoria de los lectores, esto supondra explicar los precios
de los bienes y servicios cuando se cambian por ddlares, euros, yenes y demas
divisas ... Explicaremos esos principios en la préxima leccion. En lo que queda
de ésta, explicaremos los principios que alientan los intercambios que no
implican el uso de dinero. Especificamente, vamos a centrarnos en lo que los
economistas llaman intercambio directo o lo que es lo mismo: el trueque.

En un intercambio directo ambas partes tienen un uso "directo" para el bien
que reciben a resultas del negocio. Nuestra historia de Tina y Samuel
implicaba un intercambio directo, porque cada uno de los escolares queria la
pieza de fruta del otro, para consumirla.

El intercambio directo o trueque puede implicar no solo a bienes de
consumo sino también a bienes productivos (repasad la leccion 4 si no os
acordais de la diferencia). Por ejemplo, el granjero Brown podria dar una libra
de tocino al granjero Jones, a cambio de un saco de semillas de tomate. El
granjero Jones valora el tocino como un bien de consumo; lo freird y lo comera
para desayunar esa misma mafana jPero el granjero Brown no quiere
comerse las semillas de tomate que obtuvo a cambio! No, para él son un bien
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productivo, porque las mezclara con otros bienes (como tierra y fertilizante)
para producir tomates en el futuro. No os confundais: aunque podriais decir
que el granjero Brown no se beneficia directamente de las semillas de tomate,
el intercambio sigue siendo un "intercambio directo" (o trueque) porque
ambos granjeros quieren utilizar personalmente los articulos que reciben en la
transaccion.

Tan solo dejamos el ambito del trueque para dar paso al cambio indirecto
cuando alguien recibe un bien a resultas de un intercambio y no pretende
utilizarlo para si, ya sea para consumo o para produccién. Lo que sucede en
este caso es que planea intercambiarlo con alguien en el futuro. Esto es lo que
ocurre en cada transaccion en la que interviene dinero. Cuando empleas unas
horas de tu tiempo libre en cortar la hierba del vecino por 20 dodlares, te
involucras en un intercambio indirecto. No tienes el propdsito de comerte el
billete de 20 ddlares ni lo vas a combinar con otros materiales para fabricar o
producir algo. La razén por la que le concedes valor es que esperas encontrar
(en el futuro) a alguien que te vendera algo, que directamente valoras, a
cambio de tu dinero. Desarrollaremos la teoria del intercambio indirecto en la
siguiente leccidn. Aqui, estamos explicando el intercambio directo (o trueque),
en el que ambas partes intentan utilizar los objetos de un contrato para su
consumo o produccién (pero no para un intercambio subsiguiente).

Los Precios

En cualquier intercambio de los que tienen lugar en el mercado, las
unidades de un bien (o servicio) se cambian por unidades de otro bien (o
servicio). El precio es la ratio de esas unidades. Por ejemplo, si el precio de un
aparato reproductor DVD es de 20 ddlares, significa que el comprador debe
entregar 20 unidades de ddlar mientras el vendedor entrega un aparato DVD.

En el trueque, la distincibn habitual entre comprador y vendedor
desaparece, porque no hay dinero. Por ejemplo, cuando el granjero Brown le
entrega una libra de tocino al granjero Jones a cambio (digamos) de 100
semillas de tomate, Brown es al mismo tiempo un comprador de semillas y un
vendedor de tocino (Por supuesto, Jones es lo contrario: un comprador de
tocino y un vendedor de semillas). También podemos decir que el precio de
una libra de tocino es de 100 semillas de tomate y el precio de una semilla de
tomate es de 1/100 de una libra de tocino.

Como veremos en la siguiente leccién, parte del atractivo de la economia
monetaria es que no tenemos que utilizar precios de trueque, ni tenemos que
disponer de una lista completa de tasas de intercambio para todos y cada uno
de los bienes (y servicios) de una economia respecto de todos los demas. Por
ejemplo, si hay 20 tipos distintos de bienes y todos se intercambian con todos
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los demas, entonces, un intercambio en una economia de puro trueque
precisaria (en principio) que se registraran (20x19)/2=190 distintas tasas de
intercambio, o precios de trueque. Pero si tan solo hay un tipo de bienes
involucrado en cada transaccién —y eso es precisamente lo que consigue el
dinero— entonces tan solo hay que registrar 20 precios: el tipo de cambio de
cada uno de los 20 bienes contra unidades monetarias. Pero antes de que
podamos examinar (en la proxima leccion) el caso especial de cémo se forman
los precios cuando se utiliza dinero en cada transaccion, tenemos antes que
comprender el caso mas general del trueque. Examinamos esta cuestion en el
apartado siguiente.

¢Como se forman los precios en el trueque?

En el resto de esta leccion utilizaremos un ejemplo numérico para ilustrar
por qué los intercambios que se producen en el trueque tienen precios
especificos. Por supuesto que no hay nada magico en los nUmeros que vamos
a utilizar; la idea es tan solo la de ofrecer concretos ejemplos para estar
seguros de que podéis captar principios mas generales’.

Nuestro ejemplo gira en torno a tres hermanos —Alice, Billy y Christy— que
llegan a casa en Halloween después de pasar la tarde pidiendo chucherias de
casa en casa. Cada uno empieza con distintas cantidades de barritas de
chocolate de las marcas Snickers y Milky Way. Como veremos, debido a que
tienen distinto numero de esas golosinas y a sus diferentes gustos, los chicos
podran beneficiarse del intercambio. En otras palabras, mediante
intercambios voluntarios, todos los nifios saldran de su pequefio mercado
mas contentos que cuando entraron en él. En nuestro hipotético ejemplo, en
ultima instancia queremos demostrar porqué surge una tasa especifica de
intercambio entre las barritas Snickers y las Milky Way. En otras palabras,
queremos comprender como las disponibilidades iniciales de cada uno de los
nifios y sus preferencias respectivas conduciran a un especifico "precio en
Snickers" de las Milky Ways, o (correlativamente) un especifico "precio en Milky
Way" de las Snickers.

Para ilustrar mejor el ejemplo, necesitaremos en primer lugar encontrar una
forma adecuada de presentar la informacién. El cuadro siguiente representa
las preferencias de Alice respecto de varias combinaciones de barritas
Snickers y Milky Way. Para mantener las cosas a una escala manejable, solo

Puede ser que encontréis parte del contenido de esta leccion demasiado dificil para
entenderlo en su totalidad. Si ése fuera el caso, limitaros a leerlo y a absorber el maximo
posible. El mensaje importante con el que os tenéis que quedar no es el de saber como
explican los economistas exactamente los precios reales de los intercambios, tan solo basta
con que sepais que pueden hacerlo si conocen el rango de preferencias de los potenciales
autores de esos intercambios (y hacen algunas suposiciones).
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consideraremos los casos en los que los nifios pueden tener como mucho
cuatro barritas de cada tipo. Eso significa que, en nuestro ejemplo, cada nifio
podria tener 25 posibles combinaciones (Una posibilidad seria tener 4
Snickers y 4 Milky Ways. Una segunda posibilidad seria tener 3 Snickers y 0
Milky Ways. Una tercera posibilidad seria tener 1 Snickers y 2 Milky Ways. Y asi
sucesivamente, hasta las 25 posibilidades).

Antes de proceder, asegurémonos de que entendéis la informacion
mostrada en el cuadro de la pagina siguiente. Hemos seleccionado las cifras
de forma que haya una opcién en la que a Alice claramente "le gusten mas las
Snickers que las Milky Ways". Por ejemplo, si Alice no tiene inicialmente
Snickers y tiene que elegir solo una barrita, cogera Snickers. El cuadro
siguiente asi nos lo indica, porque la combinacion (0 Snickers, 0 Milky Ways)
tiene la posicibn mas baja, mientras que la combinacién (1 Snickers, 0 Milky
Ways) ocupa la posicién 232, por encima de la combinacion (0 Snickers, 1 Milky
Ways) que se situa en penultimo lugar.

Sin embargo, es importante que recordéis que la gente valora las cosas
unitariamente, una a una (o "marginalmente"). Es verdad que si Alice
inicialmente tiene cero de cada uno de los dos tipos de barrita, preferira
recibir una barrita Snickers antes que una barrita Milky Way. Ahora bien,
supongamos que Alice empieza teniendo 1 barrita Snickers. Ahora, si alguien
le ofrece la opcidn entre una barrita (adicional) de Snickers frente a una Milky
Way, elegira esta ultima. Esto es debido a que Alice valora la combinacion (1
Snickers, 1 Milky Way) en la 172 posicién, que esta considerablemente por
encima de la combinacién (2 Snickers, 0 Milky Ways) que viene debajo, en el
puesto 21.
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Preferencias de Alice respecto de distintas combinaciones de
Snickers (S) y Milky Ways (M)

1 48 , 4M
2 48 , 3M
3 38, 4M
4 3S , 3M
5 48 , 2M
6 2SS , 4 M
7 3S , 2M
8 28 , 3M
9 48 , 1M
10 18, 4M
11 28 , 2M
1 Combinaciones preferidas 1 12 3S, 1M
13 18, 3M
14 2SS , 1M
15 18, 2M
16 48 , OM
17 18, 1M
18 0S , 4M
19 3S, OM
20 0S , 3M
21 28 , OM
22 0sS , 2M
23 18, OM
24 0s , 1M
25 0SS, OM

Hemos construido la lista ordenada de preferencias de Alice de forma que
sea sistematica; en esencia le gustan mas las Snickers que las Milky Way, y le
gusta tener cuantas mas golosinas mejor. Pero observad que Alice también
prefiere la variedad. Por ejemplo, tendria antes 1 Snicker y 1 Milky Way -
combinacién posicionada en el lugar 17— que 3 Snickers y 0 Milky Ways (en la
posicion 19 de la lista). En esta especifica comparacion, a primera vista parece
que Alice estd violando dos de las reglas aplicables a sus gustos (jEsta optando
por menos golosinas y menos barritas Snickers!). Pero no hay en absoluto
nada extrafio aqui. La combinacion situada en la 172 posicién le proporciona
una mezcla equilibrada de Snickers y de Milky Ways, mientras que la
combinacién 199, aunque tiene una barrita suplementaria, esta integrada solo
por Snickers. Asi que no hay nada raro o "irracional" en que Alice prefiera la
combinacién de 1 barrita de cada tipo. Del mismo modo que no podemos
decir que la gente valore mas el agua que los diamantes, por la misma razén
tampoco podemos realmente decir que Alice valora mas las Snickers (o mas
barritas de golosina) mas que Milky Ways (o menos barritas).

Todo depende del numero de unidades de cada cosa con que Alice cuente
en un principio cuando debe enfrentarse a una concreta decision.
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Si os parais unos momentos a examinar el cuadro anterior, veréis que hay
una pauta en sus preferencias. En el mundo real, las preferencias de la gente
no obedecen mecanicamente a un simple conjunto de "reglas", pero a la hora
de seleccionar los datos del orden de preferencias nos guiamos por criterios
de sentido comun para que fuese mas facil comprender el ejemplo.

Ahora que entendemos las preferencias de Alice, podemos afadir a su
hermano Billy. Supondremos que sus gustos son idénticos a los de Alice. Sin
embargo, como los nifios empiezan con combinaciones distintas, todavia
salen ganando con el intercambio. Esta informacién (y alguna mas) viene
recogida en el siguiente cuadro.

De nuevo, hemos optado por que el orden de preferencias de Billy sea como
el de Alice para que podais ver mejor los efectos de que los nifios empiecen
con distintas combinaciones de golosinas. En el mundo real, naturalmente, la
gente no es una copia idéntica de otra, especialmente cuando sus
preferencias pueden abarcar no meramente 25 posibilidades distintas, sino un
enorme numero de combinaciones de muy diferentes bienes y servicios.

Aunque los nifios tienen los mismos gustos para varias combinaciones de
barritas Snickers y Milky Ways, vuelven a casa después de pedir golosinas con
diferentes combinaciones. Alice viene con 4 Snickers y 0 Milky Ways, mientras
qgue su hermano aparece con 0 Snickers y 4 Milky Ways. Un simple examen de
sus preferencias pone de manifiesto que pueden mejorar con el trueque. En
otras palabras, recombinando sus respectivas propiedades, Alice y Billy
pueden acabar teniendo los dos una combinacion Snickers y Milky Ways que
cada uno prefiera a la combinacién con la que empezo.

Con todo, la légica econdmica por si sola no puede decirnos los términos
exactos en los que Alice y Billy acordaran realizar sus intercambios. Para
mantener las cosas simples, asumamos que no partiran barritas de golosina,
de forma que tan solo pueden comerciar o intercambiar barritas enteras.
Dada la informacién de la tabla ;Qué podemos decir respecto de sus
intercambios?
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Posibles intercambios de Snickers por Milky Ways entre Alice y

Billy

Rango de Alice Clave Billy

preferencia
1 48 , 4 M 4S8 , 4M
2 48 , 3M 4SS , 3M
3 3S , 4M 3S , 4M
4 3 , 3M 3S , 3M
5 48 , 2M 4SS , 2M
6 2S , 4 M 2S , 4 M
7 '3S ,2M 3S , 2M
8 25 ,3M (25 3 M
9 48 , 1M 4SS , 1M
LIV Combinacion Inicial [KEIMEEY
11 2S , 2 M Precio: 1S por 1M 2S , 2M
12 3 S , T HPA R T I 3S , 1M
13 Precio: 1S por 2M 18 , 3M

14 m Precio:1Spor3aM 2S , 1M

15 18, 2M
16 4SS , OM
17 18 , 1M 18 , 1M
8 0S , 4wM [0S ~4m
19 3S , OM 3, OM
20 0S , 3M 0S , 3M
21 2S , 0OM 2S , OM
22 0S , 2M 0S , 2M
23 1S , OM 1S, OM
24 0S , 1M 0S , 1M
25 0S , OM 0S , OM

El primer principio que hay que recordar es que en un intercambio
voluntario, ambas partes se benefician. Si asumimos —y ésta puede ser una
presuncion no realista— que los nifios no se quitaran golosinas unos a otros,
entonces sabemos que cualquier intercambio debe hacer que Alice y Billy
salgan ganando. Eso significa que podemos excluir que Alice, si nos atenemos
a sus preferencias, acabe teniendo cualquiera de las combinaciones listadas
en las posiciones 172 a 25% y podemos excluir que Billy termine con una
combinacién de golosinas como las listadas bajo las posiciones 197 a la 257 si
tenemos en cuenta sus preferencias. Siempre es una opcién que se abstengan
de realizar intercambios y que cada uno se coma las golosinas que recibieron
personalmente, asi que cada nifio acabara al menos tan contento después del
intercambio a como lo estaba antes de llevarlo a cabo.

Como nuestro ejemplo es tan sencillo, podemos examinar facilmente los
distintos posibles resultados de los intercambios experimentando con
distintos "precios". Supongamos que Alice y Billy intercambian Snickers y Milky
Ways en proporcion de 1 por 1 ;Habria intercambios que fueran mutuamente
ventajosos a ese precio?
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Veamos primero las preferencias de Alice. Empieza en la casilla 16° con 4
Snickers y 0 Milky Ways. Asi que la cuestion es: ¢Estara Alice dispuesta a
intercambiar una o mas barritas Snickers a cambio de un idéntico nimero de
Milky Ways ? Podemos ver que la respuesta es afirmativa. Podria entregar una
Snicker a cambio de una Milky Way y terminar con la combinacién (3S, TM)
gue ocupa la posicidén 122, Pero aun podria salir mejor librada intercambiando
otra unidad adicional, con lo que subiria hasta la combinacion situada en la
posicion 11% que viene integrada por 2 unidades de cada tipo de barrita.

Un analisis similar puede hacerse respecto de Billy. Podria ascender de la
combinacién que ocupa la posicion 182 hasta la 132 entregando 1 Milky Way a
cambio de 1 Snickers. Pero aun podria mejorar intercambiando una unidad
adicional con lo que subiria hasta la posicion 112 de su escala de preferencias.

Para esta leccién, no profundizaremos demasiado en el procedimiento
exacto que Alice y Billy utilizan cuando realizan trueques. Podéis imaginar que
Alice primero entregara a Billy 1 Snicker a cambio de 1 de sus Milky Ways y a
continuacién hard una pausa para re—evaluar. O podéis imaginar a Alice
ofreciendo directamente, de buenas a primeras, 2 Snickers a cambio de 2
Milky Ways de Billy. La cuestion importante es que si fijamos el precio a razén
de 1 a 1, entonces, el Unico punto de parada estable —la Unica posicion de
equilibrio— ocurre cuando Alice y Billy han reorganizado sus barritas de
golosina de forma que ambos acaben teniendo 2 de cada marca. Alice no
cederia una tercera barrita Snicker para adquirir otra Milky Way, porque eso la
devolveria a la combinacion de la posicién 132 (1S, 3M).

iTened cuidado! Puede parecer como si acabaramos de "probar" que Alice y
Billy acabaran cada uno teniendo 2 unidades de cada marca de barrita, pero
solo hemos demostrado que ése es el punto l6gico de parada si intercambian
Snickers por Milky Ways en proporcion de 1 a 1 (precio). Hay otros precios que
también les permitirian realizar intercambios mutuamente beneficiosos.

Por ejemplo, supongamos que Alice le dice a Billy, "Te daré 1 de mis barritas
Snickers si me das 2 de tus Milky Ways. Ese es el unico intercambio que estoy
dispuesto a hacer. Lo tomas o lo dejas". ;Es éste un buen negocio? Es desde
luego bueno para Alice. Le permitira acabar con 3 Snickers y 2 Milky Ways, la
7% mejor combinacion de su rango de preferencias®.

2 Alice también querria embarcarse en otros negocios en esos mismos términos, y que la
llevarian a la 62 de las combinaciones que ella prefiere, la formada por 2 Snickers y 4 Milky
Ways. Analizando el punto de vista de Billy, sabemos que eso no ocurrird. Algunos
economistas podrian decir que, por consiguiente, la ratio de precios de 1 Snicker por 2 Milky
Ways no lleva a un auténtico equilibrio, ya que Alice solo puede completar parcialmente las
transacciones que desea realizar a ese precio (un razonamiento similar es aplicable a Billy, en
el caso del hipotético ratio de precios de 2 Snickers por 1 Milky Way). Esta complicacion
adquirird mas sentido una vez hayais estudiado las curvas de oferta y de demanda en la
leccién 11.
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El intercambio también mejorara la situacion de Billy. Terminara teniendo 1
Snickers y 2 Milky Ways, un resultado que esta situado tres posiciones mas
arriba, éso es mejor para él que no intercambiar nada. Pero no se
comprometera en el mismo intercambio una segunda vez ya que entonces se
quedaria con (2S, OM), una posicion por debajo en su rango de preferencias.

Por otra parte, Billy podria haber dirigido un ultimatum similar a Alice,
diciéndole que le daria 1 de sus Milky Ways a cambio de 2 de sus Snickers o,
sino se llevaria su recaudacion de Halloween a su cuarto y cerraria la puerta
dando un portazo. Si Alice se creyera la amenaza, podria mejorar su posicion
aceptando el trato. Las celdas de color gris oscuro de la tabla de mas arriba
indican las combinaciones ultimas a un precio de 1:2.

Aun queda una cuarta posibilidad. Suponed que Alice es particularmente
atrevida y pide 3 Milky Ways a cambio de solo 1 de sus Snickers. Como sefiala
la celda blanca, ésta también seria una posibilidad —si Billy realmente se
creyera que ése seria el "precio actual", mejoraria su lote desplazandose desde
la posicién 18 a la posicion 177—.

Podéis comprobar que si seguimos asumiendo que los nifios solo
intercambian barritas enteras no hay otros precios que funcionen. Fijaros que
aun cuando la ratio del precio de 1:3 funciona, lo contrario no: Alice antes
conservaria su combinacién original que entregaria 3 Snickers por una triste
Milky Way, asi que Billy nunca llegaria a tener la posibilidad de aceptar tal
oferta.

Resumiendo: (Qué hemos aprendido? Hemos visto que el rango de
preferencias subyacentes y las combinaciones iniciales de barritas de
golosinas nos permiten identificar 4 puntos de equilibrio o puntos estables de
descanso. Otra forma de describir nuestros resultados es decir que hemos
identificado 4 distintos resultados en los que las ventajas del intercambio
guedarian agotadas. También hemos sefialado que por cada una de esas
cuatro posiciones, hay un precio distinto.

La légica econdmica por si sola no puede decirnos —con esos concretos
numeros— cuantas barritas tendran Alice y Billy cuando abandonen sus
sesiones de intercambio. No podemos afirmar con seguridad si cambiaran
Snickers por Milky Ways a una ratio de 1:1, 1:2 6 1:3. El resultado real
dependera de factores que estan mas alla del ranking de simples preferencias
y de la distribucién inicial de golosinas.

Por ejemplo, si Alice adopta una posicion dura de negociacion y Billy es
relativamente débil, entonces es posible que consiga sacar adelante el
intercambio de 1 de sus Snickers por 2 6 3 de los Milky Ways. por otra parte, si
Alice y Billy tienen habilidades parecidas en el arte de la negociacién, entonces
quizas tenga lugar un reparto igualado.
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En el mundo real, es posible que Alice y Billy no realicen intercambio alguno,
incluso si la tabla anterior describe correctamente sus preferencias y sus
posesiones de golosinas. Supongamos que Alice dice "Dame 2 Milky Ways y te
daré 1 barrita Snicker o sino me marcho". Pero Billy se cree que es un farol y
dice: "No, mi mejor oferta es cambiar las barritas a razon de una por una". En
este caso, es ciertamente posible que Alice se vaya, cumpliendo asi su
amenaza. A efectos de nuestro analisis, diriamos que ése no es un resultado
que lleva a una posicion de equilibrio, porque aun podrian obtenerse
ganancias de ulteriores intercambios que no se han explotado —Alice y Billy
pueden todavia salir ganando si intercambian sus posesiones con terceros. Asi
que tened cuidado en no darle demasiada importancia al concepto econémico
de equilibrio— En el mundo real, j el desequilibrio se suscita continuamente!

Mas negociadores hacen bajar los precios.

A pesar de las complicaciones, el ejemplo expuesto mas arriba establece
algunos principios para entender cobmo se forman los precios en un mercado
de trueque. En esta Ultima seccion, mostraremos cémo afadir a otro
negociador al proceso de intercambio puede provocar que se reduzca alguno
de los potenciales precios originales. Para este nuevo efecto, mirad la tabla
siguiente, que reproduce los mismos rangos de preferencias para Alice y Billy,
pero afiade informacidn sobre un tercer participante, Christy:
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Anadir un tercer niio puede reducir el nimero de resultados estables

Rango
pr:fz o Alice Clave Billy Christy
ncia

1 4S8, 4M 4S, 4M 4S , 4M
2  4S, 3M 4S,3M 4SS, 3M
3  3S, 4M 38, 4M 38, 4M
4 38, 3M 3S,3M 4SS, 2M
5 4SS, 2M 48, 2M 38, 3M
6 2S, 4M 2S5, 4M 4S , 1M
7  3S, 2M 38, 2M 38, 2M
8 25, 3M B 2s . 4M
9 4S, 1M 4S, 1M 2SS, 3M

10 1S , 4 MEJQJLEGLLELTCEIN 1S , 4 M 3S, 1M

11 28--2M Precio:1SporiM 2S-2M 2S , 2M
12 3S , 1 MERHEEEHVANTIEIEN 3 S , 1M 4SS, 0OM
13 1S, 3M Precio:1Spor2Mm 1S, 3 M 18, 4M

14 [PEREER]] Precio:1Spor3aM 2S, 1M 2S , 1M
1S, 2M

15 1S,2M 1S, 3M
I 4S , 0M| 4S,0M 3S, OM
17 1S, 1M 1S, 1M 1S, 2M
18 0S, 4M EEEEd 's. M
19 3s, OM 3S,0M 2SS, OM
20 0S, 3M 0S,3M 1S, OM
21 2S, OM 2S,0M 0SS, 4M
22 0S, 2M 0S,2M 0SS, 3M
23 1S, OM 1S,0M 0S, 2M
24 0S, 1M 0S,1M 0SS, 1M
25 0S, OM 0S,0M 0S, OM

Observad como las preferencias de Christy por barritas de golosina no son
las mismas que las de Alice y Billy. Lo mismo que ellos, Christy prefiere mas
golosinas que menos, y a ella también le gusta la variedad, a igualdad de
condiciones. Sin embargo, en el lenguaje cotidiano, la gente diria que “a
Christy le gustan las barritas Snickers mucho mds que a Alice y a Billy". Por
ejemplo, Christy antes tendria una unica barrita Snicker que 4 Milky Ways !
(Mirad las preferencias 20%y 212 de su rango).

Por supuesto que, como personas formadas en pensamiento econémico,
sabéis que existen situaciones en las que Christy entregaria barritas Snickers
para obtener Milky Ways. Por ejemplo, si empezd con 4 Snickers, estaria
dispuesta a dar 2 de ellas para adquirir 2 Milky Ways, como demuestran las
posiciones 112 y 127 de su escala de preferencias. Pero si comparamos sus
preferencias con las de Alice o Billy, es facil advertir que cualquier persona
diria que "A Christy le gustan mds las Snickers que a los otros" o quizas que "a
Christy no le gustan las Milky Ways tanto como a los demds".
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En las anteriores secciones vimos los distintos resultados posibles y los
precios de trueque con solo Alice y Billy ;Que sucederia si Christy se
presentara a la mesa de negociacion antes de que hubiera tenido lugar
acuerdo algunoy llevase 1 barrita Snickers y 4 Milky Ways?

Antes de empezar el andlisis, establezcamos las reglas basicas acerca de
como estamos describiendo el proceso de intercambio. Para mantener las
cosas lo mas simple posible, vamos a ver los resultados en los que hay un solo
precio para todos los intercambios; en otras palabras, Alice no puede pedir a
Christy mas Milky Ways que los que le exige a Billy. Vamos también a descartar
cualquier intercambio en el que uno de los nifios se opusiera e hiciera una
mejor oferta a una de las partes. Asi que cuando Christy entra en la escena,
algunas de las posibles "posiciones de equilibrio" de las que tratamos
anteriormente se hacen inviables.

Por ejemplo, supongamos que Alice y Billy estan de acuerdo en intercambiar
Snickers por Milky Ways a razén de una ratio de precios de 1:1. Si Christy
nunca hubiera aparecido, ya establecimos que Alice y Billy acabarian teniendo
cada uno 2 barritas de cada clase. A un precio de 1:1, a Christy le encantaria
participar. Después de que Billy y Alice hubiesen cambiado 2 Snickers por 2
Milky Ways, Christy podria decir: "Vale, genial chicos, estoy dispuesta a cambiar
hasta 3 de mis Milky Ways por 3 barritas Snickers de cualquiera de vosotros"
(estos sucesivos intercambios llevarian a Christy de la combinacién situada en
la posicion original 13? de sus preferencias a las combinaciones que ocupan
los lugares 9°, 7°y 6°).

Cuando Alice y Billy contestaran que habian realizado todos los
intercambios que deseaban hacer a una ratio de 1:1, Christy estaria
decepcionada. Podria preguntarle a Alice ";Por qué razén cambiaste tus
Snickers a un precio tan bajo? Te habria dado gustosamente el doble de lo que
Billy te dio".

A efectos de nuestro analisis en esta leccién, vamos a decir que este tipo de
situacion no trae consigo un resultado estable o de equilibrio. Si se diera la
ratio de precios de 1:1 y Alice y Billy acordaran intercambiar como lo habrian
hecho de estar solo ellos dos, ambos lamentarian el resultado. Hablando con
ligereza diriamos que Christy aparecié en escena y "tumbd" el precio de
intercambio 1:1.

Un razonamiento similar "tumba" el otro resultado estable (original) en el
que Alice ofrecia 2 Snickers a cambio de recibir 1 Milky Way. Seria una locura
que Alice intercambiara con Billy con semejante desventaja, cuando Christy le
haria una mucho mejor oferta.

Las otras dos ratios de precio "subsisten" a la llegada de Christy. A una ratio
de precio de 1:3, Christy sigue sin influir para nada. Ve que Alice propone 1 de
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sus Snickers por 3 de las Milky Ways de Billy. A él le tienta la oferta —es mejor
que nada— pero se vuelve hacia Christy y le pregunta: ";Puedes mejorar la
oferta de Alice?". Christy contesta que no, no querra cambiarle su Unica
Snickers por tan solo 2 Milky Ways. [No las hemos incluido por limitaciones de
espacio, pero la combinaciéon (0S, 6M) estaria clasificada muy por debajo de
(1S, 4M) en las preferencias de Christy]. Del mismo modo, después de que el
intercambio con Billy se llevase a cabo, Alice podria decirle a Christy: "Estaria
dispuesta de darte una de mis Snickers por 3 de tus Milky Ways", pero Christy
rechazaria esa oferta también. Asi que vemos que 1:3 es todavia un precio
estable o de equilibrio, pero es un precio con el que Christy prefiere "quedarse
al margen del mercado" y comerse las golosinas que le dieron en la colecta.

El escenario verdaderamente interesante es la ratio de precio de 1:2.
Supongamos que Christy entra en escena y observa que Alice va a cambiar 1
Snickers por 2 de las Milky Ways de Billy. Christy podria decir: "jYo también
quiero " y Alice estaria contenta de que fuera asi. Después de completar la
transaccion, Alice terminaria en la posicién 6% de sus preferencias, mientras
que Billy acabaria en su posicion 152 y Christy en la 112. Una vez distribuidas
las barritas de esta manera, ya nadie podria obtener mas ventaja de nuevos
intercambios.

En este Ultimo escenario, el "precio de equilibrio" seria de 1 Snickers por 2
Milky Ways. A ese precio: (a) Alice vendiod 2 Snickers y compré 4 Milky Ways, (b)
Billy vendié 2 Milky Ways y compré 1 Snickers y () Christy vendié 2 Milky Ways
y compr6é 1 Snickers. Daros cuenta de que el numero total de Snickers
vendidas es igual al nimero total comprado, y lo mismo sucede con las Milky
Ways. Daros cuenta también de que al precio de equilibrio, cada nifio consigue
realizar los intercambios que queria®.

Como en el analisis cuando habia solo 2 nifios, aqui no podemos utilizar
solo la logica econdmica para decir cual seria el precio resultante de
Snickers:Milky Ways. Lo que podemos decir es que —con esos concretos
numeros— la presencia de Christy afecté al rango de precios posibles.
Intuitivamente, Christy se presentd con una gran cantidad de barritas Milky
Ways y una fuerte demanda de Snickers, y eso excluy6 algunos de los posibles
precios en los que las Snickers eran bastante baratas (a saber 1:1 vy,
especialmente, 1:2).

Obviamente el ejemplo de Halloween no era realista en muchos sentidos y
habia muchas consideraciones del mundo real que se ignoraban. Hemos visto

3 En este punto, de nuevo hemos de tener cuidado ya que Alice solo puede completar
parcialmente los intercambios que desea al precio de 1 Snickers por 3 Milky Ways. Aunque no
lo mostramos por limitaciones de espacio, Alice podria muy posiblemente preferir la
combinacién (2S, 6M) a la (3S, 3M), lo que significa que preferiria otra ronda de intercambios
en el equilibrio de la zona gris.
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principios importantes que seran examinados en posteriores lecciones,
después que expongamos el dinero y nos centremos en la oferta y la
demanda en los mercados. Hablando en general, en un mercado amplio con
muchos compradores y vendedores, hay un rango muy estrecho de precios
potenciales que sean estables en el sentido que hemos expuesto mas arriba.
En aras a la simplicidad, normalmente hablaremos solo del precio de
equilibrio, tal y como viene determinado por las preferencias y por las
dotaciones iniciales de todos los agentes o negociadores que intervienen en el
mercado. Examinamos la historia de Halloween en esta leccion para
ensefaros los fundamentos basicos sobre los que descansa la presentacion
mas estandar —con curvas de oferta y demanda que miden precios en
dolares—.
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Recapitulacion de la leccion ...

* La gente realiza intercambios porque espera obtener ventajas de
ellos.

* Mientras un intercambio sea voluntario y honesto, ambas partes
esperan beneficiarse de él. El intercambio lleva a un resultado en el
gue ambas partes salen ganando algo.

* Si un economista conoce el rango de preferencias de un grupo de
potenciales negociadores, puede describir en qué términos
acordaran intercambios.
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NUEVOS TERMINOS

Dinero: un bien que es aceptado por todos en la economia y que se
encuentra en un lado de todo intercambio.

Intercambio directo/trueque: intercambio que sucede cuando la gente
cambia bienes a los que da un valor directo.

Intercambio indirecto: intercambio que ocurre cuando por lo menos una de
las partes acepta un articulo que él o ella no pretende utilizar personalmente
pero que cambiara por otra cosa en el futuro.

Precio: los términos de un intercambio, que significa cuantas unidades de
un articulo se entregaran para adquirir una unidad de otro articulo.

Beneficios del intercambio: una situacién en la que ambas partes pueden
obtener beneficios (subjetivos) de intercambiar sus respectivas propiedades.

Posicion de equilibrio: una situacion estable en la que no pueden obtenerse
mas feneficios de realizar nuevos intercambios.

Desequilibrio: una situacion inestable en la que al menos dos personas
esperan beneficiarse si llevan a cabo un intercambio adicional.
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E

NTAS DE ESTUDIO

. ¢Como es posible que ambas partes se beneficien en un mismo

intercambio?

* Si un bien intermedio soélo proporciona beneficios indirectamente,
puede obtenerse a través de intercambio directo?

Supongamos que la economia tiene sélo cuatro productos: manzanas,
naranjas, platanos y uvas. En un trueque, ;Cuantas ratios independientes
de precios existirian? Por ejemplo, la ratio entre manzanas—naranjas no
seria independiente de la ratio naranjas—manzanas).

Si a Alicia le gusta Snickers mas que Milky Ways, ¢Significa que ella siempre
elegiria una barrita Snickers antes que Milky Way, si se le ofreciera elegir
entre unay otra?

*:En qué sentido la llegada de Christy impide que se formen algunos de
los posibles precios de equilibrio que podrian haber surgido entre Alice y
Billy?

* Material dificil.

** Material mas complicado todavia.



LECCION 7

7.El intercambio indirecto y la aparicion del dinero

En esta leccion aprenderéis ...
e Las limitaciones del intercambio directo
e Las ventajas del intercambio indirecto y del dinero

e El origen del dinero.

Las limitaciones del intercambio directo.

n la leccibn 6 hemos visto los inmensos beneficios del intercambio

directo. El intercambio es beneficioso porque con frecuencia la gente

tiene distintos gustos (o preferencias) y porque a menudo empieza por
tener distintas cantidades de diferentes bienes. La gente puede asi cambiar
voluntariamente sus propiedades con los demas de forma que todos acaben
teniendo bienes que valoren en mayor medida que las propiedades que tenian
originalmente.

Sin embargo, aunque el intercambio directo beneficie a todos los que
participaron en él, su eficacia es limitada. De hecho es dificil imaginar un mundo
en el que la gente solo participe en intercambios directos, a diferencia de lo que
sucede con los intercambios indirectos (de los que hablaremos en la proxima
seccién). Pero a los efectos de apreciar la importancia de esa diferencia,
imaginemos un mundo en el que la gente solo hiciese intercambios directos.

Recordad que en un intercambio directo cada persona debe querer utilizar
directamente el objeto que adquiere. Asi que excluimos cualquier supuesto en el
gue alguien cambia algo que poseia originalmente para adquirir algo que planea
entregar después a una tercera persona a cambio de otra cosa. Resulta que esta
limitacion es bastante restrictiva.

111
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Por ejemplo, supongamos que un granjero va a la ciudad para reparar sus
maltrechos zapatos y para comprar una nueva camisa. Lleva consigo varias
docenas de huevos con la esperanza de hacer un negocio. Nuestro pobre
granjero no solo ha de encontrar a un zapatero que sepa arreglar su calzado
sino que ha de tratarse de un zapatero que esté queriendo comprar huevos
ese mismo dia. Lo mismo le ocurre a nuestro granjero con respecto a la nueva
camisa que desea adquirir. Necesita encontrar a alguien que tenga una camisa
que sea del gusto del granjero, y que esté dispuesto a cambiarla por los
huevos del granjero (a un precio aceptable).

Pero si creéis que las cosas son dificiles para el granjero, aun lo son mas
para el tipo cuyo negocio consiste en construir coches de caballos. Cuando
consigue llevar una carreta terminada al mercado, espera conseguir una gran
variedad de bienes y servicios a cambio de un articulo tan valioso. Pero si la
gente se viera limitada a realizar intercambios directos, seria improbable que
pudiera llegar a encontrar una contrapartida apropiada. No solo tendria que
encontrar a alguien que tuviese una aceptable cantidad de carne, huevos,
camisas, leche, municién, etc ... que nuestro carpintero prefiriese a sus carros,
sino que esa persona especial también deberia estar buscando un carro "en el
mercado" ;Qué posibilidades habria de que eso sucediese?

En realidad, en un mundo limitado a los intercambios directos no habria
fabricantes de carros y probablemente ni tan siquiera zapateros. La gente no
podria especializarse en ciertas profesiones, porque seria demasiado
arriesgado. Por ejemplo, un profesor podria instruir a los nifios en aritméticay
gramatica, a cambio de leche, pan y keroseno que los padres de varios nifios
estuviesen dispuestos a proporcionarle. Pero si un afio, no hubiese ningun
carnicero que tuviera niflos en edad escolar j El maestro tendria que privarse
de carne un afio entero !

Asi que vemos que en un mundo de intercambios directos, en esencia, la
gente probablemente viviria como Robinson Crusde. Como regla, tendria que
procurarse su propio abanico de necesidades directamente, adquiriendo su
propia comida, haciéndose su propia ropa, construyendose un techo para
cobijarse y demas. Su nivel de vida seria muy superior gracias a los beneficios
derivados del comercio con los demas pero la especializacion intensiva y las
operaciones de produccion a gran escala serian impracticables.

Las ventajas del intercambio indirecto.

Hemos visto las ventajas del intercambio directo. Esas limitaciones pueden
superarse cuando la gente empieza a realizar intercambios indirectos. En un
intercambio indirecto, al menos uno de los que en él interviene entrega sus
propios bienes a cambio de algo que espera permutar en el futuro por otra
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cosa distinta. Una vez admitimos esta posibilidad, las limitaciones del
intercambio directo desaparecen.

Por ejemplo, recordad a nuestro granjero que se marcha a la ciudad con
unas pocas docenas de huevos, en busca de una nueva camisa y de alguien
que le remiende los zapatos. Supongamos que el Unico zapatero de la ciudad
le dijese "lo siento pero de momento no necesito huevos". Con intercambio
directo, ahi acabaria la cosa.

Pero, con la posibilidad de llevar a cabo intercambios indirectos, el granjero
podria preguntar:";Qué estarias dispuesto a recibir a cambio de tus servicios de
reparacion de calzado?". Suponed que el zapatero contestase: "Te arreglaria los
zapatos si me dieras por lo menos 6 libras de mantequilla 6 4 barras de pan
francés o una libra de tocino. Esas son las cosas que en realidad me interesan
ahora".

Esto le da esperanzas al granjero. Ahora puede pasearse por la ciudad (con
sus zapatos andrajosos) en busca de alguien que quiera huevos, y esté
dispuesto a cambiar mantequilla o barras de pan francés o tocino por ellos. En
vez de necesitar encontrar al hombre perfecto —un zapatero que esté
buscando huevos ese mismo dia— el granjero puede ahora afiadir a tres
candidatos potenciales que le harian el papel.

De hecho, dependiendo de cuanto tiempo esté dispuesto a emplear en el
proyecto, el granjero puede llevar las cosas un paso adelante. Suponed que
encuentra a un carnicero que tiene tocino de sobra y que esta deseando
venderlo, pero el carnicero (como el zapatero) no esta interesado en conseguir
mas huevos ese dia. El carnicero dice que necesita algo de pescado. Unos
minutos mas tarde, el granjero se encuentra a un pescador que acaba de
regresar de una larga travesia y que esta deseando comerse una enorme
tortilla. Si alguna vez habéis jugado a juegos de rol en vuestro ordenador no
necesitamos explicaros la oportunidad que esto representa para nuestro
granjero.

Con intercambio directo, el granjero necesitaba encontrar un encaje
perfecto, a saber, un zapatero que quisiera sus huevos. El intercambio
indirecto, abre un vasto nuevo rango de beneficiosos intercambios, en
especial si los agentes intervinientes estan dispuestos a operar a "varios
niveles" de "indirectividad". Las tremendas ventajas del intercambio indirecto
radican en que facilita reajustes de propiedades entre multiples individuos,
haciendo que todos mejoren, incluso aunque alguna de las partes requeridas
hubiese vetado un particular intercambio. El siguiente diagrama lo ilustra:
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Farmer’s preferences

for direct use
g 1st  Repaired shoes
2nd  Eggs
3rd Bacon

1st Eggs
2nd  Bacon :> .
3rd  Repaired
shoes
1st Bacon

2nd  Leisure
3rd  Eggs
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Preferencias  Zapatero Granjero Carnicero
1* Tocino Zapatos Huevos
remendados
24 Ocio Huevos Tocino
32 Huevos Tocino Zapatos
remendados

Para que sea mas sencillo, en el diagrama anterior hemos quitado al
pescador; hemos supuesto que el granjero conseguiria encontrar a un
carnicero que quisiera huevos a cambio de su tocino. Como indica el
diagrama, los tres hombres estan mas contentos cuando (1) el zapatero
arregla los zapatos del granjero (2) el granjero le da los huevos al carnicero y
(3) el carnicero entrega su tocino al zapatero. Sabemos que todos han
mejorado porque han pasado de encontrarse en su segunda mejor opcion a la
primera (sus posesiones originales vienen sombreadas).

No obstante, observad que con intercambio directo, este beneficioso
reajuste de propiedades (y rendimiento de los servicios) no podria haber
ocurrido. Ya sabemos por la historia que hemos contado, que el intercambio
entre el zapatero y el granjero no proporciona ventajas directas; el diagrama
anterior refleja este hecho, porque el zapatero valora su tiempo de ocio mas
que los huevos que el granjero le puede ofrecer. El diagrama también muestra
gue el carnicero valora mas su tocino que la reparacién de sus zapatos, y, por
consiguiente, no hay beneficios a obtener del intercambio directo entre esos
dos. Por ultimo, no hay beneficios directos del intercambio entre el granjero y
el carnicero porque el deseo directo del granjero por el tocino esta
posicionado en tercer lugar. Si el granjero y el carnicero fueran las unicas
personas involucradas, entonces el granjero no aceptaria el cambio.

La elegancia del intercambio indirecto reside en que hace posible que las
universalmente beneficiosas transferencias de propiedad (y de servicios)
salven los "cuellos de botellas" impuestos por el intercambio directo. Como
ilustra el caso de nuestro hipotético granjero, el intercambio indirecto permite
que todos se desplacen mucho mas arriba en el rango de sus preferencias aun
cuando sufran un "impacto" temporal que se producira en el futuro cuando se
deshagan del objeto que es (directamente) inferior. En cuanto a las ventajas
derivadas de los reajustes de propiedades, el intercambio indirecto facilita el
principio consistente en "dar un paso atras y dos adelante".
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Las ventajas del dinero

Hemos visto las ventajas del intercambio directo y las aun mayores ventajas
del intercambio indirecto. Sin embargo, incluso si la gente empieza a
comerciar con cosas planeando cambiarlas por lo que en ultima instancia
desea, este proceso aun puede ser bastante incomodo. Para ver porqué, basta
con que recordéis la ilustracién del granjero de los zapatos andrajosos: aun
cuando todo acabé al final cuadrando, aun tuvo que vagar por la ciudad,
buscando a alguien que estuviera vendiendo los articulos que el zapatero
queria adquirir.

Aparte del esfuerzo fisico que esto requiere, también hemos de destacar el
esfuerzo mental que los comerciantes tendrian que emplear en el
seguimiento de docenas o posiblemente incluso de cientos de ratios de
precios importantes. Por ejemplo, revisemos nuestra historia del granjero que
intenta encontrar a un comprador para sus huevos de forma que pueda darle
al zapatero bastante tocino para que le remiende los zapatos. En la versién de
la historia que contamos antes, simplemente dimos por sentado que cuando
el granjero encontro al pescador, eso seria el fin del asunto.

Pero en realidad, nuestro granjero podria haber resistido para obtener un
mejor trato. Si el pescador estaba deseando cambiar 3 peces por 6 huevos y el
carnicero estaba queriendo cambiar una libra de tocino por 3 peces, entonces
el granjero habria reparado en que "Vale, en dltima instancia puedo conseguir
reparar mis zapatos dando 6 de mis huevos".

Si esta fuera su Unica opcidn, el granjero pensaria que bien valdria el precio.
¢Pero qué sucederia si la ciudad fuera bastante grande, con muchos y
distintos comercios y profesionales? Suponed que el granjero pudiera
encontrar a un panadero dispuesto a darle 4 barras de pan francés por solo 5
huevos. En este caso, nuestro granjero constataria que: "Vale, ahora puedo
conseguir que me arreglen mis zapatos dando 5 de mis huevos". Observad que le
resulta 1 huevo mas barato (en sentido literal) que recurrir a la opcion
consistente en cambiar huevos por pescado.

Es posible que ya os hayais perdido en todos los detalles. Pero en el mundo
real, la gente empezaria a llevar un registro de las ratios de intercambio de los
distintos bienes respecto de los demas para asi poder saber si estaban o no
haciendo un buen negocio en cualquier concreto canje. Vemos que la
posibilidad de intercambio indirecto es por tanto una bendicién y también una
maldicion: es una bendiciobn porque permite a mucha gente realizar
complicados (aunque unanimemente beneficiosos) reajustes de sus
propiedades. Pero también puede ser una maldicidén porque la gente ahora no
puede consultar sus preferencias respecto del uso directo de los bienes
cuando decide negociar y cuanto negociar. Antes de entregar algo, con
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ocasiéon de un trato que pudieran encontrar personalmente inaceptable,
deben primero preguntarse, ";Cuanto podria obtener por esto si encontrase a
otro comprador?"

Lo que hace la pregunta anterior particularmente dificil de contestar es que
los agentes tengan que indagar dos, tres o incluso mas pasos adelante para
descubrir el "precio" ultimo del objeto que quieren comprar. En nuestra
historia del granjero, mirad cuanto se le complicaron las cosas, incluso
después de introducir tan solo a un pufiado de comerciantes con sus
respectivas ofertas. En teoria para que nuestro granjero pudiera estar seguro
de conseguir los servicios del zapatero—remendén al precio mas barato
posible (medido en huevos) tendria que encuestar a toda la ciudad, anotando
las voluntades de todos y cada uno respecto de la compra y la venta de los
distintos tipos de bienes. Después necesitaria la ayuda de un mago de las
matematicas para resolver un problema complejo, que le indicara la (quizas
muy larga) cadena de intercambios individuales a través de los que nuestro
granjero podria entregar el menor numero de huevos para, en ultima
instancia, adquirir 6 libras de mantequilla, 4 barras de pan francés 6 1 libra de
tocino (que el zapatero le exigiria por reparar sus zapatos).

Por supuesto, en el mundo real no hemos de realizar esa gimnasia mental
cada vez que queremos comerciar. Para evitarlo, utilizamos al dinero, que
podemos definir formalmente como "un medio de cambio generalmente
aceptado". En lenguaje Ilano, el dinero es un bien que se encuentra en un lado
de (virtualmente) cada transaccién. En vez de intercambiar otros bienes,
directamente, con los demas, la gente vende primero todas sus cosas para
obtener dinero, y entonces utiliza el dinero para comprar todos los articulos
deseados.

Cuando la gente de una comunidad utiliza dinero, mantiene todas las
ventajas del intercambio indirecto pero reduce considerablemente sus
desventajas. En vez de hacer un seguimiento de docenas e incluso centenares
de ratios de precios de varios bienes ofertados y deseados por varias
personas, gracias al dinero los comerciantes pueden simplemente hacer el
seguimiento del precio mas alto y mas bajo —cifrados en dinero— de los
articulos en los que estan interesados.

Por ejemplo, si la ciudad de nuestra historia utiliza la plata como dinero,
nuestro granjero de los zapatos andrajosos tiene ahora una tarea simple.
Cuando llega a la ciudad, primero busca a la persona que le ofrezca la mayor
cantidad de plata por sus huevos. Entonces con la plata en la mano, el
granjero busca a la persona que le arreglara los zapatos por la menor plata
posible. Mientras todos en la ciudad compren y vendan utilizando plata, el
procedimiento descrito asegura que el granjero conseguira que le arreglen los
zapatos (y cualquier otra cosa que quiera adquirir) sacrificando el menor
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numero de huevos. Ya no necesita anotar los deseos de cada persona con la
que se encuentre —en realidad no le importa lo que los otros quieran
comprar— y ya no necesita a un mago de las matematicas que resuelva un
complicado problema de optimizacién'.

¢Quién invento el dinero?

La escueta respuesta es: "nadie". Como ocurre con una sucia senda del
bosque, la lengua inglesa, el rock and roll, las reglas del ajedrez y los secadores
de pelo en los afios 80, no hay nadie que se levantara un dia e inventase el
dinero. En cambio, el dinero surgié gradualmente con el tiempo como
resultado acumulado de las acciones de mucha gente. La institucién del
dinero es un clasico ejemplo de lo que el economista austriaco Friedrich
Hayek denomind el orden espontaneo, lo que da a entender que el uso del
dinero es una practica muy compleja y util, aunque no fuese conscientemente
planeada por un experto o incluso un grupo de expertos. Parafraseando al
filosofo moral escocés Adam Ferguson, Hayek describié los O&rdenes
espontaneos (incluyendo al dinero y las lenguas habladas) como "producto de
la accién humana sin ser un disefio humano".

Hoy casi todo el mundo concibe el dinero como trozos de papel emitidos
por los Estados. Sin embargo, esto no fue siempre asi. Histéricamente, el
dinero aparecié primero en los mercados, como un producto de intercambios
voluntarios entre comerciantes habituales. Los reyes y otros dirigentes
politicos vieron los expolios que podian lograrse y gradualmente se
apropiaron de esta institucion que el mercado habia creado, como
explicaremos con mayor detalle en la leccién 21.

Pero sin la intervencién de un rey sabio ;Como pudo ser que la sociedad
adoptase el uso del dinero? ;Cémo pudo decidir la gente qué utilizar como
dinero? Después de todo, los investigadores nos dicen que a lo largo de la
historia diferentes culturas han utilizado toda clase de cosas como dinero:
conchas, piedras, ganado, sal, tabaco, oro, plata e incluso cigarrillos (en los
campos de prisioneros de guerra durante la segunda guerra mundial) ;Como
pudo ponerse de acuerdo un grupo de gente en emplear una particular
mercancia como dinero sin recurrir a un proceso politico?

La respuesta es que fue probablemente un resultado natural derivado de
los esfuerzos de gentes como nuestro hipotético granjero que buscaba quien
le arreglase los zapatos. Recordad que aunque el granjero no tenia ningun uso

1 Estrictamente hablando, el astuto comerciante mantendrd sus ojos bien abiertos para
detectar oportunidades de arbitraje incluso en una economia monetaria. Pero aun en ese
ambito, los calculos serdn mucho mas sencillos que en una economia que no disponga de un
unico medio de cambio en un lado de cada transaccion. Uno de los ejercicios del manual del
profesor destaca esta diferencia".
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directo para el pescado o el tocino —no se march¢ a la ciudad para conseguir
ninguno de esos dos productos—. acab6é cambiando sus huevos por algo de
pescado para cambiar el pescado por tocino, para asi intercambiar éste por
los servicios del zapatero. Observad cémo desde la perspectiva del pescadory
del carnicero, se produjo un aumento del mercado para sus productos. En
otras palabras, ademas de toda la gente que queria comprar pescado para su
propio consumo directo, el pescador tenia un cliente potencial en el granjero
que queria utilizar indirectamente el pescado como un medio de intercambio.

Este proceso pudo acelerarse hasta convertirse en una bola de nieve. Al
principio, cuando la gente intercambiaba bienes por otros bienes en un estado
de puro intercambio directo, algunos articulos (pollos, huevos, sal, etc ...)
serian ampliamente deseados en el comercio, mientras que muy pocas
personas aceptarian otros articulos (telescopios, caviar, davicordios, etc ...).
Conforme las ventajas del intercambio indirecto se hicieron obvias para masy
mas gente, los bienes que fuesen inicialmente mas comercializables
experimentarian un gran avance en su comerciabilidad. Incluso quienes, al
principio, no los querian, porque no los necesitaban para utilizarlos
directamente, los acabaron aceptando a pesar de todo en sus tratos
comerciales al ser conscientes de que les seria facil cambiarlos por lo que
fuera que, en ultima instancia, desearan. Cuando el proceso de expansién de
la bola de nieve llegaba al punto en que un bien concreto era aceptado en el
comercio por casi todos los miembros de la comunidad, se convertia en dinero
—"un medio de intercambio ampliamente admitido"—.

Para comprender porqué algunos bienes se convirtieron histéricamente en
dinero, y otros no, podemos listar algunas consideraciones practicas como: (1)
la facilidad de transporte, (2) la divisibilidad, (3) la durabilidad y (4) un
conveniente valor de mercado. Cuando analizamos esos cuatro criterios,
vemos porqueé el oro y la plata han demostrado ser tan excelentes candidatos
para convertirse en el dinero que el mercado ha creado. Por ejemplo, el
ganado no es muy practico como dinero porque genera hedionda suciedad,
ocupa mucho espacio y no se puede partir un novillo en dos para "obtener
cambio" en una transaccion. Los helados tampoco aguantarian la prueba del
tiempo como dinero ya que se funden si no se conservan correctamente.
Finalmente, un metal como el bronce participa de muchas de las excelentes
cualidades que como dinero tienen el oro y la plata pero como es tan
abundante, el bronce tiene un valor de mercado muy inferior. Lo que significa
gue un comerciante deberia transportar mucho mas bronce en sus bolsillos (o
en una carreta) cuando hiciera una importante compra, en comparacioén con
las monedas y lingotes de oro y plata que necesitaria para realizar el mismo
negocio.
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Nada hay en Economia que nos diga que el oro y la plata deban ser dinero,
0 que son la Unica forma "natural" de dinero. En un mercado voluntario, los
comerciantes terminaran adoptando el dinero o dineros que satisfagan mejor
sus necesidades. Solo estamos explicando porqué fue histéricamente
frecuente que los comerciantes, cuando alcanzaron cierta sofisticacion,
adoptaran el oro y la plata como dinero.
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Recapitulacion de la leccion ...

* Aunque el intercambio directo es util porque hace posible
acuerdos en los que ambas partes salen beneficiadas, es limitado
porque un comerciante necesita encontrar a alguien que tenga el
producto deseado y esté dispuesto a aceptar el bien que aquél
desee entregarle a cambio. Esta limitaciéon hara muy dificil que la
gente pueda especializarse en sus ocupaciones: un dentista que
quiera carne necesitaria encontrar a un carnicero con dolor de
muelas.

* El intercambio indirecto expande las oportunidades de realizar
intercambios mutuamente beneficiosos. Reajustes mas complicados
pueden tener asi lugar, que mejoran la posicion de cada
participante. El intercambio indirecto eventualmente conduce al uso
del dinero, que hace mucho mas facil a la gente planificar sus
actividades de intercambio.

* Nadie inventd el dinero. Surgié espontdaneamente, casi "por
accidente", a resultas de las acciones de la gente orientadas a
mejorar sus transacciones utilizando el intercambio indirecto.
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NUEVOS TERMINOS

Dinero: un bien que es aceptado por todos en una economia en un lado de
cada intercambio. En la jerga econdmica, es un medio de intercambio
generalmente (o universalmente) aceptado.

Orden espontaneo: un modelo predecible que no es planificado por nadie.
Ejemplos incluirian las reglas de la gramatica de la lengua inglesa, el estilo de
vestimenta que caracterizé los clubes disco de los afios 70 y el empleo del
dinero.

Oportunidad de arbitraje: la habilidad de obtener una "ganancia segura"
cuando el mismo bien se vende a precios distintos al mismo tiempo.

Medio de Intercambio: un objeto que es aceptado en una transaccion, no
porque la persona que lo recibe lo quiera usar directamente, sino porque
quiere cambiarlo en el futuro para adquirir otra cosa. Cada intercambio
indirecto requiere un medio de intercambio, que es el bien merced al cual el
intercambio ultimo ocurre (del mismo modo, que las ondas sonoras requieren
de un medio para viajar a través del mismo hasta tus oidos. Cuando se trata
de ondas de sonido el medio sera normalmente el aire, pero también puede
serlo el agua si estas en una piscina con la cabeza debajo de la superficie).
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E

1.
2.

NTAS DE ESTUDIO

;Cual es la diferencia entre intercambio directo e indirecto?

¢Porqué no seria practica la especializacion en un mundo en el que solo
hubiera intercambios directos?

. ¢Como es que el intercambio indirecto facilita la estrategia consistente

en “dar un paso atras y dos adelante"?

¢Cuales son las desventajas del intercambio indirecto sin dinero?

5. * Describe una sociedad en la que la gente realiza intercambios

indirectos pero en la que aun no se ha desarrollado el dinero.

* Material dificil.

** Material mas complicado todavia.






LECCION 8

8.La division del trabajo y la especializacion

En esta leccion aprenderéis ...

* Las definiciones de la division del trabajo (especializacion) y la productividad
del trabajo.

* Las ventajas de la division del trabajo.

* El principio de la ventaja comparativa.

Divisidon del trabajo y Especializacion

n la ultima leccién aprendisteis que el uso del cambio indirecto, sobre

todo cuando la practica se llevaba a su conclusion logica con el uso de

dinero, aumenta en gran medida el alcance de las transacciones
mutuamente provechosas. Sin embargo, una economia monetaria no se limita a
facilitar la reordenacion de los productos terminados ya existentes. Una de sus
ventajas principales es fomentar la division del trabajo, lo que significa, en
primer lugar, que las personas se especializan en diferentes tareas con el fin de
producir los bienes.

Por decirlo en otras palabras, en la leccién anterior estabamos dando por
sentado que habia una persona llamada "carnicero", que se dedicaba a la
preparacion y venta de carnes, y una persona llamada "zapatero" que se pasaba
todo el dia vendiendo zapatos (y los servicios de reparacién de calzado). Sin
embargo, esto era poner el carro delante de los bueyes porque sin intercambio
indirecto, y sobre todo, el uso del dinero, las posibilidades de comerciar serian
tan limitadas que las personas tendrian que ser en gran medida auto—
suficientes. En otras palabras, si una comunidad de personas sélo participa del
intercambio directo, entonces nadie podria probablemente permitirse el lujo de

125
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ser zapatero —podria enfermar de escorbuto si quienes cultivaran verduras
no necesitaran que les remendara los zapatos en unos pocos meses—.

Como hemos visto, el uso del dinero supera estas limitaciones. Se pueden
organizar muy complejas cadenas de produccidon y comercializacién ya que, a
cada paso, los vendedores pueden desprenderse de su mercancia a cambio
de dinero para luego buscar los precios mas bajos en su papel como
compradores. Un zapatero puede comprar bienes y servicios de docenas de
otros profesionales, a pesar de que algunos de ellos pueden no necesitar los
servicios del zapatero. En efecto, el uso del dinero permite al zapatero hacer
un "favor" a un tercero (por ejemplo, a un dentista) que luego le hace un
"favor" al carnicero (al arreglarle la boca) que a su vez hace un "favor" al
zapatero (dandole un poco de su tocino). Sélo a través de la utilizacion de
dinero se pueden realizar muy complejos “intercambios de favores" lo que
hace que sea practico para la gente "dividir el trabajo" que hay que hacer y
permitir que los individuos se especialicen en determinadas tareas.

Para comprender lo importante que es la division del trabajo, imaginad un
mundo sin ella. En lugar de gente especializada en distintas ocupaciones que
produzca mucho mas de lo que necesita personalmente, la gente intentaria
ser perfectamente auto—suficiente. Cada persona (o cada hogar, por lo
menos) produciria su propia comida, haria su propia ropa, construiria sus
propios muebles, realizaria sus propios procedimientos dentales y médicos, y
asi sucesivamente. Es evidente que en un mundo asi, la mayor parte de la
poblacion actual del mundo moriria en un mes o dos y el pequefio grupo de
sobrevivientes viviria una existencia primitiva, sobre todo porque las
herramientas que utilizasen se deteriorarian, las maquinas se romperian y los
suministros de gasolina se agotarian.

¢Porqué la civilizacion moderna colapsaria sin division del trabajo? La
inmediata respuesta es que la productividad del trabajo se desplomaria.
Recordad que Robinson Crusoe, solo en su isla desierta, fue capaz de mejorar
su suerte — fue capaz de lograr una vida que él consideraba mas agradable -
empleando su trabajo para transformar su medio ambiente—. Vimos que
gracias al ahorro y la inversion (con el fin de crear una percha con ramas y
lianas), Crusée pudo aumentar considerablemente la productividad de su
trabajo, lo que significé que le permitié aumentar el niumero de cocos que
podia conseguir con cada hora de trabajo.

Pero el ahorro y la inversion son s6lo una de las maneras de aumentar la
productividad del trabajo. Otra forma es a través de la divisién del trabajo, en
la que "el trabajo" se divide en diferentes tipos de tareas, y los trabajadores
individuales se especializan en una o unas pocas tareas. En lugar de que cada
persona cultive sus alimentos, se confeccione su propia ropa, se arregle su
dentadura, etc ..., con la especializacién, algunas personas producen todos los
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alimentos y algunas otras personas hacen todo el trabajo dental, etc ... En
nuestra sociedad, disponemos de denominaciones especificas para estos dos
grupos de personas: agricultores y dentistas.

La productividad del trabajo aumenta enormemente cuando se "divide" de
esta manera. En pocas palabras, la gente puede producir mas cosas cuando se
especializa en sus tareas, en lugar quede todo el mundo intente producir una
pequefia porcién de cada elemento de la enorme cantidad de cosas que se
necesitan. Con division del trabajo, al haber personas especializadas, que se
dedican exclusivamente a la agricultura y otras exclusivamente a la
odontologia, se produce mas comida y se arreglan mas caries al afio de lo que
seria posible sin ella y hay mas cosas para todos, todo el mundo puede comer
mas, tener mas ropa y asi sucesivamente.

¢Porqué la especializacién consigue que el trabajo sea
mas productivo?

La mayoria de las personas estan de acuerdo en que si tuvieran que cultivar
sus propios alimentos, confeccionar su propia ropa, etc ..., estarian sumidas
en la pobreza mas absoluta. A pesar de que esa conclusion es sensata, resulta
util explicar algunas de las razones especificas por las que la especializacion
hace que el trabajo sea mucho mas productivo:

e Menos tiempo perdido cambiando entre tareas. Imaginaros algo tan
simple como tres nifios limpiando la mesa después de la cena. Lo mas
probable es que los nifios puedan hacer el trabajo mas rapidamente si se
dividen las tareas y se especializan, por la sencilla razon de que asi
reducen pasos innecesarios. Por ejemplo, un nifio podria limpiar los platos
de desperdicios echandolos a la basura y llevar los platos al fregadero, un
segundo chico podria fregarlos y el tercero podria secarlos. Este sistema
es mucho mas eficiente —todos acabarian mucho antes la tarea— que si
cada nifio cogiera un plato, lo limpiase, lo llevase al fregadero y lo fregase,
diese un paso a la derecha para secarlo y finalmente lo guardara. El mismo
principio se aplica a otras operaciones productivas.

e Promueve la automatizacién. Al tomar una tarea compleja vy
descomponerla en sus componentes, la divisién del trabajo promueve el
uso de la automatizacién (maquinaria). Si todo el mundo cultivase sus
alimentos en el patio trasero de casa no tendria sentido que alguien
fabricase tractores. Incluso si sélo consideramos una fabrica en particular,
su produccidn serd mayor si los trabajadores se especializan en sus
puestos de trabajo dentro de la fabrica porque es entonces mas facil de
incorporar maquinaria y herramientas para ayudarles.
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Las economias de escala. Esta es una generalizacion de los dos primeros
principios. Para muchas operaciones, hay economias de escala por lo
menos hasta un cierto nivel de produccion. Este principio significa que una
duplicacién de 'inputs' mas que duplica los 'outputs'. Por ejemplo, si un
chef cambia de hacer pasta suficiente para alimentar a una persona a
hacerla para alimentar a medio centenar de personas, el tiempo dedicado
a la preparacién de la salsa, hervir el agua, y asi sucesivamente, sin duda
no aumentaria cincuenta veces. Este principio por si solo explica porqué
tiene sentido que comparieros de piso se turnen en la preparacion de las
comidas, en lugar de que cada compafiero de piso prepare una cena
completa para él solo todas las noches Otro ejemplo cotidiano de las
economias de escala viene implicita en la preparacién de una taza de café:
Si queréis hacer una taza o cuatro, el trabajo de preparacion es en gran
parte el mismo, por eso la gente suele preguntar: "Estoy haciendo café
¢Quiere alguien una taza?"

Aptitud natural. Hasta ahora nuestros principios han demostrado que
incluso si en el mundo solo hubiera personas idénticas, la especializaciéon
aun ofreceria ventajas. En la realidad por supuesto, las personas no son
idénticas. Algunas personas han nacido para ser mejores agricultores que
las demas —y esta ventaja natural puede incluir factores geograficos—.
Por ejemplo, un chico robusto de lIdaho probablemente seria capaz de
producir mas patatas al afio que un chico de ldaho que estuviese
postrado en la cama enfermo, pero al mismo tiempo, un muchacho fuerte
de Florida podria producir mas naranjas al afio que nuestro chico robusto
de Idaho. Y el nifio enfermo de Idaho podria nacer con un don maravilloso
para el lenguaje y ser mucho mejor corrector de textos o novelista que
cualquiera de los dos muchachos sanos que estdn mucho mejor dotados
para ser agricultores.

Aptitud adquirida. Las verdaderas ventajas de la divisién del trabajo se
producen cuando las personas desarrollan sus aptitudes naturales
mediante la formacion y la practica, practica y mas practica. Alguien que
siempre tuviese una "habilidad para los niumeros" en la escuela, haria mas
tarde un trabajo mejor en una empresa de contabilidad una vez acabados
sus estudios de secundaria, en comparacion con otro graduado de escuela
secundaria que siempre hubiera tenido problemas con las matematicas.
Pero si el estudiante con buenas habilidades matematicas fuese luego a la
universidad y se especializase en contabilidad, su superioridad seria aun
mas pronunciada. Por ultimo, si seguimos a esa misma persona y la
evaluasemos cuando hubiera cumplido 50 afios de edad, después de
pasar veintiocho afios trabajando como contable, entonces,
evidentemente, seria mucho mas eficiente en el trabajo —es decir, su
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trabajo seria mucho mas productivo que cualquier otro ser humano que
no tuviese esa experiencia previa—.

La lista anterior no pretende ser exhaustiva, sino que expone algunas de las
principales razones por las que el trabajo es mucho mas productivo merced a
la especializacion

Enriquecer a todos con ventajas comparativas.

Es importante destacar que los beneficios de la especializacién sélo pueden
lograrse cuando las personas pueden comerciar con otras. Si algunas
personas se centran en el cultivo de alimentos, mientras que otras se dedican
a la construccion de viviendas, en adelante, esta disposicidon sé6lo funcionara si
los agricultores pueden intercambiar sus excedentes de alimentos a cambio
de algunas de las casas que les sobren a los constructores. De lo contrario, los
agricultores se congelaran y los constructores se moriran de hambre. Sin la
capacidad de movilizar los bienes por toda la economia el enorme aumento
de la "produccién total" (que la divisién del trabajo hace posible) seria un logro
inutil.

Es bastante facil ver los mutuos beneficios de la especializacion y del
comercio cuando dos personas tienen diferentes areas de especializacion. Por
ejemplo, si Joe es muy bueno en la siembra y cosecha de trigo, mientras que
Bill es un experto en coser pantalones, entonces es obvio que los dos
disfrutaran de un nivel de vida mas alto si Joe se concentra en la produccion
de trigo, mientras que Bill se concentra en la produccion de pantalones.

Sin embargo, los economistas han descubierto que este principio se aplica
incluso a los casos en los que una persona es mucho mas productiva en todas
las formas posibles. En la jerga de la Economia, podemos decir que incluso si
una persona tuviese una ventaja absoluta en todas las lineas de produccion,
aun seria para él beneficioso si se especializara en aquello para lo que contase
con una ventaja comparativa, que es el campo en el que su superioridad seria
relativamente mayor.

El principio de la ventaja comparativa se ha utilizado tradicionalmente para
ilustrar los beneficios del libre comercio de mercancias entre distintos paises,
pero para nuestros propoésitos podemos aplicarlo muy facilmente a un
ejemplo de dos personas en una economia monetaria. Considérese la tabla
siguiente:
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Tiempo que se necesita para realizar tareas en tienda de ropa:

Tareas Limpiar la tienda al Convencer al cliente
final del dia para que compre

John (personal contratado) 60 minutos 120 minutos

Marcia (propietaria) 30 minutos 15 minutos

En la tabla anterior, vemos los tiempos de rendimiento hipotético en una
tienda de ropa en el centro comercial para John (personal contratado) y Marcia
(propietaria de la tienda). Como indican los numeros, Marcia es mas eficaz en
ambas tareas, tanto para vender como para ordenar y limpiar la tienda al final
del dia y dejarla lista para el dia siguiente.

Debido a que Marcia tiene la ventaja absoluta tanto en la realizacion de
ventas como en poner la tienda en orden, es posible que en un primer
momento pensaramos que es mas eficiente que distribuya su jornada laboral
entre las dos tareas por igual, en lugar de considerar que dispone de John,
pero cometeriamos un error. Contratando a John para que se concentre en
sacar la basura, fregar los suelos, etc.., al final del dia, Marcia podria
concentrarse en su ventaja comparativa, que es vender. En otras palabras,
delegando en John la tarea de poner el necesario orden en la tienda, Marcia
podria dejar que los clientes se quedasen mas tiempo en la tienda
examinando el género (para realizar asi mas ventas).

Si Marcia gestionara su negocio en una economia monetaria, seria muy
sencillo para ella averiguar si tiene sentido contratar ayuda externa (John) o si
deberia cerrar la tienda temprano para ponerla ella misma en orden. Por
ejemplo, supongamos que la compra de un cliente tipico genera para Marcia
ganancias netas de 20 doélares '. Eso significa que por cada 15 minutos que
Marcia dedica a ayudar a los clientes en la tienda, obtiene un extra de 20
délares, que es un dinero que se queda ella. Si Marcia tiene que sacar a los
clientes antes de tiempo , para dedicar sus ultimos 30 minutos de cada dia a
poner la tienda en orden, en promedio, de esta manera pierde 40 ddlares en
ingresos potenciales de su negocio.

¢Tiene sentido para Marcia contratar a John, que dirige un servicio de
catering de limpieza de tiendas en el centro comercial? Depende de lo que
John le cobrase por sus servicios, ya que siempre que estuviese dispuesto a

1 Por ejemplo, Marcia podria vender ropa al detalle por valor de 50 ddlares, pero a su vez,
tendria que gastar 30 délares (todo incluido) para comprar esa ropa en términos del precio al
por mayor original, asi como los gastos generales de alquiler de espacio para la tienda, el
pago de la factura de electricidad, etc... En un libro de texto mas avanzado podréis aprender
las concretas formas que las empresas tratan a los diferentes gastos y calculan las ganancias
de una determinada venta.
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cobrar menos de 40 ddlares por venir a limpiar la tienda de Marcia al final del
dia, para Marcia tendria sentido delegar esas sencillas tareas en John que
siendo un chico joven sin una gran formacion, estaria contento cobrando
solamente 15 ddlares por hora de trabajo. Como estos numeros hipotéticos
demuestran, este negocio proporcionaria elevadas ganancias a Marcia y a
John. A ella le conviene pagar a alguien hasta 40 délares para que se ocupe de
poner en orden su tienda, mientras que John estaria encantado de hacer el
trabajo, —que le cuesta una hora— y ganar mas de 15 ddlares. A cualquier
precio dentro de ese rango, tanto Marcia como John considerarian el trato
bastante atractivo.

Por completar la explicacion, observad que no tendria sentido que Marcia
contratara a John para que la ayudase con la ventas, o para John abandonar el
negocio de limpieza y entrar en el de venta de ropa al por menor. Como John
es un vendedor menos eficaz que Marcia, puesto que necesita dos horas (120
minutos) para cerrar una tipica venta, eso quiere decir que si John quisiera
replicar el negocio de Marcia y se dedicase a la venta de ropa, sus ganancias
netas serian de una media de 20 délares cada dos horas o tan sé6lo 10 délares
por hora. John puede ganar mucho mas que eso, limpiando.

Nuestro ejemplo ha ilustrado el principio de la ventaja comparativa: aunque
Marcia sea mas productiva tanto en poner en orden su tienda como en
vender, aun le resulta provechoso asociarse con John. Marcia tiene la ventaja
absoluta en ambas tareas, pero la ventaja comparativa en la realizacion de
ventas (John no tiene la ventaja absoluta en ninguna tarea, pero tiene la
ventaja comparativa en la limpieza).

La especializacion y el comercio aportan cuantiosos beneficios a todos los
gue participan de ellos, incluso cuando uno es técnicamente mas capaz que
los otros. Como veremos en la leccion 19, el principio de la ventaja
comparativa se aplica al comercio internacional, tanto como a Marcia y a John
%, Un pais rico y productivo como los Estados Unidos todavia se beneficia de
comerciar con un pais "atrasado", donde los trabajadores son menos
productivos en todas las linea de trabajo y de produccion.

2 El Manual del profesor contiene un ejercicio que ilustra explicitamente la aplicacion de la
ventaja comparativa al comercio internacional en la Leccion 19.
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Recapitulacion de la leccion ...

* Una de las ventajas de utilizar dinero es que permite a las
personas especializarse en diferentes ocupaciones.

* La division del trabajo (especializacion) mejora en gran medida la
productividad del trabajo. Hay mas produccién cuando algunas
personas se concentran en el cultivo de alimentos, otros se
concentran en la construccién de casas, otros se concentran en el
tratamiento de las enfermedades y asi sucesivamente.

* Incluso alguien que es mas productivo en cualquier actividad aun
se puede beneficiar de comerciar con personas que no son tan
productivas. Incluso en este caso, ambas partes deben centrarse en
las areas en las que tienen una relativa superioridad -la ventaja
comparativa- e intercambiar parte de la produccién resultante.
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NUEVOS TERMINOS.

Divisién del trabajo/especializacion: la situacién en la que cada persona
trabaja en una o unas pocas tareas y luego comercia para obtener las cosas
que producen otros.

Productividad de la mano de obra: la cantidad de produccion que un
trabajador puede producir en un determinado periodo de tiempo.

Economias de escala: Una condicion en la que la produccién aumentara mas
gue proporcionalmente a medida que se incrementen los insumos. Por
ejemplo, hay economias de escala cuando duplicando la cantidad de insumos
se triplica la produccion.

Ventaja absoluta: Se produce cuando una persona puede producir mas
unidades por hora en una tarea en particular, en comparacion con otra
persona.

Ventaja comparativa: se produce cuando una persona tiene una
superioridad relativa en una tarea en particular, teniendo en cuenta todas las
demas tareas (Jim puede tener una ventaja comparativa en una determinada
tarea, incluso si Maria tiene la ventaja absoluta, porque Maria podria tener
una ventaja absoluta aun mayor haciendo otra cosa).
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w

EGUNTAS DE ESTUDIO.

. ¢Cual es la conexidn entre la especializacion y la productividad del trabajo?

* Si el mundo estuviera lleno de gente idéntica, podria ser la
especializacién todavia util?

¢Por qué es importante para la division del trabajo del comercio?

* Explicad la siguiente afirmacién: "Los beneficios del comercio en un caso
de ventaja absoluta son evidentes, pero pueden ser muy sutiles en un
caso de ventaja comparativa".

¢Por qué estd Marcia dispuesta a pagar hasta 40 ddlares por tener a
alguien que se ocupe de limpiar su tienda al final del dia?

* Material dificil.

** Material mas complicado todavia.



LECCION 9

9.Emprendimiento y Competencia.

En esta leccion aprenderéis ...
e El papel de los empresarios en una economia de mercado.
e (Como la competencia orienta a los empresarios.

e Porqué la tendencia que rige en el mercado es la de retribuir a los
trabajadores por el total valor de su contribucion.

Emprendimiento: los empresarios.

| empresario es el motor de la economia de mercado. Es el empresario

quien se da cuenta de que algo falta en el mercado y decide iniciar un

nuevo negocio o desarrollar un nuevo producto. El empresario utiliza
ahorros (ya sea propios o prestados por capitalistas’) para contratar a
trabajadores, alquilar tierra y maquinaria y comprar materias primas,
electricidad, productos semielaborados y otros insumos. El empresario da
entonces instrucciones al personal contratado, para que —utilizando las
herramientas, maquinaria y demas insumos— produzca bienes y servicios con el
fin de venderlos a los clientes.

Los clientes de una empresa en particular pueden ser otros empresarios o el
consumidor final. Por ejemplo, un empresario podria abrir una panaderia, donde

En el mundo real, la distincion entre empresarios y capitalistas es borrosa. Si un préstamo
comercial estuviera verdaderamente libre de riesgo, entonces el préstamo del capitalista le
aseguraria un beneficio y estaria vendiendo "servicios" a cambio de un precio pactado como la
empresa que vende electricidad al empresario. Sin embargo, en realidad, el capitalista que hace
un préstamo a un nuevo negocio siempre participa del riesgo empresarial de la empresa.
Independientemente de las condiciones del contrato, siempre es posible que el negocio fracase
y que el capitalista pierda el dinero prestado.

135
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se utilizase un gran horno, harina, agua y se empleara a unos cuantos jovenes
para producir un pan francés crujiente para las familias de la comunidad, pero
habria otro empresario cuya actividad seria la fabricacion de hornos a escala
industrial y sus clientes serian otros empresarios, como el panadero y el
duefio de un restaurante.

La Contribucion del Emprendedor

"Lo que distingue al empresario y promotor de éxito de otras
personas es precisamente el hecho de que él no se deja llevar por
lo que pasd y lo que pasa ahora, sino que acomoda sus asuntos
considerando su opinién respecto de que pasara en el futuro. El ve
el pasado y el presente, como hacen los demas; pero juzga el futuro
de una manera diferente".

Ludwig von Mises, “La Accion Humana", pag. 582.

Ingresos son el dinero que los clientes pagan al empresario por sus
productos y servicios. Gasto es el dinero que el empresario paga a los
trabajadores, proveedores, propietarios y a otras personas para poder
producir bienes y servicios. Cuando los ingresos son superiores a los gastos, el
empresario obtiene una ganancia monetaria. Si los gastos son mayores que
los ingresos, el empresario sufre una pérdida monetaria. Aunque los
empresarios pueden estar motivados por factores distintos de las ganancias y
pérdidas monetarias, cuando la gente se refiere a un "negocio exitoso", quiere
decir que es rentable.? Por otra parte, si alguien dirigiese un negocio que afio
tras afio sufriera continuamente pérdidas monetarias sin expectativa de dejar
de tenerlas, la operacion seria probablemente un pasatiempo o una obra de
caridad, en vez de un verdadero negocio y el pretendido empresario seria en
realidad un consumidor.?

2 Estamos refiriéndonos a la pérdida y a la ganancia monetaria para evitar la confusion con los
conceptos mas amplios de pérdida o ganancia subjetiva (o psiquica) que es en Ultima
instancia de lo que el empresario se preocupa. Por ejemplo, si un empresario pasa 60 horas a
la semana dedicado en cuerpo y alma a un nuevo negocio y acaba teniendo ganancias
monetarias de 100 ddlares al mes, entonces probablemente abandonara el negocio a pesar
de que esté ingresando mas dinero del que paga, porque su costo de oportunidad de utilizar
su trabajo de esa manera es bastante alto y el empresario podria ganar mucho mas de 100
dolares al mes cerrando su negocio y trabajando para otro, es decir, al servicio de un
empresario de mas éxito!

3 Unavez mas, la distincién entre estos roles puede ser borrosa en el mundo real. Por ejemplo,
un jubilado podria tener un campo de béisbol para organizar pequefios campeonatos y
podria cobrar a los nifios pequefios un precio modico para sufragar los gastos de
contratacion de arbitros y la compra de camisetas, pero todo su esfuerzo podria ser
puramente recreativo para él, porque simplemente le gustase el béisbol. Especialmente si
hubiese transformado su (enorme) patio trasero en un campo de béisbol con su propio
dinero, quedaria claro que la operacién no era realmente un negocio con fines de lucro y que
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La competencia protege a los clientes.

Si los empresarios son la fuerza motriz de la economia de mercado, la
competencia es lo que los gobierna y motiva. La competencia asegura que los
empresarios se esfuercen constantemente para ofrecer a los clientes
productos y servicios con la calidad que quieren y por el precio mas bajo
posible.

En una economia de mercado pura cada transacciéon es voluntaria. No
importa cuan rico un empresario particular consiga ser, no puede literalmente
obligar a un cliente a que le compre productos a él. Los clientes siempre
tienen la opcion de llevar su negocio a otra parte, lo que significa que incluso
los empresarios mas exitosos deben ganarse continuamente su lealtad, dia
tras dia.

El proceso de competencia se desarrolla a través de un proceso de imitacion
e innovaciéon. Un empresario perspicaz examina el statu quo y tiene una buena
idea para mejorar la forma en que otros empresarios estan ahora tratando a
sus clientes. La idea podria ser grandiosa, como la invencién de un producto
completamente nuevo, pero a menudo la innovacién es bastante modesta,
como el cambio a una botella de plastico (irrompible) para el ketchup o el
cambio del sistema de asientos para pasajeros de las aerolineas. Muchas
innovaciones también se producen en el ambito de la produccion, cuando un
empresario descubre una fuente barata de materias primas o descubre un
uso para los subproductos que se habian venido desechando. Cuando esos
detalles se magnifican y se realizan con operaciones a gran escala, hasta
pequefias reducciones en los gastos pueden traducirse en grandes diferencias
en las ganancias.

La historia no termina ahi. Cuando a un empresario particular se le ocurre
una innovacién y ésta tiene éxito, obtiene unos beneficios que son
comparativamente elevados. Otros empresarios al ver su éxito, comienzan a
imitarlo —al tiempo que intentan busca nuevas formas de hacer ligeras
modificaciones e introducir aln mas innovaciones—. El mundo de los
negocios nunca duerme. Incluso aquellas empresas que “lideran" sus
respectivas industrias, estan constantemente buscando nuevas formas de
mantenerse por delante de la competencia. Con el tiempo, existe una
tendencia que conduce a las empresas a producir bienes y servicios de mayor
calidad a un menor precio.

Los beneficiarios ultimos del proceso de competencia no son los
empresarios sino sus clientes. Cuando un empresario particular introduce una
innovacién con la que tiene éxito y consigue ganancias extraordinarias, el éxito
es temporal. Con el tiempo, sus competidores descubren cémo reducir sus

el hombre no estaba buscando una ganancia monetaria con su inversion.
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gastos o mejorar la calidad del producto, como él ha hecho. Muchos criticos
de la economia de mercado se horrorizan ante los enormes "margenes de
beneficios" que a veces se dan, lo que significa que hay una gran diferencia
entre el precio que suele cobrar un empresario de un producto, en
comparacion con el dinero que él mismo tuvo que pagar para producirlo. Pero
siempre que haya competencia, la ganancia monetaria (y por tanto, el
"margen") se vera reducida conforme los competidores traten de ganar cuota
de mercado ofreciendo un producto similar a un precio ligeramente inferior.
Sélo mediante la constante introduccién de nuevas innovaciones puede un
empresario particular disfrutar de una corriente continua de beneficios
monetarios.

En la practica, la mayoria de los empresarios estan motivados por el deseo
de obtener beneficios monetarios. Sin embargo, en una economia de
mercado, la Unica manera de obtener beneficios es servir a los clientes
(manteniendo gastos reducidos). Uno de los aspectos mas atractivos de la
economia de mercado es que consigue movilizar a algunas de las personas
mas egoistas, ambiciosas y talentosas de la sociedad, para que, al perseguir
directamente la satisfaccion de sus propios intereses econémicos, se tengan
que pasar las noches en vela intentando imaginar cémo mejor complacer a los
demas. Los empresarios impulsan la economia de mercado pero la
competencia entre los empresarios hace que tengan que ser honestos.

La competencia protege a los trabajadores.

En la seccion anterior vimos que la competencia protege a los consumidores
frente a precios arbitrariamente altos. Si un empresario particular estuviera
cargando a sus clientes un margen elevado en relacién con sus gastos, en un
mercado libre no podria impedir que un competidor que ofreciese el mismo
producto a un precio un poco mas bajo se llevara a la larga a sus clientes; la
competencia asegura que los clientes no "pagaran de mas" por los bienes y
servicios que desean. Los clientes pagan un precio "justo" para los productos y
servicios en el sentido de que en el momento de la venta, algunas de las
mentes mas brillantes de la sociedad aun no han descubierto la forma de
suministrar esos articulos a precios aun mas bajos a pesar de que, de haberlo
conseguido, se habrian llevado las recompensas financieras a ello inherentes.*

Ademas, por otro lado, la competencia protege a los trabajadores de las
empresas frente al riesgo de percibir salarios arbitrariamente bajos. Es cierto

4 Hemos escrito "justo" entre comillas porque en una economia de mercado pura, cada
transaccion es voluntaria y justa en un sentido muy importante. Incluso si un empresario
vende un producto a un precio mucho mas alto que la cantidad de dinero que gastd en
adquirirlo, el cliente sigue valorando el producto que compra mas que el dinero que entrega
por él, tanto el cliente como el empresario subjetivamente se benefician de la compraventa.
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que un trabajador, —especialmente si tiene una familia que alimentar—
puede no tener mucho "poder de negociacion" y tendra que aceptar un salario
muy bajo si ésa es su unica oferta disponible. Sin embargo, en una economia
de mercado pura, un empleador tacafio no puede impedir que se presente un
competidor y ofrezca un salario ligeramente superior para llevarse a los
trabajadores mal pagados, lo que, en ultima instancia, acabara expulsando del
mercado al empresario mezquino. A largo plazo, la competencia garantiza que
los empleadores no "paguen menos" por los servicios de sus empleados —y
por los demas recursos— que deban contratar o comprar para llevar adelante
Sus operaciones.

Para poder juzgar si a un empleado se le paga un salario "justo", tenemos
que comprender cual es la contribucién real>del empleado. Después de todo,
algunos empleados son mas productivos (y por lo tanto mas valiosos) que
otros, asi que tiene sentido que a los diferentes empleados se les paguen
salarios diferentes: ;Como decide entonces un empleador lo que esta
dispuesto a pagar a un nuevo empleado potencial?

Los economistas dicen que el empresario debe intentar calcular la
productividad marginal del potencial nuevo trabajador: esto significa que el
empleador debe examinar cual seria su produccién total con y sin el nuevo
trabajador. Hecho esto, el empleador utilizara esta informacién para calcular
el importe de los ingresos adicionales que su utilizacion supondria para la
empresa. Estos calculos proporcionan un techo, un limite superior respecto de
cuanto estara dispuesto a pagar el empleador por el nuevo trabajador.

Por supuesto, en la practica, el empresario tratara de pagar menos que la
productividad marginal de un potencial nuevo trabajador —al igual que en la
practica va a tratar de cobrar a sus clientes un amplio margen de beneficio—.
Pero la competencia asegura que no pueda salirse con la suya
"infraremunerando" a sus empleados mucho tiempo, al igual que le impide
"cobrar en exceso" a sus clientes por mucho tiempo.

Por ejemplo, supongamos que Rita tiene un restaurante que siempre esta
lleno. Rita se da cuenta de que uno de los importantes cuellos de botella de
sus operaciones es la limpieza de las mesas después de que los clientes las
dejan libres. En cualquier momento dado, hay varias mesas en el restaurante
que estan sucias, lo que significa que la anfitriona tiene que pedir a los
clientes que acaban de entrar que esperen unos minutos antes de sentarse.
Rita se da cuenta de que para ella tiene sentido contratar a un ayudante de
camarero adicional para que ayude a los demas camareros a limpiar las mesas
y a prepararlas para los nuevos clientes.

5 De nuevo hemos puesto "justo" entre comillas porque en un mercado libre todos y cada uno
de los contratos de trabajo son justos, en el sentido de que son voluntarios y los trabajadores
valoran subjetivamente los salarios mas que el placer que sacrifican al aceptar trabajar.
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Rita encuentra a un candidato, Roberto, quien ha tenido experiencia previa
como ayudante de camarero en un restaurante muy concurrido y que parece
ser muy cortés y formal. Rita estima que si le ofrece a Roberto el puesto de
ayudante de camarero, después de una semana de tiempo para
acostumbrarse al nuevo trabajo, su presencia permitira a su restaurante, en
promedio, servir 2 mesas mas cada hora (quizas en vez de que haya 4 mesas
sucias en cualquier momento, ahora habra sé6lo 3, y a cada turno de
comensales le costara un promedio de 30 minutos hacer su pedido, comer y
abandonar el local). Si en promedio una tipica mesa de clientes paga 26
délares a Rita por una comida que le cuesta 20 ddlares preparar —sin contar
el sueldo que le da a Roberto— entonces Rita estaria dispuesta a pagar a
Roberto hasta 12 délares por hora.

Por supuesto, Rita espera poder contratar a Roberto por menos de 12
dolares la hora, pero si le ofreciese s6lo 4 dolares, entonces Roberto podria
seguramente vender sus servicios a un restaurante competidor por,
pongamos, 5 ddlares la hora. En ultima instancia, el Unico limite se alcanzaria
cuando a Roberto se le pagara de acuerdo a la cantidad adicional de dinero
que sus servicios proporcionaran a su empleador.® La competencia entre los
empresarios hace que éstos tiendan a pagar a los trabajadores por su
respectiva contribucion a los ingresos de la empresa.

6 La cosas no son tan simples como hicimos que parecieran en el supuesto descrito
anteriormente. En algunos casos hay varios factores que son indispensables para que se
pueda conseguir el resultado final, por lo que es dificil aislar la "productividad marginal" de
un solo factor (¢Como deberian haber repartido los Beatles las ganancias de sus conciertos y
contratos discograficos? Seria inutil preguntarse: ";Cuanto costaria en términos de caida de
ventas que Paul McCartney no tocase?" porque tanto McCartney como Lennon parece que
merecerian llevarse mas de la mitad de los ingresos). Otra complicacion es que la adicion de
mas trabajadores puede cambiar la productividad marginal de los trabajadores originales, lo
que significa que la competencia modificara sus salarios aun cuando previamente se les
hubiese estado pagando un salario "justo". Finalmente existe la complicaciéon de que los
trabajadores no tienen la misma productividad marginal en diferentes empresas. Por
ejemplo, si Roberto, el camarero, diera a ganar 12 délares a Rita, pero sélo 10 délares al
siguiente restaurante que necesitase de un ayudante de camarero, la competencia en
realidad sélo aseguraria que a Roberto se le pagaran por lo menos 10 doélares. Tendréis que
consultar un libro mas avanzado de Economia para descubrir cual seria la solucidon a estas
complicaciones.
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Recapitulacion de la Leccion...

* Los empresarios son la fuerza motriz de la economia de mercado.
Contratan a los trabajadores y compran recursos, con el fin de
producir bienes y servicios para venderlos a los consumidores.

* La competencia empuja a los empresarios a producir bienes vy
servicios que sus clientes valoran y a cobrarles el precio mas bajo
posible para el nivel de calidad que los clientes desean.

* La competencia también empuja a los empresarios a pagar a los
trabajadores el valor total de su contribucién a la empresa. Si les
pagaran menos, otra empresa —que lo Unico que busca es ganar
mas dinero—, podria llevarselos con mejores salarios.
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NUEVOS TERMINOS

Emprendedor/empresario/empleador: la persona que en una economia de
mercado contrata trabajadores y compra recursos con el fin de producir
bienes y servicios.

Ingresos: la cantidad de dinero que los clientes gastan en comprar
productos de un empresario durante un periodo de tiempo.

Gastos: La cantidad de dinero que un empresario emplea en pagar por la
mano de obra, materias primas y otros insumos durante un periodo de
tiempo.

Ganancia monetaria o beneficio monetario: la cantidad en que los ingresos
son mayores que los gastos.

Pérdida monetaria: la cantidad en que los gastos son mayores que los
ingresos.

Competencia: la rivalidad que existe entre los empresarios que tienen la
opcion de contratar a los mismos trabajadores y de comprar los mismos
recursos, con el fin de producir bienes y servicios que luego venden a los
mismos clientes.

Productividad marginal: el aumento de los ingresos que deriva de la
contratacion de un trabajador adicional.
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EGUNTAS DE ESTUDIO
1. ¢Porqué el empresario es el "motor" de la economia de mercado?

2. * En el mundo real, ¢Porqué todos los capitalistas son también
empresarios?

3. ¢Qué es lo que motiva y gobierna a los empresarios en una economia de
mercado?

4, ;Como es que "la imitacién y la innovacién" desarrollan el proceso
competitivo?

5. ¢De qué manera protege a los trabajadores la competencia?

* Material dificil.

** Material mas complicado todavia.






LECCION 10

10. Renta, ahorro e inversion.

En esta leccion aprenderéis ...
e Los conceptos de renta, ahorro e inversidon en una economia monetaria.
e (Como el ahorroy la inversion aumentan la renta futura de la gente.

e COmo el ahorro y la inversion aumentan la produccion futura en una
economia.

Renta, ahorro e inversion

n la leccién 4, vimos que incluso Robinson Crusde, aislado en su isla y

sin nadie con quien hacer intercambios (excepto con la naturaleza),

podria categorizar sus acciones bajo los conceptos de renta, ahorro e
inversion.

En una economia moderna con muchas personas que utilizan dinero, los
conceptos son similares pero son mas faciles de definir. Para un individuo, la
renta tipicamente se refiere a la cantidad de dinero que puede gastar en
consumo durante un cierto periodo de tiempo con los ingresos que obtenga de
prestar sus servicios laborales y con los procedentes de los activos que el
individuo posea. Para una empresa, la renta (su beneficio) se define como la
diferencia positiva entre sus ingresos y sus gastos. Recordemos de la leccion
anterior que los ingresos son la cantidad total de dinero que los clientes gastan
en adquirir los productos y servicios de la empresa. Los gastos son la cantidad
total de dinero que la empresa gasta en la produccion de esos bienes vy
servicios.'

1

Tened en cuenta que debido a que todavia estamos en la seccion del libro que describe una
economia 'pura’ de mercado, no estamos considerando a los impuestos. En el mundo real,

145



146 LECCIONES PARA EL JOVEN ECONOMISTA

Cuando un individuo gasta menos en consumir que la renta que obtiene en
un cierto periodo, la diferencia se convierte en ahorro (si el ahorro es negativo
—lo que significa que el individuo consume mas que lo que ingresa—
entonces se llama endeudamiento, descapitalizacién o des—ahorro). Cuando
el individuo gasta parte de sus ahorros con el fin de generar mas ingresos en
el futuro, se llama inversion.”>

La inversidn aumenta los ingresos futuros.

La desventaja del ahorro (y de la inversién) es que reduce la cantidad que se
puede consumir hoy. Por otra parte, el beneficio del ahorro (y de la inversion)
es que aumenta la cantidad que se puede consumir en el futuro. Las tablas de
la pagina siguiente ilustran los pros y los contras de la inversién examinando a
dos personajes de ficcién: Prodigo Paul y Frugal Freddy.

existen varias definiciones de renta en funcién de que su calculo se haga antes o después de
impuestos.

2 Las empresas también pueden invertir con el fin de impulsar las ganancias futuras. Sin
embargo, no hablamos de esto en el texto ya que conduciria rapidamente a muchos
tecnicismos contables que estdn mas alla del alcance de esta exposicion.

3 En cualquier periodo de tiempo, la inversion no puede ser mayor que el ahorro. Sin embargo
algunos economistas sostienen que la inversion puede ser inferior al ahorro. Por ejemplo, si
alguien tiene unos ingresos de 100.000, consume 80.000 délares e invierte 15.000 délares en
bolsa, entonces algunos economistas dirian que los restantes 5.000 ddlares depositados en la
cuenta bancaria forman parte del ahorro, pero no forman parte de la inversion. Sin embargo,
otros economistas argumentan que la inversion es necesariamente siempre igual al ahorro.
En nuestro ejemplo, dirian que la persona tenia 20.000 délares ahorrados e invirtié 15.000
dolares en valores bursatiles y conservo 5.000 délares en "efectivo". Este sutil debate es
relevante cuando los economistas discuten sobre si una economia puede quedar atrapada en
una situacion en la que el ahorro sea superior a la inversion.



FINANZAS DE PRODIGO PAUL
ANO
Valor total de mercado de los activos
Noémina
Rentabilidad de los activos (5% de interés)

Renta total

Consumo (95 % de la renta)
Ahorro (5 % de la renta)

Inversion en activos (=Ahorro)

FINANZAS DE FRUGAL FREDDY

Valor total de mercado de los activos
Nomina

Rentabilidad de los activos (5% de interés)

Renta total

Consumo (70 % de la renta)
Ahorro (30 % de la renta)

Inversién en activos (=Ahorro)

©¥ P P

N AP

0

50.000

50.000

47.500
2.500

2.500

50.000

50.000

35.000
15.000

15.000

2.500
50.000
125
50.125

47.619
2.506

2.506

15.000
50.000

750
50.750

35.525
15.225

15.225

5.006
50.000
250
50.250

47.738
2.513

2.513

30.225
50.000

1.51
51.511

36.058
15.453

15.453

7.519
50.000
376
50.376

47.857
2.519

2.519

45.678
50.000

2.284
52.284

36.599
15.685

15.685

25
61.757
50.000

3.088
53.088

50.433
2.654

2.654

429.503
50.000
51.475

101.475

71.033
30.443

21.443

26
64.411
50.000

3.221
53.221

50.560
2.661

2.661

450.945
50.000
22.547
72.547

50.783
21.764

21.764

27
67.072
50.000

3.354
53.354

50.686
2.668

2.668

472.710
50.000
23.635
73.635

51.545
22.091

22.091

48
121.712
50.000
6.086
56.086

53.282
2.804

2.804

983.526
50.000
49.176
99.176

69.423
29.753

29.753

48
124.517
50.000
6.226
56.226

53.415
2.811

2.811

1.013.279
50.000
50.664

100.664

70.465
30.199

30.199

49
127.328
50.000
6.366
56.366

53.548
2.818

2.818

1.043.478
50.000
52174

102.174

71.522
30.652

30.652



148 LECCIONES PARA EL JOVEN ECONOMISTA

Las tablas hacen un seguimiento de las actividades financieras de Paul y
Freddy a lo largo de sus vidas. Tienen empleos comparables y ganan un
sueldo fijo de 50.000 ddélares cada afio que obtienen de su trabajo. Sin
embargo ambos ahorran parte de sus ingresos y los invierten en activos por
los que reciben el 5 % de interés anual. Vamos a examinar los pagos en
concepto de deuda e intereses con mayor detalle en la Leccién 12, pero por
ahora sélo tenéis que saber que en un afio determinado, ademas de los
salarios que Paul y Freddy obtienen, perciben ingresos en concepto de
intereses que equivalen al 5 % del valor total de mercado de sus inversiones.

La situacion financiera de Paul y Freddy se asemeja excepto por la
proporcidén de ingresos que ahorran. Prodigo Paul s6lo ahorra un 5 % de sus
ingresos cada afo y consume el resto —saliendo a cenar, comprando joyas,
yéndose de vacaciones a Tahiti, etc...—. Frugal Freddy, en cambio, ahorra el 30
% de su renta anual y destina ese dinero a invertirlo en activos financieros.

Las tablas ilustran los diferentes estilos de vida que provocan esas
decisiones de ahorro. En los primeros afios, Paul disfruta de un mayor
consumo que Freddy. Asiste a mas fiestas, viste mejor, y, en general, se
divierte mas. Sin embargo, a medida que pasan los afios, la brecha entre los
dos hombres se agranda continuamente ya que aunque Frugal Freddy
siempre consume una proporcion mucho menor de sus ingresos, su propia
renta estd creciendo mucho mas deprisa que la de Prodigo Paul. De hecho,
transcurridos 26 afios, el consumo de Freddy, 50.783 délares, es mayor que el
consumo de Paul, que es de 50.560 délares. A partir de ese momento en
adelante, Freddy puede gastar mas en placeres inmediatos que lo que Paul se
puede permitir. Recordad, los dos hombres tienen anualmente ingresos
idénticos por sus servicios laborales —perciben el mismo salario y tienen la
misma ndmina por su trabajo—. Pero en sus afios de madurez la situacion de
Freddy es mucho mas desahogada, por haber sido tan austero en sus
primeros afios de trabajo.

Una ultima observacion interesante es que tras 48 afios desde el inicio de su
carrera, los activos financieros de Freddy superan la marca del millon de
délares. Mucha gente piensa que s6lo "los ricos" pueden conseguir ganar un
millon de dodlares. Pero como muestra la evolucion que la tabla describe,
incluso alguien que gana solo 50.000 ddlares por afio y que invierte en activos
moderadamente seguros, con el tiempo puede acumular un millén de ddlares
si ahorra habitualmente una gran parte de sus ingresos —jAl menos en un
mundo sin impuestos!—.

Jubilacién

En el siguiente conjunto de tablas nos fijamos en lo que sucede cuando Paul
y Freddy se jubilan y sus salarios caen a cero ddlares.



FINANZAS DE PRODIGO PAUL
ANO
Valor total de mercado de los activos
Nomina
Rentabilidad de los activos (5% de interés)

Renta total

Consumo (95 % de la renta)
Ahorro (5 % de la renta)

Inversion en activos (=Ahorro)

FINANZAS DE FRUGAL FREDDY

Valor total de mercado de los activos
Nomina
Rentabilidad de los activos (5% de interés)

Renta total

Consumo (70 % de la renta)
Ahorro (30 % de la renta)

Inversion en activos (=Ahorro)

©4 & hH

9 P

50
130.146
50.000
6.507
56.507

53.682
2.825

2.825

1.074.130
50.000
53.707

103.707

72.595
31.112

31.112

51
132.972
50.000
6.649
56.649

53.817
2.832

2.832

1.105.242
50.000
55.262

105.262

73.683
31.579

31.579

52

135.804

6.790

6.790

15.000
-8.210

-8.210

1.136.821

56.841

56.841

70.000
-13.159

-13.159

53

127.594

6.380

6.380

15.000
-8.620

-8.620

1.123.662

56.183

56.183

70.000
-13.817

-13.817

63

19.169

958
958

15.000 5.384

-14.042

-14.042

949.875

47.494

47.494

70.000
-22.506

-22.506

64

5.128

256

256

-5.128

-5.128

927.368

46.368

46.368

70.000
-23.632

-23.632

65

903.737

45.187

45.187

70.000
-24.813

-24.813

74

630.133

31.507

0 31.507

70.000
-38.493

-40.418

75

77

591.640

29.582

29.582

70.000
-40.418

-40.418
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(Suponemos que esto sucede 52 afios después de haber empezado a
trabajar). Ambos hombres ahora empiezan a des—ahorrar, lo que significa
gue cada afio consumen mas de lo que ingresan. Esto es posible debido a que
han acumulado una reserva de activos financieros. No sélo pueden gastar el
dinero que consiguieron por los intereses devengados por esos activos, sino
gue también pueden vender una parte de sus activos y consumir el producto
de su venta (esto se llama reducir el valor de los activos, descapitalizarse o
gastar los ahorros que uno tiene).

Llegados a este punto es cuando vemos realmente los beneficios de la
relativa frugalidad de Freddy. Durante sus afios de jubilacion, puede darse el
lujo de mantener un nivel constante de consumo de 70.000 ddlares al afio.
Esto es un poco mas bajo de lo que estaba acostumbrado antes de retirarse,
pero todavia es un tren de vida bastante desahogado —iY es un 40 % mayor
que el salario que cobraba cuando trabajabal—.

Por el contrario, Prodigo Paul tiene que reducir bruscamente su consumo
una vez que deja de trabajar. Pasa a destinar 15.000 ddlares a su consumo
anual. La razdn por la que se encuentra en una situacion tan apurada es que,
en el momento de la jubilacién, sélo habia acumulado alrededor de 136.000
délares en activos, mientras que Frugal Freddy tenia mas de un millén de
ddlares. Asi que Freddy durante la jubilacién no sélo tiene un ingreso anual
mucho mayor, que procede de las ganancias de sus inversiones, sino que
también tiene una reserva mucho mayor de activos de la que 'ir tirando' y con
la que financiar su estilo de vida una vez jubilado.

Como muestran las tablas, la verdadera crisis de Paul llega en el afio 64. En
este punto, ni siquiera puede destinar a consumo 15.000 ddlares al afio
porque ha agotado todos sus activos financieros. Después de vivir ese afio con
un presupuesto austero de 5.384 ddlares, Paul esta en la ruina. Si no quiere
volver a trabajar, tendra que conseguir dinero para cubrir su consumo
pidiéndolo a sus familiares, a la parroquia o a alguna otra organizacion
filantrépica (aun estamos describiendo una economia de mercado pura, en la
gue no hay programas de ayuda del Estado).

De nuevo, en marcado contraste, Frugal Freddy pudo seguir llevando un
tren de vida muy cémodo durante su jubilacidon y hasta su muerte, ocurrida a
los 75 aflos de empezar a trabajar. La frugalidad de Freddy no solo le permitié
financiar su propia jubilacién sin tener que depender de la generosidad de los
demas, sino que incluso llegd a acumular casi 592.000 dodlares para sus
herederos.
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Como el ahorro y la inversion aumentan la produccién
futura de la economia.

Todos los que han tenido un trabajo y una cuenta bancaria saben que existe
un beneficio potencial en posponer el consumo actual con el fin de disfrutar
de mayor consumo en el futuro. Sin embargo, mucha gente —si se le pregunta
— explicaria este aumento de la renta del ahorrador por la correlativa
reduccién de renta que sufre algun prestatario situado en otro sector de esa
misma economia.

Es ésta, ciertamente, una posibilidad. Por ejemplo, si Bill (el prestatario) se
olvida de su dinero para el almuerzo del lunes, podria decirle a Sally, su
compafiera de trabajo (la ahorradora): "¢Me puedes prestar 10 dolares hoy y
te doy 11 mafana?". Si Sally estd de acuerdo, entonces esta claro que el délar
que percibe en concepto de intereses del préstamo personal que hizo a Bill se
pagd con la reduccién de ingresos que este Ultimo tuvo ese mes. En otras
palabras, si el sueldo que se lleva a casa Bill fuera de 5.000 doélares, entonces,
ese mes en realidad sélo cobraria 4.999 ddlares, debido al gasto de un dodlar
que le tuvo que pagar a Sally y que empled en "adquirir un préstamo". De
igual modo, si el sueldo normal de Sally fuera también de 5.000 ddlares,
entonces ese mes en particular en realidad percibiria 5.001 doélares, al ganar
un dolar por haber facilitado o prestado "servicios financieros" a Bill.

En el ejemplo anterior, lo que basicamente sucedié es que Bill financi6 su
consumo con un "adelanto" hecho por Sally. El lunes en que Bill se olvido la
cartera en casa, Sally debia tener en el bolso suficientemente efectivo para
poder prestar 10 ddlares a Bill. Tal vez por ello tuvo que reorganizar sus planes
de ese dia, o quizas simplemente supuso que Sally tuviera que llevar mas
dinero en el bolso del que originalmente le habria gustado llevar. En cualquier
caso, Sally indudablemente le proporciona un servicio a Bill. Teniendo en
cuenta su olvido, ambas partes se beneficiaron de |la operacion de préstamoy
por eso la acordaron libre y voluntariamente a pesar de que pudiese
superficialmente parecer que Bill perdiera y Sally ganara; en realidad, ambas
partes se beneficiaron. En cierto sentido el consumo total mensual de Bill fue
menor, pero prefirid tener un délar menos en el futuro con el fin de disfrutar
hoy lunes de su habitual almuerzo de 10 ddlares. No hay nada irracional o
"anti—econdmico" en la decision de Bill de pagar un ddlar por el préstamo de
Sally.

Hacer préstamos para que los prestatarios puedan financiar su consumo
presente (a expensas del consumo futuro) es, en efecto, parte de lo que
sucede a gran escala en una economia de mercado; constituye una gran parte
de la industria de tarjetas de crédito. Sin embargo, no se debe concluir por ello
que todos los ahorros y todas las inversiones son de ese tipo. Cuando
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consideramos el plan de ahorro descrito en la seccién anterior, no tiene
porqué haber uno o mas prestatarios que con el paso del tiempo aumenten
continuamente su deuda. De hecho, en una economia de mercado cada
persona puede planificar, durante su carrera laboral, como ahorrar e invertir
lo necesario para disfrutar de un retiro comodo.

¢Como es esto posible? Por cada Sally que ahorra y obtiene cada vez
mayores ingresos por intereses ¢(No tiene que haber un Bill por ahi que pida
prestado y haga frente a cada vez mayores gastos? Siy no. La clave es que los
préstamos o inversiones se podran conceder a las empresas que sean
productivas, en lugar de prestarse simplemente a individuos que los utilicen
en aumentar su consumo presente. Si los ahorros se canalizan hacia la
expansion de la produccién (en lugar de limitarse a la financiacién del
consumo), entonces la "produccién total" crecera con el tiempo; lo que, en
principio, permitird que todos los miembros de la sociedad disfruten de
mayores ingresos, de una mayor renta.

En la leccibn 12 examinaremos el funcionamiento del crédito y del
endeudamiento con mas detalle, pero por ahora sélo tenemos que entender
el esquema general de lo que pasaria si en una sociedad todo el mundo, de
repente, decidiera ahorrar una gran parte de sus ingresos. Cada persona
reduciria su consumo con el fin de ahorrar mas. Eso significa que la gente
gastaria menos en restaurantes de lujo, coches deportivos, aparatos
electronicos y ropa de disefio. Al mismo tiempo, aumentaria la cantidad de
dinero que la gente podria prestar e invertir en empresas, ya fuera
directamente (a través de la compra de acciones corporativas o bonos) o
indirectamente (depositando su dinero en cuentas bancarias que los bancos
podrian entonces anticipar a las empresas).

Estas grandes oscilaciones en cdmo las personas gastan sus ingresos —
dejando de emplearlos en bienes de consumo y canalizandolos hacia
inversiones— en Ultima instancia causarian que los trabajadores y los demas
recursos de las industrias dedicados al consumo inmediato fuesen a parar a
las industrias que sostuvieran la produccién a largo plazo. Por ejemplo, las
tiendas al por menor y las de joyeria de alta gama verian como se reducen sus
ventas y tendrian que despedir a sus trabajadores y reducir sus inventarios.
Los restaurantes de lujo también despedirian a sus trabajadores y cerrarian
algunos locales.

Los trabajadores despedidos podrian buscar trabajo en otras industrias y
esta competencia adicional empujaria a la baja los salarios en esos otros
sectores o industrias. Con salarios mas bajos, las empresas de esas otras
industrias estarian dispuestas a contratar a los trabajadores desplazados.
Otros recursos, ademas de los trabajadores despedidos, serian también
redireccionados a nuevos usos. Por ejemplo, los propietarios de los edificios,
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ahora vacios (porque solian albergar tiendas de ropa y a otros minoristas)
podrian reducir los alquileres que piden, lo que facilitaria que otras empresas
ampliaran sus operaciones ocupando los edificios vacantes.

Si no tenemos en cuenta las interrupciones en la vida real de las personas
motivadas por los ajustes que se producen durante la transicién, incluso un
aumento grande y repentino en la tasa de ahorro no afectaria al "gasto total".
Es cierto que el gasto de consumo seria (inicialmente) mucho mas bajo, pero
el gasto de inversion por parte de las empresas se veria incrementado de
forma correspondiente. El nUmero total de puestos de trabajo (con el tiempo)
también seria el mismo, porque los camareros despedidos y los empleados de
los centros comerciales ahora estarian trabajando en la fabricaciéon de
herramientas y de retro—excavadoras.

La idea esencial es que un aumento repentino del ahorro permite que la
produccién de la economia se desplace de los bienes de consumo a los bienes
de capital. Asi como Robinson Crusde fue capaz de mejorar su condicién
gracias al empleo racional del ahorro y de la inversibn —aunque no tenia a
nadie a quien "prestar" en su isla— también puede la poblacion en su
conjunto mejorar la productividad de cada uno de los tipos de trabajo
mediante la canalizacién de mas recursos hacia la produccién de maquinaria'y
herramientas. No hay aqui ningun "truco". Con los afios, los ingresos de la
colectividad pueden crecer mas cuando la creciente acumulacion de bienes de
capital hace que todos seas fisicamente mas productivos.

En la leccion 12 daremos una explicacion mas extensa acerca de cdmo se
determinan los tipos de interés. Es un campo muy complejo. Por ejemplo, la
acumulacion de bienes de capital aumenta directamente los ingresos de los
trabajadores a través de salarios mas altos (ya que cada hora de trabajo—con
mejores herramientas— ahora generard mayor produccion). En la presente
leccidn, sélo estamos destacando lo importante que es que todos puedan
hacerse mas ricos a través del ahorro. No es cierto que un prestamista se
enriquezca sélo cuando un prestatario se hace mas pobre.
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Recapitulando la Leccion ...

* Gracias al incentivo que proporcionan los intereses, un individuo
puede decidir ahorrar e invertir hoy, con el fin de aumentar sus
ingresos en el futuro. Una pequefia disminucion en el consumo
actual puede conducir a una mucho mayor cantidad de consumo
futuro.

« Cuando los individuos ahorran e invierten, la economia se
transforma fisicamente. En lugar de canalizar la mano de obra y
otros recursos hacia la fabricacion de aparatos de televisién y DVD,
la produccion se redirige hacia la de herramientas y equipos. Esto
reduce la cantidad de bienes de consumo producidos en el
presente, pero las nuevas herramientas haran a los trabajadores
mas productivos en el futuro.

* El ahorro y la inversion de una persona no fuerzan a otra persona
a asumir cada vez mayores deudas. Es posible que cada persona en
la economia pueda ahorrar grandes sumas de dinero y disfrutar de *
unos ingresos mucho mayores en el futuro.
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NUEVOS TERMINOS

Ingresos (individuales): la cantidad de dinero que uno puede gastar en
bienes de consumo en un determinado periodo de tiempo, y que obtiene con
la venta de su trabajo y con los ingresos de otros activos (como las acciones).

Ingresos/ganancias (de negocios): Los ingresos menos los gastos.
Ahorros: la cantidad en que los ingresos exceden al gasto en consumo.

Endeudamiento/descapitalizacion o des—ahorro: la cantidad en que el
gasto de consumo es mayor que los ingresos.

Inversion: los ahorros que se gastan con la esperanza de aumentar los
ingresos futuros.

Intereses: ingresos obtenidos durante un periodo de tiempo de prestar los
ahorros a los demas. El interés se suele determinar como un porcentaje del
principal (la cantidad de dinero prestado originalmente) que se percibe
anualmente. Por ejemplo, si alguien presta 1.000 ddlares hoy y cobra 1.050
délares doce meses mas tarde, entonces el principal es de 1.000 délares, el
interés ganado es de 50 dolares y la tasa o tipo de interés es del 5 %.
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EGUNTAS DE ESTUDIO.

¢Puede la inversion ocurrir sin que exista ahorro?

¢Cuales son los pros y contras de ahorrar una gran parte de tus ingresos?
¢Cual es la conexidn entre el ahorro y la jubilacion?

Si alguien pide prestado para poder comprar hoy en lugar de esperar para
poder pagar en efectivo mafiana ¢Es éste un ejemplo de comportamiento
anti—economico?

5. * ¢Es posible que cada individuo en la comunidad pueda acumular activos
para su jubilacion —o el aumento de la riqueza de una persona se traduce
en que otro tenga que aumentar sus deudas—?

AN~

* Material dificil.

** Material mas complicado todavia.



LECCION 11

11. Oferta y Demanda.

En esta leccion aprenderéis ...
e Los conceptos de oferta y demanda.
e Las leyes de oferta y demanda.

e COomo los economistas aplican los conceptos de oferta y demanda para
explicar los precios de mercado.

Oferta y Demanda: su Finalidad.

na vieja broma dice que si se le ensefiase a un loro a decir: "oferta y

demanda" seria capaz de contestar cualquier pregunta sobre

Economia. Podriamos decir que es verdad —pero para ser
verdaderamente un buen economista, también se le deberia ensefiar al loro a
estar en desacuerdo con la mitad de los demas loros—.

Las lecciones incluidas en este libro estan disefiadas para proporcionar unos
base so6lidos fundamentos de teoria econémica. Sus paginas no estan llenas de
graficos como los que encontrariais en un tipico manual de Economia. La Unica
excepcion a esta regla es el famoso grafico de oferta y demanda. Ademas de los
conceptos que subyacen en el grafico, ofrecemos diagramas que hacen que
algunos de los puntos sean mas faciles de entender. Sin embargo, nunca se debe
atribuir demasiada importancia a las curvas de oferta y demanda que
dibujaremos en la presente y en posteriores lecciones. Son solo una manera
conveniente de dar ejemplos concretos para explicar ciertas cuestiones, al igual
que los ejemplos numéricos especificamente utilizados en algunas de las
historias incluidas en las lecciones anteriores no eran esenciales para exponer
los principios generales de Economia que estabamos ilustrando.

157
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Tened en cuenta que los economistas no se basan en una teoria de la oferta
y la demanda sino que mas bien las utilizan como una herramienta. Los
conceptos de oferta y demanda son formas de ver el mundo. Permiten a los
economistas agrupar diferentes fuerzas o causas en dos categorias diferentes,
con el fin de pensar clara y sistematicamente sobre los cambios que ocurren
en el mundo y en cémo van a afectar a los precios de mercado.

Debido a que oferta y demanda son herramientas conceptuales, no una
teoria empirica, nunca habra pruebas que demuestren que sean de alguna
manera falaces. Lo que podria pasar es que en el futuro los economistas
decidieran que los conceptos de "oferta y demanda" ya no proporcionan el
enfoque mas util para pensar sobre los precios. Pero por ahora, practicamente
todos los economistas los utilizan para explicar los precios de mercado, ya que
no se han descubierto aun mejores instrumentos.

El concepto de Demanda; la Ley de la Demanda.

La demanda es la relacién entre los distintos hipotéticos precios de mercado
para un bien o servicio y el numero total de unidades que los consumidores
quieren comprar a cada hipotético precio. Para acordarnos de que la
demanda no es un numero especifico, sino mas bien una relacién entre
muchos numeros, los economistas suelen utilizar el término tabla de
demanda. Una tabla de demanda se puede construir para una persona o para
muchas. La siguiente tabla muestra la tabla de demanda de Jennifer en cuanto
a la gasolina.

La curva de la demanda que sigue relaciona las cantidades de gasolina que
Jennifer compraria a distintos hipotéticos precios. Hemos hecho hincapié en
gue ésta es un instantanea en el tiempo, es decir, una tarde de un Martes
cualquiera. Es importante recordar que la demanda de una persona por un
bien o servicio puede cambiar de un momento a otro, dependiendo de las
preferencias subjetivas de la persona, asi como de otros factores.

La situacion que teniamos en mente para los numeros que siguen es que el
coche de Jennifer casi no tiene gasolina y que ella planea detenerse en una
estacion de servicio de camino a casa, a la vuelta del trabajo. A un precio de 4
délares o mas por galén, Jennifer no compraria gasolina, porque le pareceria
un precio inusualmente alto y preferiria esperar y repostar en una estacién
diferente al dia siguiente. Para justificar las demas cifras, hemos asumido
ademas, que Jennifer sélo tiene 16 ddlares en la cartera y que su coche tiene
un depdsito en el que caben 15 galones (y que esta casi vacio).
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Demanda de Gasolina de Jennifer
un Martes por la tarde

Precio Cantidad
(dolares/galon) (galones)
$5.00 0.0
$4.00 0.0
$3.50 1.5
$3.00 2.5
$2.50 4.0
$2.00 8.0
$1.50 10.7
$1.00 14.7
$0.50 14.7

Con precios de 3.50 dolares y 3.00 dolares por galdn, Jennifer soélo
compraria una pequefia cantidad de gasolina, la suficiente para poder volver a
casa e ir al trabajo al dia siguiente (aunque carga un poco mas, por si acaso, a
ese precio un poco mas bajo). A 2.50 dblares compraria mas gasolina al ser
una oferta mejor, mientras que a 2.00 ddlares y a 1.50 ddlares se gastaria todo
el dinero que llevara encima. Finalmente, a 1.00 ddlar/galén y a 0.50
délares/galdn, llenaria completamente el depdsito.

La unica "regla" que la tabla de demanda anterior sigue es la Ley de la
Demanda, la cual establece que, a igualdad de condiciones, un precio mas
bajo dara lugar a que un consumidor compre la misma o una mayor cantidad
del bien o servicio considerado.’

Algunos economistas consideran a la "Ley" de la Demanda como una tendencia empirica,
similar a cuando un fisico observa que: "La gravedad tiende a hacer que las cosas caigan".
Segln este punto de vista, hay algunas excepciones ocasionales a la Ley de la Demanda, ya
que podemos imaginar a alguien comprando menos lingotes de plata si su precio fuera muy
bajo o que comprase menos unidades de un bolso de un disefiador famoso si su precio fuera
demasiado bajo y por lo tanto dejara de ser un simbolo de estatus. Otros economistas
interpretan la ley de la demanda como lo que es, una ley. Para ellos, no es una tendencia
empirica, en referencia a los objetos fisicos y a las cifras de ventas. Para ellos la Ley de la
Demanda se tiene que cumplir pensando en términos de logica de la acciones econdmicas.
Cuando un consumidor compra mas unidades de un bien, cada unidad sucesiva es menos
importante para él por lo que es natural que un consumidor que gasta su dinero con el fin de
satisfacer sus mas importantes objetivos, necesariamente comprara por lo menos la misma
cantidad de unidades cuando el precio de un bien disminuya. Los ejemplos que en apariencia
contradicen esta afirmacion se explican siempre por emplear en realidad "bienes distintos";
porque no son las propiedades fisicas de un bolso de disefio lo que importa sino la felicidad
subjetiva que proporciona al comprador. En este libro no vamos a adoptar una posicion
sobre esta controversia y evitaremos cualquier confusion al utilizar siempre tablas y curvas de
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En la tabla siguiente, mantenemos la demanda de Jennifer, pero afiadimos
las tablas de demanda de varias personas:

Demandas individuales y de mercado de Gasolina un Martes por la tarde.
ISEGONSTRIN Jennifer | Beth Jim Dave Hank Jill | MERCADO

7.00 0.00 0.00 0.5 1.0 13.00 | 0.00 14.5

6.50 0.00 0.00 0.5 1.5 13.00 | 0.00 15.00
6.00 0.00 0.00 1.00 2.50 13.00 | 0.00 16.5

5.50 0.00 0.00 1.00 3.00 13.00 | 0.00 17.00
5.00 0.00 0.00 1.00 3.00 13.00 | 0.00 17.00
4.50 0.00 0.00 2.00 5.00 13.00 | 0.00 20.00
4.00 0.00 0.00 2.00 5.00 13.00 | 0.00 20.00
3.50 1.50 0.00 2.00 5.00 13.00 | 0.00 21.50
3.00 2.50 0.00 4.00 15.00 13.00 | 0.00 34.50
2.50 4.0 0.00 4.00 15.00 13.00 | 0.00 36.00
2.00 8.0 0.00 8.00 15.00 13.00 | 0.00 44.00
1.50 10.7 6.30 8.00 15.00 13.00 | 0.00 53.00
1.00 14.7 6.30 8.00 15.00 13.00 | 0.00 57.00
0.50 14.7 6.30 8.00 15.00 13.00 | 0.00 57.00
0.00 14.7 6.30 8.00 15.00 13.00 | 0.00 57.00

Una vez mas, la Unica regla especifica que la tabla anterior sigue es la Ley de
la Demanda. Puesto que se cumple en cada caso individualmente
considerado, también sera aplicable a la demanda del mercado de gasolina,
en conjunto debido a que "el mercado" es simplemente la suma de los
individuos. Los unicos comentarios explicativos para los numeros de la tabla
son que Hank esta de viaje por carretera, ha sido enviado por su empresa y
sus gastos de viaje le seran reembolsados, por lo que llena el depdsito de su
coche, independientemente del precio. Jill, no tiene coche, asi que como no
compra gasolina no le importa su precio.

Una vez que tenemos la tabla de demanda del mercado, solo falta trazar
puntos para representar graficamente la curva de demanda del mercado:

oferta y demanda que obedezcan a sus respectivas "leyes".



11. Oferta y Demanda. 161

Demanda en el mercado de Gasolina

B Precioen $
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El grafico de arriba no tiene una atractiva apariencia. Es por eso que los
economistas hacen trampa cuando utilizan curvas de demanda genéricas y
dibujan algo como esto:

Hustracion 2: Curva de Demanda Genérica

P

A

o bien



162 LECCIONES PARA EL JOVEN ECONOMISTA

llustracion 3: Curva de demanda genérica

P a

El concepto de Oferta; la Ley de la Oferta.

Una vez que entendais el concepto de demanda, el de oferta es facil de
explicar: la oferta es la relacion entre los distintos precios de mercado
hipotéticos de un bien o servicio y el nidmero total de unidades que los
productores estan dispuestos a vender a cada hipotético precio. Al igual que
con la demanda, podemos construir una tabla y una curva de oferta para
ilustrar esta relacion para un individuo o un grupo de individuos, en un
determinado instante. La siguiente tabla muestra cual era la tabla de oferta de
nuestra supuesta comunidad (el mismo martes por la tarde), seguida de la
curva de oferta correspondiente.

Oferta de suministro de gasolina individual y de mercado (martes por la tarde)
Precio en $ Quik Mart Fill'Er Up Farmer Jim MERCADO
7.00 50.0 200.0 20.0 270.0
6.50 50.0 200.0 20.0 270.0
6.00 0.0 200.0 20.0 270.0
5.50 50.0 180.0 0.0 230.0
5.00 50.0 160.0 0.0 210.0
4.50 50.0 130.0 0.0 180.0
4.00 40.0 115.0 0.0 155.0
3.50 35.0 95.0 0.0 130.0
3.00 25.0 85.0 0.0 110.0
2.50 10.0 26.0 0.0 36.0
2.00 0.0 10.0 0.0 10.0
1.50 0.0 5.0 0.0 5.0
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La explicacidon que resulta de los expuestos es que en la ciudad solo hay dos
estaciones de servicio que disponen de una sola bomba cada una: Quik Marty
Fill 'Er Up. Los propietarios han previsto lo necesario para que peridodicamente
se llenen sus tanques de combustible subterraneos —uno de ellos tiene una
capacidad de 50 galones y el otro de 200 galones— asumiendo un precio de
mercado entre $ 2.50 y $ 3.00 por galén. Si el precio descendiera demasiado,
simplemente cerrarian sus tiendas con la esperanza de que la situacién
cambiara a mejor en un futuro préximo. A medida que aumentara el precio,
utilizarian diversas técnicas para vender mayores cantidades —como no
cerrar a la hora de comer, mantener la tienda abierta mas tiempo y salir
corriendo a atender cada vez que un cliente se detuviese para cargar gasolina,
no cobrar suplementos (y dejar la bomba lista para el siguiente cliente
potencial)—. A un precio 6.00 6 mas dolares por galon, el granjero Jim
descubre que vale la pena entrar en el mercado. Tiene gasolina de reserva
disponible para hacer funcionar su maquinaria y a un precio lo
suficientemente alto dejaria de trabajar en su granja, abriria una estacion de
servicio de carretera y venderia gasolina a otros automovilistas.
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Nuestros imaginarios calculos obedecen la Ley de la Oferta, que establece
que si el precio de mercado de un bien o servicio sube, los productores
ofreceran el mismo o mayor nimero de unidades del mismo.

Asi es como se veria una curva de oferta genérica:

llustracion 4: Curva de oferta genérica
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llustracion 5: Curva de oferta genérica
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Utilizando oferta y demanda para explicar el precio de
mercado.

Todo el propdsito de utilizar los conceptos de oferta y demanda es organizar
nuestro pensamiento en torno a diferentes cambios y como afectaran a los
precios de mercado. Cuando algo cambia —como los gustos de los
consumidores o la disponibilidad de un determinado recurso— recorremos
metddicamente los impactos que eso tendria sobre la oferta y la demanda de
un bien o servicio en particular y entonces podemos medir el impacto final
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sobre el precio de mercado. Pero antes de dar algunos ejemplos (en la
siguiente seccién), primero tenéis que ver la demostracién estandar de cémo
curvas estables de oferta y demanda proporcionan una referencia al precio de
mercado.

Vamos a continuar con nuestro ejemplo del mercado de la gasolina de mas
arriba. En la tabla a continuacién, hemos combinado la informacion de la
demanda y oferta de todo el mercado y también hemos afiadido dos nuevos
calculos para cada hipotético precio:

Mercado de gasolina (Un Martes por la tarde)

Precio en $ Oferta Demanda | Excedente | Escasez
7.00 270.0 14.5 255.5 0.0
6.50 270.0 15.0 255.0 0.0
6.00 270.0 16.5 253.5 0.0
5.50 230.0 17.0 213.0 0.0
5.00 210.0 17.0 193.0 0.0
4.50 180.0 20.0 160.0 0.0
4.00 155.0 20.0 135.0 0.0
3.50 130.0 21.5 108.5 0.0
3.00 110.0 34.5 75.5 0.0
2.50 36.0 36.0 0.0 0.0
2.00 10.0 44.0 0.0 34.0
1.50 5.0 53.0 0.0 48.0
1.00 0.0 57.0 0.0 57.0
0.50 0.0 57.0 0.0 57.0
0.00 0.0 57.0 0.0 57.0

Un superavit (o "exceso") se produce cuando los productores estan
intentando vender mas unidades de un bien o servicio que las que los
consumidores estan dispuestos a comprar (a un precio determinado). La
escasez se produce cuando los consumidores quieren comprar mas unidades
que las que los productores desean vender (a un precio determinado). En este
contexto, el precio de equilibrio (o el precio de equilibrio del mercado) es
aquél en que la cantidad suministrada se iguala exactamente con la cantidad
demandada. Si el mercado esta en equilibrio, ni hay excedente ni hay escasez.

En nuestro ejemplo, el precio de equilibrio del mercado es de 2.50 ddlares
por galon de gasolina. Este precio decimos que es un precio de equilibrio
porque equilibra las presiones de los consumidores y los productores (En
Fisica, una esfera que estd en reposo sobre una mesa se encuentra en
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equilibrio porque la fuerza de gravedad que la empuja hacia abajo es
exactamente contrarrestada por la fuerza de la mesa que impulsa la bola
hacia arriba). La idea es que si el precio por alguna razén subiera a 2.50
ddlares por galdn, las fuerzas del mercado lo empujarian hacia abajo.

Por ejemplo, si los productores creen que el precio de mercado esa tarde de
martes sera de 3.50 délares el galdn, a ese precio planean vender un total de
130 galones de gasolina. Pero a ese precio resulta que los consumidores sélo
empiezan a comprar a un ritmo tal que supondra un total de 21.5 galones a lo
largo del dia. Si los propietarios de Quik Mart y Fill'er Up se empefian en
mantener el precio en 3.50 dodlares, tendran un superavit de 108.5 galones
que creian que iban a poder vender. El concepto de oferta (a distintos precios)
equivale a la cantidad de unidades que los productores venderian si
realmente recibieran ese hipotético precio por cada unidad suministrada.
Debido a que los duefios de dichas gasolineras pronto se darian cuenta de
qgue habian estimado erréneamente el mercado —o sea de que no serian
capaces de vender entre ambos un total de 130 galones a 3.50 ddélares—
reducirian el precio de la gasolina y revisarian sus ambiciosas proyecciones de
ventas.’

Por otra parte, si esa tarde de martes el precio de mercado tuviera que bajar
a menos de 2.50 dolares, las fuerzas del mercado tenderian a empujarlo hacia
arriba. En especial, los propietarios de las gasolineras se darian cuenta de que
los clientes estarian comprando gasolina en mayores cantidades que las que
habian planeado vender a ese bajo precio. En consecuencia, las gasolineras
podrian subir el precio anunciado, con lo que podrian aumentar sus
beneficios y evitarian la incbmoda situacion de tener que cerrar la tienda
temprano y dejar a los clientes sin poder repostar gasolina.

Nuestros intuitivos argumentos demuestran que el unico precio "estable" o
precio de equilibrio para la gasolina es de 2.50 dolares por galon.
Especialmente si asumiéramos que la programacion de la oferta y de la
demanda fuera a mantenerse bastante estable en nuestra imaginaria
comunidad, esperariamos que en la practica el precio real de mercado fuera
de 2.50 ddlares (0o muy aproximado a él). A ese precio, los productores
guerrian vender exactamente tantos galones como los consumidores querrian
comprar —36 galones con nuestros numeros—. Esa seria la cantidad de
equilibrio.

2 Por supuesto, en el mundo real, los diferentes mercados tienen diferentes grados de
“adherencia" o rigidez de los precios. Una estacion de servicio en realidad puede cambiar
precios muy rapidamente, incluso minuto a minuto si es necesario. En otros mercados, como
la vivienda, por lo general los cambios de precios son mucho mas lentos. Se aplican los
mismos principios, pero para ser realista la historia implicaria que el vendedor de una casa
bajaria el precio de venta después de (digamos) transcurridos varios meses sin encontrar
compradores.
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En un grafico de oferta y demanda genéricas, el precio y la cantidad de
equilibrio se alinean en la interseccién de las curvas, como mostramos a
continuacién. En muchos libros de texto, estos elementos se identifican como

P*yQ*

llustracion 6: Oferta y Demanda genéricas

También podemos utilizar el grafico genérico para ilustrar un superavit (de un
P * precio demasiado alto) y la escasez (de un P ® precio que es demasiado bajo).
El tamafio del excedente y de la escasez también vendrian indicados con las

respectivos llaves.

llustracion 7: Excedente y escasez
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Utilizando oferta y demanda para entender los cambios
de precios.

Las personas no educadas en la forma de razonar propia de los
economistas con frecuencia se confunden cuando intentan analizar algun
acontecimiento mundial y su impacto sobre los precios. Por ejemplo, si los
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paises de la Organizacion de Paises Exportadores de Petréleo (OPEP) anuncian
que estan reduciendo su produccién de petréleo, muchas personas —a veces
hasta los mismos periodistas— diran tonterias como ésta:

"El anuncio de la OPEP significa una reduccion en la oferta de petrdleo, lo que
elevard los precios. Sin embargo, a precios mds altos, habrd menos demanda de
petrdleo, lo que hara bajar los precios”.

Asi que, al parecer, la conclusion que se extrae es que el anuncio de la OPEP
hara subir los precios del petréleo y al mismo tiempo también los hara bajar.
Ahora que estamos provistos de unas herramientas de analisis como son los
conceptos de oferta y demanda, podemos evitar decir bobadas como ésa.
Primero nos ocuparemos de dos ejemplos de cambios en el lado de la oferta 'y
luego nos ocuparemos de dos ejemplos de cambios en el de la demanda.
Nuestro quinto ejemplo implicara cambios simultdneos en la oferta y la
demanda.

Ejemplo 1: una reduccién de la Oferta.

Para este primer ejemplo, vamos a tratar con el caso del petréleo que se
acaba de exponer. Supongamos que los paises de la OPEP anuncian que estan
reduciendo su produccion de petréleo en varios cientos de miles de barriles al
dia ¢Qué efecto tendra esto en el mercado del petréleo?

Si lo que queremos averiguar es la direccion que tomaran los precios de
equilibrio al reducirse la cantidad ofrecida, podemos servirnos de las
genéricas curvas de oferta y demanda (esta sera nuestra estrategia para todos
los ejemplos del resto de esta leccion). Primero dibujamos dos curvas
arbitrarias en las que P * y Q * describen la situacién existente justo antes del
anuncio de la OPEP:

Hustracion 8: Mercado de Petroleo
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Ahora queremos examinar el impacto del anuncio de la OPEP ¢Su decisién
afecta a la curva de oferta, a la curva de demanda o a ambas?

Los ministros de la OPEP estan claramente reduciendo el suministro de
petréleo. Podemos traducir su declaracién de la siguiente manera: "Antes
teniamos diversas cantidades de barriles de petréleo que venderiamos o no,
dependiendo del precio del petréleo. Ahora hemos cambiado de opinion y para
cada hipotético precio venderemos menos barriles de los que habriamos vendido
ayer". Los economistas se refieren a esto como una reduccién en la oferta o
un desplazamiento a la izquierda de la curva de oferta. La razdn de ser de esta
ultima frase es bastante simple: graficamente, una reduccion en el suministro
se muestra como un desplazamiento hacia la izquierda en la curva de oferta.
Lo que esta realmente pasando es que estamos dibujando una nueva curva
pero visualmente la nueva curva se parece a la antigua curva solo que esta
"desplazada a la izquierda".

Antes de dibujar nuestro nuevo grafico, deberiamos preguntarnos: ¢El
anuncio de la OPEP afectara a la demanda de petréleo? Aqui tenemos que
tener cuidado. Cuando pensemos en la "demanda", hemos de recordar que
equivale a la integridad de la relacion que existe entre los precios y las
distintas hipotéticas cantidades —no es simplemente un numero—
(pensemos en la programacion de la demanda, es decir, en toda la tabla, para
poder entender bien el concepto). Como veremos, el anuncio de la OPEP sin
duda afectara a la cantidad de equilibrio del petroleo comprado, pero por si
mismo no significa que la demanda se haya desplazado. No, la gran mayoria
de los compradores de petrdleo no se preocupan directamente de cuantos
barriles esta produciendo la OPEP. Esta informacién sélo es relevante para
ellos porque (como entienden de Economia basica) son conscientes de que la
decision de la OPEP afectara al precio del petréleo. Pero en cuanto a su
disposicion a comprar mas o menos barriles a distintos hipotéticos precios —
es decir, de la programacién de su demanda— el anuncio de la OPEP
probablemente no tendrd mucho efecto.? Asi que en el gréfico siguiente,
mantendremos la misma curva de demanda.

Como el siguiente grafico indica, el desplazamiento hacia la izquierda de la
oferta lleva a un precio (de equilibrio) del petréleo mas alto y a una menor
cantidad (de equilibrio) de petréleo producido y vendido. Para ser mas
precisos, los economistas dirian que la demanda de petréleo se mantuvo

En realidad, podriamos idear historias complicadas sobre por qué algunos compradores de
petroleo —en particular los especuladores que podrian acaparar petréleo en funcién de sus
estimaciones de precios futuros— podrian cambiar sus programas individuales de demanda
a causa del anuncio de la OPEP. Sin embargo, es un mecanismo sutil que se encuentra fuera
del alcance de una exposicién introductoria como la del presente texto. Es evidente que el
anuncio de la OPEP supone mucho mas un desplazamiento de la oferta que un
desplazamiento de la demanda.
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constante, pero la cantidad demandada se redujo. Otra forma de hacer esta
esencial distincién es decir que se ha desplazado la curva de oferta, cuando en
realidad solo se ha movido a lo largo de la misma curva de demanda. Nuestro
supuesto periodista de antes —que termino6 concluyendo que el anuncio de la
OPEP llevaria a precios de petroleo a la vez mas altos y mas bajos— se
confundi6 en este punto esencial; confundié un cambio en la demanda, con
un desplazamiento a lo largo de la curva de demanda.

Hustracion 9: Mercado de Petroleo

Ya vemos las importantes ventajas que se obtienen cuando se definen con
cuidado oferta y demanda. Lo que los economistas han hecho basicamente es
considerar inicialmente todo lo que podria afectar a las decisiones de los
productores a la hora de vender diversas cantidades de un bien. Esta lista de
causas podria ser muy larga, incluyendo el clima, las previsiones de los
productores respecto del comportamiento futuro de los clientes e incluso la
posibilidad de una guerra civil. Una vez confeccionada la lista de todos los
diferentes factores que podrian influir en las decisiones de los productores
sobre cuanto vender, los economistas mantienen constante cada una de esas
influencias a excepcion del precio del bien, que dejan que fluctie. La
programacién o prevision de la oferta (y la curva de oferta) consiste entonces
en un ejercicio mental en virtud del cual sélo se deja que cambie el precio del
bien mientras se mantienen constantes todas los demas factores influyentes.
Por decirlo una vez mas, los economistas no estan diciendo que el precio de
un bien sea lo Unico que afecta a la cantidad que los productores quieren
vender. Pero cuando los economistas construyen una tabla de oferta o
dibujan una curva de oferta, estan manteniendo constante el resto de factores
con el fin de aislar los efectos de la variacion del precio.

Del mismo modo, la previsién de demanda (y la curva de demanda) consiste
en un ejercicio mental mediante el cual los economistas mantienen
constantes todos los factores que podrian afectar a los deseos de los
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consumidores respecto a comprar o no determinadas cantidades de un bien,
excepto el precio del bien. Variando ese elemento y manteniendo todo lo
demas constante, los economistas pueden trazar la demanda de ese bien.

Cuando tratamos de analizar el impacto de algun cambio, lo que estamos
haciendo es intentar averiguar a quién afecta ese factor ¢Es algo que va a
influir en los productores en cuanto a qué cantidad estarian dispuestos a
vender del bien en cuestién? ;Es un factor que influye en la cantidad que los
consumidores estarian dispuestos a comprar del bien en cuestién? ;O a los
dos? Pasemos a otro ejemplo.

Ejemplo 2: un aumento de la oferta.

Supongamos que el clima es muy benigno y la cosecha de naranja es
extraordinariamente abundante ;Qué efecto tendrd esto en el precio de las
naranjas?

El inusual buen tiempo significa que los agricultores tendran mas naranjas
de las que normalmente obtienen con su cosecha. En consecuencia, es
probable que estén dispuestos a vender mas naranja a distintos precios
hipotéticos de la que estarian dispuestos a vender en el caso de que el clima
hubiera sido el habitual. En otras palabras, la oferta ha aumentado, es decir, la
curva de oferta se ha desplazado a la derecha.

Al mismo tiempo, el clima en si probablemente no tiene un gran efecto
sobre la disposicion de los consumidores a comprar naranja a distintos
precios. A todos los efectos practicos, podemos decir que un clima inusual no
influira en la demanda de naranja.

Como muestra el grafico, un desplazamiento hacia la derecha de la oferta,
junto con una demanda estable, conduce a un precio (de equilibrio) mas bajo
y a una cantidad (de equilibrio) mas alta:

llustracion 10: mercado para la naranja

A




172 LECCIONES PARA EL JOVEN ECONOMISTA

Ejemplo 3: una disminucion de la demanda.

Sigamos con el ejemplo anterior y supongamos que el buen tiempo en
Florida ha producido una abundante cosecha de naranja ¢Qué efecto, si lo hay,
tendra esto en el precio de mercado de las manzanas, si asumimos que las
plantaciones de manzanos tienen un afio normal?

La perfecta combinacion de sol y precipitaciones en Florida, por supuesto,
no se traduce en una mayor cosecha de manzana de los principales
productores. Es dificil ver como la cosecha de naranja afectaria directamente a
la tabla de oferta de manzana, asi que vamos a asumir que se mantiene igual.

Sin embargo, si que tiene sentido pensar que el clima de Florida afectara a
los consumidores y a la demanda de manzana. Para muchos consumidores,
manzanas y naranjas son sustitutos, lo que significa que una u otra puede
satisfacer las mismas necesidades ultimas de los consumidores (en este caso,
el deseo de comer fruta).® Cuando el precio de un bien baja, la demanda de
sus sustitutos baja también. En nuestro caso, el flujo de causa—efecto
funciona asi: el clima inusual conduce a una notable cosecha de naranja en
Florida, lo que aumenta la oferta de naranja y no afecta a la demanda de
naranja. Esto significa que el precio de la naranja baja. El menor precio de la
naranja no afecta a la oferta de manzana, pero si que afecta a la demanda de
manzana, desplazandola hacia la izquierda.

Este es un punto sutil que a veces confunde a la gente cuando se inicia en el
estudio del pensamiento econémico. Recordad que las curvas de oferta y de
demanda hacen que varie el precio del bien en cuestion siempre que se
mantenga todo lo demas igual. Y uno de los elementos de "todo lo demas" es
el precio de otros bienes. Por decirlo con otras palabras: cuando el precio de
las manzanas cambia, esto no afecta a la demanda de manzanas; todo lo que
sucede es que nos desplazamos a lo largo de la curva de demanda de
manzanas. Sin embargo, cuando el precio de las naranjas cambia, esto puede
de hecho desplazar (a la izquierda) a la curva de demanda de manzanas en su
totalidad.

En la siguiente tabla se muestra el efecto de una reduccion de la demanda
genérica mientras que la oferta se mantiene constante:

4 Por otra parte, un bien complementario es un bien que va unido a otro. Por ejemplo, la
mantequilla de cacahuete es un complemento de la mermelada. Si otras influencias
permanecen igual, una caida en el precio de la mermelada incrementara la demanda de
mantequilla de cacahuete por lo que la relacién entre el precio y la demanda de los bienes
complementarios es la contraria de la que existe entre bienes que son sustitutos unos de
otros.
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Hlustracion 11: Mercado de Manzana

0)

Ejemplo 4: un aumento de la demanda.

Supongamos que el actor Robert Pattinson se muda a un complejo de
apartamentos. ;Cual sera su probable efecto en el alquiler de apartamentos
en dicho edificio?

En este caso el analisis es sencillo. La oferta de apartamentos del edificio no
ha cambiado; el propietario del edificio no puede vender mas unidades de las
que fisicamente existen y la decision de Pattinson de alquilar una de las
unidades no permite suponer que el duefio decidira alquilar un menor
numero de unidades. Por otro lado, hay un montén de consumidoras (en su
mayoria seran mujeres) a las que les encantaria vivir en el mismo edificio que
la estrella de Crepusculo. El hecho de que ahora viva en el edificio aumentaria
la demanda en el mercado de apartamentos de ese complejo:

llustracion 12: Mercado de apartamentos.

PT @)
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La Unica complicacion en nuestro diagrama de arriba es la forma irregular
de la curva de oferta. Con este ejemplo estamos aprovechando la
oportunidad, no s6lo de mostrar los efectos de un aumento de la demanda,
sino también la posibilidad de mostrar una oferta fija (Que no cambia). Con
una curva de oferta mas tipica, un aumento de la demanda mueve hacia
arriba el precio y la cantidad, pero en nuestro ejemplo, sélo el precio ha
aumentado, ya que la cantidad de apartamentos no puede aumentar, al
menos no a corto plazo.

El grafico anterior muestra también que si el precio baja lo suficiente, el
propietario del edificio no se molesta en alquilar las unidades a inquilinos. En
su lugar, prefiere mantener el edificio vacio y evitar los dolores de cabeza
causados por tener que tratar con clientes que se quejan de que no hay agua
caliente, por las fiestas ruidosas y demas. Pero como el propdésito de tener el
edificio es ganar dinero, incluso a un precio relativamente bajo, el propietario
estara dispuesto a alquilar todas las unidades.

Ejemplo 5: un cambio simultdneo en la oferta y la demanda.

En los ejemplos anteriores hemos analizado situaciones en las que un
cambio tuvo un gran efecto en la oferta o en la demanda, pero un impacto
menor en la otra variable. ;Qué sucede cuando un cambio tiene un impacto
significativo a la vez en la oferta y en la demanda?

Por ejemplo, supongamos que un nuevo informe médico demuestra que los
zapatos de cuero plantean graves riesgos de salud a quienes mantienen un
frecuente contacto con ellos ;Qué pasaria con el precio de equilibrio y la
cantidad de calzado de cuero?

El nuevo estudio (eventualmente) haria que la curva de oferta de zapatos de
piel se desplazara a la izquierda.® Los empresarios que se dedicasen a la venta
de zapatos, no querrian vender tantos pares al dia como antes. Pero incluso si
se limitaran a contratar a otros para que vendieran zapatos, aun tendrian que
pagar salarios mas altos porque los trabajadores preferirian cambiar de
ocupacion y dedicarse a otra mas segura. Los mayores costes salariales
aumentarian el coste de los zapatos que venden, por lo que la curva de oferta
se desplazaria hacia la izquierda.

5

6

Un libro de texto de Economia estandar suele distinguir entre las curvas de oferta a cortoy a
largo plazo. No vamos a seguir ese camino, ya que implicaria un andlisis grafico mas extenso.
Decimos finalmente que la curva de oferta se desplazara a la izquierda porque es posible que
los propietarios de calzado de cuero mas paranoicos intenten deshacerse de su inventario el
mismo dia del anuncio al precio que puedan obtener. Esto técnicamente constituye un
desplazamiento hacia la derecha en la curva de oferta. Pero en el texto nos estamos
centrando en la situacion mas permanente, mirando a los productores que continuan en el
negocio y siguen vendiendo zapatos meses después del anuncio inicial.
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Pero por obvias razones, el informe médico también afectaria
significativamente a la demanda de zapatos, desplazandola hacia la izquierda
también. En este caso, podemos decir con confianza que la cantidad de
equilibrio disminuiria, pero no sabemos lo que pasaria con el precio de
equilibrio de los zapatos de cuero. El desplazamiento de la oferta hacia la
izquierda tenderia a hacer subir el precio, pero el desplazamiento de la
demanda hacia la izquierda tenderia a bajarlo. Sélo si tuviéramos numeros
exactos podriamos decir cual efecto seria mayor. Genéricamente hablando,
una reduccion simultanea de la oferta y de la demanda puede hacer que el
precio de equilibrio suba o que baje:

Hustracion 13: Mercado de Calzado

O bien:

Hustracion 14: Mercado de calzado

En los ejercicios que acompafan a esta leccion vamos a trabajar sobre otras
combinaciones de cambios en la oferta y la demanda que se producen
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simultaneamente. En cada uno de esos supuestos, el precio o la cantidad se
moveran en una direccion determinada pero el comportamiento de la otra
variable serd incierto.’

7 En otras palabras, en un ejercicio dado seréis capaces de decidir: (a) que la cantidad
decididamente aumentara, pero que no se sabe a ciencia cierta de qué manera afectara eso a
los precios; (b) que la cantidad decididamente disminuira, pero no se sabe cual sera su efecto
sobre el precio; (c) que el precio sin duda subira, pero no se sabe en qué direccidon se movera
la cantidad; (d) que el precio sin duda bajara, pero no se puede estar seguro de en qué
sentido se desplazara la cantidad disponible.
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Recapitulacion de la Leccion ...

+ Los economistas utilizan oferta y demanda para explicar los
precios de mercado y las cantidades de bienes y servicios
producidas. La oferta y la demanda no son "teorias", pero
proporcionan una estructura mental para comprender cémo
afectardn los cambios en la economia a los precios y a las
cantidades.

* Las previsiones de oferta y demanda (y sus graficos o "curvas")
ilustran los efectos hipotéticos de permitir que el precio cambie
manteniendo constantes las demas influencias. Volvemos a decir
que esto no es una "teoria" sobre qué cosas influyen sobre las
personas en una economia, proporciona solo un marco para que los
economistas puedan organizar sus ideas.

* La ley de la oferta dice que si otras influencias permanecen igual,
entonces un aumento en el precio va a llevar a que los productores
vendan mas unidades, mientras que una disminucion en el precio
va a llevar a los productores a vender menos unidades. La ley de la
demanda dice que si otras influencias permanecen igual, entonces
un aumento del precio llevara a los consumidores a comprar menos
unidades, mientras que una reduccion del precio hara que compren
mas unidades.
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NUEVOS TERMINOS

Demanda: la relacion entre el precio de un bien (o servicio) y el nimero de
unidades que los consumidores quieren comprar a cada precio hipotético.

Prevision de demanda: una tabla que ilustra la relacién de la demanda, ya
sea para un individuo o un grupo.

Ley de demanda: si otras influencias permanecen igual, entonces un precio
mas bajo sera llevar a los consumidores a comprar varias unidades de un bien
(0 servicio), mientras que un precio mas alto dara lugar a que compren menos
unidades.

Curva de demanda: una ilustracién grafica de la relacion de la demanda con
el precio colocado en el eje vertical Y (o eje de ordenadas) la cantidad en el eje
horizontal X (eje de abscisas). A veces una curva de demanda genérica se
dibuja como una linea suave, curvada o incluso como una linea recta simple.
Las curvas de demanda tienen una "pendiente negativa", lo que significa que
comienzan en la parte superior izquierda y se mueven hacia abajo y hacia la
derecha.

Oferta: la relacion entre el precio de un bien (o servicio) y el numero de
unidades que los productores quieren vender a cada precio hipotético de ese
bien.

Prevision de oferta: una tabla que ilustra la relacién de ofertas, ya sea para
un individuo o grupo de productores.

Curva de oferta: una ilustracién grafica de la relacion de oferta o suministro,
con el precio colocado en el eje vertical Y (eje de ordenadas) y la cantidad en el
eje horizontal X (abscisas). A veces una curva de oferta genérica se dibuja
como una linea curva suave o incluso como una simple linea recta y tiene una
"pendiente positiva", lo que significa que comienza en la parte inferior
izquierda y se mueve hacia arriba y hacia la derecha.

Ley de la Oferta: si otras influencias permanecen igual, un precio mas alto
llevara a los productores a vender mas unidades de un bien (o servicio),
mientras que un precio mas bajo les llevara a vender menos unidades.

Exceso/Excedentes: una situacion en la que los productores quieren vender
mas unidades de un bien (o servicio) que los consumidores quieren comprar.
Esto ocurre cuando el precio real es mayor que el precio de equilibrio de
mercado.
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Escasez: una situacion en la que los consumidores quieren comprar mas
unidades que los productores quieren vender. Esto ocurre cuando el precio
real es inferior al precio de equilibrio de mercado.

Precio de equilibrio/precio de mercado: el precio al que los productores
quieren vender exactamente el numero de unidades que los consumidores
quieren comprar. En un grafico, el precio de equilibrio se produce en la
interseccién de las curvas de oferta y demanda.

Cantidad de equilibrio: el nimero de unidades que los productores quieren
vender y los consumidores quieren comprar al precio de equilibrio. En un
grafico, la cantidad de equilibrio se produce en la interseccién de las curvas de
oferta y demanda.

Reduccion de la oferta/desplazamiento hacia la izquierda de la curva de
oferta: situacién en la que un cambio del precio de un bien (o servicio) ademas
provoca que los productores reduzcan el numero de unidades que quieren
vender, a distintos posibles precios. En un grafico este cambio hace que la
misma curva de oferta se desplace a la izquierda (De manera similar, un
aumento de la oferta o desplazamiento a la derecha de la curva de oferta se
produce cuando un cambio hace que los productores aumenten el nimero de
unidades que quieren vender, a distintos posibles precios).

Reduccién de la demanda/desplazamiento hacia la izquierda de la curva de
demanda: una situaciéon en la que un cambio en el precio de un bien (o
servicio) hace que los consumidores reduzcan el niumero de unidades que
quieren comprar, a distintos posibles precios. En un grafico este cambio hace
que la misma curva de demanda se mueva a la izquierda.

Bienes sustitutivos: bienes (o servicios) que los consumidores utilizan para
propositos similares. Por ejemplo, Coca—Cola y Pepsi—cola podrian ser
sustitutos si alguien va a la tienda a comprar refrescos. Un cambio en el precio
de un bien tiende a causar un cambio en la misma direccién en la demanda de
su sustituto (una reduccidon en el precio de la Coca—cola probablemente
causara una reduccion en la demanda de Pepsi—cola).

Bienes complementarios: bienes (o servicios) que los consumidores utilizan
juntos. Por ejemplo, los perritos calientes y la mostaza pueden ser
complementarios si alguien va a comprar para hacer una barbacoa. Un
cambio en el precio de un bien tiende a causar un cambio en la direccién
opuesta en la demanda de un complementario (una reduccion en el precio de
los perritos calientes probablemente causara un aumento en la demanda de
mostaza).
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PREGUNTAS DE ESTUDIO

1. ¢Por qué dice el texto que la oferta y la demanda nunca puede
demostrarse que son falsas?

2. ¢Por qué segun el texto la demanda es una instantanea en el tiempo?

3. ¢Como se pasa de curvas de demanda o de oferta individuales a
previsiones de mercado de oferta y de demanda?

4. Explica cdmo el proceso de mercado tiende a empujar los precios hacia
sus niveles de equilibrio.

5. Sila oferta aumenta mientras disminuye la demanda, ¢Qué podemos decir
de sus efectos sobre el precio (de equilibrio) ? ;Qué pasa cuando cambia la
cantidad (de equilibrio)?

* Material dificil.

** Material mas complicado todavia.



LECCION 12

12. Interés, crédito y deuda.

En esta leccion aprenderéis ...
e Lafuncién de interés en una economia de mercado.
e Los tipos comunes de operaciones de crédito.

e Los prosy contras de tener deudas

Intereses: es cuestidon de tiempo.

omo ya hemos aprendido en la leccion 10, el interés es la cantidad de
dinero que se le paga a un prestamista por encima de lo que se le ha de
devolver en concepto de principal del préstamo. Por ejemplo, si alguien
presta a otro 1.000 dolares y recibe 1.080 dolares un afio mas tarde, el principal
sera de 1.000 dolares y el prestamista habra ganado 80 ddlares en intereses. Por
lo general, la gente habla del tipo de interés, que es el interés expresado como
un porcentaje del principal, que se calcula generalmente para un periodo anual.
En nuestro ejemplo, el préstamo lleva aparejado un tipo de interés anual del 8 %.

El tema del interés y la explicacién de cdmo los mercados determinan los
concretos tipos de interés, puede ser una de las areas mas complicadas de la
Teoria Econémica. En la presente leccion, obviamente, solo explicaremos lo
basico. En esencia, el interés tiene que ver con el tiempo. Los prestamistas deben
ser compensados (con intereses) por renunciar a tener dinero disponible ahora,
a cambio de la promesa de que les serd devuelto un dinero que no tendran
disponible hasta una fecha futura. Por otra parte, la razén por la que los
prestatarios estan dispuestos a pagar intereses se debe a que valoran el tener
dinero (y las cosas que puede comprar) ahora, en este momento, en lugar de
posponer sus compras y tener que realizarlas en el futuro. Un tipo de interés
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positivo implica una preferencia temporal, esto es, el deseo (a igualdad de
condiciones) de disfrutar de los bienes antes, en vez de tener que esperar a
mas tarde.

El tipo de interés nos dice lo mucho que el mercado valora un délar actual
comparado con un doélar futuro. Ahora mismo, el "precio de mercado" de un
billete de 100 ddélares es, por supuesto, de 100 ddlares (Pero cuanto vale
ahora mismo la estricta garantia de que un billete de 100 ddlares me sera
devuelto dentro de exactamente un afio? Sin duda no vale 100 ddlares.
Excepto en circunstancias muy inusuales, nadie daria un billete de 100 ddlares
hoy a cambio de recibir el mismo billete de 100 ddlares dentro de 12 meses.
Sabemos que en la practica, la gente paga menos de 100 ddlares hoy, a
cambio de la promesa —incluso la promesa de un prestamista muy fiable— de
recibir un pago futuro de 100 ddlares. El tipo de interés de mercado nos
muestra exactamente a cuanto asciende el descuento en doélares futuros o
cual es la prima en délares corrientes. Por ejemplo, a un tipo de interés del 5
%, la gente pagaria alrededor de 95,24 ddélares hoy, a cambio de una promesa,
con garantias, de recibir 100 délares dentro de exactamente un afio.’

En cierto sentido, el tipo de interés es un tipo de cambio entre monedas,
excepto que las dos monedas (que se intercambian) son ddlares americanos
“actuales" y délares americanos "futuros". Un tipo de cambio normal muestra
cuantos doélares americanos se cambian por un euro o por un peso mexicano,
mientras que un tipo de interés muestra el numero de délares del afio "2010"
gue se cambiarian por un billete de un dolar del afio "2011", si el afio actual es
2010.

Una empresa tiene que utilizar los tipos de cambio cuando opera en varios
paises con el fin de llevar sus cuentas con arreglo a un comun denominador.
Por ejemplo, si una empresa compra ciertos componentes chinos, cuyos
precios cotizan en yuanes, paga pesos a sus trabajadores de México que
montan las piezas de los productos terminados y finalmente vende estos
ultimos en los Estados Unidos a cambio de ddlares, entonces los contables de
la empresa tendran que traducir las tres monedas a un denominador comun
(supuestamente ddlares) para saber si su empresa esta obteniendo un
beneficio o realizando una pérdida.

Del mismo modo, los tipos de interés para varias duraciones o vencimientos
permiten a las empresas hacer un seguimiento de sus cuentas respecto de
operaciones que se desarrollan durante varios afios (no paises). Si la empresa
compra las materias primas de los proveedores de Estados Unidos en 2010 y
luego paga a los trabajadores estadounidenses para procesar los materiales
durante el afo 2011, y, finalmente, vende los productos terminados
gradualmente a lo largo del afio 2012, los contables de la empresa no pueden

1

Puedes comprobar que 95.24 x 1.05 = 100.00 dodlares.
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ignorar el elemento tiempo para los distintos gastos e ingresos. Los doélares
pagados por las materias primas en el afio 2010, asi como los délares pagados
a los trabajadores en 2011, tienen un valor de mercado superior a los délares
recibidos de los clientes en 2012, por lo que los contables tienen que
descontar ese valor del dinero que recibiran mas tarde. Los tipos de interés de
mercado ayudan a determinar el descuento apropiado a aplicar con el fin de
analizar unas operaciones que abarcan, en conjunto, tres afios y dar respuesta
a la pregunta: ";Tuvimos beneficios?".

Es importante sefalar que cuanto mayor sea el tipo de interés, mas
orientadas hacia el presente seran las operaciones. Si hay una operacién a
muy largo plazo, que requiere continuos insumos de mano de obra y materias
primas durante muchos afios antes de que se pueda conseguir el producto
acabado, entonces, cuanto mayor sea el tipo de interés menos rentable sera la
operaciéon. Esto se debe a que el empresario que ejecuta la operacion va a
tener que gastar dinero hoy y durante muchos afios con la esperanza de tener
ingresos en una fecha que se encuentra en el distante futuro. Cuanto mayor
sea el tipo de interés, mayor sera la "penalizacion" impuesta por la larga
duracién de la operacién y mayor el incentivo que el mercado proporcionara a
los empresarios para que conviertan rapidamente sus recursos en bienes
finales para sus clientes.

Por otra parte, un tipo de interés bajo da "luz verde" a los empresarios para
iniciar procesos de produccion mas largos. AuUn manteniéndose invariables
todos los precios de los materiales y tratandose del mismo producto final, un
proyecto dado puede parecer poco rentable a un tipo de interés alto, pero
rentable a un tipo de interés mas bajo. Como el resto de precios del mercado,
los tipos de interés guian a los empresarios a invertir sus limitados recursos
de manera eficiente.

Ahorro, inversién y crecimiento econémico

Recordad que en la Leccién 10 vimos cdmo un aumento del ahorro permite
una mayor inversion y un crecimiento econémico mas rapido. Ahora estamos
en disposiciébn de mostrar como el tipo de interés de mercado ayuda a este
proceso.

En primer lugar, imaginemos un escenario inicial en el que el tipo de interés
es del 8 %. Podemos utilizar las curvas de oferta y demanda (como se explica
en la Leccién 11) para ilustrar el tipo de interés de equilibrio inicial en el
mercado de recursos disponibles para ser prestados:
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Hustracion 15: Mercado crediticio

P Ar
10 %
8 %

6 %

Observad que el eje X del grafico se refiere a la cantidad total de dinero que
se esta pidiendo prestado (dinero demandado) y se esta dispuesto a prestar
(dinero ofertado). El eje Y se refiere al precio del préstamo, que es igual al tipo
de interés. Algunas personas dicen que el interés es el "precio del dinero",
pero eso es inexacto; es el precio de tomar dinero prestado. En nuestro
ejemplo, tomar 100 ddlares prestados durante un afio tiene un precio de 8
ddlares; quien haya tomado dinero prestado, una vez haya devuelto el
principal del préstamo, aun tendra que desembolsar 8 ddélares mas en
concepto de intereses.

llustracion 16: Mercado crediticio

Py

El tipo de interés es el precio de equilibrio que iguala la cantidad de dinero
que se pide en préstamo con la cantidad de dinero ofrecida en préstamo. Si el
tipo de interés fuese bastante alto, entonces los prestamistas estarian
dispuestos a prestar mas dinero del que los prestatarios querrian pedir
prestado (Estad seguros de que a tipos de interés mas altos —en igualdad de
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condiciones— los prestamistas querrian ofrecer mas fondos mientras que los
prestatarios exigirian menos fondos). Por otro lado, si en el grafico anterior el
tipo de interés estuviera por debajo de 8 %, entonces habria escasez de
fondos disponibles para ser prestados ya que los prestatarios intentarian
conseguir mas dinero prestado (aumentaria el monto total expresado en
dolares) del que los prestamistas estarian colectivamente dispuestos a
prestar. Con nuestras curvas de oferta y demanda, como se muestra mas
arriba, sélo a un tipo de interés del 8 % es posible que tengamos un equilibrio
en el que los prestamistas querran proporcionar exactamente tanto dinero
para préstamos como la gente desee pedir prestado. Ahora bien: ;Qué pasa si
la mayoria de los miembros de la comunidad decide ahorrar mas? En un
marco de oferta y demanda, ilustramos este cambio desplazando a la derecha
la curva de oferta de fondos, porque a cada hipotético tipo de interés (precio)
los proveedores estaran dispuestos a aportar al mercado una mayor cantidad
del dinero que tengan ahorrado para dedicarlo a préstamos. Supongamos que
la mayor inclinacion que muestra la comunidad hacia el ahorro conduce a una
bajada del tipo de interés (el precio de un préstamo) hasta el 6 % y a un
aumento en la cantidad total de délares prestados y tomados a préstamo.

Ahora disponemos de una imagen mas completa para comprender mejor el
proceso descrito en la Leccion 10. Cuando una comunidad, en general, ahorra
mas, esto presiona hacia abajo los tipos de interés y conduce a que haya mas
fondos disponibles para los prestatarios. Los menores tipos de interés envian
una sefal a los empresarios para que participen en proyectos a largo plazo
que ahora serian rentables. En la leccion 10 ya vimos que cuando en una
comunidad, la gente, en promedio, reduce su consumo presente (el gasto en
comidas en restaurantes, vacaciones, productos electrénicos, etc ...) esta
austeridad libera recursos fisicos y permite una mayor inversién en
maquinaria, en herramientas y en otros bienes de capital, lo que,
eventualmente, aumentara la produccién futura. Pero ahora vemos cémo el
tipo de interés de mercado desempefia un papel a la hora de ayudar a los
empresarios a adaptarse a las nuevas preferencias de sus clientes y los guia
en el cambio de toda la estructura de produccién para que se oriente mas
hacia el futuro.

Operaciones normales de crédito

En una operacion de crédito simple, una de las partes entrega el dinero que
ha ahorrado a cambio de la promesa, que le hace la otra parte, de darle en
pago una cantidad especificada de dinero en una fecha futura o una serie de
pagos de dinero en varias fechas determinadas.?

Tenga en cuenta que si un comerciante permite a un cliente comprar mercancia "a crédito",
se puede descomponer la transaccion global en dos eventos distintos: en primer lugar el
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En los ejemplos que se discuten en esta seccion, las operaciones de crédito
no crean dinero, simplemente transfieren dinero de un titular a otro.” Cuando
alguien compra un paquete de chicles, no crea dinero; el comprador entrega
dinero a cambio del paquete de chicles. De la misma manera, una operacion
de crédito sencilla tampoco crea dinero —el prestamista entrega el dinero a
cambio de un pagaré del prestatario—. Debido a este hecho, las operaciones
de crédito por si mismas no tienden a “hacer subir los precios" como mucha
gente cree. El prestatario puede gastar mas en el momento presente de lo que
de otro modo seria capaz de gastar, eso es verdad, pero a costa de que el
prestamista pueda gastar menos en la misma medida. En el momento de la
devolucién, el prestatario debe restringir su gasto con el fin de devolver el
capital y pagar los intereses, pero esa afluencia de dinero le da mucha mas
capacidad de gasto al prestamista.

Bonos u obligaciones

Cuando una empresa desea pedir dinero prestado, vende un bono o una
obligacion, que es un titulo juridico que da derecho al tenedor del bono a
percibir una corriente o flujo de ingresos que le tiene que pagar quien emite el
bono (es decir, la empresa). No hay nada misterioso en el hecho de "emitir" un
bono; simplemente es un contrato estandarizado en el que una empresa pide
prestado dinero a otras personas de la comunidad. La persona que "compra el
bono", su tenedor, no esta haciendo realmente nada mas que prestar dinero
(el precio del bono) a cambio de la promesa oficial de la compafiia de pagarle
intereses a intervalos regulares vy, finalmente, de devolverle el principal
prestado.

Bancos

Cuando una persona quiere pedir dinero prestado puede llegar a acuerdos
individuales con varias personas. Sin embargo, en muchos casos, los
prestatarios utilizan los servicios de un intermediario financiero, tal como un
banco. El banco es un intermediario entre los prestamistas finales y los
prestatarios en el mercado de dinero. En primer lugar, el banco actia como
prestatario, cuando los depositantes prestan sus fondos al banco (y perciben
cierto tipo de interés por sus depdsitos). En segundo lugar, el banco utiliza
estos fondos para actuar como prestamista de quienes deseen pedir prestado
dinero en el mercado de crédito (que tendran que pagar un tipo de interés
mayor por el dinero que les preste el banco).

comerciante presta dinero al cliente en ciertos términos y luego el cliente utiliza el dinero
prestado para comprar mercancia del comerciante.

3 En la actualidad, la mayoria de los Estados han institucionalizado la practica de la banca de
reserva fraccionaria, en la que los bancos realmente crean nuevo dinero cuando conceden un
préstamo. Este es un tema complejo que no vamos a discutir en este libro introductorio.
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Un banco que tenga éxito es el que sea capaz de ganar suficiente dinero con
el margen (la diferencia entre la tasa de interés que cobra a los prestatarios y
la tasa de interés que paga a los depositantes, sus prestamistas) con el fin de
pagar a su personal y otros gastos, asi como proporcionar un ingreso al
empresario o empresarios que gestionan el banco. Una de las principales
razones de que el banco sea capaz de mantener este diferencial es que los
diferentes prestatarios tienen distintos grados de riesgo crediticio.

Considerad el caso de una pareja de jovenes que desean obtener un
préstamo con garantia hipotecaria para comprar una nueva vivienda por
200.000 dolares. En ultima instancia, van a pedir prestado el dinero de
diversos ahorradores repartidos por toda la comunidad. Pero si los
prestatarios potenciales fuesen llamando de puerta en puerta, tratando de
encontrar a 200 personas que les dieran 1.000 délares cada una a cambio de
que la pareja estampara su firma en un contrato de préstamo, probablemente
no encontrarian a muchos voluntarios. Y de hallarlos, el tipo de interés que les
cobrarian seria bastante alto. El problema es que el ahorrador individual no
conoce realmente muy bien a la pareja y, aunque sus integrantes sean muy
trabajadores y sinceros, un despido laboral o un problema de salud podria
provocar que no pudiesen devolver el préstamo.

Ahora entendemos la funcion que desempefia un intermediario financiero,
como un banco. Los miembros de una comunidad estan dispuestos a
depositar su dinero en un banco porque es mucho menos probable que
pierdan sus ahorros que si se los entregan a cualquier prestatario individual.
Asi que estan dispuestos a prestar el dinero a un tipo de interés contractual
mucho mas bajo del que hubieran exigido a la pareja que queria comprar la
casa. Por otro lado, el banco puede permitirse prestar a la pareja porque
cuenta con expertos cuyo trabajo consiste en evaluar las probabilidades de
que atiendan los vencimientos de la hipoteca en plazo. Al hacer posible los
préstamos hipotecarios no s6lo a una pareja, sino a cientos o miles de
compradores de viviendas, el banco reduce el perjuicio asociado al impago de
cualquier préstamo en particular. En tanto que el banco haya estimado
adecuadamente los riesgos de impago de los créditos concedidos a sus
diferentes prestatarios, podra absorber el nimero esperado de impagados y
fallidos como parte del coste de hacer negocios. Los tipos de interés que
cobran de sus distintos contratos hipotecarios y de otros préstamos ya habran
descontado el riesgo asociado a cada prestatario.

Cuando los ahorradores que hay en una comunidad prestan su dinero a los
prestatarios valiéndose de intermediarios financieros, como son los bancos,
esto permite que los riesgos se agrupen y se distribuyan de manera mas
uniforme. Si, por ejemplo, el 1 % de las parejas que piden dinero prestado
para comprar una casa no pagan la hipoteca, la pérdida no recae totalmente
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sobre el desafortunado 1 % de los prestamistas que pierde los ahorros de su
vida. Por el contrario —asumiendo que los bancos hayan hecho un buen
trabajo—, las pérdidas derivadas del impago de las hipotecas contratadas se
distribuyen uniformemente entre todos los prestamistas, lo que se refleja en
el hecho de que perciben un tipo de interés mas bajo de sus depdsitos
bancarios que el tipo que los prestatarios finales estan pagando por sus
hipotecas.

Tarjetas de crédito

Una forma popular de transaccién crediticia viene hoy en dia implicita en el
uso de una tarjeta de crédito. Cuando un cliente compra, por ejemplo, un par
de zapatos en el centro comercial y desliza su tarjeta de crédito por el lector
de tarjetas, lo que realmente sucede es que el emisor de la tarjeta de crédito
anticipa el dinero a la tienda y carga el préstamo en la cuenta del cliente. Al
igual que con las demas operaciones descritas anteriormente, tampoco en
este caso se crea ningun dinero nuevo. En principio, la transaccién equivaldria
a una operatoria que consiste en que un representante de la compafia
emisora de la tarjeta de crédito entre en la tienda y le entregue el dinero al
cliente a cambio de que éste le firme una promesa de devolvérselo con
intereses y a que, acto seguido, el cliente entregue el dinero recién prestado al
empleado de la tienda. El uso de tarjetas de crédito de plastico, que no es tan
familiar, es s6lo una cuestion de conveniencia que permite que ese engorroso
proceso de dos pasos se pueda realizar en cuestién de segundos.

Al igual que los demas prestamistas, los emisores de tarjetas de crédito
deben tener cuidado al prestar dinero. Cuando alguien solicita una tarjeta de
crédito, la empresa que la emite revisara el historial de crédito del solicitante
para juzgar las probabilidades de que pueda reembolsar el dinero que se le
preste. Hay distintas empresas que ofrecen el servicio consistente en llevar un
registro histérico actualizado de las deudas contraidas y de la reputacién
crediticia de quienes solicitan préstamos. Estas empresas venden a los
prestamistas "calificaciones crediticias" de cada solicitante para que sea mas
facil al prestamista determinar si es probable que el prestatario pague a
tiempo. Los solicitantes con “buenas referencias crediticias" (lo que significa
una alta puntuacién crediticia) han demostrado que son responsables y se
puede confiar en que pagaran los saldos de sus tarjetas de crédito. Por otro
lado, un solicitante que tenga una deuda elevada con otras empresas y cuente
con antecedentes de vencimientos impagados tendra un historial de "crédito
deficiente" (lo que significara una baja puntuacién crediticia) y no se le podra
autorizar una nueva tarjeta o se le autorizara una tarjeta, pero con un limite
de crédito muy modesto. Por paraddjico que pueda parecer, al no haber
antecedentes que el emisor pueda revisar para ver cdmo maneja sus deudas,
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alguien que nunca haya tenido una tarjeta de crédito o que nunca haya
tomado dinero prestado, puede tener dificultades a la hora de conseguir que
se le autorice una tarjeta con un limite de crédito alto.

Los pros y contras de tener deudas

Es comprensible que algunas personas adviertan que "nunca se debe tener
deudas" y que "si no puedes pagar en efectivo para comprar algo, entonces es
mejor que no te lo permitas". De hecho hay mucho de verdad en esta
advertencia y mucha gente puede atestiguar que las deudas excesivas que
acumularon en sus tarjetas de crédito arruinaron sus vidas. En un mercado
libre, cuando un consumidor opta por comprar a crédito es una accion
voluntaria en la que el consumidor cree que los beneficios de disponer de
inmediato de lo comprado superan a los costos de tener que pagar el
préstamo (con intereses) en el futuro. De modo que cuando algunos critican
las compras a crédito, se basan en el hecho de que las personas a menudo
pueden lamentar sus decisiones anteriores, por muy voluntarias que fueran.

En lo relativo a las compras a crédito de los consumidores, existe una
distincion importante entre las que estan aseguradas y las que no. Un
préstamo asegurado cuenta con una garantia que lo respalda, a menudo ésta
viene constituida por el propio bien adquirido gracias al préstamo. Ejemplos
tipicos incluyen una hipoteca, en la que la casa (y el solar que ocupa) sirve
como garantia o un préstamo para comprar un coche en el que el propio
vehiculo hace de garantia. Aunque sean también operaciones a crédito,
indudablemente nuestra valoracion de la conveniencia de acometer
semejantes operaciones serd distinta sabiendo que la elevada deuda se
contrajo para adquirir un valioso nuevo activo. Por ejemplo, si alguien pidi6
prestados 10.000 dolares para irse de crucero, no le quedaria nada después
(excepto los recuerdos) mientras que alguien que pidiese prestados 10.000
ddlares para comprar un coche nuevo podria vender el coche y pagar la mayor
parte de la deuda restante en el caso de que sus circunstancias cambiaran.*

El ejemplo mas evidente de lo que se llama deuda productiva tiene lugar
cuando un empresario pide dinero prestado a fin de ampliar sus operaciones
mercantiles. Por ejemplo, una gran empresa puede emitir 10 millones de

4 En sentido estricto, la distincion entre un préstamo asegurado y un préstamo sin garantia no
coincide perfectamente con los distintos fines a los que se puede destinar el dinero prestado.
Por ejemplo, alguien podria obtener un préstamo garantizandolo con su coche (que comproé
previamente con dinero en efectivo) que serviria asi de garantia para, a continuacién, gastar
el dinero recibido en préstamo en un crucero de vacaciones. Por otra parte, un dentista
podria utilizar su tarjeta de crédito personal con el fin de comprar una nueva computadora
para la recepcionista de la clinica. Sigue siendo cierto, sin embargo, que la valoracién del
riesgo crediticio de una persona le penalizard en mayor medida si una determinada deuda no
estd asegurada y no existen activos "en garantia" del préstamo.
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délares en nuevos bonos para poder financiar la construccion de una nueva
fabrica. Siempre y cuando las cosas vayan segun lo previsto, lo que pasara es
que la empresa habra tomado prestado 10 millones de ddélares de los
ahorradores de la comunidad, que empleara en comprar materias primas y
equipos y en pagar salarios a los trabajadores. Cuando la fabrica se ponga en
marcha, los ingresos de la empresa seran mayores de los que habria tenido y
con ese excedente la empresa podra realizar pagos periddicos de intereses a
los nuevos tenedores de bonos, y, eventualmente, eliminar por completo la
deuda al reembolsar el principal. En muchos aspectos, el recurso al
endeudamiento constituye una de las formas que tienen las empresas para
obtener fondos con los que financiar nuevas inversiones, siendo otro de los
posibles procedimientos la emision de acciones, un tema que abordaremos en
la Leccién 14.

Las personas fisicas también pueden contraer deudas productivas cuando
reciben préstamos para ir a la universidad o para estudiar la carrera de
medicina. La caracteristica esencial de la deuda productiva es que el dinero
prestado se invierte con el fin de aumentar los ingresos futuros del
prestatario, por lo que el pago del préstamo no sera una carga.
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Recapitulacion de la Leccion ...

* En una economia de mercado, los tipos de interés ayudan a
coordinar las preferencias de los consumidores a la hora de decidir
Si optan por consumir mas pronto o mas tarde, ayudan también a
los productores con sus inversiones a la hora de decidir si acometen
proyectos que tarden mas o menos tiempo en completarse. Si la
gente esta impaciente por gastar su dinero, entonces el tipo de
interés tendra que ser alto y los productores invertiran en proyectos
gue tengan un plazo relativamente corto. Si la gente esta dispuesta
a posponer la gratificacién inmediata de sus deseos y a ahorrar el
excedente, entonces el tipo de interés sera bajo y los productores
podran invertir en proyectos a mas largo plazo.

* Las operaciones ordinarias de crédito incluyen los casos en que las
empresas piden prestado dinero mediante la emision de bonos, a
los compradores que solicitan y contraen préstamos hipotecarios
con los bancos y a los casos de individuos que pagan por sus
compras mediante el uso de tarjetas de crédito.

* Hay pros y contras en el hecho de contraer deudas. En el lado
positivo, la deuda permite al prestatario no tener que esperar para
hacer compras, hacerlas antes. En el lado negativo, una mayor carga
de deuda obliga al prestatario a dedicar una mayor proporcion de
sus ingresos al pago de intereses (o "gastos financieros") a la
entidad crediticia, dejando menos ingresos disponibles para su
disfrute actual o futuro. En algunas situaciones asumir una deuda
puede ser "productivo" si el dinero prestado se invierte en vez de
dedicarlo al consumo inmediato.
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NUEVOS TERMINOS

Preferencia temporal: el grado en que las personas prefieren consumir mas
temprano a mas tarde en el tiempo; un indicador de la impaciencia de las
personas a la hora de disfrutar o aprovechar los recursos.

Descuento: el porcentaje que se deduce al valorar una cantidad de dinero
actual por el hecho de que no se percibira realmente hasta una fecha futura.

Tipo de cambio: el "precio" de una moneda en términos de otra, o cuantas
unidades de una moneda se cambiaria por una unidad de otra moneda.

Madurez: la duraciéon de un préstamo especifico y la tasa de interés que se
se le aplica (los préstamos y sus correlativas obligaciones pueden tener
vencimientos mas cortos o mas largos).

Mercado crediticio: el mercado en el que los prestamistas dan dinero a los
prestatarios a una tasa de interés pactada.

Transaccion crediticia: un intercambio mediante el que una persona
renuncia actualmente a algo (como el dinero) mientras que otra se
compromete a renunciar a algo (como el dinero) en el futuro.

Bonos u obligaciones: de una empresa (IOU)°, que es una promesa
juridicamente vinculante de devolver el dinero prestado mas los intereses. El
comprador de un bono da dinero a la empresa hoy, con la esperanza de
recibir el principal mas los intereses en el futuro.

Reserva Bancaria Fraccionaria: la practica tipica mediante la cual los bancos
no mantienen todos los depdsitos de sus clientes en su caja fuerte. En otras
palabras, todos los clientes del banco tienen mas dinero depositado del que el
banco tiene en efectivo en su caja fuerte.

Intermediario financiero: una persona u organizacibn que hace de
"intermediario" entre prestamistas y prestatarios.

Banco: el intermediario financiero mas comun, que tiene depdsitos de
muchos prestamistas diferentes y otorga préstamos a muchos prestatarios
diferentes.

Depositantes: Las personas que depositan su dinero en un banco.

Margen comercial: la diferencia entre el tipo de interés que percibe un
intermediario financiero (como un banco) de sus prestatarios, en comparacion
con el tipo de interés que paga a sus acreedores o depositantes. Un diferencial

5

IOU: en inglés son las iniciales de la frase “I Owe You" que se traduciria como un
reconocimiento de deuda “Yo Te Debo" (Nota del Traductor).
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positivo permite que el intermediario financiero pueda obtener ingresos de
sus actividades, siempre y cuando haya calculado correctamente Ia
probabilidad de impago de sus prestatarios.

Riesgo de crédito: la probabilidad de que un prestatario no pueda pagar un
préstamo.

Hipoteca: un tipo especial de préstamo en el que el prestatario destina los
fondos prestados a comprar una casa (u otros bienes inmuebles). Por lo
general la propiedad sirve como garantia del préstamo hipotecario.

Impago: una situacién que se produce cuando un prestatario no devuelve
un préstamo a su vencimiento.

La morosidad: casos en los que el prestatario no esta en buenos términos
con el prestamista (como con un banco) al no haber atendido los pagos al
serles requeridos en sus vencimientos respectivos.

Tarjeta de crédito: es un sistema que permite al prestatario conseguir
préstamos practicamente de forma instantanea de la empresa que emite la
tarjeta de crédito al realizar compras.

Historial crediticio: registro histérico del endeudamiento y del
comportamiento de pago de una persona.

Puntuacion crediticia: puntos que una agencia asigna a una persona en base
a su historial de crédito, lo que ayuda a los potenciales prestamistas a evaluar
el grado de riesgo de prestar dinero a la persona.

Limite de crédito: la cantidad maxima de dinero que una persona puede
pedir prestado con cargo a una fuente pre—aprobada (como mediante una
tarjeta de crédito).

Préstamo garantizado: un préstamo que tiene un activo (tal como una casa,
coche, etc...) que se comprometié como garantia, para el caso de que el
prestatario no pagara. La ventaja para el prestatario es que el tipo de interés
es mas bajo de lo que lo seria en un préstamo comparable concedido sin
garantia.

Préstamo sin garantia: un préstamo que no tiene ninguna garantia que le
sirva de respaldo. Si el prestatario no paga, al prestamista no le quedan otras
opciones. La ventaja para el prestatario es que ninguno de sus demas bienes
puede ser embargado (o "recobrado") en caso de incumplimiento.

Colateral o garantia: un activo que un prestatario "aporta en garantia" al
solicitar un préstamo. Si el prestatario no paga, el prestamista puede tomar
posesion de la garantia para resarcirse (Por ejemplo, si un prestatario quiere
dinero para comprar una casa o un coche, estos elementos por si mismos
pueden servir como garantia, lo que significa que si el prestatario deja de
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hacer algun pago en los plazos previstos, el prestamista puede tomar el
control de la casa o el coche).

Deuda productiva: la deuda utilizada para financiar inversiones. Idealmente,
los ingresos adicionales derivados de una inversién permitiran que el
prestatario pueda hacer frente a los pagos de intereses resultantes del
aumento de la deuda, por lo que el mayor endeudamiento es algo que
"merece la pena".
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EGUNTAS DE ESTUDIO

1. ¢Por qué hemos titulado el primer apartado "Intereses: es cuestion de
tiempo'?

2. ¢Cual es la relacidn entre las tasas de interés y los tipos de cambio de
divisas?

3. ¢Por qué un tipo de interés bajo da "luz verde" a los procesos de
produccién largos?

4. ;Qué es objeto de una operacion de crédito?

5. ¢Qué deuda es "deuda productiva"?

* Material dificil.

** Material mas complicado todavia.












LECCION 13

13. Contabilidad de Pérdidas y Ganancias

En esta leccion aprenderéis ...
e Ladistincion entre intereses y beneficios.
e Lafuncion social de la contabilidad de pérdidas y ganancias.

e Los limites de la contabilidad de pérdidas y ganancias.

Las Pérdidas y Ganancias guian a los Empresarios

n las lecciones anteriores hemos demostrado cdémo en una economia de
mercado los precios de mercado guian las acciones de todo el mundo.
Por ejemplo, si una ola de frio inesperado reduce la cosecha de naranja,
entonces la caida repentina de la oferta hara que los precios de las naranjas y del
zumo de naranja aumenten’, lo que a su vez llevard a que los consumidores
compren menos naranjas y cartones de zumo de naranja. Por emplear otro
ejemplo diferente, si aumenta la preocupacién de las personas por tener los
dientes alineados, la demanda de correctores aumentara, lo que en ultima
instancia llevard a que mas estudiantes elijan una carrera en ortodoncia.” Los

Estamos hablando a grandes rasgos. Técnicamente, una ola de frio por si misma no hace que los
precios suban e incluso una reduccion en el suministro fisico tampoco causa que los precios
suban. Mas exactamente, deberiamos decir que la ola de frio cambia la situacién de los
productores de naranja por lo que después sus nuevas valoraciones subjetivas interaccionan
con las valoraciones subijetivas originales de los compradores en el mercado, de manera que el
precio de equilibrio de las naranjas sera mas alto de lo que era antes. Pero es obviamente
mucho mas facil decir que "la oferta cayd por lo que el precio subid".

Como siempre, estos ejemplos deben interpretarse como tendencias que s6lo conduciran a
cambios reales en tanto que otras cosas se mantengan iguales. Si la caida de la oferta de naranja
se acompafia de un nuevo estudio que demuestra que el zumo de naranja causa cancer,
entonces el precio del zumo de naranja podria terminar bajando. Por otra parte, incluso aunque

199



200 LECCIONES PARA EL JOVEN ECONOMISTA

precios de mercado actian como sefiales que dan cuenta de la existencia de
cambios subyacentes, tanto en el mundo fisico como en las preferencias
subjetivas, permitiendo que las personas ajusten su comportamiento a la luz
de las nuevas realidades.

Los empresarios no responden a los precios, sino mas bien a la diferencia
entre determinados precios. En concreto, los empresarios estiman las
cantidades que deben gastar en los ingredientes o insumos de su produccion
(trabajadores contratados, materias primas, factura de electricidad, etc.) y
después pronostican los ingresos totales que recibiran de los clientes con la
venta de sus productos o servicios terminados. En pocas palabras, los
empresarios estiman si el curso de accidon que se han propuesto dara lugar a
una ganancia o a una pérdida, este calculo implica tomar en consideracion los
precios actuales y futuros del mercado.

En términos generales, las actividades que generan altos beneficios
(monetarios) atraeran a mas empresarios, mientras que las que causan
pérdidas repeleran a los empresarios. En una economia de mercado con una
competencia abierta, hay una tendencia a que las ganancias y pérdidas
monetarias se vean minoradas con el paso del tiempo, conforme los
empresarios vayan adaptandose a la situacién. Cuando mas empresarios se
relnen en una actividad altamente rentable, sus esfuerzos para comprar los
iNSUMOS necesarios provocan que sus precios suban, mientras que el
aumento de la produccién del bien o servicio final hace que el precio para el
consumidor caiga. La brecha entre los dos conjuntos de precios -que son los
que estaban impulsando los altos margenes de rentabilidad originales—
tiende a contraerse, por lo que las ganancias monetarias desaparecen
también.

Lo contrario ocurre cuando una actividad estd plagada de pérdidas
recurrentes. Los nuevos empresarios evitaran esa industria y los que estaban
originalmente en ella reducirdan sus operaciones o la abandonaran y se
trasladaran a una linea de trabajo diferente. La demanda total de los
empresarios para los insumos necesarios caera, dando lugar a precios mas
bajos para los trabajadores, las materias primas y los demas elementos
utilizados en esa actividad en particular. Por otro lado, la menor oferta de los
bienes o servicios finales tendera a elevar el precio que el consumidor tendra
que pagar. Este proceso continuara hasta que el precio final se haya elevado
lo suficiente y los precios de los insumos hayan caido lo bastante para que los
empresarios que sigan en activo en la industria ya no sufran pérdidas en la
produccion del bien o servicio en cuestion.

los ingresos de los dentistas se eleven a causa de una mayor demanda de correctores, puede
gue un menor numero de estudiantes entre en la profesidn si una leyenda urbana presenta a
los dentistas como gente que hace un trabajo sucio e insatisfactorio.
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Intereses frente a beneficios

Hemos explicado que cuando un empresario calcula si su negocio esta
dando o no beneficios debe tener en cuenta los precios de los diversos
insumos que utiliza en sus operaciones. Por ejemplo, si dirige una fabrica que
produce aparatos de television, tiene que tener en cuenta: (a) los salarios que
paga a sus trabajadores de la linea de montaje; (b) los precios de los metales 'y
plasticos que compra a granel; (c) e incluso los pagos que haga a la empresa
gue le abastece la electricidad que su funcionamiento requiera. Su negocio
s6lo sera rentable si los ingresos que gana de la venta de aparatos de
television es suficiente para cubrir estos elevados gastos.

Sin embargo, hasta ahora hemos ignorado un "input" muy importante en
cualquier operacion comercial a largo plazo: el capital financiero invertido en
ella y el "precio" asociado a esta inversion, segun lo expresado por el pago de
intereses. Para ver como influyen los pagos de intereses en la rentabilidad, lo
mas facil es usar un ejemplo concreto.

Supongamos que alguien puede gastar 10.000 ddlares en enero para
comprar una parcela de terreno que contiene una plantacion de abetos
jévenes para venderlos en Navidad. El nuevo propietario no necesita gastar
mas dinero. Todo lo que tiene que hacer es esperar hasta diciembre cuando
podra vender los 100 arboles ya crecidos a un promedio de 30 ddlares cada
uno. Después de que todos los arboles hayan sido vendidos, también podra
vender la parcela vacia por 7.300 délares. Con los ingresos de los arboles y de
la venta del terreno, el empresario habria transformado su inversion original
de 10.000 ddlares en 3.000 + 7.300 = 10.300 ddlares, que es sin duda mas
dinero del que tenia cuando empez6 ;Podemos concluir que el negocio de los
arboles de Navidad fue rentable?

Antes de responder a la pregunta, nuestro silvicultor deberia tener en
cuenta el pago de intereses. Por ejemplo, si originalmente tomd prestado
10.000 ddlares de alguien a un tipo de interés anual del 5 %, entonces
realmente perdié dinero con todo este asunto. Con sus 10.300 délares en
mano, tiene que pagar al acreedor que le prest6 el dinero y se encuentra con
que todavia deberia un saldo de 200 délares.?

Aun cuando el silvicultor hubiese utilizado sus propios ahorros, para la
mayoria de los economistas todavia habria perdido dinero en el caso de que
las inversiones alternativas arrojaran una tasa de rendimiento mas alta (y
fuesen menos arriesgadas) que el implicito 3 % de rentabilidad del negocio de

3 Estamos ignorando deliberadamente un supuesto que complicaria la cuestion y que se
suscitaria si el empresario devolviese la mayor parte del préstamo antes de que hubiesen
transcurrido 12 meses, en cuyo caso el gasto por intereses no seria de un total de 500
doélares, sino algo menor.
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los arboles de Navidad. Por ejemplo, si en enero hubiese podido invertir
10.000 ddlares de sus ahorros comprando un bono corporativo a 12 meses
que le rentase un 5 % — y si considerase a esta inversion al menos como igual
de "segura" que gastar su dinero arando su parcela para plantar abetos—
entonces en cierto sentido seria 200 dolares mas pobre por haber invertido el
dinero en plantar arboles. En este caso, la "pérdida" monetaria no apareceria
en los sus libros oficiales de contabilidad, porque los 500 délares de intereses
perdidos del bono corporativo que no compré habrian sido un costo de
oportunidad, en lugar de un gasto explicito salido de su propio bolsillo.

En la Leccién 12 aprendimos que la gente, por lo general, concede un valor
superior a los dolares actuales (y a otras formas de dinero) que a los dblares
futuros, lo que significa que los tipos de interés son positivos. Tenemos que
tener esto en cuenta cuando hablamos de la competencia y su impacto sobre
los margenes de beneficio. Incluso a largo plazo, no es cierto que la
competencia elimine completamente la diferencia entre los ingresos que un
empresario recibe de vender sus productos o servicios y lo que ha gastado de
su bolsillo en insumos como son la mano de obra y las materias primas. Esto
es debido a que una parte de lo que se llama margen bruto (o beneficio
contable) debe ir a pagar intereses sobre el capital financiero invertido en el
negocio. Cuando decimos que los elevados beneficios atraen a mas
empresarios a un sector, nos referimos a los elevados beneficios netos (o
beneficio econémico), es decir, el beneficio que se obtiene después de incluir
los intereses implicitos sobre el capital invertido como uno de las insumos de
las operaciones.*

La funcidn social de la Contabilidad de Pérdidas y
Ganancias

Para muchos ingenuos observadores de la economia de mercado, la
preocupacion por los "resultados" responde a un mero convencionalismo que
consideran arbitrario. A estos criticos les parece absurdo que una fabrica que
produce, por ejemplo, medicamentos o zapatos para nifios detenga la
fabricacion en el momento en que el propietario estime que ha maximizado el
beneficio. Sin duda, seria fisicamente posible producir mas botes de aspirinas
0 mas zapatos de tamafio 3T, pero el jefe no lo permite porque hacerlo
supondria "perder dinero". Por otro lado, en una economia de mercado se
producen a diario muchos productos que son aparentemente superfluos y

4 La mayoria de los economistas también incluirian el salario implicito que el empresario se
"abona a si mismo", como un elemento que debe restarse de los beneficios brutos o de la
cuenta de resultados, para calcular el beneficio econémico neto, pero en el ejemplo del arbol
de Navidad, asumimos que el propietario no tiene que hacer trabajo alguno sino que le basta
con esperar 12 meses para que los arboles crezcan.
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muchos articulos de lujo innecesarios por el hecho de ser rentables. Los que
se indignan ante este sistema podrian adoptar el lema: "Se tiene que producir
para la gente, no para tener beneficios!".

Estos criticos no aprecian el servicio indispensable que la cuenta de
pérdidas y ganancias ofrece a los integrantes de una economia de mercado.
Cualquiera que sea el sistema social establecido, el hecho lamentable es que
el mundo material es un mundo de escasez —no hay suficientes recursos para
producir todos los bienes y servicios que la gente desea—. A causa de esa
escasez, toda decision econdmica implica compromisos, renuncias, en
definitiva, hacer concesiones. Cuando, por ejemplo, los escasos recursos se
dedican a producir mas botes de aspirina, quedan necesariamente menos
recursos disponibles para producir todo lo demas. No basta con preguntar:
":No seria el mundo un lugar mejor si dispusiéramos de mas medicamentos?".
La pregunta pertinente seria esta otra: ";Seria el mundo un lugar mejor si
hubiese mas medicinas y menos de los demas bienes y servicios —que
tendrian que sacrificarse y a los que tendriamos que renunciar para poder
producir mas medicinas—?".

En los libros de texto introductorios estandar, a menudo se define el
problema econdmico como la decisién de la sociedad respecto de cémo
asignar los escasos recursos disponibles a la produccién de bienes y servicios.
En realidad, la "sociedad" no decide nada; son los miembros de la sociedad
quienes, al tomar decisiones, interaccionan con los demas para determinar el
destino final de todos los recursos de que dispone la humanidad. En la
economia pura de mercado que estamos estudiando en esta seccién del libro,
todos los miembros de la sociedad respetan las leyes de propiedad privada
que asignan titulos de propiedad sobre concretos recursos. En este contexto,
los precios de mercado se forman cuando los individuos intercambian
voluntariamente sus propiedades entre si. Los precios resultantes a su vez
proporcionan a los empresarios la posibilidad de calcular los beneficios
(estimarlos) y las pérdidas (cuantificarlas) de diversas posibles actividades. Es
la interaccion de los duefios de los recursos cuando se involucran en
intercambios voluntarios lo que "determina" qué bienes y servicios deben
producir, pero las sefiales les son proporcionadas por los precios de mercado,
—y por los calculos de pérdidas y ganancias que de ellos resultan— ya que
ayudan a los propietarios a tomar decisiones informadas.

Podria ser util dar un paso atras para tener una vision panoramica. Los
empresarios ofrecen dinero a los propietarios de servicios, bienes de capital y
recursos naturales. Los empresarios utilizan esos insumos para producir
bienes y servicios que venden a los consumidores a cambio de dinero (véase
el grafico de la pagina siguiente).
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El cliente siempre tiene razén

Los verdaderos jefes (en el sistema capitalista) son los
consumidores. Al comprar y al abstenerse de hacerlo, deciden quién
ha de ser el duefio del capital y quien debe dirigir las fabricas.
Determinan qué debe producirse y en qué cantidad y calidad. Sus
actitudes tienen como resultado, la pérdida o la ganancia del
empresario. Vuelven pobres a los ricos y ricos a los pobres. No son
patronos amables. Estan llenos de caprichos y fantasias, son
cambiantes e impredecibles. No les importan nada los méritos del
pasado. Tan pronto como se le ofrece algo que les guste mas o sea
mas barato, abandonan a sus antiguos proveedores.

Ludwig von Mises, “Burocracia", pag. 227

Cuando un proyecto empresarial concreto fracasa, lo que significa, en Ultima
instancia, es que los consumidores no estaban dispuestos a gastar el
suficiente dinero en su produccién final, de forma que se pudieran cubrir las
concesiones que el empresario tuvo que hacer con el fin de adquirir los
escasos recursos por los que pujaban otros empresarios para dedicarlos a sus
propias empresas.

Para ver este principio mas concretamente, emplearemos un ejemplo
sencillo. Supongamos que un constructor de éxito muere y traspasa su
empresa a uno de sus hijos y que éste resulta ser un necio. Al hijo se le ocurre
la brillante idea de construir nuevos edificios de apartamentos recubiertos de
oro puro. Acertadamente estima que habria una gran demanda de
apartamentos en los que hubiera ascensores, pasillos y bancos de cocina
chapados en oro. De hecho, el hijo podria alquilar sus viviendas por un precio
mensual mucho mas alto que los propietarios de apartamentos normales
situados en zonas similares.
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The Big Picture: Entrepreneurs Buy Inputs
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Por supuesto, aqui no acaba la historia. A pesar de que sus ingresos son
muy altos, los costos de produccion del tonto del hijo son astrondémicos.
Ademas de los costos laborales, de la madera, del hormigdén y de otros
muchos articulos, tiene que gastar cientos de millones de ddlares en la
compra de grandes cantidades de oro. Sus contables le informan de que a
pesar de los mayores ingresos, esta perdiendo cantidades increibles de dinero
a causa de su decision de forrar los apartamentos con oro. El hijo tendra que
espabilar rapidamente o echara a perder toda su fortuna. Sea como fuere, no
construird apartamentos revestidos en oro por mucho tiempo.

Ahora bien, si fuéramos a entrevistar al hijo y a preguntarle qué sucedio, él
podria decir: "Es demasiado caro utilizar oro en este negocio". Pero notese que
esto no puede ser verdad para todos los empresarios. Después de todo, la
razon de que el oro sea tan caro es que otros compradores estan pagando
precios mas elevados por él. Por ejemplo, a los joyeros todavia les resultaria
rentable comprar oro para hacer collares y pendientes y a los dentistas
todavia les resultaria rentable utilizar el oro para sus arreglos. Ningun joyero
diria: "Es demasiado caro emplear oro en mi negocio".

En términos generales, el sistema de pérdidas y ganancias traslada los
deseos de los consumidores a los propietarios y empresarios de recursos que
deciden qué y cuantos recursos destinar a cada linea potencial de produccion.
En Ultima instancia, no son los duefios de las minas de oro ni los capitanes de
la industria quienes determinan cdmo se utilizara el oro en una economia de
mercado. En su lugar, estas decisiones estan guiadas en gran parte por las
decisiones de gasto de los consumidores. Es la demanda de los consumidores
de apartamentos normales frente a la de los que desean apartamentos
revestidos en oro, junto con la demanda de gargantillas chapadas en oro en
vez de collares de plata lo que lleva a la conclusion de que sea ridiculo forrar
apartamentos con oro mientras sea perfectamente sensato fabricar collares
de oro.

La evaluacion de las pérdidas y de las ganancias proporciona estructura al
sistema de libre empresa. La gente tiene libertad para iniciar nuevos negocios
y vender sus recursos (incluyendo sus servicios laborales) a quien quiera. En
un mercado basado en la institucién de la propiedad privada, las ganancias se
producen cuando un empresario toma recursos a un determinado valor de
mercado y los transforma en productos terminados (o servicios) de un valor
de mercado superior. Es de esta importante forma como los empresarios que
ganan dinero proporcionan un servicio decisivo a los demas en la economia.
Sin la retroalimentacion que proporciona el calculo de las pérdidas y de las
ganancias, los empresarios no tendrian ni idea de si estan o no haciendo un
uso econdmico de los recursos que utilizan en sus operaciones comerciales.
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La funcidn social de los beneficios

"En una economia libre, en la que los salarios, los costos y los
precios se dejan al libre juego de la competencia del mercado, la
perspectiva de ganancias decide qué articulos se haran y en qué
cantidades y qué articulos no se haran en absoluto. Si no hay
beneficio en la fabricacion de un articulo, es una sefal de que el
trabajo y el capital dedicados a su produccion estan mal dirigidos:
el valor de los recursos que deben ser utilizados en la fabricacién
de un objeto es mayor que el valor del articulo en si".

"Una de las funciones de los beneficios, en resumen, es guiar y
canalizar los factores de produccion con el fin de repartir la
produccién relativa de miles de diferentes productos en funcion
de la demanda existente para cada uno de ellos. Ningun
burécrata, por muy brillante que sea, puede resolver este
problema de manera arbitraria"

Henry Hazlitt, “La Economia en una leccion"
(Nueva York: Crown Trade Paperbacks, 1979), pags. 161-62

Los limites de la Contabilidad de Pérdidas y Ganancias.

El calculo de pérdidas y ganancias no determina las acciones de las
personas en una economia de mercado, sino que simplemente les sirve de
guia. Las reglas de la contabilidad son una herramienta mental similar a la
herramienta mas fundamental de la aritmética. Los jévenes estudiantes se ven
obligados a memorizar las tablas de multiplicar, pero la mayoria de la gente
reconoce que no hay nada arbitrario en estas "reglas" —son simplemente
atajos para expresar verdades objetivas acerca de la realidad—. Los adultos
son libres de ignorar la multiplicacién si quieren, pero probablemente no
llegaran muy lejos en la vida si lo hacen. Si muchas personas decidieran que
ya no "creen en" la aritmética, la civilizacidén se vendria abajo.

Analogamente, los empresarios (0 sus contables o los programadores que
disefian el software comercial) deben aprender la forma correcta de construir
un balance y una cuenta de resultados para poder saber si sus empresas son
0 no rentables. Estas técnicas no son arbitrarias y expresan verdades sobre el
mundo fisico asi como acerca de las preferencias (subjetivas) de otras
personas. Cualquier empresario particular puede elegir ignorar su cuenta de
resultados si lo desea, pero, si lo hace, no seguira mucho tiempo en el
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negocio. Y si muchos empresarios siguieran este camino, pronto habria una
hambruna generalizada.

A pesar de la enorme importancia de las herramientas mentales como la
aritmética y la contabilidad financiera, existen limites a su utilidad. Después de
todo, los jovenes estudiantes aprenden mucho mas que matematicas —
dependiendo de su formacién, también podrian memorizar los Diez
Mandamientos, leer a Aristoteles y estudiar la Revoluciéon Francesa para
convertirse asi en miembros responsables de la sociedad—. La Aritmética (o
las Matematicas, mas en general) ayudan a guiar las decisiones de la gente,
pero es evidente que este conocimiento tiene sus limites en lo que nos puede
decir.

Una limitacion similar se aplica a la contabilidad financiera y a la prueba de
las pérdidas y ganancias. Los empresarios en una economia de mercado no
son esclavos de la maximizacion de las ganancias; el propietario de una
empresa puede cerrar la tienda la vispera de Navidad hasta Fin de Afio y pasar
las vacaciones con su familia. Un empresario también es perfectamente libre
de hacer descuentos a los ancianos o de prestar servicios de forma gratuita a
los indigentes, como actos de caridad. No hay nada "anti-econdmico" o
"ineficiente" en todas esas decisiones.

Sin embargo, la cuestion fundamental es que la contabilidad financiera
permite a los empresarios darse cuenta de lo caras que resultan esas
decisiones. Alguien que posea una sala de cine probablemente no la cerrara
durante la temporada de vacaciones, simplemente porque los ingresos
potenciales son muy lucrativos.” Sin embargo, este hecho aparentemente
deplorable —jQue el afan de lucro "fuerce" a algunos comerciantes a trabajar
incluso en Navidad!—, en realidad, es sélo reflejo de lo mucho que los
consumidores disfrutan de ir al cine durante las vacaciones.

En términos de una institucion social, la propiedad privada (y sus
ramificaciones en el sistema de precios de mercado y la cuenta de pérdidas y
ganancias) es muy beneficiosa para la humanidad, ya que proporciona
coherencia a las actividades econdmicas. Reconocer este hecho no quiere
decir que el "Beneficio" lo justifique todo. Por ejemplo, muchos consumidores
pueden estar dispuestos a gastar grandes sumas de dinero en cosas que son
inmorales y la rentabilidad que se obtiene de producir esos articulos o prestar
tales servicios no limpia su pecado. La Economia no dice: "Un estudio de cine
debe producir peliculas violentas porque generan mds ingresos". En la practica, lo
gue pasara probablemente es que los empresarios entraran en una industria

5 Por supuesto, el propietario podria contratar a trabajadores para que llevaran el teatro
mientras él se queda en casa con su familia. En este caso, hemos de entender porqué les
resulta "rentable" a los trabajadores aceptar semejante permuta en vez de pasar el dia de
Navidad con sus propias familias.
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y produciran lo que les proporcione mayores beneficios, pero en rigor la
ciencia econdmica no impulsa a los empresarios a que dediquen sus vidas a
acumular la mayor cantidad de dinero posible.

Incluso en los casos de actividades rentables que muchas personas
consideran inmorales, no es el afdn de lucro de por si el culpable sino mas
bien las demandas de los consumidores cuando persiguen fines inicuos. Por
ejemplo, es cierto que grandes superficies de tierras de cultivo se dedican a
cultivar tabaco en lugar de a cultivar tomates. Pero en ultima instancia, no es
el sistema capitalista el que “fuerza" a los agricultores a plantar tanto tabaco,
sino que es la voluntad de los muchos consumidores que quieren gastar su
dinero en cigarrillos, en lugar de ensaladas, la que causa ese efecto. Los
criticos de este resultado no saludable realmente tienen un problema, no con
la propiedad privada en si, sino con las opciones voluntarias de los fumadores.

En la vida, no todo es ganar dinero y no todo puede reducirse a délares y
centavos. Sin embargo, los precios, expresados en dinero, que se forman en
una economia de mercado, permiten a los individuos poner sus asuntos en
perspectiva, con el fin de darse cuenta de lo mucho que estan ignorando los
deseos de los demas cuando utilizan sus propiedades de ciertas formas.
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Recapitulacion de la Leccion ...

* Los intereses son los rendimientos normales derivados de prestar
o invertir los ahorros en un proyecto, ingresos que podrian muy
bien haberse obtenido dedicando el dinero a otros proyectos. El
beneficio econdmico se refiere al rendimiento que un empresario
obtiene de un proyecto en particular, en lo que exceda de lo
necesario para pagar un interés normal por el capital invertido y
que podria haber ganado en proyectos similares.

* Las pérdidas y ganancias sirven de guia a los empresarios para que
utilicen los escasos recursos de manera que satisfagan mejor las
preferencias de sus clientes. Si una actividad es rentable, es una
sefial de que el empresario esta transformando recursos en bienes
y servicios de mayor valor. Si un empresario esta perdiendo dinero,
es una sefial de que los consumidores preferirian que esos recursos
no se destinasen a las operaciones que estan generando esas
pérdidas y que se dedicaran, en cambio, a crear productos y
servicios que ellos consideran que son mas valiosos.

+ Las Pérdidas y Ganancias contables sélo pueden reflejar los
aspectos monetarios de una operacion. Un empresario podria
continuar operando un negocio que "perdiese dinero", porque le
proporcionara un disfrute personal y no habria nada "anti-
econdmico" en esta decision. Aun asi, una contabilidad ajustada de
las pérdidas y ganancias permite a los empresarios tomar
decisiones informadas sobre el uso de los escasos recursos; les
permite tener en cuenta las preferencias de otras personas respecto
de cobmo deben utilizarse los recursos que emplean.
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NUEVOS TERMINOS

Beneficio bruto/beneficio contable: el exceso de ingresos sobre los gastos. A
esto se refieren los periddicos cuando hablan de los “resultados" obtenidos
por una empresa durante un periodo de tiempo determinado.

Beneficio neto/beneficio econdmico: la porcion de las ganancias brutas una
vez descontado el interés normal para retribuir al capital invertido.

Problema econdmico: cdmo asighar los escasos recursos de la sociedad
(incluyendo a la mano de obra) para producir la combinacion de bienes y
servicios que mejor satisfaga las preferencias de la gente.
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E

*

NTAS DE ESTUDIO

Explica: "Los empresarios no responden a los precios, sino mas bien a la
diferencia entre determinados precios."

Explica: "En una economia de mercado con una competencia abierta, hay
una tendencia a que las ganancias y pérdidas monetarias se vean
reducidas con el paso del tiempo, conforme los empresarios se adapten a
la situacion.”

¢Como se relacionan los intereses con los beneficios, especificamente la
diferencia entre la resultado contable y resultado econémico?

¢En qué sentido son los consumidores —y no los "capitanes de la
industria"— quienes guian las decisiones de producciéon en una economia
de mercado?

¢Puede decirse que una economia de mercado fuerza a los empresarios
para que se dediquen a lo que proporciona mayor beneficio?

Material dificil.

** Material mas complicado todavia.
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LECCION 14

14. La bolsa: el mercado de valores.

En esta leccion aprenderéis ...
e Ladefinicion del mercado de valores.
e Ladiferencia entre obligaciones y acciones.

e La funcion social de la especulacion bursatil.

La bolsa: el mercado de valores.

n la conversacion cotidiana, la gente a menudo se refiere al "mercado" y

se pregunta si "ha subido o ha bajado". No se refieren a la economia en

Su conjunto, sino mas bien a la bolsa, al mercado de valores. El mercado
de valores es un mercado particular en el que los compradores y vendedores
comercian con acciones representativas del capital de sociedades mercantiles,
que son legalmente fracciones transferibles de la propiedad de las sociedades.
Por ejemplo, si alguien es duefio de 50 acciones de Acme Corporation y ésta
tiene un total de 1.000 titulos en circulacion entonces esa persona posee el 5 %
de Acme Corporation. El y los demds accionistas tienen proporcionalmente
derecho a los activos y a los ingresos propiedad de Acme Corporation.

Las compras y las ventas de acciones tienen lugar en los mercados bursatiles,
como la Bolsa de Valores de Nueva York (ubicada en el nimero 11 de la calle Wall
Street en la ciudad de New York, NY) o la Bolsa de Londres. Probablemente
hayais visto a los agentes de bolsa gritando ofertas desesperados mientras los
precios de las acciones se desplazan por una gran pantalla. Con el desarrollo de
Internet, se ha vuelto mucho mas facil para la gente corriente comprar y vender
acciones (a través de intermediarios bursatiles) sin tener que visitar fisicamente
una bolsa de valores. Cuando la gente se refiere al precio de una accion en
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particular, por lo general significa el precio al que se realizdé la ultima
operacion. En muchos negocios no relacionados con el mercado de valores, un
vendedor fijara un precio y esperara mucho tiempo para ver cuanto vende,
antes de reajustar su precio. Por ejemplo, una pareja que quiera vender una
casa pondra precio y, probablemente, esperara al menos un mes antes de
considerar bajarlo. Una tienda de comestibles podria actualizar el precio que
cobra por la leche o los huevos con mucha mas frecuencia, pero incluso en
este caso, un comprador no suele ver que los precios de estos elementos
cambien de hora en hora. Las cosas son diferentes en el mercado de valores,
donde miles de millones de acciones de valores individuales pueden cambiar
de manos todos los dias, y donde los precios pueden ser extremadamente
volatiles, cambiando en un momento a medida que nueva informacién llega
"al mercado".

¢Por qué emitir acciones? (Deuda frente a Capital).

En la Leccion 12 aprendimos que los empresarios a veces piden prestado
dinero a otros con el fin de acelerar la expansion de sus negocios. Si el negocio
es una empresa unipersonal, el propietario individual que quiere fondos
externos podria pedir dinero prestado a amigos y familiares, valiéndose de
contratos informales y gracias a la confianza que despierta su caracter.

Sin embargo, un método alternativo es reunir capital mediante la venta de
titulos de propiedad de la empresa. En este caso, el propietario o propietarios
existentes pueden hacerla publica constituyendo una sociedad mercantil por
acciones y vender las acciones al publico mediante una oferta publica inicial
(OPI). O bien, una sociedad existente puede recaudar mas capital mediante la
venta de acciones adicionales (diluyendo asi los titulos de propiedad de los
accionistas originales).

Hay varias razones de indole legal legal y fiscal que favorecen la creacién de
sociedades sobre otras formas de negocio para algunas empresas. En esta
leccion, nuestro objetivo no es mas que entender la distincion basica entre
que una sociedad o corporacion obtenga nuevos fondos mediante la emision
de deuda o que lo haga emitiendo acciones. Esta Ultima medida supone
participar en el capital o patrimonio neto de la sociedad y confiere la
propiedad de la empresa (de la que la sociedad es titular).

Concretando: imaginemos que Acme Corporation esta funcionando
bastante bien y quiere recaudar 100 millones de dodlares para ampliar sus
operaciones. Una forma de hacerlo es vender nuevos bonos a prestamistas, a
los que (por ejemplo) se les promete un interés del 5 % anual, y devolverles el
dinero prestado, el principal, en diez afios. De esta forma Acme consigue sus
anhelados 100 millones de délares de inmediato y luego debe hacer diez
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pagos anuales de 5 millones de ddlares antes de pagar 100 millones para
retirar los bonos de circulacién (si Acme no quiere tener que pagar los 100
millones de délares en ese momento futuro puede, por supuesto, intentar
refinanciar la deuda mediante la emisién de nuevos bonos —esto es lo mismo
que cuando el duefio de una casa refinancia su deuda—).

Hay pros y contras para que Acme recaude fondos mediante la emision de
nueva deuda. Si las cosas salen segun lo planeado, la inyeccion de nuevos
fondos por valor de 100 millones de dodlares (para gastarlos en una nueva
planta, publicidad, contratando a un equipo de gestores cualificados, etc ...)
permitird a Acme impulsar sus ingresos cada afio en mas de 5 millones, lo que
significa que la emision de deuda se "amortizara por si sola". Esto es tanto
como decir que el aumento de los ingresos de Acme permitira mas que cubrir
los pagos de intereses, por lo que a la larga los propietarios de Acme (es decir,
los accionistas) serdn mas ricos gracias a su decisién de emitir deuda. Tanto si
el resultado de la decisidbn es meramente aceptable como si es un éxito, Acme
solo tendra que hacer frente a los mismos pagos fijos en concepto de
intereses a razon de un 5 % del dinero prestado.

La desventaja de asumir una deuda adicional es que Acme tiene que pagar a
sus acreedores (es decir, a los tenedores de bonos) tanto si la expansion es
rentable como si no lo es. Si después resulta que los 100 millones de ddlares
en nuevos fondos no permiten a Acme generar al menos esos 5 millones de
ddlares adicionales al afio (en promedio), los propietarios de la sociedad se
veran empobrecidos por su desacertada decisién. De haber anticipado
correctamente el futuro de la empresa, no habrian acordado pedir prestado
dinero a un tipo de interés del 5 %, pero una vez que han vendido los bonos ya
no pueden eludir sus obligaciones contractuales. Tienen que pagar esos 5
millones délares de intereses, independientemente de cual sea la salud
financiera de Acme.’

En lugar de emitir nueva deuda, Acme Corporation podria vender nuevas
acciones. Por ejemplo, supongamos que en un principio Acme tiene 2 millones
de acciones en circulaciéon, propiedad de varias personas de la comunidad. Si
Acme emite 2 millones de nuevas acciones a razon de 50 ddlares cada una,
conseguira la deseada suma de 100 millones de ddélares en nuevos fondos
para su expansion. Pero ahora que el numero total de acciones de Acme ha
aumentado a 4 millones, la participaciébn que proporcionalmente tienen los
accionistas originales se ha diluido. Por ejemplo, si Bill Johnson tenia un
paquete de 200.000 acciones, originalmente poseia el 10 % de Acme. Pero

Estamos ignorando complicaciones tales como la posibilidad de que los bonos de Acme sean
reembolsables anticipadamente, lo que significa que Acme tiene la facultad contractual de
pagar los 100 millones de dodlares antes de los 10 afios especificados en el calendario de
vencimientos y podria asi evitar encontrarse atrapada a un tipo del 5% durante toda la
duracién del contrato.
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después de la nueva emisién de acciones, las 200.000 acciones originales de
Bill sélo representan (200.000 / 4.000.000) el 5 % de Acme.?

El aumento en el nimero de propietarios de la propia Acme, resultado de la
emision de nuevas acciones, no obliga a la sociedad a pagar una sucesion de
pagos fijos (como sucede con los bonos u obligaciones). Como propietarios de
una parte de la sociedad los nuevos accionistas comparten las ganancias si la
expansion va bien y la sociedad obtiene beneficios sustanciales, pero por otro
lado, sufriran pérdidas proporcionales si a Acme le va mal en los préximos
aflos. Como los accionistas tienen un derecho subordinado, sus acciones les
daran derecho a una parte de la propiedad de los activos de Acme soélo
después de que las deudas de los acreedores hayan sido satisfechas. Por
ejemplo, de sus ingresos en un afio determinado, los gestores de Acme
tendran primero que pagar intereses contractuales a sus bonistas antes de
satisfacer un dividendo a los accionistas.

Los economistas y otros analistas financieros tienen diferentes teorias y
reglas para explicar el equilibrio ideal entre deuda y capital de una sociedad. A
nuestros efectos basta que entendais que una nueva emision de deuda (frente
a una ampliacion de capital) podria, eventualmente, aumentar los retornos
futuros de los accionistas de la compafiia, pero conllevaria un mayor riesgo.
Por el contrario, si los accionistas existentes decidieran emitir mas acciones y
difundir la propiedad de la sociedad entre mas gente, entonces sus
posibilidades de obtener elevadas rentabilidades se verian reducidas, pero al
mismo tiempo podrian compartir el sufrimiento de las pérdidas, si las hubiera,
con mas gente también.

El apalancamiento de una empresa se refiere al tamafo relativo de su
deuda en comparacion con el capital en manos de los propietarios. Cuanto
mayor sea el apalancamiento de la empresa, mayores seran los beneficios
potenciales para sus propietarios, pero mayores seran las posibilidades de
que quiebre. En el mundo financiero, las empresas difieren en el volumen de
deuda que asumen. Ciertos inversores compran acciones (o prestan dinero) a

2 Tened en cuenta que el valor de mercado de las acciones de Bill podria muy bien aumentar a
causa de la decisién de ampliar capital, a pesar de que su participacion proporcional en la
propia Acme se redujera con ello. Es cierto que los activos de Acme ahora se tienen que
repartir entre 4 millones de acciones en vez de 2 millones, y, que, en ese sentido, se espera
que el precio de mercado de cada accion baje. Por otro lado, la nueva emision de acciones
trajo consigo 100 millones de ddlares adicionales que los ejecutivos de Acme tienen la
intencion de utilizar en hacer que la empresa sea mas productiva. Esto tenderia a hacer subir
el precio de las acciones y por lo tanto el valor de mercado de las 200.000 acciones de Bill.
Sélo el tiempo dira si la decisién de Acme fue acertada, pero la cuestion para nuestros
propésitos es que los actuales accionistas no necesariamente veran perjudicados sus
intereses financieros con cada nueva emisién de acciones de su compafiia. Por desgracia los
articulos que leemos en la prensa financiera con frecuencia hacen esa lectura cuando una
compafiia emite nuevas acciones.
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empresas conservadoras poco endeudadas, mientras que otros inversores
mas agresivos estan interesados en empresas que acumulan elevadas deudas
pero con un buen plan de negocios.

La funcidn social de la especulacién bursatil.

Desde el punto de vista del inversionista individual, las acciones de una
compafia son una particular forma de colocar sus ahorros. En lugar de
guardar el dinero bajo el colchén o prestarselo a un banco, el inversor puede
optar por comprar acciones de una 0 mas empresas. Su esperanza es que el
valor de mercado de su inversién crecera con el tiempo, ya sea por el pago de
dividendos periédicos —cuando la empresa distribuye parte de sus beneficios
a sus accionistas— y/o debido a que el precio de mercado de su accion suba.
Mucha gente invierte al menos una parte de sus ahorros en acciones
corporativas porque normalmente ofrecen una rentabilidad mayor que los
bonos.?

Aunque no haya de hecho una clara linea divisoria, la gente a menudo
distingue entre quienes invierten en acciones y quienes se dedican a especular
en bolsa. Un especulador compra una accion en particular no por el
crecimiento a largo plazo del potencial de la sociedad, sino porque espera que
el precio de la accidon suba en un futuro proximo. El especulador no busca
compafias solidas para invertir, sino mas bien busca acciones infravaloradas
para obtener algin beneficio rapido.* A ojos de muchas personas, la inversion
en acciones es una caracteristica perfectamente respetable y de hecho crucial
en una economia de mercado, mientras que la especulacién se considera
inmoral y perjudicial.

Esta popular condena de la especulacién no tiene en cuenta la verdadera
contribucién de esta actividad. En la leccion 13 aprendimos que el empresario

3 Por supuesto, las acciones de las sociedades mercantiles entrafian siempre un riesgo mayor
que los bonos. El precio de mercado de una accién puede ser muy volatil, mientras que la
rentabilidad de los bonos esta contractualmente fijada, lo que significa que el inversionista
(prestamista) sOlo debe hacer frente al riesgo de que el emisor del bono entre en una
situacion de morosidad o insolvencia (el tenedor de un bono también se enfrenta a un riesgo
de tipo de interés, que es el riesgo de que el tipo de interés cambie y de que eso afecte al
precio actual de mercado de los bonos que posea. Pero siempre que un inversor tenga en su
poder un bono pendiente de amortizacion su flujo de ingresos estara asegurado mientras el
emisor no incumpla su obligacion).

4 Incluso en este caso, la distincién es borrosa ya que alguien podria pensar que una accién en
particular esta infravalorada porque la empresa tiene unos "fundamentos" tan sélidos que es
probable que tenga fuertes ganancias en el futuro. Esa persona podria ser tachada de
especulador si hubiera comprado las acciones, no porque quisiera participar en una larga
sucesion de cobros en concepto de dividendos, sino porque esperase que otros
inversionistas viesen pronto las cosas desde su punto de vista y pujaran por las acciones,
haciendo asi subir su precio.
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de éxito compra recursos a un precio bajo y los transforma en bienes y
servicios finales que le permiten obtener un precio mas alto. Cuanto mayores
sean los beneficios de un empresario, mas grande tendra que haber sido la
brecha o diferencia existente entre el coste de los recursos empleados y los
precios de los articulos vendidos. El empresario cumple asi una funcién social
vital al canalizar recursos escasos a aquellas actividades con las que (hablando
en términos generales) se puede acumular el mayor valor.

Un especulador es sélo un tipo especial de empresario. Después de todo, el
lema del especulador es "comprar barato y vender caro". El especulador
astuto identifica las acciones que estan infravaloradas antes que otros noten
el problema y se beneficia en el momento en que otros inversores comienzan
a ver las cosas como él. Por ejemplo, supongamos que las acciones de Acme
se venden a 40 ddlares por accion, pero Sam, el especulador, cree que es un
precio demasiado bajo y que subira a 45 ddlares al final de la semana en
cuanto se haga publico un nuevo informe (el informe tendra noticias
favorables que haran que muchos inversionistas revisen sus expectativas de
ganancias futuras de Acme. Estas distintas expectativas llevaran a los
inversores a pujar mas en ese momento por los valores de Acme, debido a
que esas acciones representan derechos de propiedad sobre una parte de los
resultados futuros de Acme). En previsidon de esta apreciacion, Sam compra
10.000 acciones de Acme. Si su corazonada es correcta y el informe hace que
el precio de las acciones se eleve a 45 ddlares, Sam entonces podra vender sus
acciones y embolsarse los 50.000 délares de ganancia de su especulacion. Por
supuesto, si Sam se hubiera equivocado y las acciones hubiesen caido a 35
ddlares, sufriria una disminucion patrimonial de 50.000 délares si vendiera sus
participaciones al final de la semana.

Muchos observadores comparan la especulacién con un puro juego de azar,
pero hay una diferencia esencial: cuando alguien apuesta 1.000 ddlares al rojo
en la ruleta, esta accién no influye en el giro de la rueda j Al menos no en un
casino honesto ! Sin embargo, cuando el especulador Sam compra 10.000
acciones de Acme porque cree que su precio de 40 dolares es demasiado bajo,
su misma actuacion tiende a empujar al alza el precio de los valores de Acme.
Después de todo, la demanda de acciones de Acme ha aumentado
repentinamente mientras que la oferta de acciones es la misma, y asi (ceteris
paribus) el precio de la acciéon de Acme subira. Vemos por tanto que cuando
los especuladores creen que una accion va a aumentar en el futuro, su intento
de sacar provecho de su prediccion hace que las acciones infravaloradas
aumenten de precio.

Por otro lado, si los especuladores creen que una determinada accién esta
sobrevalorada, entonces su conducta tendera a empujar el precio a la baja.
Por ejemplo, supongamos que un accionista de Acme, cree que a 40 ddlares
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Su accion es demasiado cara. Podria vender sus 10.000 acciones para luego
volverlas a comprar cuando su precio bajara a 38 ddlares. Acabaria teniendo
en su poder el mismo numero de acciones de Acme, pero también se
embolsaria 20.000 dolares adicionales gracias al acierto de su especulaciéon®.
También en este caso, los esfuerzos del especulador por obtener un beneficio
personal acaban desplazando el precio de las acciones en la direccion
correcta, porque (ceteris paribus) su venta a 40 ddlares la accién tenderia a
hacer bajar el precio de las acciones de Acme.

Resumiendo, los especuladores bursatiles de éxito identifican y corrigen los
errores de valoracion en el precio de las acciones. Aunque es de suponer que
la motivaciéon que les mueve sea su beneficio econémico personal, sin
embargo, sus actividades son socialmente Utiles por varias razones. La
primera y la mas obvia, es que los especuladores —si tienen éxito— en
realidad reducen la volatilidad de los precios de las acciones. Después de todo,
su actuaciéon hace que suban los precios de las acciones cuando son
demasiado bajos y los hacen bajar cuando son demasiado altos. Los
especuladores evitan que los precios de las acciones se alejen demasiado de
donde tienen que “estar", y, en ese sentido, reducen las oscilaciones diarias de
los precios de las acciones. La presencia de los especuladores hace que, en su
conjunto, el mercado de valores esté mas y mejor ordenado y sea mas seguro
para los inversores corrientes, que no tendran que preocuparse tanto de que
una determinada accidén caiga un 30 % tras un anuncio "sorpresa" —Ilos
especuladores por lo general se habran olido la historia con semanas de
antelacion y ya habran actualizado los precios en consecuencia—.

Mas fundamentalmente, es importante que el precio de las acciones se fije
con exactitud porque representan algo real —son derechos sobre parte de las
propiedades de las empresas, que a su vez poseen activos fisicos escasos y
producen bienes y servicios para sus clientes—. Recordemos que el precio
relativamente alto del mercado del oro actia como una sefial que indica a los
empresarios: "utilizadme solo para proyectos muy importantes en los que el
cliente esté dispuesto a pagar mucho mds por poder utilizar oro". Del mismo
modo, una compafiia muy valiosa necesita tener un precio de mercado muy
alto (es decir, precio de una accion multiplicado por el numero total de
acciones) lo que garantiza que acabara en manos de propietarios serios que
tomaran decisiones acertadas que afectaran al destino de la compaiiia.

Por poner un ejemplo tonto: Si por alguna razén las acciones de Microsoft
de repente se desplomasen de manera que con un misero délar un inversor

5

Incluso los especuladores que originalmente no tuviesen acciones de Acme se podrian
beneficiar de una percibida sobre—valoracién. Podrian participar en una venta a corto en la
gue tomaran prestadas las acciones de sus actuales propietarios, las vendiesen y cobrasen el
precio de mercado actual de 40 ddlares para después volverlas a comprar a un precio menor
con el fin de devolvérselas a sus duefios originales.
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pudiese comprar un bloque entero de un millén de acciones, entonces eso
significaria que alguien podria comprar a la propia Microsoft si estuviera
dispuesto a desembolsar aproximadamente 9.000 ddélares. Por lo tanto el
destino de cientos de millones de usuarios de ordenadores personales estaria
a merced de cualquiera que, teniendo 9.000 ddlares, se le ocurriera alguna
idea para “gestionar mejor Microsoft". En realidad, por supuesto, el valor de
mercado de Microsoft era (cuando se escribié este libro) de cientos de miles
de millones de ddlares. Sus principales accionistas pueden cometer errores
criticos cuando designan a los miembros de un Consejo de Administracién y
deciden sobre otras cuestiones, pero el elevado precio de sus participaciones
garantiza que las personas que tomen este tipo de decisiones asumiran sus
responsabilidades muy seriamente.®

Por ultimo, recordad lo que aprendimos en la seccién anterior: una de las
maneras en que una empresa puede obtener nuevos fondos es emitiendo
mas acciones. Al mejorar con su actuaciéon la valoracion del precio de las
acciones de las compafiias, los especuladores ayudan a distribuir el flujo de
nuevos ahorros hacia las empresas ya que las empresas que tienen mejores
perspectivas terminan teniendo precios mas altos y por lo tanto tienden a ser
las que reciben mas fondos para su expansion.

6

Incluso los inversores muy ricos, si no son buenos conocedores de la industria informatica, es
probable que solo quieran tener una parte relativamente pequefia de Microsoft. En vez de
tener una gran participacion en la empresa (y tener que votar en las decisiones importantes
que afectan el desarrollo de software y demas) tales inversores probablemente diversificaran
sus ahorros en acciones de muchas otras empresas, dejando la toma de decisiones a quienes
sean los auténticos expertos en cada una de ellas en particular.



14.La bolsa: el mercado de valores.

225

Recapitulacion de la Leccion ...

* El mercado de valores (que opera en emplazamientos fisicos y
también en redes informaticas) relne a compradores y vendedores
de participaciones en la propiedad de las empresas. El mercado de
valores determina qué personas o grupo de personas se convierten
en los auténticos duefios de las empresas, y quienes, por tanto, son
los responsables de la gestion de esas organizaciones.

« Cuando una empresa emite deuda, vende bonos con el fin de
obtener fondos en préstamo de los prestamistas. En virtud del
contrato, se obliga a pagar ciertas sumas en concepto de intereses y
tiene que devolver el principal del préstamo, independientemente
del éxito de la empresa. Por otro lado, cuando una empresa o
sociedad emite acciones, las vende con el fin de recaudar fondos de
los inversores. Estos inversores tienen derecho a una parte de las
ganancias de la compafiia o corporacién, los cuales estan ligados al
éxito (o fracaso) de la misma.

* Quienes especulan con acciones intentan "comprar barato y
vender caro" (o "vender caro y comprar barato"). Los especuladores
que tienen éxito contribuyen a ajustar los precios de las acciones,
porque con su actuacibn hacen subir la accibn que esta
infravalorada y hacen bajar la acciéon que es demasiado cara.
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NUEVOS TERMINOS

Mercado de valores: un tipo especial de mercado en el que compradores y
vendedores intercambian acciones de sociedades mercantiles.

Acciones de empresas o sociedades: los derechos de propiedad de una
parte de una empresa. Si una sociedad tiene 100.000 acciones, alguien que
compra 5.000 acciones posee el 5 % de la sociedad misma.

Bolsas de valores: ciertos emplazamientos fisicos o lugares donde las
acciones se negocian. El ejemplo mas famoso es la Bolsa de Nueva York,
situada en Wall Street.

Agentes o intermediarios bursatiles o brokers: empresas que ayudan a las
personas que compran y venden acciones. El corredor actuara en nombre del
cliente y ejecutara sus érdenes para comprar y vender acciones.

Empresa unipersonal: una empresa propiedad de una sola persona.

Ampliacién de capital: el proceso de obtencion de fondos para un negocio
en crecimiento con la venta de una parte de la propiedad de la empresa a
inversores externos.

Sociedad Cotizada o Publica: consiste en permitir que el publico en general
pueda comprar acciones de una sociedad, en oposicidbn a restringir la
propiedad a las personas especificamente invitadas por los propietarios.

Constitucion de una sociedad por acciones: la transformacion de una
empresa en una sociedad de manera que su propiedad se asigne mediante
acciones.

Oferta publica inicial de adquisicion de acciones (IPO): la subasta de
acciones al publico en general cuando una empresa decide hacerse publica
por primera vez.

Emisidon de deuda: la recaudacion de fondos mediante la venta de bonos a
los prestamistas.

Emisidn de acciones: la recaudacidon de fondos mediante la venta de
acciones a los inversores.

Refinanciar la deuda: pagar a un conjunto de bonistas con el dinero
obtenido de la emisién de nuevos bonos.

Refinanciar (una hipoteca): la situacion que se produce cuando un
propietario obtiene una nueva hipoteca del banco (tal vez a un tipo de interés
mas bajo o con pagos mensuales mas bajos) y lo utiliza para pagar la hipoteca
actual.
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Bonos redimibles: bonos que el emisor (prestatario) tiene derecho a pagar
antes de lo previsto.

Acreedores subordinados: se refiere a que los accionistas solo tienen
derecho a cobrar dividendos de una sociedad después de que se haya pagado
a los demas acreedores.

Dividendo: el desembolso de una parte de las ganancias netas de una
corporacioén a los accionistas.

Apalancamiento: la mejora de los rendimientos potenciales de una inversion
mediante el empleo de dinero prestado.

Quiebra: la situacién que se produce cuando una empresa tiene pasivos
superiores a sus activos.

Especulador: una persona que compra un activo (tal como una accién
corporativa) pensando que su precio subira o que vende un activo pensando
que su precio bajara.

Riesgo de tipos: el riesgo al que se enfrentan los tenedores de bonos de que
se produzca un aumento de los tipos de interés que reduzca el valor de
mercado de sus bonos.

Venta a corto: una operacion en la que una persona toma prestado un
activo (tal como una accién) de su propietario, con el fin de venderla al precio
actual. La persona debe volver a comprar el activo para, pasado el tiempo
convenido, devolverlo a su duefio original.
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EGUNTAS DE ESTUDIO

1. SiJim posee 200 acciones de una sociedad, podemos calcular qué parte de
la empresa posee Jim?

2. ¢Cudles son las dos opciones basicas de una empresa para recaudar
nuevos fondos?

3. ¢Quién tiene preferencia sobre los ingresos de una empresa: los tenedores
de bonos o los accionistas?

4. Si una empresa estd altamente apalancada ¢(Para quién seran mas
atractivas sus acciones: para un inversor conservador o para uno agresivo?

5. * ¢;Como consiguen los especuladores exitosos reducir la volatilidad de los
precios de las acciones?

* Material dificil.

** Material mas dificil todavia.









PARTE Ill.— SOCIALISMO: LA
ECONOMIA PLANIFICADA







LECCION 15

15. Los fallos de la teoria del socialismo

En esta leccion aprenderéis ...
* Las definiciones de socialismo y de una economia dirigida.
* El problema de los incentivos en un sistema socialista.

* El problema de calculo econdmico que asola al socialismo.

La concepcion estrictamente socialista.

n la segunda parte de este libro, explicamos la estructura basica y el

funcionamiento de una economia de mercado pura. En esta leccidn,

vamos a explicar la idea de una economia dirigida pura, o lo que
también se denomina economia centralizada, planificada o dirigida y también
economia de mando y control. Recordad que en una economia de mercado pura,
la propiedad de los recursos se dispersa entre los ciudadanos privados y los
resultados econdmicos derivan de la combinacién de las medidas adoptadas por
todos los propietarios de recursos. Por el contrario, en una economia planificada
pura, el Estado es duefio de todos los recursos y toma todas las decisiones sobre
qué producir con ellos. Dependiendo del autor, los tedricos socialistas han
propuesto diferentes métodos por los que los gobernantes podrian tomar esas
decisiones, que permitirian —segun ellos— tener en consideracion los deseos de
los trabajadores y las preferencias de los consumidores. Sin embargo, en Ultima
instancia, en una economia planificada pura es el Estado quién asigna los
puestos de trabajo a los trabajadores y quien da instrucciones a las fabricas y a
los agricultores.
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Aungue el otorgamiento de tan increibles poderes a los gobernantes’' pueda
parecer a muchos lectores que es algo aterrador, histéricamente el atractivo
de una economia centralizada radica en que habria permitido evitar los
resultados aparentemente injustos de un sistema basado en la propiedad
privada. De hecho, la propia terminologia utilizada implica una carga
emocional: a la economia de mercado se la denomina capitalismo, mientras
que a la economia planificada, de comando y control o centralizada, se la
llama socialismo. Tales etiquetas implican que existe una economia de
mercado que sirve a los intereses de la pequefia clase de capitalistas (es decir,
a los grandes propietarios) frente a una economia planificada que se supone
que organiza la estructura de produccidon para servir a los intereses de toda la
sociedad. Al igual que las revoluciones politicas barrieron las estructuras de
poder monarquicas y aristocraticas que habian favorecido a una élite
minoritaria, también lo hizo el campedén de las reformas socialistas, la
democracia econdmica, en la cual las decisiones econdmicas importantes
serian tomadas por el pueblo (representado por su Estado) y no por una rica
minoria que acaparase la mayor parte de las propiedades (privadas).

A pesar de las buenas intenciones de muchos reformadores socialistas,
existen serios fallos en sus propuestas. En la presente leccion, vamos a
explicar los principales problemas tedricos que plantearia una sociedad que
abandonase la institucién de la propiedad privada y tratara de reemplazarla
con un sistema socialista. En otras palabras, haciendo uso de nuestros
conocimientos de Economia vamos a reflexionar acerca de lo que supondria el
socialismo y a poner de relieve algunos importantes problemas que se
presentarian en cualquier momento de su implantacion.

En la siguiente leccion, vamos a examinar brevemente los antecedentes
historicos para ver lo que realmente pas6é cuando algunos paises intentaron
llevar a la practica reformas socialistas. Como veremos, los resultados variaron
de malos a horribles y ayudaran a confirmar los argumentos tedricos que
hacemos a continuacion.

El problema de los incentivos en un sistema socialista

El problema mas obvio del socialismo es que altera los incentivos a los que
se enfrentan productores y consumidores, lo que podria paralizar el

1 Hay algunos pensadores socialistas que también son anarquistas, lo que significa que
proponen la aboliciéon del Estado junto con la abolicién de la propiedad privada. Obviamente
este tipo de socialista no aboga por que el Estado tome el control de todos los recursos. Por
simplificar asumiremos en el texto que estamos tratando con los problemas que suscitan los
controles estatales, pero gran parte del analisis econémico se aplicaria a las propuestas
"anarco-socialistas" también. Tenéis que ser conscientes, sin embargo, de que muchos de los
gue se auto-califican de socialistas negaran que su sistema implique que el Estado detente el
poder sobre los trabajadores.
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funcionamiento de cualquier economia socializada. Si un Estado quisiera
realmente poner en practica el lema marxista, "De cada cual segun su
capacidad, a cada cual segun sus necesidades", lo mas probable es que, en
comparacion con lo que pasaria en un entorno capitalista, la mayoria de la
gente con el tiempo no se esforzaria tanto en el trabajo.

Uno de los principios fundamentales de un sistema socialista puro es la
separacion de la produccién del consumo, lo que significa que, primero, los
trabajadores utilizan recursos para producir y luego el Estado distribuye los
bienes producidos (como por ejemplo, viviendas) a los diferentes destinatarios
en funcidén de criterios considerados justos o razonables (por ejemplo, en
funcién del tamafio o del nimero de miembros de la familia). Sin embargo,
muchos observadores diran que la propia naturaleza humana supone que las
personas no se esforzaran tanto para ayudar a la sociedad en general a como
lo haran cuando puedan apropiarse de los frutos de su esfuerzo. Si estos
criticos tienen razén, entonces, un sistema socialista podria distribuir la
riqueza de una forma mas "justa" que un sistema capitalista ya que se
realizaria conforme a los criterios establecidos por el reformador, pero habria
mucho menos riqueza que distribuir.

¢Quién recogeria la basura?

El problema de persuadir a los trabajadores para que dediquen largas horas
al trabajo se relaciona con el problema de los trabajos que son desagradables.
En pocas palabras, en un sistema socialista: ;Quién recogeria la basura y
limpiaria los aseos publicos? En una economia de mercado, los salarios
pueden ajustarse para atraer a mas trabajadores a una determinada
ocupacion. Es verdad que ningun chico de 8 afios dice "Cuando yo sea mayor
quiero ser conserje", pero la razdn por la que algunas personas se convierten
en trabajadores de la limpieza es que ese trabajo se paga mejor que muchos
otros empleos que exigen una educacion y experiencia similares.

Bajo un sistema socialista puro —al menos en uno como el enunciado en el
famoso eslogan de Marx— lo que la gente consuma no debe guardar ninguna
relacion con lo que produzca en su condicién de trabajador. Esto elimina el
método mas obvio para que un Estado socialista pueda conseguir
"voluntarios" para los trabajos desagradables y que a fin de cuentas alguien
tendra que hacer. Naturalmente, los teoricos socialistas han propuesto otros
sistemas de compensacién, como premiar con mas dias de vacaciones al afio
0 con mas tiempo libre para comer para los camaradas que trabajen en las
minas de carbén .

Esto podria servir en parte, pero podria llevar a situaciones absurdas en
cuanto al empleo de los escasos recursos laborales se refiere. Por ejemplo,
una economia de mercado podria inducir a 100 hombres de una ciudad para
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qgue voluntariamente se comprometieran a levantarse cada mafiana para ir a
recoger la basura durante 8 horas seguidas porque a cambio se les pagaria un
dinero suficiente como para que se pudiesen permitir un estilo de vida
desahogado. En esencia, en una economia de mercado, los demas miembros
asumen un compromiso en virtud del cual convienen en que: "si te ocupas de
mi basura cada semana, yo te prestaré servicios médicos o yo te prepararé una
cena a base de carne o ensefiaré dlgebra a tus hijos, etc...".

Una vez mas, los dirigentes socialistas, al apartarse de los métodos del
capitalismo y de la propiedad privada, no pueden recurrir a este tipo de
pactos voluntarios. Si la cantidad que una persona puede consumir ha de
basarse en consideraciones distintas de su contribucion como trabajador a la
produccién total, en otras palabras, si hay que recompensar a los trabajadores
mediante formas distintas a como se les recompensaria en un sistema
capitalista, en ese caso los lideres, si quieren reclutar un nimero suficiente de
voluntarios para cada ocupacién, tienen que recurrir a otras caracteristicas de
los puestos de trabajo. Por ejemplo, en lugar de tener a 100 hombres
dispuestos a recoger la basura y que ganen suficiente dinero para poder
comprarse un coche de lujo, puede ser que el sistema socialista necesite que
200 hombres se dediquen a recoger la basura, que sélo trabajen 4 horas al dia
y que conduzcan un vehiculo igual al de cualquier otro trabajador. Aunque el
problema de la recogida de la basura podria resolverse de esta manera —
reduciendo horas de trabajo—, en comparacion con un sistema capitalista, los
dirigentes socialistas tienen ahora a 100 trabajadores menos para cualquier
otra ocupacion. Esto es sélo una manifestacion particular de un problema de
mas entidad: que con socialismo, es probable que muchos, o la mayoria de los
trabajadores, no quieran dedicar el mismo esfuerzo que en un sistema
capitalista, porque en éste, su estilo de vida esta directamente vinculado a su
rendimiento en el trabajo.

Por supuesto, una "solucion" obvia a los problemas de productividad y al de
encontrar trabajadores que realicen los trabajos indeseables seria que el
Estado simplemente obligara a las personas a cumplir con tareas particulares.
Al igual que los dirigentes socialistas tienen autoridad para decidir qué debe
plantarse en cada hectarea de tierras de cultivo, en principio, también podrian
decirle a cada "unidad de trabajo" cudl seria su misién en el gran plan de
produccion de toda la economia. Histéricamente, algunos de los reformadores
mas ingenuos pensaron que un Estado socialista respetaria el derecho de los
trabajadores a escoger su ocupacién, pero otros pensadores fueron aun mas
candidos respecto de los deberes de los trabajadores en una sociedad
socialista.

Sin embargo, aun admitiendo el recurso al castigo, un Estado socialista aun
tendria que enfrentarse al problema de la caida de la produccién general por
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la falta de cooperacion de muchos de sus trabajadores. En una economia de
mercado, la perspectiva de grandes recompensas econémicas estimula a los
mejores y mas brillantes a destacar entre la multitud, por asi decirlo, y a
demostrar su talento y ambicion. Incluso si estuviesen dispuestos a aplicar
sanciones draconianas, los gobernantes socialistas no podrian identificar el
potencial de produccién de un Bill Gates, ni de otros veinteafieros como él, ni
aun teniéndolos delante de las narices. Podrian haber amenazado con azotar
o encarcelar al joven Bill Gates si no despachara un numero suficiente de
informes estadisticos por hora, pero no se les habria ocurrido decirle: "serd
mejor que se te ocurran algunas ideas para revolucionar el mundo de la
informdtica o de lo contrario mataremos a tu familia". Esto se debe a que nadie
tenia la menor idea de la clase de genio que latia en el joven Bill Gates (o en
Thomas Edison, Henry Ford, etc...) hasta que decidié dar un paso al frente y
demostrarlo en una economia de mercado.

La asignacion de “capital”" a nueva “empresas".

Todo el mundo reconoceria inmediatamente el problema potencial de la
falta de incentivos de los trabajadores bajo el socialismo, de su tendencia al
escaqueo y de su baja productividad laboral. En un sistema socialista un
problema igual de importante, aunque mucho menos obvio que el de los
incentivos, es el de asignar "capital" a las nuevas "empresas". Estamos
poniendo los términos entre comillas, porque en rigor no hay capital
financiero en un sistema puramente socialista y no hay tampoco empresas
independientes. Bajo el socialismo, los planificadores estatales originalmente
tan solo cuentan con una masa de recursos naturales, bienes de capital y
trabajadores con distintas habilidades y es con esos medios con los que han
de elaborar un complejo plan aplicable a toda la economia.

Aun asi, los planificadores socialistas se enfrentarian a desafios similares a
los resueltos por los mercados financieros del capitalismo. Por ejemplo, en
una economia de mercado los cientificos empleados por una empresa
petrolera podrian convencer a sus directivos de que vale la pena gastar 2.000
millones de ddlares en la construccion de una plataforma marina a ubicar en
un lugar determinado del Golfo de México (y con medidas de seguridad
adicionales en vista de la marea negra protagonizada por la empresa BP). Los
administradores tendrian a su vez que llevar el caso a sus superiores, y asi
sucesivamente, hasta que finalmente los accionistas dieran, ya sea explicita o
implicitamente, su aprobacion. Si la empresa no tuviera suficientes fondos
disponibles, tendria que emitir mas obligaciones o acciones con el fin de
financiar el proyecto. Sin embargo, tanto si el proyecto se hubiera financiado
internamente o con ayuda externa, en ultima instancia, tendria que haber
capitalistas dispuestos a arriesgar sus ahorros con la esperanza de que el
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proyecto llevara nuevo petroleo al mercado en cantidad suficiente como para
justificar los enormes gastos realizados.

Tened en cuenta que en un sistema socialista el proyecto de construccion de
una plataforma petrolifera presenta los mismos riesgos y beneficios
potenciales; no son ingenios exclusivos de una economia de mercado. Los
planificadores socialistas no son omniscientes; ellos también tienen que
confiar en el consejo de cientificos y de otros expertos para estimar el niUmero
de barriles de petréleo que una nueva plataforma pondra en el futuro a
disposicion de los planificadores econémicos. Sin embargo, ahora vemos cual
es el quid de la cuestion: ;Como pueden los planificadores socialistas
seleccionar de manera responsable a los “mejores" proyectos de entre las
miles de otras propuestas? Al fin y al cabo, hay muchas maneras de poner a
disposicion de los planificadores del mafiana un mayor numero de barriles de
petréleo —o de energia bajo otras formas distintas—, pero los planificadores
de hoy, obviamente, no pueden "financiarlos" todos, ya que no existen
suficientes recursos para hacerlo. De nuevo, el problema de elegir los
proyectos y las arriesgadas aventuras que se tienen que aprobar y las que se
deben vetar pone de manifiesto los distintos incentivos que alientan a una
economia socialista y a una economia capitalista.

Para ver porqué, supongamos que los planificadores estatales
ingenuamente decidieran financiar aquellos proyectos que prometiesen el
mayor rendimiento a cambio de una estandarizada contribucidon de recursos
actuales (ya se midiera el rendimiento en barriles de petroleo, auto-caravanas
montadas, galones de leche ordefiada, etc ...). Esto simplemente daria a los
gerentes de los proyectos un incentivo para exagerar los méritos de sus
propuestas favoritas. Tened en cuenta que ni siquiera estarian
necesariamente mintiendo —aunque algunos obviamente lo harian— sino
gue estarian comprensiblemente proponiendo los estudios mas favorables y
no pedirian a su personal que dedicase mucho tiempo a pensar en las
posibles debilidades de sus propuestas. El resultado llevaria a un despilfarro
de los escasos recursos de la sociedad, ya que éstos se movilizarian de
acuerdo con un plan central que se habria elaborado confiando en previsiones
realizadas por los promotores menos escrupulosos y/o mas imprudentes.

Por otra parte, los planificadores del Estado también se enfrentarian al
peligro de establecer un sistema de incentivos que ahogase la creatividad y la
asuncion de riesgos. Por ejemplo, los planificadores podrian seguir un
procedimiento mediante el cual considerasen la opinién de un consejo
formado por cientificos formalmente capacitados en varias materias y por
otros expertos objetivamente elegidos, pero si alguna vez el consejo errase
gravemente en alguna de sus predicciones, de entonces en adelante, los
planificadores nunca volverian a permitir que esos expertos en particular
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influyeran en el disefio de los grandes planes econdomicos. Una regla
semejante permitiria sin duda deshacerse de los 'vendedores de humo' pero
también haria que los buenos consejeros fuesen demasiado conservadores.
Las personas con ideas audaces tendrian miedo a romper el consenso de sus
companieros, especialmente, si fuese probable que su idea fracasara aunque
tuviera una pequefa posibilidad de convertirse en un gran éxito.

Por supuesto, los planificadores socialistas podrian intentar evitar ambos
extremos estableciendo incentivos que a su vez animaran a quienes fuesen
prudentes y asumieran riesgos razonables al tiempo que eliminaran a los
demostrablemente incompetentes. Por ejemplo, los planificadores podrian
tomar la cantidad total de recursos que pretendieran dedicar al "desarrollo de
nuevos proyectos" y asignar la responsabilidad de una cierta fraccion de los
recursos a un experto individual basadndose en el registro histérico de
rendimiento de ese experto. Cualquier error particular no descalificaria a un
experto siempre y cuando sus éxitos mas que compensaran sus fracasos. Para
motivar a los expertos a asumir riesgos cuando creyeran en la posibilidad de
alcanzar una gran rentabilidad, los planificadores podrian también estipular
que el nivel de vida de los expertos fuese a su vez proporcional a su historial
general en el manejo de los recursos escasos de la sociedad.

Espero que os hayais dado cuenta de lo que esta pasando aqui. En su
esfuerzo por corregir los distintos fallos inherentes a la implantacién del
socialismo, nuestros imaginarios  planificadores centrales estan
encaminandose paso a paso hacia la reinvencién del ... capitalismo.?

Un enorme monopolio

Hasta ahora nos hemos centrado en el problema de los incentivos al que se
tendria que enfrentar un Estado socialista para motivar a sus ciudadanos a
participar de la manera deseada en el plan econémico. Pero hay enormes
problemas de incentivos que van en sentido inverso. Son especialmente los
funcionarios del Estado quienes tendrian pocos incentivos a la hora de tomar
en consideracion las preferencias de los ciudadanos (tanto en su vertiente de
trabajadores como en su condicién de consumidores) al elaborar su grandioso
plan econémico. Es una gran ironia que muchos reformadores socialistas
adviertan los peligros de los "monopolios" capitalistas en concretos sectores y
que para evitarlos recomienden que se establezca un gigantesco monopolio —
del Estado— que controle a todos los sectores de actividad econdmica.

Incluso en paises formalmente capitalistas, podemos ver hoy en dia cdmo
opera este principio. Por ejemplo, en Estados Unidos es comUnmente motivo

2 El gran economista austriaco Ludwig von Mises sostuvo este argumento en su obra clasica
“Socialismo", escrita originalmente en aleman en 1922 (Indianapolis: Liberty Fund, 1981, pags.
192—94).
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de broma que el Departamento de Vehiculos a Motor (DVM) no esté atendido
por empleados demasiado amables. En muchas ciudades, las instalaciones de
metro se encuentran en diversos grados de deterioro. Las condiciones de los
hospitales para veteranos militares que administra el gobierno —y ya no
digamos los dedicados a pacientes psiquiatricos— pueden ser abiertamente
escandalosas. Como Ultimo ejemplo, observad que durante los meses de
verano, las fabricas de cerveza y las empresas de aire acondicionado dan la
bienvenida al gran volumen de negocio que se avecina con los brazos
abiertos, mientras que las empresas de servicio publico reguladas por el
Estado castigan a los clientes que consumen mucha electricidad o demasiada
agua.

Hay una explicacién simple a este innegable patron: los empleados de las
agencias gubernamentales (o las organizaciones del sector privado
favorecidas por el Estado) que suministran bienes y prestan servicios al
publico no pueden ser despedidos. La gente tiene que ir al DVM para renovar
sus licencias y demas ..., no puede solicitar la licencia a un negociado que
cuente con personal mas amable. El gerente de una tienda de comestibles
tiene un incentivo para mantener a los empleados antipaticos alejados de los
clientes, pero el director de una sucursal del DVM no tiene la misma
motivacion. Si sus superiores estuvieran realmente interesados en la
satisfaccion del cliente, podrian establecer un sistema de compensacion por el
que a cada gerente o gestor de sucursal del DVM en una ciudad en particular
se le pagase un bono proporcional a la cantidad de residentes que decidieran
llevar su "negocio" a la concreta sucursal asignada a ese gestor. Pero esto no
haria mas que trasladar el problema: ;Porqué iban los superiores del
responsable de la sucursal a preocuparse por mantener a los automovilistas
contentos con todas las demas cosas de las que se tienen que ocupar? El
gobierno de la ciudad, o sea el Ayuntamiento, no va a recaudar mas ingresos
de quienes decidan convertirse en conductores gracias a la amabilidad de los
empleados del DVM.?

No hay duda de que en una sociedad socialista si la gente viviese en una
democracia podria elegir a nuevos gobernantes y, en ultima instancia, podria
llevar a cabo una revolucion violenta, sin que importara en este caso la forma
de Estado. Tanto en un Estado limitado presidido por una economia en gran
parte de mercado como en un Estado socialista de corte totalitario y dirigido
por una dictadura, los gobernantes quieren, en términos generales, que el
pueblo esté contento. Aun asi, la diferencia en los incentivos que inspiran a las
personas que tienen a su "cargo" una economia de mercado pura y una
economia planificada pura es colosal. Lo peor que un "tirano" capitalista

3

Incluso si esto llegara a suceder, tampoco los responsables de compensar a los gerentes de
sucursales del DVM podrian ellos mismos embolsarse los ingresos adicionales derivados de
emitir mas licencias.
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puede hacerte (si eres un empleado) es despedirte o (si eres un cliente) no
venderte ciertos bienes o0 no prestarte determinados servicios. Por el
contrario, si el Estado toma todas las decisiones de contratacion en toda la
economia y controla a todas las tiendas de alimentacién, puede intimidar a los
criticos bastante eficazmente enviandolos a trabajar a Siberia o matandolos
de hambre. Y no esperéis que los peridédicos u otros medios de comunicacion
publiquen los abusos —son también propiedad del Estado—.

El problema del calculo econdmico bajo el Socialismo

En los debates historicos sobre el socialismo, sus oponentes plantearon los
problemas de incentivos descritos anteriormente (o de otras formas) y sus
proponentes usualmente replicaron con el argumento de que las personas
gue crecieran en un paraiso socialista aprenderian a trabajar en beneficio de
sus vecinos. Afirmaron que un nuevo "hombre socialista" emergeria, que no
seria egoista como lo era la gente en un sistema capitalista. La idea central era
que en su estado natural los seres humanos eran benevolentes y altruistas
pero que la institucion de la propiedad privada les condicionaba a convertirse
en seres codiciosos y crueles. Quizas si los trabajadores no tuvieran que
preocuparse de mantener a sus familias —argumentaron los socialistas— no
tendrian ningun reparo en ir todos los dias a las fabricas para servir al bien
comun.

En este contexto, los adversarios del socialismo desarrollaron una critica
mucho mas fundamental.* Aunque no hubiese problemas de incentivos —de
forma que los trabajadores realizasen con agrado cualquier tarea que se les
asignara y los planificadores socialistas verdaderamente solo tuviesen las
mejores intenciones para con sus conciudadanos— el socialismo todavia haria
un trabajo muy pobre a la hora de utilizar los recursos de la sociedad de
manera eficiente.

Como el Estado socialista seria duefio de todos los recursos, no habria
ningln mercado para ellos. En otras palabras, la gente no estaria
intercambiando dinero por tractores, parcelas de tierras cultivables, barriles
de petrdleo, etc... Esto significa que bajo un sistema socialista puro no habria
precios para los recursos naturales, para la mano de obra y para los bienes de
capital. Sin precios para sus insumos, los planificadores socialistas no tendrian
forma de estimar el costo econdmico de sus proyectos. Por consiguiente no
tendrian la menor idea de si un particular proyecto supondria o no una buena
utilizacién de los recursos que consumiera o de si seria mejor para sus
ciudadanos que se cancelara dicho proyecto y se emplearan los recursos
liberados en producir alguna otra cosa.

4 Ludwig von Mises expuso sistematicamente la objecién del problema del calculo econémico,
de la que estamos a punto de hacer un resumen en el texto, en un articulo de 1920.
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Recordad que en una economia de mercado, los contables pueden utilizar
los precios de mercado para determinar si una operacién particular es
rentable o si esta ocasionando una pérdida. Esta vara de medir proporciona
una sefial que indica si otros propietarios (implicitamente) estan de acuerdo
con la decision de un empresario de dedicar los escasos recursos a sus
operaciones. Un beneficio indicaria que los clientes estaban dispuestos a
pagar mas por el producto terminado de lo que el empresario necesitaba
gastar para adquirir los insumos necesarios para producirlo. Por el contrario,
una pérdida indicaria que los clientes estarian gastando mas dinero en otros
bienes, lo que permitiria a los empresarios que los produjeran presentar
ofertas al alza respecto de los precios de los insumos requeridos para
producirlos y "castigaria" al empresario que decidiera seguir adelante con su
fallido plan de negocio. En resumen, los empresarios en una economia de
mercado reciben orientacién constante y cuentan con la retro-alimentacion
que les proporciona su cuenta de resultados (la prueba o vara de medir de la
cuenta de pérdidas y ganancias), lo que sélo es posible cuando todos los
diferentes insumos requeridos tienen precios de mercado.

Los planificadores en un sistema socialista no tendrian esa orientacion.
Ingenieros, quimicos, y otros expertos podrian explicarles las posibilidades
tecnoldgicas de utilizar sus existencias de insumos en producir diversas
combinaciones de bienes y servicios finales. Sin embargo, aunque los
planificadores sabrian cuando un proyecto podria ser tecnolégicamente
viable, no sabrian cuando lo seria econdmicamente. Sin poder conectar
precios de mercado a cada unidad de insumo, asi como a cada unidad de
producto terminado, los planificadores no podrian reducir las entradas totales
y las salidas totales a un denominador comun y ver si la operacion en su
conjunto crearia o destruiria riqueza. Por lo tanto, incluso si dejasemos de
lado los enormes problemas de incentivos, los planificadores socialistas
también se enfrentarian a un problema de calculo insuperable.

Para comprender la naturaleza del problema del calculo econdmico, hay que
dedicar unos momentos a reflexionar sobre la fantastica complejidad de una
economia moderna. Nada mas empezar a elaborar su grandioso plan
econémico, el primer dia, los dirigentes socialistas tendrian a su disposicién a
millones de trabajadores con diferentes habilidades y capacidad de trabajo;
yacimientos de petréleo, carbon, diamantes y otros minerales; varias fabricas,
almacenes, laboratorios de investigacion y centros educativos; miles de
millones de tractores individuales, herramientas de mano y otros equipos, con
distinto grado de obsolescencia; y, por ultimo, diversas infraestructuras,
incluidas las lineas eléctricas, lineas telefénicas y de datos, carreteras y
puentes, etc ... Asimismo, recordad que para hacer un plan econémico
coherente, a los dirigentes socialistas no les bastaria con confeccionar una
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larga lista de las diversas aportaciones disponibles, también tendrian que
conocer el emplazamiento geografico de cada una de ellas. Por ejemplo, si el
plan requiriese que cierto mecanico en la mafiana del martes reemplazase los
neumaticos usados de un remolque de tractor: jEl mecanico, los neumaticos
nuevos y el remolque del tractor tendrian que estar en la misma ciudad el
martes por la mafiana!

Sin embargo, aunque los planificadores pudieran de alguna manera
procesar toda esta informacion —y hacerlo con la suficiente rapidez para
actualizar el plan econémico en tiempo real en respuesta a las cambiantes
condiciones— ni siquiera asi serian capaces de superar el problema del
calculo. En consulta con los expertos, podrian determinar varias alternativas o
combinaciones de distintos productos finales que podrian producir con todos
los recursos a su disposicion. Sin embargo, aun cuando su solo objetivo fuese
conseguir que sus ciudadanos fueran lo mas felices posibles: ;Como decidirian
exactamente qué hacer?

Los criticos socialistas de la economia de mercado sefalan ciertos "abusos"
y creen que un grupo de expertos podria ofrecer mejores resultados que un
sistema capitalista descentralizado. A estos criticos les parece indignante, por
ejemplo, que algunas personas posean 10 coches deportivos y un yate,
mientras que otras personas pasen hambre. Pero esta aspiracion ética no
basta para disefiar un plan econdémico alternativo. Podemos admitir que los
planificadores socialistas no usaran los recursos de la sociedad con el fin de
producir enormes desigualdades en el nivel de vida de la gente. Y ya es mucho
conceder. Pero é€so aun dejaria sin responder la pregunta: ;Qué conjunto de
bienes y servicios debe recibir cada persona? Incluso si los planificadores
decidieran que los ciudadanos han de tener el mismo numero de coches —tal
vez ajustado al numero de miembros de la unidad familiar que tengan cierto
rango de edad y al emplazamiento o ubicacién de los puestos de trabajo de
las personas que comparten hogar— todavia tendrian que decidir el nimero
total de vehiculos a producir y con qué grado de sofisticacion fabricarlos. Al fin
y al cabo, a los ciudadanos les gustaria conducir coches muy comodos y
elegantes con 'airbags', aire acondicionado y altavoces de alta fidelidad. Pero
para dedicar mas recursos a esta finalidad se deberia dedicar menos recursos
a otras cosas que los ciudadanos también disfrutan, como mas reproductores
de DVD o casas mas grandes o mas centros de distribucion (es decir, lo que se
llamaria "centro comercial" en una economia de mercado).
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El término "Planificacion" esta sobrevalorado ...

La paradoja de la "planificacién" es que no se puede planificar a
causa de la imposibilidad del calculo econdmico. Lo que se llama
economia planificada no es economia en absoluto. Es sélo un
sistema para andar a tientas en la oscuridad. No hay duda de que es
posible realizar una eleccion racional de los medios para el mejor
logro posible de los fines ultimos que se persiguen. Lo que se llama
planificaciébn consciente supone precisamente la supresion de toda
accion intencional y consciente.

Ludwig von Mises, “La Accion Humana", pag. 696

:Se puede resolver el problema del calculo?

Naturalmente, los planificadores socialistas podrian idear diversos medios
para conocer la opinion de la gente y poderla servir mejor. Una innovacion
evidente seria la de permitir que los individuos o familias dispusieran de
algunos medios para influenciar el grandioso plan econdmico. Seria
obviamente un desperdicio producir literalmente la misma combinacion
exacta de bienes y servicios para cada persona, ya que ni los vegetarianos
estarian interesados en recetas de carne ni los no fumadores querrian un
cartén de cigarrillos. Sin embargo, para evitar las desigualdades de un sistema
capitalista, los planificadores aun querrian asegurar de alguna forma a cada
persona o familia la misma "cantidad" de consumo, independientemente de
como se defina éste.

Por ejemplo, podrian asignar a cada persona o familia una cuota
determinada de puntos para votar cada mes, que utilizarian al pedir los
diferentes bienes y servicios. Articulos tales como televisores y vehiculos 4X4
restarian mas puntos de la cuota de una familia que elementos como una lata
de refresco o una barra de pan, porque, obviamente, se tendria que dedicar
"mas" recursos para producir los primeros que los segundos (En otras
palabras, no seria justo que una familia pudiese recibir 10 aparatos de
television, mientras que otra recibiera solamente 10 latas de atun. Es evidente
que la primera familia estaria consumiendo mas recursos que la segunda).
Con el fin de asignar el numero "correcto" de puntos a cada tipo de bien, los
planificadores tendrian que basarse en los comentarios de los gerentes que
dirigen los centros de distribucion. Si las estanterias estuvieran llenas de
televisores y los suministros de latas de atun se hubieran agotado, los
planificadores podrian reducir el nimero de puntos que una familia
necesitaria tener para pedir un aparato de television al tiempo que
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incrementarian el nimero de puntos necesarios para pedir una lata de atun.
Esto reduciria el exceso de existencias de televisores e impediria que se
agotasen los suministros de atun.

Por desgracia este truco sélo se ocupa de los excedentes o de las carencias
en el suministro después de que se hayan producido. Para hacer previsiones
de futuro, los planificadores todavia tendrian que ajustar su grandioso plan
econdémico y decidir si producen mas o menos aparatos de television (o latas
de atun) para el siguiente periodo. Con los comentarios que recibieran de los
gerentes de los centros de distribucion, podrian hacerse una idea de cuantos
nuevos pedidos de televisores habria en funcion de los varios posibles puntos
asignados a un televisor. Pero eso todavia no les diria si la decisidon correcta
seria: (a) fabricar mas televisores para el proximo periodo y asignarles una
puntuacion menor o (b) fabricar menos televisores para el proximo periodo y
asignarles una puntuacién mayor.

Para resolver esta cuestion, los planificadores podrian hacer que el sistema
de votacion evolucionase a una etapa mas avanzada. Consistiria en asignar
puntos a los directores de las distintas fabricas, de forma que pudiesen pediry
utilizar distintas cantidades de mano de obra, gasolina, electricidad y demas.
Al igual que las familias, podrian utilizar sus votos para solicitar diferentes
combinaciones de productos terminados, los productores de aparatos de
television y de latas de atun utilizarian sus votos para encargar diferentes
combinaciones de insumos. Lo que permitiria asegurar que el productor de
televisores no “acaparase" recursos injustamente a expensas del fabricante de
latas de atun.

Pero esto tampoco resolveria totalmente el problema del calculo, como los
planificadores no tardarian en constatar. Aunque podria parecer adecuado
obligar a cada individuo a consumir la misma "cantidad" de bienes asignando
a todo el mundo la misma cantidad de puntos, seria claramente absurdo
insistir en que cada director de fabrica recibiese la misma cantidad de
recursos para su funcionamiento. En otras palabras, si los planificadores
diesen cada mes el mismo numero de puntos al productor de televisores y al
productor de atun, estarian asegurando que la sociedad dedicara los mismos
recursos a la produccién de televisores que a la de atun enlatado. Pero
¢Porqué razon deberiamos suponer que, para conseguir que los ciudadanos
fueran lo mas felices posible, éso seria lo que deberia hacerse con los escasos
recursos de la sociedad?

Con el fin de llegar a una forma coherente y objetiva de resolver esta
complicada cuestion, los planificadores podrian conceder puntos a cada
director de fabrica, proporcionalmente a la cantidad de puntos que los
ciudadanos destinasen a cada una de esos productos en los centros de
distribucién. En otras palabras, si los ciudadanos utilizasen cinco veces mas
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"puntos de consumo" para pedir televisores que para pedir latas de atun, en el
ejercicio o periodo siguiente los planificadores socialistas podrian conceder
cinco veces mas puntos a los directores de fabricas de aparatos de televisidon
qgue a los productores de latas de atun. Esta regla haria posible que los
ciudadanos informasen a los planificadores no sélo respecto de la suficiencia 'y
adecuacion de las existencias de producto terminado sino también a la hora
de decidir cuantas unidades de cada bien producir para periodos futuros.

Ya os habréis dado cuenta de a donde nos lleva nuestra discusion. La forma
en que los planificadores socialistas pueden resolver el problema del calculo
es haciendo que su sistema funcione cada vez mas como el capitalista.
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Recapitulacion de la Leccion ...

* Para la concepcion propia del socialismo puro, el Estado debe ser
propietario de todos los recursos y dirigir a todos los trabajadores
segun un plan unificado, centralizakEstadodo para toda la economia.
Los socialistas piensan que este sistema seria mucho mas eficiente
y justo que la "anarquica" y desorganizada economia de mercado.

* El socialismo sufre de un problema de incentivos, porque no es
probable que mucha gente trabaje tanto y tan duro cuando su
recompensa individual no esta vinculada a su desempefio personal.
Si el Estado quisiera poner en practica la regla segun la cual "de cada
cual segun su capacidad, a cada cual segun sus necesidades", la
produccion total podria reducirse drasticamente.

* El socialismo también sufre de un problema de calculo. Sin precios
de mercado de los diferentes recursos y de las horas de trabajo a
emplear en un proyecto de produccion, los planificadores socialistas
no tendrian ni idea acerca de cuan eficientemente se estarian
utilizando esos recursos. Quizas fuese conveniente dedicarlos a
otros proyectos con el fin de producir bienes y servicios que los
ciudadanos prefiriesen, pero los planificadores no tendrian
suficiente informacion para guiarse.
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NUEVOS TERMINOS

Economia planificada/centralizada/economia de comando y
control/socialismo: Un arreglo institucional en el que el Estado es duefio de
todos los principales recursos y dirige el trabajo, de acuerdo con un plan
central unitario.

Democracia econdmica: una analogia politica que los socialistas
(democraticos) utilizan frecuentemente para justificar el socialismo. A la
mayoria de las personas no les gustaria un sistema aristocratico en el que
unas pocas élites tomasen todas las decisiones politicas, sino que preferirian
se aplicase la regla "un hombre, un voto" del sistema democratico. Los
socialistas sostienen que su programa no hace mas que aplicar esta logica a la
actividad economica, quitaria el poder a un pequefio grupo de capitalistas
ricos y se lo daria a las masas.

Anarquistas: gente que cree que no debe haber ningun Estado.

Baja productividad laboral, tendencia al escaqueo: trabajar deliberadamente
por debajo del potencial de uno.

Problema del calculo econdmico: la objecién que Ludwig von Mises plante6
contra el socialismo, que consiste en que como los planificadores socialistas
carecen de precios de mercado para los recursos, no pueden determinar si un
proyecto en particular consume mas recursos de los que produce en forma de
bienes y servicios. Aunque los planificadores fuesen angeles, no tendrian ni
idea de si estaban utilizando los escasos recursos de una manera eficiente
para servir mejor a los ciudadanos.



15.Los fallos de la teoria del socialismo 249

EGUNTAS DE ESTUDIO

1. Explica el concepto de economia centralizada.

¢Cual es el problema de los incentivos inherentes al lema, "De cada cual

segun su capacidad, a cada cual seguin sus necesidades"?

3. ¢Podria un Estado socialista utilizar el castigo para superar el problema de
la falta de productividad de los trabajadores?

4, ;Qué tienen que ver las empresas de cerveza y las compainiias eléctricas
con el socialismo?

5. * ;Por qué razén o razones una economia de mercado no padece el
mismo problema de calculo que afecta a los planificadores socialistas?

N

* Material dificil.

** Material mas complicado todavia.






LECCION 16

16. Los fracasos del socialismo: su Historia

En esta leccion aprenderéis ...
* Larelevancia de la evidencia histérica de la teoria econdmica.
* La similitud econdmica entre el comunismo y el fascismo.

* La pobreza extrema y los muertos que acumulan muchos regimenes
socialistas.

Teoria Econdmica e Historia

n la leccion 2 explicamos la diferencia entre la Economia y las Ciencias

Naturales "puras" como la Fisica y la Quimica. En Economia, la teoria

basica no se desarrolla a través de un proceso de hipétesis que luego
son refutadas o confirmadas por la observacién empirica. Por el contrario, los
principios basicos establecidos en este libro son principalmente ejercicios légicos
qgue simplemente ensefian a pensar de cierta y particular forma. El analisis
econdmico basico no consiste en descubrir un conjunto de relaciones en un
laboratorio o en estudiarlas después detenidamente partiendo de un montén de
datos de precios. Mas bien, las lecciones de este libro proporcionan una
estructura mental para interpretar los datos de precios y otras evidencias
historicas.

Con este espiritu, por tanto, en la presente leccibn no vamos a intentar
"demostrar" el andlisis del socialismo que desarrollamos en la leccion 15. En
sentido estricto, independientemente de los antecedentes histéricos de los
regimenes socialistas, los argumentos econdmicos que se exponen en la leccién
anterior seguirian siendo validos —suponiendo que no hayamos incurrido en un
error de bulto en nuestro razonamiento—. Sin embargo, siempre seria posible
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gue nuestros resultados, aunque validos, no fuesen relevantes. Por ejemplo,
podria perfectamente ocurrir que los gobernantes socialistas sufrieran el
problema del calculo para determinar el mejor uso de los recursos de su pais,
y también podria ser cierto que los trabajadores en un sistema socialista no
tuviesen los mismos incentivos para trabajar tan duro a como lo harian en un
sistema capitalista.

Sin embargo, ¢Qué pasa si estos factores solo significaran que el cambio de
un sistema capitalista puro a uno socialista puro, supusiera que las personas
fuesen, en promedio, un 1% mas pobres? O peor aun, supongamos que los
problemas del socialismo que hemos sefialado fueran correctos, pero que
fuesen contrarrestados por algunas virtudes que omitimos en nuestra
exposicién. Entonces podriamos preguntarnos si este libro hace un uso
eficiente de los recursos al dedicar toda una leccion al tema del socialismo en
lugar de dedicarlo a analizar lo econémico que puede llegar a ser no bajar la
tapa del inodoro.

Como pronto veremos, los registros histéricos sugieren que hay una
enorme diferencia entre los paises socialistas y capitalistas. Para ser francos,
las pruebas no son concluyentes, en el sentido de que puedan imponerse a la
Teoria Econdmica o incluso que podamos ahora estar seguros de que los
argumentos de la Leccion 15 deban "obviamente" ser correctos. Recordad, los
principios o leyes de la Economia estan formulados en términos de tendencias
basicas. Cuando examinamos el impacto que cierto cambio tendra en la
economia, lo hacemos “a igualdad de condiciones", es decir, suponiendo que
las demas variables se mantengan constantes.

En lo referente a los antecedentes histéricos y a la Teoria Econdmica, el
mero hecho de que un determinado pais experimentara una hambruna
generalizada después de que se implantaran en él politicas socialistas no
prueba que el socialismo fuera un mal sistema econémico. Después de todo,
es posible que las politicas socialistas hubieran inaugurado una era de riqueza
sin precedentes, de no haber casualmente coincidido la revolucion obrera con
un devastador terremoto o una erupcion volcanica.

Pero como veréis, el registro histérico va mucho mas alla y no se limita a las
simples anécdotas de calamidades que temporalmente experimentaron
determinados regimenes socialistas. La Historia del siglo XX evidencia con
bastante claridad que los regimenes que aplicaron el socialismo no tuvieron
éxito en su promesa de proporcionar a su pueblo un mayor nivel de vida y una
sociedad exenta de injustos privilegios sociales. Por el contrario, la
proliferacion de Estados oficialmente socialistas fue de la mano con algunos
de los episodios mas oscuros de la Historia humana.
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Comunismo frente a Fascismo

En las tipicas discusiones politicas, la ideologia de un régimen o de sus
dirigentes se puede colocar en un simple espectro que va de izquierda a
derecha. En la extrema izquierda estarian comunistas como Joseph Stalin y
Mao Tse Tung, mientras que en la extrema derecha fascistas como Adolf Hitler
y Benito Mussolini. Con arreglo a esta estructura convencional, otras
ideologias y lideres mucho menos extremistas se situarian por ello a maedio
camino entre esos extremos. Por ejemplo, Barack Obama estaria a la derecha
de Stalin pero a la izquierda de Ronald Reagan, quien a su vez seria un
"izquierdista" en comparacién con Hitler.

Aunque hay varias formas de clasificar las ideologias politicas, este espectro
estandarizado entre la izquierda y la derecha tiene desde un punto de vista
econdmico poco sentido. Porque, aunque difieran en otros aspectos
importantes, el comunismo y el fascismo (extremo) son dos formas de
socialismo. El comunismo busca establecer |la propiedad estatal de los medios
de produccién a través de una revolucion de la clase obrera. El fascismo
también busca establecer el absoluto control del Estado sobre los medios de
produccion, aunque la institucion de la propiedad privada se mantiene
simbdlicamente. En la practica, sin embargo, el fascismo extremo es
socialismo, porque el Estado establece normas explicitas que rigen la forma
en que los propietarios pueden utilizar "su" propiedad. De hecho, el propio
término “nazi" viene de nacional-socialismo. El término significa que la
diferencia entre los comunistas y los nazis no descansaba en la inviolabilidad
de los derechos de propiedad privada, sino mas bien en la distinta filosofia
que inspiraba a sus gobernantes, todos ellos socialistas, al dirigir la economia
al servicio del bien colectivo. Los comunistas tendian a estar mas preocupados
por la lucha internacional de clases mientras que los fascistas estaban mas
preocupados por la fuerza de sus naciones individuales (y los nazis, en
particular, con la pureza racial de sangre).

Por consiguiente, cuando de lo que se trata es de evaluar los frutos de las
diversas ideologias, los horrores, tanto de la Rusia soviética como de la
Alemania nazi, se pueden atribuir al socialismo. Podéis decir lo que querais de
lo desigual e implacable que es una economia de mercado pura, el Holocausto
no habria sido posible en una sociedad en la que los derechos de propiedad
privada fuesen sacrosantos. Los sabios del pensamiento politico siempre han
advertido que si los gobernantes tienen el poder de hacer mucho bien,
también lo tienen para hacer mucho dafio. La experiencia del siglo XX, con sus
totalitarismos de "izquierda" y de "derecha", demuestra que no fue una
advertencia gratuita.
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Las victimas del Socialismo

En esta ultima seccion revisaremos brevemente algunas de las estadisticas
generales de los crimenes cometidos por los distintos regimenes socialistas
durante el siglo XX. Aunque es cierto que los Estados de los paises capitalistas
participaron en los asesinatos en masa —como los muy tristemente famosos
bombardeos atémicos norteamericanos de Hiroshima y Nagasaki o también
los bombardeos convencionales aliados de ciudades alemanas y japonesas
que mataron a cientos de miles de civiles—; los paises capitalistas participaron
también en grandes injusticias historicas como la trata de esclavos africanos,
el exterminio de los pueblos indigenas y la explotacion imperialista de las
colonias. Naturalmente, un defensor de la economia de mercado pura nos
recordaria, con toda correccién, que estas acciones fueron: (a) medidas
necesarias de autodefensa para proteger vidas y propiedades y/o (b)
desviaciones del principio de la propiedad privada, y, por lo tanto, no
constituyen una acusacidon contra el capitalismo como institucién. Pero si
hemos de absolver al capitalismo de los crimenes cometidos bajo su bandera,
entonces ¢No deberiamos brindar la misma cortesia al socialismo? Después
de todo, ningun profesor marxista de Harvard ha deseado que el pueblo ruso
sufriese las purgas de Stalin. Y le bastaria con argumentar que en realidad los
gobernantes soviéticos nunca llevaron a la practica el auténtico socialismo.

Una diferencia importante entre los crimenes de los regimenes capitalistas
frente a los socialistas —importante, al menos desde la perspectiva de
evaluarlos como sistemas econdmicos— es que los crimenes de los regimenes
capitalistas afectaron en gran medida a victimas externas, mientras que las
muertes, que documentaremos a continuacion, ocurrieron entre las propias
poblaciones de los regimenes socialistas. Si un determinado grupo de,
digamos, 10 millones de ciudadanos tuviera que decidir entre abrazar la
institucion de la propiedad privada, por un lado, o confiar su suerte a un
grupo de expertos que planificaran la economia, de otro, podrian estar
particularmente interesados en saber que, si la Historia sirve de guia, esos
gobernantes podrian muy bien volverse contra ellos y sacrificar a 500.000 de
sus miembros. Es cierto que la gente podria tomar medidas para protegerse y
que histéricamente ha habido casos de regimenes socialistas democraticos
que no acabaron matando a su propio pueblo, pero el hecho de que con el
socialismo quepa esa posibilidad es sin duda algo importante sobre lo que el
grupo de ciudadanos en cuestion deberia reflexionar antes de dar respuesta
definitiva.

Otra diferencia importante en los antecedentes penales de los distintos
regimenes es la diferencia en las cifras. Muchos pensadores "izquierdistas"
argumentarian que el dictador chileno Augusto Pinochet fue el analogo
capitalista de dictadores marxistas ya que Pinochet derrocé a un socialista
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elegido democraticamente y luego ejecutd una "terapia de choque" a base de
reformas econdmicas con el asesoramiento de economistas formados en la
Universidad de Chicago. Sin embargo, incluso si aceptamos esta comparacion,
el saldo sigue siendo favorable al capitalismo. Por muy brutal y asesino que
fuera el régimen de Pinochet, no matdé a una cuarta parte de la poblacion
chilena en menos de cuatro afios, como hizo el régimen comunista de los
Khmer Rojos de Pol Pot en Camboya.

Obviamente, el asesinato premeditado, aunque sea de una uUnica persona
ejecutado a iniciativa de un Estado, es inaceptable. El contenido de este
capitulo, sin duda no pretende excusar o minimizar los crimenes y las
atrocidades cometidas por los Estados que dicen defender las instituciones de
la propiedad privada y del mercado libre. Sin embargo, hay muchas personas
que sencillamente nunca han conocido estos hechos y no se dan cuenta de
que los regimenes socialistas totalitarios del siglo XX se convirtieron en
maquinas de matar a una escala que los coloca en una divisidn
completamente distinta.

Las cifras, en general.

Sin duda conocéis las atrocidades cometidas por los nacional socialistas en
Alemania bajo el liderazgo de Adolf Hitler. Pero puede que no seais
conscientes de que las cifras de los regimenes comunistas fueron en realidad
mucho peores. El “Libro Negro del Comunismo" es una respetada coleccion de
ensayos publicados por la Harvard University Press. Muchos de sus autores
fueron antiguamente historiadores comunistas y exponen con detalle las
actividades de los regimenes comunistas que se conocieron tras la caida de la
URSS cuando se hicieron publicos sus archivos secretos. Para que os hagais
una rapida idea de su contenido, citaremos tres extractos de la Introduccion:

“Después de cometer crimenes individuales y masacres ad—
hoc a pequefia escala, los regimenes comunistas, con el fin de
consolidar su control del poder, convirtieron al crimen masivo en
un sistema de gobierno en toda regla. Tras periodos variables,
que van desde unos pocos afios en el Este de Europa a varias
décadas en la URSS y China, el terror se fue apagando y los
regimenes se acomodaron a wuna rutina consistente en
administrar a diario medidas represivas, la censura de todos los
medios de comunicacion, el control de las fronteras y la expulsion
de los disidentes. Sin embargo, el recuerdo del terror hizo posible
que la amenaza de represion siguiera siendo creible y por lo tanto
eficaz. Ninguno de los regimenes comunistas hoy en boga en
Occidente es una excepcion a esta regla —ni la China del "Gran
Timonel", ni la Corea del Norte de Kim Il Sung, ni siquiera el
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Vietham del "buen viejo tio Ho" o la Cuba del extravagante Fidel
Castro flanqueado por la linea dura del Ché Guevara (pags. 2—3).

Hemos delimitado los crimenes contra la poblacion civil como
la esencia del fendbmeno del terror. Tales delitos tienden a
ajustarse a un patrén reconocible incluso si las practicas varian en
cierta medida en cada régimen. El patrén incluye la ejecucién por
diversos medios, como los pelotones de fusilamiento, la horca, el
ahogamiento, las palizas, y, en ciertos casos, el gaseamiento, los
envenenamientos o "los accidentes de trafico"; la aniquilacion de
la poblacién por hambre, a través de hambrunas artificiales, la
privacion de alimentos, o ambos; la deportacién, durante la cual
se puede producir la muerte en transito .. en el lugar de
residencia de uno o mediante periodos de trabajo forzoso ...
Periodos descritos como tiempos de "guerra civil" son mas
complejo —ya que no siempre es facil distinguir entre los eventos
causados por los combates entre los gobernantes y los rebeldes y
acontecimientos que bien pueden describirse como una masacre
de la poblacién civil—.

Sin embargo, tenemos que empezar por algun sitio. La
siguiente aproximacion, basada en estimaciones no oficiales, da
una idea de la magnitud y la gravedad de estos delitos:

» URSS: 20 millones de muertes.

» China: 65 millones de muertes.

* Vietnam: 1 millén de muertes.

» Corea del Norte: 2 millones de muertes.

+ Camboya: 2 millones de muertes.

» Europa del Este: 1 millébn de muertes.

» América Latina: 150.000 muertes.

« Africa: 1,7 millones de muertes.

» Afganistan: 1,5 millones de muertes (pag. 4).

Una caracteristica particular de muchos regimenes comunistas
[fue] el uso sistematico que hicieron del hambre como arma. El
régimen pretendia controlar el suministro total de alimentos
disponibles y, con enorme ingenuidad, queria distribuir los
alimentos puramente sobre la base de los "méritos" y "deméritos"
de los individuos. Esta politica era una receta segura para
extender el hambre a una escala masiva. Recuérdese que en el
periodo posterior a 1918, solamente los paises comunistas
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experimentaron esas hambrunas, que llevaron a la muerte a
cientos de miles de personas y en algunos casos a millones de
personas. Y de nuevo en la década de 1980, dos paises africanos
que se proclamaban marxista-leninistas, Etiopia y Mozambique,
fueron los Unicos que sufrieron esas hambrunas mortales (pag.
8)".

Casi un experimento controlado

Como sefialamos al comienzo de esta leccidn, es verdad que en las Ciencias
Sociales en general y en Economia en particular no puede haber experimentos
controlados. La gente no puede estar completamente controlada por el
experimentador, por lo que es imposible reproducir un concreto experimento
bajo las mismas condiciones iniciales a excepcion de un pequefio ajuste.

Cuando se trata del horrible legado de los regimenes comunistas, algunos
apologistas han argumentado que los crimenes fueron el resultado de un
pueblo particularmente violento u oprimido. Por ejemplo, algunos han
argumentado que después de haber sido oprimidos por los Zares durante
tanto tiempo, no era de extrafiar que los revolucionarios bolcheviques, una
vez alcanzado el poder, llevaran las cosas demasiado lejos. Pero si el
socialismo se aplicara en toda regla en una sociedad civilizada y democratica,
los socialistas podrian lograr que las cosas fueran muy distintas.

Lo mas que podemos acercarnos a demostrar esa afirmacion es contemplar
el caso de regiones que fueron muy similares en todos los aspectos a
excepcion de su marco institucional. Un ejemplo seria Berlin Occidental frente
al Berlin Oriental durante la Guerra Fria. Dado que ésta fue una particién
realizada en tiempo de guerra de una misma ciudad, claramente, tanto las
costumbres como el idioma, las opiniones religiosas y demas ... eran
inicialmente bastante similares a ambos lados del "Telon de Acero". Sin
embargo, con el tiempo, la brecha en el nivel de vida se ensanchoé
sustancialmente y la sociedad capitalista superd a la comunista. Y como
muchos cinicos sefialaron durante la época de la Guerra Fria, una llamativa
diferencia entre el Berlin Este y el Berlin Oeste era que los guardias en el lado
soviético del muro estaban ostensiblemente alli para mantener a la gente
dentro del paraiso de los trabajadores mientras que los guardias fronterizos
de los paises capitalistas tenian la misién de impedir entrar a los inmigrantes
ilegales.

Un ejemplo aln mas claro de la diferencia entre el socialismo extremo y el
capitalismo moderado es el caso de Corea (después de la Segunda Guerra
Mundial, la Unién Soviética estaba estrechamente asociada a la comunista
Corea del Norte, mientras que las fuerzas estadounidenses se quedaron en
Corea del Sur). La periodista Barbara Demick nos proporciona algunas
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evidencias anecddticas y convincentes de ello en su libro “Nada que envidiar",
que escribié a partir de entrevistas que realizé a los desertores de Corea del
Norte. He aqui un extracto del primer capitulo:

“Si os fijais en las fotografias nocturnas del lejano oriente
tomadas desde satélites, veréis una gran mancha curiosamente
ausente de luz. Esta zona de oscuridad es la Republica Popular
Democratica de Corea.

Junto a este misterioso agujero negro, Corea del Sur, Japén vy,
ahora, China brillan de prosperidad. Incluso a cientos de
kilbmetros por encima, los rétulos, los faros y las farolas, los
anuncios de luces de nedn de las cadenas de comida rapida
aparecen como pequefios puntos blancos lo que significa que alli
hay gente dedicada a sus quehaceres como consumidores de
energia del siglo XXI.

De repente, en medio de todo esto, aparece una gran extension
de negrura casi tan grande como Inglaterra. Es desconcertante
ver cOmo una nacion de 23 millones de personas puede aparecer
como algo tan vacio como los océanos. Corea del Norte es
simplemente un espacio en blanco.

Corea del Norte se desvaneci6 en la oscuridad a principios de
1990. Con el colapso de la Unién Soviética, que habia apoyado a
su antiguo aliado comunista con petréleo barato, la
desastrosamente ineficiente economia de Corea del Norte se
derrumbd. Centrales eléctricas se oxidaron y arruinaron. Las
luces se apagaron. La gente se encaram¢é a los postes de
electricidad para robar trozos de cable de cobre y cambiarlo por
alimentos con los que apagar su hambre. Cuando el sol se pone,
el paisaje se desvanece y pasa a gris y la noche engulle las
achaparradas y diminutas casas. Aldeas enteras desaparecen en
la oscuridad. Hasta en partes de la capital Pyongyang, que sirve de
escaparate, se puede pasear por el medio de una avenida
principal durante la noche sin ser capaz de ver los edificios que se
levantan a ambos lados.

Cuando los extranjeros miran fijamente en el vacio que es la
actual Corea del Norte, piensan en aldeas remotas de Africa o del
sudeste asiatico donde la mano civilizadora de la electricidad aun
no ha llegado. Pero Corea del Norte no es un pais
subdesarrollado; es un pais del mundo desarrollado que ha
dejado de serlo. Puede verse la prueba de lo que fue y lo que se
ha perdido colgando a lo largo de cualquier carretera principal: el
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oxidado esqueleto del tendido eléctrico que en el pasado se
extendié por todo el pais.

Los coreanos del norte de mediana edad recuerdan bien
cuando tenian mas electricidad (y a estos efectos, alimentos) que
sus primos pro-estadounidenses de Corea del Sur, lo que agrava
la indignidad de tener que pasar sus noches sentados en la
oscuridad. Alla por los afios noventa del siglo pasado, los Estados
Unidos se ofrecieron a ayudar a Corea del Norte con sus
necesidades energéticas si renunciaban a su programa de armas
nucleares, pero el acuerdo fracas6 después de que el gobierno de
Bush acusara a los coreanos del norte de incumplir sus
promesas. Los norcoreanos se quejan amargamente de la
oscuridad, que todavia hoy atribuyen a las sanciones impuestas
por los Estados Unidos, y que les impide leer por la noche. De
que no puedan ver la televisién. 'No podemos tener cultura sin
electricidad', me dijo una vez en tono acusador un corpulento
guardia de seguridad norcoreano.

Pero la oscuridad tiene en si misma ventajas, especialmente
cuando eres un adolescente que quieres estar con alguien sin ser
visto.

Cuando los adultos se van a la cama, a veces, en invierno, tan
pronto como a las siete de la tarde, es bastante facil salir de casa.
La oscuridad confiere grados de privacidad y de libertad que son
tan dificiles de conseguir en Corea del Norte como lo es la
electricidad. Envuelto en un manto magico de invisibilidad,
puedes hacer lo que quieras sin tener que preocuparte de las
miradas indiscretas de los padres, de los vecinos o de la policia
secreta.

Conoci a muchos coreanos del norte que me dijeron lo mucho
que habian aprendido a amar la oscuridad, pero era la historia de
una adolescente y su novio la que me impresion6é mas. Tenia
doce afios cuando conocié a un joven de un pueblo vecino tres
afos mayor que ella. Su familia era de rango humilde en el
sistema bizantino de controles sociales vigente en Corea del
Norte. Como ser vistos en publico juntos dafiaria las perspectivas
de carrera del nifio y la reputacion de joven virtuosa de ella, sus
encuentros consistian enteramente en largos paseos en la
oscuridad: no habia nada mas que hacer de todos modos;
cuando empezaron a salir en serio en la década de 1990, ninguno
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de los cines o restaurantes estaba operando por falta de
electricidad".’

Al hablar de su libro en la National Public Radio (NPR), Demick contd la
historia de un desertor que, por irénico que parezca, decidio irse de Corea del
Norte tras ver la propaganda de su gobierno contra su vecino del sur. La foto
mostraba a trabajadores en huelga de Corea del Sur que se encontraban en
una protesta y el objetivo perseguido era demostrar la condicion miserable de
los trabajadores en la explotadora sociedad capitalista. Pero el norcorerano
contd a Demick que tres cosas de esa foto le llamaron la atencién hasta el
punto de impulsarle a arriesgar la vida para huir del pais.

En primer lugar, la foto mostraba que la gente corriente en Corea del Sur
tenia coche. Este no era el caso de Corea del Norte. En segundo lugar, la foto
mostraba que el trabajador huelguista —aunque se le veia claramente
enfurecido pues blandia un pufio cerrado que agitaba en el aire— llevaba una
pluma en el bolsillo de la camisa. Esto también era inaudito entre la gente
corriente de Corea del Norte en aquel entonces. En tercer lugar, la
manifestacion mostraba que los trabajadores en Corea Sur de Corea podian
protestar. Eso también era un concepto extrafio para los coreanos del norte.

Como el caso de Corea del Norte quizas evidencia con mas claridad que
cualquier otra sencilla comparacion, el socialismo tiene el poder de devastar
economias enteras y de hacer que literalmente se mueran de hambre (ya sea
intencional o accidentalmente) millones de personas. Las preocupaciones
tedricas que hemos planteado en la Leccion 15 son muy reales y muy
importantes. Entender de Economia, de la buena, es crucial; la propia
civilizacion esta en juego.

1

Barbara Demick, “Nada que envidiar: vidas corrientes en Corea del Norte" (Nueva York: Spiegel &
Grau, 2009), pags. 3-5.
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La Fatal Arrogancia

"En la década de 1980, Kim II-Sung o [su hijo favorito] Kim Jong-II,
quien estaba asumiendo cada vez mas funciones de su padre,
ofrecieron 'orientacion sobre el terreno' para hacer frente a los
problemas del pais. Padre e hijo eran expertos en absolutamente
todo, ya fuese Geologia o Agricultura. 'Las instrucciones in situ de Kim
Jong-Il y su calida benevolencia estdn provocando un gran avance en la
reproduccion y en la produccion de productos lacteos de cabra’,
opinaba la Agencia Central de Noticias de Corea después de que
Kim Jong-ll visitase una granja de cabras cerca de Chongjin. Un dia
decretaria que el pais debia consumir patatas en vez de arroz como
alimento basico; al dia siguiente decidiria que la cria de avestruces
era la cura para la escasez de alimentos en Corea del Norte. El pais
se tambaleo6 pasando de un régimen descabellado a otro".

Barbara Demick, “Nada que envidiar: Vidas corrientes en Corea del
Norte" (Nueva York: Spiegel & Grau, 2009), pag. 65
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Recapitulacion de la Leccion ...

+ La evidencia histérica no puede probar o refutar las leyes
econémicas. Sin embargo, a pesar de que es posible que hayamos
desarrollado unas leyes y principios econdmicos precisos mediante
el razonamiento légico, en la practica, su influencia podria ser
menor, en comparacion con otros factores que nuestro
razonamiento ha pasado por alto. Por esta razén, es Uutil
complementar nuestra critica tedrica del socialismo examinando
ejemplos del mundo real.

* La Teoria Politica al uso coloca al Comunismo en la "extrema
izquierda" del espectro, al contrario del Fascismo que es situado en
la "extrema derecha". Sin embargo, desde el punto de vista
econdmico que se ofrece en este libro, tanto la Alemania nazi como
la Rusia Estalinista fueron regimenes socialistas, en los que se
subordinaban los derechos de propiedad privada a la voluntad del
dictador.

* Durante el siglo XX, los regimenes comunistas mataron
literalmente a decenas de millones de sus habitantes; estas cifras no
incluyen las bajas causadas por guerras en el extranjero. Los
apologistas de estos regimenes podrian atribuir las muertes a la
hambruna, pero hambrunas masivas no se produjeron en los paises
capitalistas y existe amplia evidencia de que estas "hambrunas"
fueron herramientas politicas conscientemente utilizadas para
consolidar el poder del régimen. Y cuando se comparan regiones
inicialmente muy similares, como Berlin Oriental y Berlin Occidental
o Corea del Norte y Corea del Sur, se constata que su nivel de vida
se distanci6 considerablemente después de que una de sus mitades
cayera en manos del Comunismo.
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NUEVOS TERMINOS

Comunismo: una ideologia econdmica y politica que pretende establecer la
propiedad estatal de los medios de produccion (en nombre de los
trabajadores) a través de una revolucion violenta.

Fascismo: una ideologia econdmica y politica que también persigue una
extensa regulacion estatal de todos los recursos al servicio del bien colectivo,
aunque el Fascismo (a diferencia del Comunismo) permite a los particulares
conservar oficialmente la propiedad de las fabricas y de otros bienes de
capital.
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EGUNTAS DE ESTUDIO

. * ;Demuestran los registros histéricos que el socialismo es un sistema
econdémico viciado?

2. ¢Qué hay de malo en el espectro convencional "izquierda/derecha" segun
el cual Stalin seria el polo opuesto de Hitler ?

3. ¢Mataron alguna vez los Estados que oficialmente apoyan al capitalismo a
gente inocente?

4. Segun lo expuesto ;Qué Estado masacré al mayor numero de civiles?

5. * Explica este inciso: "Es casi un experimento controlado."

—

* Material dificil.

** Material mas complicado aun.









PARTE IV.— LA ECONOMIA MIXTA.







LECCION 17

17. El Control de Precios.

En esta leccion aprenderéis ...
» La definicion de intervencionismo.
* Ejemplos y consecuencias de los precios maximos y precios minimos.

+ COmo analizar los controles de precios utilizando graficos de oferta y
demanda.

El intervencionismo

n la Parte Il de este libro, explicamos la estructura basica y el

funcionamiento de una economia de mercado pura. En la Parte IlI,

expusimos los problemas tedricos del socialismo puro y documentamos
algunos de los horrores que el sistema socialista produjo en la practica.

En esta parte final del libro, vamos a examinar algunos de los elementos mas
populares del intervencionismo, que consiste en una aproximacion a la
Economia politica que busca superar los supuestos fallos del capitalismo puro y
del puro socialismo. Un Estado intervencionista no tolerara los resultados de un
mercado puramente libre, pero por otro lado, no suprimird completamente la
propiedad privada. El objetivo de las politicas intervencionistas es retener las
obvias ventajas de un sistema de libre empresa, mientras que al mismo tiempo
se moderan los "excesos" del capitalismo puro a través de diversas medidas
correctivas.

Las siguientes lecciones demostraran que la intervencion gubernamental en la
economia de mercado conduce a consecuencias no deseadas, que muy a
menudo hacen que la "cura" sea peor que la enfermedad, incluso desde la
perspectiva de los objetivos oficiales de las intervenciones. Es posible que os

269



270 LECCIONES PARA EL JOVEN ECONOMISTA

sorprenda saber que muchos de los problemas de la sociedad moderna son
exacerbados o que incluso son causados por la intervencion del Estado. El
ejemplo utilizado en esta leccion es el relativo al control de precios con que el
Estado impone un precio diferente al precio de equilibrio del mercado.
Dividiremos la explicacion tratando separadamente los precios maximos y los
precios minimos.

Precios maximos

Un precio maximo es un maximo legal que el Estado fija para los precios de
mercado de un determinado bien o servicio; la idea es que un precio puede
aumentar hasta que alcanza un maximo a partir del cual ya no se permite que
suba mas. Tipicamente la justificacion oficial que se da generalmente para
establecer un limite maximo a los precios es que hace posible que los articulos
esenciales sean asequibles para los pobres; un ejemplo clasico seria el control
de los alquileres con el que el Estado impone limites a las rentas procedentes
de ciertos arrendamientos. En situaciones especificas, pueden imponerse
temporalmente precios maximos para evitar que algunos se enriquezcan
aprovechando el desamparo de la gente en tiempos de necesidad. Por
ejemplo, después de un desastre natural el gobierno local o estatal podria
imponer controles de precios a productos como el agua embotellada, los
generadores eléctricos y la gasolina, en su esfuerzo por prevenir que los
comerciantes se "aprovecharan" de la situacion.

Aunque el publico en general aplaude tales restricciones —si no fuesen
populares no serian tan frecuentes—, nuestro conocimiento de cdémo
funcionan los mercados demostrara que los precios maximos, de hecho,
perjudican precisamente a las personas a las que se supone que pretenden
ayudar. La siguiente lista no es exhaustiva, pero menciona algunas de las
consecuencias mas perjudiciales de los precios maximos.

Genera un desabastecimiento inmediato

Si se quiere que tenga algun impacto, un precio maximo debe establecerse
por debajo del precio de mercado. Pero en circunstancias normales, el precio
real de mercado tenderd a estar cerca del precio de equilibrio del mercado,
que (como recordaremos de la Leccion 11) es el precio al que la cantidad
ofrecida se iguala a la cantidad demandada. Ahora bien, si el Estado obliga a
que el precio baje imponiendo un precio maximo, provocara una escasez del
bien o servicio en cuestién. El siguiente diagrama lo ilustra:
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llustracion 17: Mercado de viviendas en alquiler
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En el diagrama anterior, el precio original de 800 ddlares es el precio de
equilibrio para alquilar un apartamento en cierto barrio de una ciudad. A ese
precio, los consumidores quieren alquilar un total de 10.000 apartamentos y
los propietarios estan dispuestos a ofrecer 10.000 apartamentos en alquiler. El
mercado se equilibra y todo el mundo se involucra en cuantas transacciones
desea, a ese precio.

Pero entonces el Estado impone un precio maximo de 650 dolares,
alegando que "la gente corriente no se puede permitir" pagar alquileres mas
altos y amenaza con imponer fuertes multas a los arrendadores si descubre
gue estan cobrando mas. A ese menor precio, la cantidad de apartamentos
demandada aumenta hasta 12.000, mientras que la cantidad suministrada
desciende a 9.000." Ahora hay una escasez de 3.000 unida